ПРЕДИСЛОВИЕ

Финансовая отчетность  это совокупность форм отчетности, составленных на основе данных бухгалтерского учета с целью предоставления внешним и внутренним пользователям обобщенной информации о финансовом положении предприятия в форме, удобной и понятной для принятия этими пользователями деловых решений.

Финансовая отчетность составляется в основном по данным Главной книги, в которой отражены совершенные хозяйственные операции. Составление финансовой отчетности является завершающим этапом учетной работы. В настоящее время в состав финансовой отчетности многих организаций входит аудиторское заключение о финансовой отчетности.

Практика публикации финансовых отчетов предприятий, включающих аудиторское заключение, возникла в капиталистических странах еще в XIX в., в основном по требованию инвесторов капитала (акционеров), а также была продиктована противоречиями между владельцами капиталов и управляющими предприятий (менеджерами). Первых, прежде всего, интересовали доходы на вложенный капитал, а вторых - эффективность функционирования предприятия.

В современном мире годовые финансовые отчеты, кроме разрешения юридических задач, выполняют важную рекламную функцию. В западных странах их публикуют в виде красочно оформленных журналов, объем которых не превышает 30 страниц. Такие издания обычно содержат цветные фотографии, диаграммы, экономические таблицы.

Современная экономическая политика все в большей степени подтверждает правильность мнения ученых о том, что престиж предприятия определяется не количеством занятых в нем работников, а его финансовой устойчивостью, а престиж государства измеряется не количеством огневой мощи оружия, а точностью национальной валюты.

Одной из основных качественных характеристик любого высококвалифицированного специалиста служит уровень его знаний по учетно-финансовым дисциплинам. Введение в учебную программу высших учебных заведений новой дисциплины «Анализ финансовой отчетности», несомненно, будет способствовать повышению уровня подготовленности будущих бухгалтеров, аудиторов, финансовых менеджеров.
Изучение дисциплины обеспечивает реализацию требований Государственного образовательного стандарта в области анализа отчетности по вопросам:

1) понимания сущности финансовой отчетности;

2) оценки информативности финансовой отчетности;

3) влияния на информативность отчетности ориентации на международные стандарты бухгалтерского учета;

4) чтения основных форм;

5) разработки аналитических отчетных форм.

В результате изучения дисциплины студенты должны 

знать:

1) состав и содержание финансовой отчетности;

2) направления анализа отчетности;

3) использование результатов анализа отчетности в планировании и управлении производством и

уметь:

1) читать финансовую отчетность;

2) оценить информативность отчетности;

3) переформатировать отчетность с целью повышения ее информативности;

4) составить аналитические отчетные формы;

5) оформить выводы и рекомендации для функциональных структур управления.

Поэтому задача учебника  помочь будущим специалистам разобраться в основных теоретических вопросах и освоить практические навыки по анализу бухгалтерской (финансовой) отчетности.

Глава 1. Концепция основы анализа финансового состояния организации

Перед изучением данной главы внимательно прослушайте вводную лекцию. Затем изучите последовательно материалы параграфов главы, обращаясь по мере необходимости к объектам «Видеоматериалы», «Глоссарий», «Персоналии», «Приложения». После изучения каждого параграфа рекомендуется выполнить тренировочные задания. 

Особое внимание при изучении главы обратите на содержание видеолекции «Элементы финансовой отчетности». После изучения всех параграфов прослушайте заключительную лекцию. Затем проверьте свои знания по главе, выполнив контрольные задания и ответив на вопросы для самопроверки, приведенные ниже.

Вопросы для самопроверки

1. Дайте определение понятия «финансовая отчетность».

2. Что такое Международные стандарты финансовой отчетности (МСФО)? В чем их значение и роль?

3. Когда был организован Комитет по международным стандартам бухгалтерского учета (КМСФО)?

4. В какой последовательности излагается информация в Международных стандартах финансовой отчетности?

5. Дайте определения понятий «понятность», «существенность», «преобладание сущности над формой», «осмотрительность», «сопоставимость», «баланс между выгодами и затратами», «достоверное и объективное представление».

6. Перечислите основные методы оценки элементов финансовой отчетности.

7. В чем заключается основная цель финансовых отчетов?

8. В каких случаях могут возникать будущие экономические выгоды от использования активов?
1.1. Концепция бухгалтерской отчетности в России и международной практике

Международные стандарты финансовой отчетности (МСФО)  это правила, устанавливающие требования к признанию, оценке и раскрытию финансово-хозяйственных операций для составления финансовых отчетов организаций во всем мире.

Применение международных стандартов финансовой отчетности (МСФО) позволяет сократить расходы на ее подготовку, облегчает анализ деятельности филиалов в различных странах, способствует оптимизации управленческих решений и привлечению финансов на международные рынки. Используя МСФО, крупные организации руководствуются соображениями престижа и проводимой ими политикой информационной открытости в отношениях с заинтересованными пользователями с целью повышения доверия к организации.

Использование МСФО наряду с национальными стандартами является одним из перспективных способов распространения МСФО, применяемых в экономически развитых странах, таких как Швеция, Австрия, Франция, Голландия. Его преимуществами являются: свобода организаций в выборе стандартов для подготовки отчетности, возможность одновременно удовлетворить требования инвесторов и государственных контролирующих органов. Главное преимущество  создание предпосылок и возможностей внесения постепенных и взвешенных изменений в национальную систему бухгалтерского учета и отчетности.

Адаптация национальных стандартов к МСФО, или их разработка на основе МСФО, вызвана тем, что большое количество стран вносят изменения и разрабатывают новые национальные стандарты финансовой отчетности, которые в целом соответствуют МСФО. Этот путь предпочтителен для стран, в которых принципы ведения бухгалтерского учета и составления отчетности несущественно отличаются от принципов учета и отчетности МСФО. К ним относятся как развивающиеся страны (Албания, Кения, Зимбабве), так и более развитые (Бразилия, Египет, Малайзия). Решения привести национальные системы бухгалтерского учета и отчетности в соответствие с МСФО были приняты в Германии, Франции, Италии.

В то же время следует отметить, что частичное применение МСФО неспособно обеспечить реализацию задач международной интеграции, экономического роста, а также формирование полной и достоверной информации. Замена национальных стандартов на МСФО или использование их в качестве национальных стандартов предполагает отказ от национальных правил учета и отчетности в пользу международных стандартов. Он предпочтителен для стран с недостаточно развитыми системами бухгалтерского учета и отчетности, которые могут отказаться от разработки национальных стандартов, или стран, где нет специалистов, которые могли бы разработать национальные правила.

Таким образом, расширение сферы действия МСФО направлено на создание глобальной модели подготовки и распространения финансовой информации. Гармонизация систем учета и отчетности может быть достигнута в результате комплексного применения различных способов распространения МСФО.

В нашей стране международные стандарты используются в основном предприятиями нефтегазового комплекса и банками, например, РАО «Газпром», РАО «ЕЭС России», «Внешэкономбанк», «Альфа-банк». Это связано с тем, что акционерные общества, ценные бумаги которых обращаются на фондовом рынке, должны готовить отчетность в соответствии с МСФО. В России выбран один из наиболее рациональных способов применения МСФО  их адаптация, предполагающая постепенное совершенствование российских правил учета и отчетности, направленное на формирование финансовой информации высокого качества в соответствии с требованиями международных стандартов. Данный способ внедрения МСФО соответствует подходу большинства европейских стран.

Трансформированная в соответствии с МСФО финансовая отчетность открывает российским организациям возможность приближения к международным рынкам капитала. Капитал, особенно иностранный, требует прозрачности финансовой информации о деятельности компаний и отчетности менеджмента перед инвесторами. У инвестора должна быть возможность проследить, как используется предоставленный им капитал. Если организация имеет соответствующую отчетность, она получает доступ к источникам средств, необходимых для ее развития, при соблюдении прочих условий может рассчитывать на иностранное финансирование. Кроме того, на российском рынке действует большое количество компаний с иностранными инвестициями, которым трансформированная финансовая отчетность необходима для включения в консолидированную отчетность материнских компаний. Трансформированная согласно МСФО отчетность отличается высокой информативностью и полезностью для пользователей, так как с самого начала стандарты разрабатываются исходя из потребностей конкретных пользователей, а при выборе того или иного методического подхода основным критерием служит полезность информации для принятия экономических решений.

Полезность отчетности, составляемой по МСФО, подтверждает тот факт, что уже сегодня Лондонская, Франкфуртская, Цюрихская, Люксембургская, Амстердамская, Римская, Гонконгская и ряд других фондовых бирж допускают представление таких отчетов иностранными эмитентами для котировки ценных бумаг.

Данные отчетности, составленной по российским правилам, по-прежнему существенно отличаются от финансовой информации, подготовленной в соответствии с МСФО, что приводит к разному пониманию ряда основополагающих элементов постановки и ведения бухгалтерского учета: адресности отчетности, объяснения достоверности, трактовки активов, применения метода начислений, требований осмотрительности, приоритета содержания перед формой и рациональности.

Ведение параллельного бухгалтерского учета по российским и международным стандартам  работа трудоемкая, требующая больших материальных затрат. Поэтому для большинства российских предприятий трансформация финансовой отчетности в соответствии с международным стандартом является более приемлемым способом ее представления.

Международные стандарты учета позволяют не только сократить расходы организаций по подготовке своей отчетности, но и снизить затраты по привлечению капитала. Известно, что рыночная цена капитала определяется двумя основными факторами: перспективной отдачей и рисками. Некоторые из рисков действительно характерны для деятельности самих организаций, однако есть и такие, которые вызваны недостатком информации, отсутствием точных сведений об отдаче капиталовложений. Одной из причин информационной недостаточности является отсутствие стандартизированной финансовой отчетности, которая, сохраняя капитал, фактически приумножает его. Это объясняется тем, что инвесторы согласны получать чуть более низкие доходы, зная, что большая открытость информации снижает их риски. Эти преимущества во многом обеспечивают стремление различных стран к использованию МСФО в национальной практике учета.

Разработкой и совершенствованием международных стандартов учета занимается Комитет по международным стандартам бухгалтерского учета (КМСФО), созданный 29 июня 1973 г. в соответствии с соглашением бухгалтерских органов Австралии, Канады, Франции, Германии, Японии, Мексики, Нидерландов, Англии и Ирландии, а также США. Деятельность Комитета направляется Советом, состоящим из представителей 13 стран и 4 организаций.

Система международных стандартов, разработанная КМСФО, охватывает все основные вопросы, связанные с составлением финансовой отчетности предприятиями и организациями. К ним относятся:


МСФО 1 «Представление финансовой отчетности»;


МСФО 2 «Запасы»;


МСФО 4 «Учет амортизации»;


МСФО 7 «Отчеты о движении денежных средств»;


МСФО 8 «Чистая прибыль или убыток за период; фундаментальные ошибки и изменения в учетной политике»;


МСФО 9 «Затраты на исследования и разработки»;


МСФО 10 «Условные события, происшедшие после отчетной даты»;


МСФО 11 «Договоры подряда»;


МСФО 12 «Налоги на прибыль»;


МСФО 14 «Сегментная отчетность»;


МСФО 15 «Информация, отражающая влияние изменения цен»;


МСФО 16 «Основные средства»;


МСФО 17 «Аренда»;


МСФО 18 «Выручка»;


МСФО 19 «Вознаграждения работникам»;


МСФО 20 «Учет правительственных субсидий и раскрытие информации о правительственной помощи»;


МСФО 21 «Влияние изменений валютных курсов»;


МСФО 22 «Объединение компаний»;


МСФО 23 «Затраты по займам»;


МСФО 24 «Раскрытие информации о связанных сторонах»;


МСФО 25 «Учет инвестиций»;


МСФО 26 «Учет и отчетность по программам пенсионного обеспечения (пенсионным планам)»;


МСФО 27 «Сводная финансовая отчетность и учет инвестиций в дочерние компании»;


МСФО 28 «Учет инвестиций в ассоциированные компании»;


МСФО 29 «Финансовая отчетность в условиях гиперинфляции»;


МСФО 30 «Раскрытие информации в финансовой отчетности банков и аналогичных финансовых институтов»;


МСФО 31 «Финансовая отчетность об участии в совместной деятельности»;


МСФО 32 «Финансовые инструменты: раскрытие и представление информации»;


МСФО 33 «Прибыль на акцию»;


МСФО 34 «Промежуточная финансовая отчетность»;


МСФО 35 «Прекращенная деятельность»;


МСФО 36 «Ухудшение (повреждение активов)»;


МСФО 37 «Резервы, условные обязательства и условные активы»;


МСФО 38 «Нематериальные активы»;


МСФО 39 «Финансовые инструменты: признание и оценка»;


МСФО 40 «Инвестиции в недвижимость»;


МСФО 41 «Сельское хозяйство».

Каждый стандарт содержит следующую информацию:

1) объект учета  дается определение объекта учета и основных понятий, связанных с этим объектом;

2) признание объекта учета  дается описание критериев отнесения объектов учета к различным элементам отчетности;

3) оценка объекта учета  приводятся рекомендации по использованию методов оценки и требований к оценке различных элементов отчетности;

4) отражение в финансовой отчетности  раскрытие информации об объекте учета в различных формах финансовой отчетности.

Составляя финансовую отчетность по международным стандартам, бухгалтер должен соблюдать определенные правила.

Применение Международных стандартов финансовой отчетности базируется на двух основополагающих допущениях: непрерывности деятельности и начисления, которые сформулированы во введении к содержанию МСФО. В России эти принципы раскрыты в виде допущений и требований в разделе 2 «Формирование учетной политики» ПБУ 1/98 «Учетная политика организации».

Комитет по МСФО принял новый cтандарт 41 «Сельское хозяйство» (Agriculture), регулирующий способы представления и раскрытия информации, относящейся к сельскохозяйственной деятельности. Этот стандарт обязателен к применению при подготовке финансовой отчетности за периоды, начинающиеся 1 января 2003 г. или после этой даты. В центре внимания этого стандарта находятся биологические активы, к которым относятся животные и растения, контролируемые компанией на основе права собственности в силу положений закона или соглашения и признаваемые в качестве активов в соответствии с МСФО. Стандарт устанавливает следующие правила признания и измерения активов, связанных с сельскохозяйственной деятельностью.

Биологические активы оцениваются по справедливой стоимости за вычетом расходов на продажу, кроме тех случаев, когда справедливая стоимость не может быть надежно определена. Предполагается, что справедливая стоимость может быть установлена с достаточной степенью надежности. От этого допущения можно отказаться, если нет информации о рыночной цене биологических активов, а альтернативные оценки справедливой стоимости недостаточно надежны. Однако если после принятия актива к учету его справедливая стоимость может быть надежно оценена, то организация должна переоценить этот актив и в дальнейшем учитывать его по справедливой стоимости за вычетом расходов на продажу.

Прибыль (убыток), возникающая при принятии актива к учету и (или) при изменении его справедливой стоимости (за вычетом расходов на продажу), включается в расчет чистой прибыли (убытка) в том периоде, в котором она возникла.

Сельскохозяйственная продукция, полученная с использованием биологических активов предприятия, оценивается по справедливой стоимости на момент сбора урожая за вычетом расходов на продажу. Учет сельскохозяйственной продукции после сбора урожая ведется в соответствии с МСФО 2 «Запасы» или иными применяемыми стандартами.

Стандарт не устанавливает новых правил учета земли, относящейся к сельскохозяйственной деятельности. В отношении этого актива организация должна руководствоваться положениями МСФО 16 «Основные средства» или МСФО 40 «Инвестиции в недвижимость». Биологические активы, физически связанные с землей, принимаются к учету и оцениваются по справедливой стоимости за вычетом возможной величины расходов на их продажу отдельно от земли.

Значительное место в стандарте отведено учету государственных субсидий на сельскохозяйственную деятельность. Он развивает положения МСФО 20 «Учет правительственных субсидий и раскрытие информации о правительственной помощи». В частности, если ожидается значительное снижение объемов государственных субсидий на сельскохозяйственную деятельность, такой факт должен быть раскрыт в финансовой отчетности.

В соответствии с МСФО финансовая отчетность составляется по методу начисления, согласно которому результаты операций и прочих событий признаются по факту их совершения (а не тогда, когда денежные средства получены или выплачены). Хозяйственные операции отражаются в учетных записях и включаются в финансовую отчетность тех периодов, к которым они относятся. Финансовая отчетность, составленная по методу начисления, информирует пользователей не только о прошлых операциях, связанных с выплатой или получением денежных средств, но и об обязательствах заплатить деньги в будущем или о возможных источниках получения денежных средств.

Российскими стандартами учета и отчетности (РСУиО) установлен принцип временной определенности фактов хозяйственной деятельности: факты хозяйственной деятельности организации относятся к тому отчетному периоду (и, следовательно, отражаются в бухгалтерском учете), в котором они имели место, независимо от времени фактического поступления или выплаты денежных средств, связанных с этими фактами. Однако этот принцип понимается неполно, большей частью как метод определения момента реализации по факту отгрузки, а вопрос о применении этого принципа в отношении признания расходов не рассматривается вовсе.

Согласно ст. 9 Федерального закона от 21 ноября 1996 г. № 129-ФЗ «О бухгалтерском учете» бухгалтерский учет ведется на основании первичных учетных документов. Поэтому многие затраты, относящиеся к данному отчетному периоду, без наличия счетов (первичных документов) в этом отчетном периоде не начисляются. По критериям МСФО это приводит к искажению финансовых результатов. В соответствии с международными стандартами необходимо начислять затраты даже при отсутствии первичных документов, например счетов, в том отчетном периоде, к которому они относятся.

В соответствии с МСФО при составлении финансовой отчетности обычно делается допущение, что организация действует и будет действовать в обозримом будущем. Таким образом, предполагается, что организация не собирается прекратить свою деятельность и не нуждается в ликвидации или существенном сокращении масштабов своей деятельности. Если такое намерение или необходимость существуют, это отражается в финансовой отчетности следующим образом:


имущество должно быть отражено по ликвидационной стоимости;


активы, которые не могут быть получены в полном объеме, должны быть списаны;


должны быть начислены обязательства в связи с прерыванием договоров и экономическими санкциями.

В РСУиО продекларировано допущение непрерывности деятельности. Учетная политика, принимаемая в российской организации, исходит из того, что организация будет продолжать свою деятельность в обозримом будущем и у нее отсутствуют намерения или необходимость ликвидации или существенного сокращения деятельности и что обязательства будут погашаться в установленном порядке.

Однако реально принцип непрерывности деятельности при подготовке организацией финансовых отчетов в России применяется далеко не всеми организациями.

 Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

1.2. Качественные характеристики финансовой отчетности

К качественным характеристикам финансовой отчетности, соответствие которым делает ее полезной для пользователей, относятся:

понятность;


уместность;


существенность;


надежность;


правдивое представление;


преобладание сущности над формой;


нейтральность;


осмотрительность;


полнота;


сопоставимость;


своевременность;


баланс между выгодами и затратами;


баланс между качественными характеристиками;


достоверное и объективное представление.

Понятность, или прозрачность, согласно МСФО, является основным качеством информации. Этот критерий предполагает, что пользователи быстро поймут сообщаемые им сведения. Пользователи, в свою очередь, должны иметь достаточные знания в области ведения бизнеса и бухгалтерского учета. Однако сложную для восприятия информацию, необходимую для принятия экономических решений, нельзя исключать из финансовой отчетности лишь по той причине, что она может быть непонятной для отдельных пользователей.

Уместность. В соответствии с МСФО информация является уместной, когда она влияет на экономические решения пользователей, помогая им оценивать прошлые, настоящие и будущие события, а также подтверждать или исправлять их прошлые оценки.

Существенность. На уместность информации серьезно влияют ее характер и существенность. В некоторых случаях одного характера информации достаточно для того, чтобы определить ее уместность. Например, сообщение о новом сегменте может повлиять на оценку рисков и возможностей, имеющихся у организации. В других случаях большое значение имеют как характер, так и существенность, например, когда речь идет о размерах запасов компании (по видам).

Информация считается существенной, если ее отсутствие или искажение могли бы повлиять на экономическое решение пользователей, принятое на основании финансовой отчетности.

В соответствии с российской практикой и нормативным регулированием бухгалтерского учета и отчетности финансовые отчеты должны содержать все данные, существенно влияющие на решения пользователей. Существенность информации, ее значимость в финансовых отчетах российских организаций достигаются за счет того, что они составлены в соответствии с требованиями законодательно-нормативных документов в соответствии с Законом «О бухгалтерском учете». В Положении по бухгалтерскому учету «Бухгалтерская отчетность организации» (ПБУ 4/99) содержится исчерпывающий перечень показателей, обязательных для отражения в отчетности в интересах всех ее пользователей. В российской практике существенными признаются такие показатели, удельный вес которых превышает 5% в общем итоге.

Надежность. Согласно МСФО, чтобы быть полезной, информация должна быть надежной. Информация является надежной, когда в ней нет существенных ошибок и искажений. Это связано с тем, что информация может быть уместной, но ненадежной по своему характеру или представлению.

Правдивое представление. Чтобы быть надежной, информация должна правдиво представлять операции и прочие события, например, в балансе правдиво отражать операции и другие события, результатом которых на отчетную дату стали активы, обязательства и капитал организации, отвечающие критериям признания.

Существует риск, что большая часть финансовой информации не столь правдива, как предполагается. Но это происходит не в результате искажения, а скорее, из-за трудностей, связанных с идентификацией операций или с выбором методов представления ее в финансовой (бухгалтерской) отчетности.

В РСУиО правдивость информации финансовых отчетов обеспечивается использованием методов учета и процедур оценки, утвержденных Минфином России. Существенные способы ведения бухгалтерского учета бухгалтер должен раскрывать в Пояснительной записке, которая входит в состав годовой бухгалтерской отчетности организации.

Правдивость отчетных данных предполагает также отсутствие существенных ошибок и отклонений в бухгалтерской отчетности. В соответствии с Законом «О бухгалтерском учете» в состав бухгалтерской отчетности должно входить аудиторское заключение, подтверждающее ее достоверность и правдивость. Таким образом государство защищает интересы пользователей информации.

Преобладание сущности над формой. Согласно МСФО, информация должна не столько содержать юридическую форму сделок или иных фактов хозяйственной деятельности, сколько отражать их экономическую сущность. Например, по договору аренды организация может передать актив другой стороне таким образом, что в документах будет предполагаться передача юридического права собственности этой организации. Тем не менее, могут существовать соглашения, гарантирующие организации сохранение права пользования экономической выгодой от этого актива. Однако в этом случае отчет о продаже не будет представлять правдиво совершенную сделку.

РСУиО также провозглашен принцип приоритета содержания перед формой. Однако на практике этот принцип иногда не соблюдается, так как в основу большинства учетных действий положен первичный документ, который должен отвечать установленным требованиям.

Специалисты Минюста России полагают, что в соответствии с ГК РФ к активам любой организации можно относить только стоимость ее собственного имущества. Именно таким образом налоговыми органами трактуется положение п. 2 ст. 8 Закона «О бухгалтерском учете»: «Имущество, являющееся собственностью организации, учитывается обособленно от имущества других юридических лиц, находящихся у данной организации». На этом основании возникает требование учитывать лизинговое имущество на забалансовых счетах, несмотря на то, что по своему экономическому содержанию лизингополучатель вполне может учитывать его в балансе как имущество, приравниваемое собственному.

Нейтральность (объективность). Чтобы быть надежной, информация, содержащаяся в финансовой отчетности, должна быть нейтральной. Финансовая отчетность не будет нейтральной, если она влияет на принятие пользователем решения.

Однако на практике при составлении отчетности российские организации не всегда соблюдают требование нейтральности, потому что руководство субъективно выделяет приоритетные группы пользователей.

Осмотрительность. Осмотрительность, согласно МСФО,  это осторожность в формировании суждений, которые необходимы при расчетах в условиях неопределенности. Согласно этому принципу активы или доходы не должны быть завышены, а обязательства или расходы  занижены. Соблюдение принципа осмотрительности не позволяет, например, создавать скрытые резервы и чрезмерные запасы, сознательно занижать активы или доходы или завышать обязательства или расходы. В таком случае финансовая отчетность не будет нейтральной и, следовательно, утратит надежность.

Что касается применения принципа осмотрительности в РСУиО, то ПБУ 1/98 установлено, что учетная политика должна обеспечить большую готовность к учету потерь (расходов) и пассивов, чем возможных доходов и активов, не допуская создания скрытых резервов, т. е. концепция осмотрительности в ПБУ 1/98 изложена почти в такой же формулировке, как она представлена в МСФО.

Хотя действующие методические инструкции Минфина России по бухгалтерскому учету предусматривают начисление оценочных резервов по ценным бумагам, товарно-материальным запасам, сомнительным долгам, на практике такие резервы российскими организациями создаются крайне редко.

Важным шагом на пути реализации принципа осмотрительности является Положение по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации. Согласно этому документу резервы по сомнительным долгам создаются по результатам инвентаризации дебиторской задолженности, в то время как до его принятия резерв по сомнительным долгам рекомендовалось начислять только по окончании отчетного года. В настоящее время все организации обязаны показывать задолженность по полученным займам и кредитам с учетом причитающихся к уплате на конец отчетного периода процентов.

Полнота. Зачастую финансовая информация неполно представляет хозяйственную деятельность организации. Это происходит не из-за необъективности, а из-за трудностей, связанных либо с определением операций и других событий, которые должны быть измерены; либо с разработкой и применением методик измерения и представления, отражающих суть этих фактов. В некоторых случаях измерение финансового эффекта может быть таким неопределенным, что организация обычно не представляет его в финансовых отчетах. Например, несмотря на то, что большинство организаций с течением времени генерирует гудвилл (цену фирмы) внутри себя, обычно трудно распознать или измерить его достоверность.

Сопоставимость. Согласно МСФО, информация, содержащаяся в финансовой отчетности организации, должна быть сопоставимой во времени и сравнимой с информацией других организаций. Это позволяет проследить определенные тенденции в ее финансовом положении и результатах деятельности. Поэтому измерение и отражение всех хозяйственных операций должно проводиться последовательно в соответствии с выбранной учетной политикой. Данный принцип вовсе не означает единообразия. Однако для обеспечения сопоставимости данных необходимо знать учетную политику, ее изменения и последствия этих изменений в течение текущего периода и ряда предыдущих лет.

Статьей 6 Закона «О бухгалтерском учете» предусмотрены стабильность учетной политики, последовательность методов обработки данных, а также установлен порядок изменения учетной политики в случаях, когда это важно для понимания отчетной информации пользователями.

Известно, что за рубежом в учетной практике различных организаций одной страны, например США, календарные границы отчетного года могут не совпадать. В основном это связано с сезонным характером деятельности предприятий различных отраслей промышленности, сельского хозяйства, образования и оказания услуг. Закон «О бухгалтерском учете» устанавливает единые календарные границы отчетного года для всех организаций, ведущих свою деятельность в России. Квартальная отчетность для российских компаний является промежуточной и составляется нарастающим итогом с начала отчетного года. Однако отсутствие в российской практике стандарта о подготовке финансовой отчетности в условиях гиперинфляции ограничивает ее сопоставимость во времени.

Своевременность. В соответствии с МСФО это качество финансовой информации ограничивает ее уместность и надежность. Если информация поступила несвоевременно, она уже может быть неуместной. Например, если отчетность задержана до выяснения всех аспектов, информация может оказаться чрезвычайно надежной, но мало полезной для пользователей, которые должны были принять решения раньше. В достижении баланса между уместностью и надежностью во главу угла должны ставиться потребности пользователей, принимающих экономические решения.

Согласно российскому законодательству отчетная информация представляется в сроки, в которые она не теряет ценности для пользователя. Законом «О бухгалтерском учете» установлено, что годовые отчеты представляются в течение 90 дней, а квартальные  в течение 30 дней по окончании отчетного периода. Эти требования к срокам более жесткие по сравнению с теми, которые установлены в других странах, они позволяют обеспечить актуальность отчетной информации.

Баланс между выгодами и затратами. Согласно МСФО, соотношение между выгодами и затратами  это, скорее, принципиальное ограничение, а не качественная характеристика. Выгоды, извлекаемые из информации, должны превышать затраты на ее получение. Затраты совсем не обязательно ложатся на пользователей, получающих выгоды. Кроме того, выгодами могут воспользоваться не только те пользователи, для которых информация была подготовлена.

Баланс между качественными характеристиками. На практике часто необходимо равновесие или компромисс между качественными характеристиками отчетности. Цель в данном случае  достичь оптимального соотношения между характеристиками финансовой отчетности для достоверного отражения финансового состояния предприятия. В российской практике ввиду ограниченности профессионального суждения баланс между качественными характеристиками не соблюдается.

Достоверное и объективное представление. О финансовой отчетности часто говорят, что она дает достоверное и объективное представление о финансовом положении организации, его изменении, а также результатах ее деятельности. Если при составлении бухгалтерской отчетности применяются качественные основные характеристики и бухгалтерские стандарты, то такая отчетность достоверно и объективно отражает финансовое состояние предприятия.

Закон «О бухгалтерском учете» позволяет отступать от правил бухгалтерского учета в тех случаях, когда они не позволяют достоверно отразить имущественное состояние и финансовые результаты деятельности предприятия. Факты неприменения правил бухгалтерского учета должны быть указаны в Пояснительной записке к годовой бухгалтерской отчетности. Только в этом случае они не признаются нарушением законодательства Российской Федерации о бухгалтерском учете.

Определения основополагающих допущений и требований к информации, раскрываемой в финансовых отчетах, в системе МСФО и РСУиО практически совпадают.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

1.3. Элементы финансовой отчетности

Основная цель финансовых отчетов  обеспечить заинтересованных пользователей информацией о финансовом положении организации, которая дается в основном в бухгалтерском балансе. Бухгалтерский баланс, соответствующий требованиям МСФО, состоит из таких элементов, как «Активы», «Обязательства» и «Собственный капитал».

Информация о деятельности организации содержится в Отчете о прибылях и убытках, где описаны доходы и расходы, об изменениях в финансовом положении  в финансовых отчетах в обособленном виде.

Составные части финансовых отчетов взаимосвязаны, так как отражают различные аспекты одних и тех же фактов хозяйственной жизни. Хотя каждый отчет представляет свою информацию, но ни один из них не служит только одной цели и сам по себе не может удовлетворить особые потребности пользователей. Например, Отчет о прибылях и убытках дает неполную картину деятельности, если не используется в сочетании с балансовым отчетом и отчетом об изменениях в финансовом положении.

Финансовая отчетность отражает финансовые результаты операций и других событий, объединяя их в широкие категории в соответствии с их экономическими характеристиками. Эти категории называются элементами финансовой отчетности. Элементами, непосредственно связанными с измерением финансового положения в балансе, являются активы, обязательства и капитал; элементами, непосредственно связанными с измерениями результатов деятельности в Отчете о прибылях и убытках,  доходы и расходы.

Согласно МСФО, активы  это ресурсы, контролируемые организацией, использование которых, возможно, вызовет в будущем приток экономической выгоды. Будущая экономическая выгода, воплощенная в активе,  это потенциал, вкладываемый прямо или косвенно в приток денежных средств или их эквивалентов. Будущие экономические выгоды от использования активов могут возникать в тех случаях, когда:


актив используется обособленно или в сочетании с другим активом для производства товаров и услуг, которые предназначены для реализации;


актив обменивается на другие активы;


актив используется для погашения обязательств;


актив распределен между владельцами (собственниками) организации.

В МСФО указано, что многие активы, например, недвижимость, здания и оборудование, имеют физическую форму. Однако физическая форма не необходимый признак актива. Например, патенты и авторские права  это активы, если организация в будущем ожидает получение прибыли от их использования и если они контролируются организацией.

Многие активы, например счета дебиторов, связаны с юридическими правами, включая право на владение. Однако при определении актива право на владение не является основным. Например, собственность, которую берут в аренду,  это тоже актив, если организация контролирует выгоды, которые должны быть получены от ее использования. Несмотря на то, что способность организации контролировать выгоды обычно является результатом осуществления юридических прав, объект может соответствовать определению актива даже при отсутствии правового контроля. Например, ноу-хау, полученные в процессе деятельности организации, могут соответствовать определению актива, когда организация, сохраняя их в тайне, контролирует прибыли, которые должны быть от них получены.

Существует тесная связь между затратами, оформленными как издержки, и созданием активов, но эти процессы не всегда совпадают во времени. Так, если организация несет затраты, это может быть свидетельством того, что происходит поиск будущих вероятных экономических выгод. Однако это еще не значит, что такой актив будет получен.

Отсутствие же затрат не мешает объекту отвечать определению актива. Например, объекты, которые были переданы организации безвозмездно, могут соответствовать определению актива.

Такая важная категория, как активы, в действующем российском законодательстве по бухгалтерскому учету не определена. Это приводит к тому, что в российской учетной практике в отличие от МСФО актив может быть признан в балансе, когда были понесены затраты, исключающие вероятность притока экономических выгод в организацию за пределами отчетного периода.

Обязательства, согласно МСФО,  это существующая на отчетную дату задолженность организации, погашение которой вызывает уменьшение экономической выгоды в виде оттока ресурсов. Обязательства могут возникать в силу действия договора или правовой нормы либо делового договора доверия.

Погашение обязательств может осуществляться следующими способами:


выплатой денежных средств;


передачей других активов;


предоставлением услуг;


заменой одного обязательства другим;


переводом обязательства в капитал;


снятием требования со стороны кредитора.

Существует также условное обязательство, которое возникает, если руководство организации решит приобрести активы в будущем. Однако это не будет причиной для появления настоящего обязательства. Иногда организация может признать в качестве долга будущие выплаты. Это характерно для тех случаев, когда выплаты базируются на ежегодных закупках или носят постоянный характер. В качестве примера таких обязательств можно привести существующие гарантийные обязательства и отчисления в пенсионные фонды.

Собственный капитал представляет собой вложения собственников и накопленную прибыль организации. В бухгалтерском балансе собственный капитал может быть разбит на подклассы. Например, уставный капитал, нераспределенная прибыль и резервы показываются отдельно. Такие классификации являются показателями правовых или других ограничений возможности предприятия распределять или иначе использовать собственный капитал, поэтому они имеют значение для пользователей финансовых отчетов при принятии решений.

Создание резервов иногда предусматривается уставом или законом, с тем, чтобы дать компании и ее кредиторам дополнительную защиту от последствий возможных убытков.

Другие резервы могут создаваться в том случае, когда национальный закон о налогообложении предусматривает освобождение от налогов или их снижение при переводе средств в такие резервы. Наличие и размер юридических, уставных или налоговых резервов представляет собой информацию, которая может быть уместной для пользователей при принятии решений. Переводы в эти резервы представляют собой использование нераспределенной прибыли, а не расходы.

Важнейшими элементами финансовой отчетности являются доходы и расходы, квалификация которых необходима для процесса формирования достоверных финансовых результатов организации.

Доходы, согласно МСФО,  это увеличение экономических выгод в течение отчетного периода в форме притока либо увеличения активов или уменьшения обязательств, что выражается в увеличении капитала, не связанного с вкладами участников акционерного капитала. Доход включает выручку, полученную в результате основной (уставной) деятельности организации, и доходы, полученные в результате неосновной деятельности.

Выручка, полученная от основной деятельности, определяется разными терминами: реализация, вознаграждение, проценты, дивиденды, роялти, гонорары, рента  в зависимости от типа предприятия. Примером доходов от неосновной деятельности могут служить доходы от реализации внеоборотных активов и внереализационные доходы, например доход от переоценки рыночных ценных бумаг или увеличения балансовой стоимости долгосрочных активов.

При учете выручки, полученной от продажи товаров, предоставления услуг, использования другими сторонами активов организации, приносящих проценты, лицензионные платежи и дивиденды, в системе МСФО применяется специальный стандарт № 18 «Выручка», где подробно определены вопросы учета доходов от основной систематической деятельности.

Определение доходов, соответствующее МСФО, дано в ПБУ 9/99 «Доходы организации», согласно которому при продаже продукции, товаров, выполнении работ, оказании услуг на условиях коммерческого кредита, предоставляемого в виде отсрочки и рассрочки оплаты, выручка принимается к бухгалтерскому учету в полной сумме дебиторской задолженности, что соответствует положениям МСФО. С 1 января 2000 г. определение суммовых разниц стало соответствовать нормам МСФО. Так, в соответствии с ПБУ 9/99 величина выручки увеличивается или уменьшается на суммовую разницу, возникающую при оплате в рублях обязательств, выраженных в иностранной валюте.

Расходы, согласно МСФО,  это уменьшение экономической выгоды в отчетном периоде в форме оттока или использования активов либо возникновения обязательств, которые ведут к уменьшению собственного капитала и не связаны с его распределением между участниками.

Расходы включают затраты и убытки, возникающие в ходе основной деятельности предприятия. К затратам относятся затраты на производство продукции (работ, услуг), амортизация и т. п. Убытки могут возникать в результате стихийных бедствий, продажи внеоборотных активов, а также в случае совершения внереализационных операций (изменений валютных курсов, переоценки активов и т. п.).

С 1 января 2000 г. вступило в силу ПБУ 10/99, в котором даны определение расходов, соответствующее изложенному в МСФО, а также классификация возможных расходов, позволяющая организациям без привлечения дополнительных регламентирующих инструкций устанавливать экономический статус расходов. Положение определяет, в каких случаях выбытие активов не является расходами. В отличие от МСФО ПБУ 10/99 не относит к расходам затраты организации, имеющие непроизводственную направленность: это расходы на спортивные мероприятия, отдых, развлечения, мероприятия культурно-просветительского характера и другие аналогичные мероприятия.

Так же как и в МСФО, в ПБУ 10/99 в составе расходов по обычным видам деятельности отражены суммовые разницы, т. е. величина расходов определяется (уменьшается или увеличивается) с учетом суммовых разниц.

Очень важен вопрос о критериях признания элементов финансовых отчетов. Признание  это процесс включения в баланс или Отчет о прибылях и убытках статей, отвечающих определению элемента финансовых отчетов. Согласно МСФО, статья может быть признана, если она соответствует следующим критериям:


существует вероятность того, что любая экономическая выгода, ассоциируемая с этой статьей, будет получена или утрачена организацией;


объект имеет оценку и стоимость, которые можно измерить.

Соответствие между элементами финансовой отчетности обусловливает взаимосвязь в их признании. Так, признание определенного актива автоматически требует признания соответствующего дохода или обязательства. Существуют два критерия признания элементов финансовой отчетности. В первом используется понятие вероятности будущей экономической выгоды. Это понятие соотносится с неопределенностью среды, в которой работает предприятие. При подготовке финансовых отчетов степень неопределенности оценивается исходя из имеющихся данных. Например, если существует уверенность в том, что счета дебиторов будут оплачены, то эти счета принимаются как активы. Для большинства видов задолженности есть вероятность неоплаты. В данном случае признается расход, представляющий ожидаемое сокращение экономических выгод.

Второй критерий принятия элемента финансовой отчетности  это стоимость, измеренная с большой степенью достоверности. Разумная оценка статей является неотъемлемой частью финансовых отчетов. Однако если невозможно дать их оценку с большой степенью достоверности, статья не должна быть принята в качестве актива или дохода, а само существование претензии будет раскрыто в приложениях к отчетности.

Исходя из требований МСФО, ПБУ 9/99 и ПБУ 10/99 установлены правила признания доходов и расходов, т.е. определения момента, когда они должны отражаться в бухгалтерском учете. Так же как и МСФО, ПБУ 9/99 разрешает организациям признавать в бухгалтерском учете выручку от выполнения работ (оказания услуг, продажи продукции) с длительным циклом изготовления по мере готовности работы (услуги, продукции) или по завершении выполнения работы (оказания услуги, изготовления продукции) в целом. При этом выручка от выполнения конкретной работы, оказания конкретной услуги, продажи конкретного изделия признается в бухгалтерском учете по мере готовности, только в том случае, если готовность можно определить.

В РСУиО не раскрыто понятие признания активов и обязательств, не приведены и соответствующие критерии их признания.

Существенным также является вопрос оценки элементов финансовых отчетов. Оценка  это определение денежной суммы, на основании которой элементы финансовых отчетов должны быть признаны и внесены в бухгалтерский баланс и Отчет о прибылях и убытках. Для этого требуется выбрать конкретный метод оценки, в качестве которого могут выступать следующие:

1.
 Фактическая стоимость приобретения. Активы учитываются по сумме уплаченных за них денежных средств или их эквивалентов либо по справедливой стоимости, предложенной за них на момент их приобретения.

Обязательства учитываются по сумме выручки, полученной в обмен на долговое обязательство, или в некоторых случаях (например, налоги на прибыль) по суммам денежных средств или их эквивалентов, уплата которых ожидается при нормальном ходе дел.

2.
 Восстановительная стоимость. Активы отражаются по сумме денежных средств или их эквивалентов, которая должна быть уплачена в том случае, если такой же или эквивалентный актив приобретался бы в настоящее время. Обязательства отражаются по недисконтированной сумме денежных средств или их эквивалентов, которая потребовалась бы для погашения обязательства в настоящий момент.

3.
 Возможная цена продажи (погашения). Активы отражаются по сумме денежных средств или их эквивалентов, которая в настоящее время может быть выручена от продажи актива в нормальных условиях. Обязательства отражаются по стоимости их погашения, т. е. по недисконтированной сумме денежных средств или их эквивалентов, которую предполагалось бы потратить для погашения обязательств при нормальном ходе дел.

4.
 Дисконтированная стоимость. Активы отражаются по дисконтированной стоимости будущего чистого поступления денежных средств, которые, как предполагается, будут создаваться данным активом при нормальном ходе дел. Обязательства отражаются по дисконтированной стоимости будущего чистого выбытия денежных средств, которые, как предполагается, потребуются для погашения обязательств при нормальном ходе дел.

Наиболее широко принятой основой измерения является фактическая стоимость. Обычно она используется в комбинации с другими методами оценки. Например, запасы учитываются по наименьшей из себестоимостей и возможной чистой цене продаж, рыночные ценные бумаги  по их рыночной стоимости, а пенсионные обязательства  по их дисконтированной стоимости.

В условиях чрезмерно быстрого роста цен, обесценения национальной валюты, т. е. в условиях гиперинфляции, МСФО 29 предписывает особый порядок оценки, согласно которому финансовая отчетность должна представляться в единицах измерения, действующих на отчетную дату.

Следует отметить, что МСФО по сравнению с российскими стандартами дают большую свободу в использовании методов оценки элементов финансовой отчетности. Так, в соответствии с требованиями российских стандартов оценка имущества, приобретенного за плату, осуществляется путем суммирования фактически произведенных затрат на его покупку; имущества, полученного безвозмездно,  по рыночной стоимости на дату оприходования; имущества, произведенного в самой организации,  по стоимости его изготовления (фактические затраты, связанные с производством объекта имущества). Изменение уровня цен влияет на оценку имущества лишь в нескольких случаях, когда средства дооцениваются до рыночной стоимости.

Вложения организации в акции, котировки которых регулярно публикуются, при составлении бухгалтерского баланса отражаются на конец отчетного года по рыночной стоимости, если она ниже стоимости, по которой они приняты к бухгалтерскому учету.

5.
Основные средства. Организация имеет право не чаще одного раза в год (на начало отчетного года) переоценивать объекты основных средств по восстановительной стоимости путем индексации или прямого пересчета по документально подтвержденным рыночным ценам.

6.
Материально-производственные запасы, на которые в течение года снизилась цена либо которые морально устарели или частично потеряли свое первоначальное качество, отражаются в бухгалтерском балансе на конец отчетного года по цене возможной реализации, если она ниже первоначальной стоимости заготовления (приобретения).

Таким образом, нормативными актами Российской Федерации предусмотрена лишь дооценка отдельных статей в случаях, когда их цена оказалась ниже рыночной на конец отчетного года (за исключением основных средств). В настоящее время в России отсутствует стандарт по подготовке финансовой отчетности в условиях гиперинфляции. Это приводит к тому, что сравнение сумм, полученных от операций и событий, имевших место в разное время даже в пределах одного отчетного периода, будет вводить в заблуждение пользователей финансовой отчетности.

Проведя сопоставление и анализ элементов финансовых отчетов, определенных в МСФО, с законодательными нормами и стандартами в области бухгалтерского учета и отчетности, действующими в Российской Федерации, можно сделать следующий вывод. В МСФО даны четкие определения элементов финансовой отчетности  активов, обязательств, собственного капитала, доходов и расходов, определены критерии их признания и методы оценки.

В РСУиО только ПБУ 9/99 и ПБУ 10/99 стандартизировали понятия доходов и расходов и определили критерии их признания. Стандартизованных понятий активов, обязательств, собственного капитала, соответствующих МСФО, пока нет. Оценка элементов финансовой отчетности в РСУиО отличается от МСФО. Все это на практике приводит к существенным расхождениям между финансовой отчетностью, составленной по РСУиО и МСФО.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

Глава 2. Стандартизация финансовой отчетности

Перед изучением данной главы внимательно прослушайте вводную лекцию. Затем изучите последовательно материалы параграфов главы, обращаясь по мере необходимости к объектам «Видеоматериалы», «Глоссарий», «Персоналии», «Приложения». После изучения каждого параграфа рекомендуется выполнить тренировочные задания. 

Особое внимание при изучении главы обратите на содержание видеолекции «Представление финансовой отчетности в соответствии с международными и российскими стандартами». После изучения всех параграфов прослушайте заключительную лекцию. Затем проверьте свои знания по главе, выполнив контрольные задания и ответив на вопросы для самопроверки, приведенные ниже.

Вопросы для самопроверки

1. Как называется МСФО, регулирующий представление финансовой отчетности в соответствии с международными стандартами?

2. Что входит в состав полного комплекта финансовой отчетности?

3. Какие линейные статьи должны быть включены в Баланс в соответствии с требованиями МСФО 1 «Представление финансовой отчетности»?

4. Какие линейные статьи включаются в Отчет о прибылях и убытках в соответствии с требованиями МСФО 1?

5. Какая информация должна быть раскрыта в учетной политике?

6. Какой нормативный документ в Российской Федерации определяет состав, содержание и методические основы формирования бухгалтерской отчетности?

7. Что необходимо сделать для раскрытия в отчетности информации о применении МСФО 29 «Финансовая отчетность в условиях гиперинфляции»?

8. Дайте определение понятий «постоянные разницы», «временные разницы», «отложенный налог на прибыль», «отложенный налоговый актив», «отложенное налоговое обязательство».

9. Какие нормативные документы определяют порядок составления консолидированной отчетности?

10. Назовите принципы и методы формирования консолидированной финансовой отчетности.

11. Как называется нормативный документ, регулирующий порядок составления отчетности по сегментам деятельности?

12. Перечислите основные показатели, которые необходимо раскрыть в соответствующих формах отчетного сегмента.
2.1. Представление финансовой отчетности в соответствии с международными и российскими стандартами

Представление финансовой отчетности в соответствии с международными стандартами регулируется МСФО 1 «Представление финансовой отчетности», в соответствии с которым в полный комплект финансовой отчетности включаются:

1) Бухгалтерский баланс;

2) Отчет о прибылях и убытках;

3) отчет, показывающий:


все изменения в капитале;


изменения в капитале, отличные от операций капитального характера с владельцами;


отчет о движении денежных средств;


учетную политику и примечания.

Хорошо, если организации представляют не только финансовую отчетность, но и финансовый обзор руководства, в котором описаны и пояснены основные характеристики финансовых результатов деятельности организации, ее финансового положения и основных неопределенностей, с которыми она сталкивается. Такой отчет может включать анализ:


основных факторов и влияний, определяющих финансовые результаты, включая изменение среды, в которой действует организация, и ее реакцию на эти изменения, инвестиционной политики, направленной на поддержание и улучшение финансовых результатов, а также политики в области дивидендов;


источников финансирования организации, политику в отношении заемных средств и управления рисками;


достоинств и ресурсов организации, ценность которых не отражена в бухгалтерском балансе, составленном согласно МСФО.

Многие организации, помимо финансовой отчетности, представляют отчеты по вопросам охраны окружающей среды и отчеты о добавленной стоимости.

Каждая существенная статья должна быть представлена в финансовой отчетности отдельно. Несущественные суммы отдельно представлять не следует. Их надо объединять с суммами аналогичного характера или назначения.

МСФО 1 не предписывает порядок или формат, в котором статьи должны представляться в бухгалтерском балансе, а просто дает перечень статей, настолько различных по своему характеру или функциям, что они заслуживают раздельного представления.

Баланс, как минимум, должен включать линейные статьи, которые представляют:


основные средства;


нематериальные активы;


финансовые активы;


инвестиции, учтенные по методу участия;


запасы;


денежные средства и их эквиваленты;


задолженность покупателей и заказчиков и другая дебиторская задолженность;


налоговые обязательства и требования;


резервы;


долгосрочные обязательства, включающие выплату процентов;


долю меньшинства;


выпущенный капитал и резервы.

Дополнительные линейные статьи, заголовки и промежуточные суммы должны представляться в балансе тогда, когда это требуется Международным стандартом финансовой отчетности или когда это необходимо для достоверного представления финансового положения организации.

В балансе или в примечаниях к нему необходимо раскрывать подклассы каждой из представленных линейных статей, классифицированных в соответствии с операциями организации. Каждая статья должна разбиваться на подклассы по ее характеру и суммам кредиторской и дебиторской задолженности материнской организации, родственных дочерних организаций, ассоциированных организаций и других связанных сторон.

В балансе или в примечаниях необходимо раскрывать следующую информацию:

1) для каждого класса акционерного капитала:


о количестве акций, разрешенных к выпуску;


о количестве выпущенных и полностью оплаченных акций, а также выпущенных, но оплаченных не полностью;


о номинальной стоимости акции, или указание на то, что акции не имеют номинальной стоимости;


о сверке количества акций в обращении в начале и в конце года;


о правах, привилегиях и ограничениях, связанных с соответствующим классом, в том числе ограничениях на распределение дивидендов и возмещение капитала;


об акциях компании, принадлежащих организации или ее дочерним или ассоциированным организациям;


об акциях, зарезервированных для выпуска по договорам опциона или продажи, включая условия и суммы;

2) описание характера и цели каждого резерва в рамках капитала владельцев;

3) если дивиденды были предложены, но не были официально утверждены к выплате, показывается сумма, включенная (или не включенная) в обязательства;

4) о сумме любых не признанных дивидендов по привилегированным кумулятивным акциям.

Организация, не имеющая акционерного капитала, например товарищество, должна раскрывать информацию, аналогичную указанной выше. Так, отражаются изменения в течение периода по каждой категории доли в капитале, а также права, привилегии и ограничения, связанные с каждой категорией доли в капитале.

Таким образом, основная идея составления бухгалтерского баланса заключается в раскрытии средств организации и их источников по основным статьям активов и обязательств, а также в сопоставлении данных за отчетный период с данными за предыдущий период.

Отчет о прибылях и убытках, как минимум, должен включать следующие линейные статьи:


выручка;


результаты операционной деятельности;


затраты по финансированию;


доля прибылей и убытков ассоциированных организаций и совместной деятельности, учитываемых по методу участия;


расходы по налогу;


прибыль или убыток от обычной деятельности;


результаты чрезвычайных обстоятельств;


доля меньшинства;


чистая прибыль или убыток за период.

Дополнительные линейные статьи, заголовки и промежуточные суммы должны представляться в Отчете о прибылях и убытках, когда это требует МСФО или когда это необходимо для достоверного представления финансовых результатов деятельности организации.

В Отчете о прибылях и убытках или в примечаниях к нему необходимо представлять анализ доходов и расходов, используя классификацию, основанную на характере доходов и расходов или их функции в рамках организации.

Первый вариант анализа называется методом характера затрат. Расходы объединяются в Отчете о прибылях и убытках в соответствии с их характером (например, амортизация, закупка материалов, транспортные расходы, заработная плата и жалованье, затраты на рекламу) и не перераспределяются между функциональными направлениями внутри организации. Этот метод удобен для небольших организаций, где не требуется распределения операционных расходов в соответствии с функциональной классификацией.

Второй вариант анализа называется методом функции затрат, или себестоимости продаж, и классифицирует расходы в соответствии с их функцией как часть себестоимости продаж, распределения или административной деятельности. Это представление часто дает пользователям более уместную информацию, чем классификация расходов по их характеру. Однако распределение затрат по функциям может быть спорным и в значительной степени субъективным.

Организации, классифицирующие расходы по функции, должны раскрывать дополнительную информацию о характере расходов, в том числе о расходах на амортизацию и оплату труда.

В Отчете о прибылях и убытках или в примечаниях необходимо раскрывать сумму дивидендов на акцию, объявленных или предложенных за период, охваченный финансовой отчетностью.

Таким образом, основная идея Отчета о прибылях и убытках состоит в корректировке полученной в отчетном периоде выручки путем прибавления суммы полученных доходов и вычитания суммы произведенных расходов, что в итоге дает величину чистой прибыли за отчетный период.

Отчет об изменениях капитала содержит отдельную информацию по каждому элементу акционерного капитала и резервов (например, акционерный капитал, дополнительная эмиссия, резерв по переоценке ценностей, резерв по курсовым разницам) и строки с перечнем их возможных изменений (например, изменения в учетной политике; изменения, возникающие в результате переоценки основных средств и инвестиций; другие изменения, не отраженные в Отчете о прибылях и убытках). Отдельной строкой показываются данные о чистой прибыли или убытках за отчетный период и формируют итоговые данные о капитале организации.

Основная идея Отчета об изменениях капитала состоит в последовательной корректировке остатка капитала за предыдущий отчетный период (за исключением последствий изменения в учетной политике) путем вычитания начисленных дивидендов и результата переоценки инвестиций и прибавления результата переоценки основных средств, чистой прибыли за отчетный период и дополнительной эмиссии, что дает в итоге величину капитала на конец отчетного периода.

В примечании к финансовой отчетности организации должны:


представлять информацию об основе подготовки финансовой отчетности и конкретной учетной политике, выбранной и примененной для значительных операций и событий;


раскрывать информацию, требуемую МСФО, которая не представлена в других разделах финансовой отчетности;


обеспечивать дополнительную информацию, которая не представлена в финансовой отчетности, но необходима для ее достоверного представления.

Раздел учетной политики в примечаниях к финансовой отчетности должен описывать:


основу оценки, использованную для подготовки финансовой отчетности (фактическая стоимость приобретения, восстановительная стоимость, стоимость реализации, возможная цена продажи, дисконтированная стоимость). Когда в финансовой отчетности используется больше одной основы оценки, например, когда переоценке подлежат только определенные долгосрочные активы, достаточно указать категории активов и обязательств, к которым применяется каждая основа;


каждый конкретный вопрос учетной политики, имеющий существенное значение для правильного понимания финансовой отчетности. Принимая решение о раскрытии конкретных аспектов учетной политики, руководство рассматривает вопрос, поможет ли это пользователям понять способ отражения операций и событий в отчетности.

Учетная политика, которую организация должна раскрывать при представлении финансовой отчетности, включает следующую информацию:


признание выручки;


сведения о дочерних организациях;


объединение организаций;


совместная деятельность;


признание и амортизация материальных и нематериальных активов;


затраты по займам;


договоры подряда;


инвестиционная собственность;


финансовые инструменты и инвестиции;


аренда;


затраты на исследования и разработки;


запасы;


налоги, в том числе отложенные налоги;


резервы;


затраты на пенсионное обеспечение;


пересчет иностранной валюты и хеджирование;


определение хозяйственных и географических сегментов и основа для распределения затрат между сегментами;


определение денежных средств и их эквивалентов;


учет инфляции;


правительственные субсидии.

Другие Международные стандарты финансовой отчетности требуют раскрытия учетной политики во многих других областях.

В информации, опубликованной вместе с финансовой отчетностью, необходимо раскрыть (если это не отмечено в других разделах):

постоянное место нахождения и юридическую форму организации, ее юридический адрес (или основное место ведения дела, если оно отличается от юридического адреса);


описание характера операций и основной деятельности;


название материнской организации и конечной материнской организации группы;


количество работников в конце периода или среднее количество работников в течение периода.

Состав, содержание и методические основы формирования бухгалтерской отчетности организаций, являющихся юридическими лицами по законодательству Российской Федерации, кроме кредитных и бюджетных организаций, регулируются ПБУ 4/99 «Бухгалтерская отчетность организации», устанавливающим содержание бухгалтерского баланса, Отчета о прибылях и убытках, Отчета о движении денежных средств и Отчета об изменениях капитала.

Если на основании отчетности, составленной по правилам ПБУ 4/99, пользователь не может сформировать полное представление о финансовом положении организации, финансовых результатах ее деятельности, то в бухгалтерскую отчетность следует включить дополнительные показания и пояснения.

Изменения принятых содержания и формы Бухгалтерского баланса, Отчета о прибылях и убытках и пояснений к ним допускаются в исключительных случаях, например при изменении вида деятельности. Организация должна подтвердить обоснованность каждого такого изменения.

Показатели отчетности приводятся в нетто-оценке за вычетом регулирующих статей и оборотов. Кроме этого, не допускается зачет между статьями активов и пассивов, прибылей и убытков. В балансе должны быть разграничены активы и пассивы, срок обращения и погашения которых свыше одного года, и краткосрочные, обращение и погашение которых происходит в течение года.

В настоящее время используются два варианта трансформации финансовой отчетности российских предприятий в соответствии с международными стандартами. Первый называют подходом с точки зрения инфляции, второй  подходом с точки зрения валюты.

Подход с точки зрения инфляции основан на использовании МСФО 29 «Финансовая отчетность в условиях гиперинфляции», суть которого состоит в том, что финансовая отчетность должна быть представлена в денежных единицах, учитывающих инфляцию, т. е. действующих на дату составления отчетности. Данные отчетности пересчитываются с помощью общего индекса цен, отражающего изменение общей покупательной способности. Таким образом, отчетность, составленная в российских рублях, при трансформации должна быть скорректирована на общий индекс цен, переведена в валюту по курсу на дату составления отчетности и перегруппирована соответствующим образом. Кроме того, потребуется скорректировать отдельные статьи, учет которых не соответствует правилам, рекомендуемым международными стандартами.

Второй вариант трансформации основан на подходе с точки зрения валюты. Его использование рекомендовано также МСФО 29, который предполагает при отсутствии надежного общего индекса цен делать оценки на основании движения курса обмена валюты отчетности и стабильной иностранной валюты. Это положение предполагает использование при трансформации отчетности МСФО 21 «Влияние изменения валютных курсов».

Этот стандарт определяет следующее правило выбора курсов валют для пересчета статей финансовой отчетности:


денежные статьи пересчитываются по курсу на дату составления отчетности;


неденежные статьи, отражаемые по стоимости приобретения, пересчитываются по курсу на дату приобретения (этот курс обычно называют историческим);


неденежные статьи, отражаемые по рыночной стоимости, пересчитываются по курсу на дату определения рыночной стоимости.

Таким образом, при трансформации финансовой отчетности российских предприятий рублевые данные пересчитываются в валюту по разным курсам. Полученная разница называется трансформационной разницей и классифицируется как статья собственного капитала. Затем проводится перегруппировка полученных статей, выраженных в валюте, в соответствии с правилами международных стандартов. Кроме того, производятся корректировки отдельных статей, учет которых не соответствует международным стандартам.

Процесс трансформации финансовой отчетности требует тщательной подготовки исходной информации. Наряду с использованием отчетных форм российской финансовой отчетности необходимо подготовить большой объем аналитической информации по счетам бухгалтерского учета, подлежащим трансформации.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

2.2. Отчетность в условиях инфляции

Как уже отмечалось, в России нет стандартов, регулирующих подготовку финансовой отчетности в условиях инфляции.

МСФО 29 «Финансовая отчетность в условиях гиперинфляции» предусматривает, что отчетность в странах с гиперинфляционной экономикой должна подготавливаться в особом порядке. Наряду с описанием основных признаков гиперинфляции МСФО 29 содержит четкий критерий, в соответствии с которым экономика с инфляцией, накопленной за последние три года в размере около или выше 100%, считается гиперинфляционной. Если экономика страны подпадает под этот критерий, то отчетность должна подготавливаться в соответствии с МСФО 29.

Трансформирование отчетности согласно МСФО 29 является одним из самых сложных моментов при подготовке отчетности в соответствии с международными стандартами. Это объясняется тем, что в России МСФО 29 не применяется, а отчетность обычно трансформируют на основе сводных неиндексированных данных. И даже если достоверно известны даты операций, поскольку в бухгалтерских программах обычно фиксируются даты проводок, обработать такой объем информации очень сложно, так как это сопоставимо с работой всей бухгалтерии организации в течение года. Поэтому обычно отчетность в соответствии с МСФО 29 приходится подготавливать, во многом исходя из оценок. Рассмотрим основные принципы формирования отчетности в соответствии с МСФО 29 в условиях ограниченной информации о датах хозяйственных операций.

Основная концепция МСФО 29 заключается в следующем: все показатели финансовой отчетности должны быть представлены в сопоставимом денежном выражении на дату баланса  трансформирование отчетности. Таким образом, все операции, активы, обязательства и собственный капитал должны быть скорректированы с учетом изменения покупательной способности рубля с даты их возникновения до даты баланса. Изменение покупательной способности рубля выражается в росте индекса потребительских цен (индекса инфляции).

Индексирование с учетом инфляции представляет собой корректировку денежного выражения данных отчетности до денежного выражения на дату баланса путем применения индекса изменения покупательной способности рубля.

Индексирование видов операций, активов, обязательств и собственного капитала проводится по-разному. Следует отметить, что индексирование не является изменением стоимости активов, оно лишь обеспечивает сопоставимость данных об их стоимости. В результате индексирования возникает прибыль (убыток), но данная прибыль (убыток) не относится к изменению стоимости активов, а представляет собой результат политики предприятия в отношении структуры баланса.

В отличие от индексирования переоценка активов заключается в корректировке денежного выражения их исторической стоимости до денежного выражения на дату баланса путем применения индекса изменения цен данных активов либо их справедливой цены. Это подход к оценке активов на основе текущей стоимости.

Отметим, что в соответствии с международными стандартами сумма переоценки, полученная в результате применения подхода, основанного на оценке активов по текущей стоимости, должна напрямую отражаться в собственном капитале.

Для проведения трансформации в соответствии с международными стандартами достаточно проиндексировать немонетарные активы и пассивы, выручку и расходы и привести отчетность за предыдущий период в соответствие с покупательной способностью рубля на дату баланса.

Все немонетарные активы и пассивы баланса должны быть скорректированы с учетом индекса инфляции с даты их возникновения.

Основные средства и внеоборотные активы, которые учитываются по исторической стоимости, должны быть скорректированы на индекс инфляции с даты их приобретения, а стоимость основных средств, переоцененных согласно экспертной оценке независимых оценщиков, должна быть скорректирована на индекс инфляции с даты переоценки. В пассиве сумму корректировки применительно к переоценке следует относить на увеличение переоценки, а остальную сумму необходимо отражать в нераспределенной прибыли.

При индексировании основных средств следует:


сторнировать сумму переоценки восстановительной стоимости, равную разнице между восстановительной и исторической стоимостью;


сторнировать сумму переоценки износа основных средств, которая равна разнице между накопленным износом и накопленным износом, оцененным по исторической стоимости;


скорректировать историческую стоимость на индекс инфляции с даты приобретения;


скорректировать накопленный износ, оцененный по исторической стоимости, на индекс инфляции с даты приобретения;


перенести остатки суммы переоценки на нераспределенную прибыль.

Историческую стоимость внеоборотных активов обычно определить сложно, так как она складывается в течение нескольких лет из затрат организации на создание этих активов. В данном случае затраты нужно разбивать по периодам и индексировать стоимость исходя из периода, в котором они были произведены. В периоды, по которым расшифрованы затраты, они должны накапливаться равномерно, также должны быть равномерными темпы инфляции. При выполнении этих условий затраты можно скорректировать на средний за период индекс инфляции (как если бы затраты были произведены в середине периода).

Средний за период индекс инфляции определяется по формуле:

ИПЦкп : [(ИПЦнп  ИПЦкп) : 2]  100%,

где ИПЦкп  индекс потребительских цен на конец периода;

ИПЦнп  индекс потребительских цен на начало периода.

Обычно затраты расшифровываются по годам. Однако данный подход неприемлем, если, например, большая часть затрат приходилась на начало или конец года или в течение года инфляция была неравномерной: допустим, инфляция усилилась во втором полугодии отчетного года. В подобных случаях затраты должны быть расшифрованы и проиндексированы по кварталам или месяцам.

При индексировании запасов необходимо обращать внимание на их оборачиваемость и метод списания. При высокой оборачиваемости запасы, отраженные в балансе, были приобретены в конце года, а при низкой  в начале года. Соответственно необходимо оценить, в каком периоде запасы были приобретены, и применить индекс инфляции, соответствующий периоду фактического приобретения запасов. При определении показателя оборачиваемости следует учитывать инфляцию в течение года, поскольку этот показатель, рассчитанный с помощью данных баланса, может отличаться от данных о фактическом физическом движении запасов.

На стоимость запасов влияет и метод их списания. Если запасы списываются по средней себестоимости, то в балансе они будут отражены по ценам, примерно соответствующим ценам периода, в течение которого они были приобретены. Однако если запасы списываются по методу ФИФО, то в балансе они отражаются по ценам, действовавшим в более поздние периоды, чем период их фактического приобретения. Если запасы списываются по методу ЛИФО, то в балансе они отражаются по ценам, действовавшим в более ранние периоды. Соответственно индекс инфляции должен соответствовать периоду, по ценам которого запасы отражены в балансе.

Обычно производственное предприятие, которое имеет среднюю оборачиваемость запасов и списывает их по средней себестоимости, отражает эти запасы в балансе по ценам, действовавшим в промежутке от конца II до начала III квартала. Поэтому запасы в балансе корректируются в основном с помощью среднегодового индекса инфляции.

Инвестиции должны быть скорректированы с учетом инфляции с даты их приобретения или переоценки.

Монетарные активы и обязательства баланса (дебиторскую и кредиторскую задолженность, а также денежные средства) на конец отчетного периода индексировать не нужно, так как они уже выражены в покупательной способности рубля на дату баланса. Монетарные активы и обязательства баланса на начало отчетного периода следует проиндексировать с учетом инфляции за отчетный период.

Уставный капитал индексируется с учетом инфляции с даты его формирования.

Согласно МСФО 29, все данные баланса, в том числе о нераспределенной прибыли, должны быть выражены в сопоставимых суммах. Однако специальная корректировка нераспределенной прибыли не делается, поскольку ее величина автоматически корректируется при индексировании других статей баланса.

Если в результате трансформирования стоимость активов на конец отчетного периода превысит их возвращаемую стоимость (будущие экономические выгоды от использования), то стоимость данных активов необходимо уменьшить до возвращаемой стоимости в соответствии с другими МСФО.

В Отчете о прибылях и убытках необходимо скорректировать доходы и расходы с помощью среднегодового индекса инфляции. При этом должны обеспечиваться условия, перечисленные выше.

Из общей суммы расходов необходимо выделить запасы, признанные в течение года как расходы, которые были отражены в балансе на начало периода. Данные запасы должны быть скорректированы с учетом индекса инфляции с даты их приобретения до даты баланса на конец отчетного периода.

Специального индексирования амортизации проводить не нужно, так как она будет равна разнице между величинами накопленного износа на начало и конец отчетного периода.

В Отчете о прибылях и убытках необходимо отразить прибыль (убыток) по чистым монетарным позициям организации, возникшую в результате обесценения монетарных активов (обязательств). От обесценения обязательств организация получает прибыль, а от обесценения активов  убыток. Если монетарные активы в течение года в среднем превышают монетарные обязательства, то организация по итогам года по чистым монетарным позициям получает убыток, при обратной ситуации  прибыль. Величина этой прибыли (убытка) получается суммированием прибыли (убытка) по каждой категории монетарных активов и обязательств. Убыток (прибыль) составляет разницу между остатком денежных средств (сальдо дебиторской задолженности) на конец периода и суммой проиндексированного остатка денежных средств (суммой дебиторской задолженности) на начало периода и его проиндексированным увеличением (уменьшением) за отчетный период. Прибыль (убыток) составляет разницу между сальдо кредиторской задолженности на конец периода и суммой сальдо кредиторской задолженности на начало периода и ее проиндексированным увеличением (уменьшением) за отчетный период.

Однако специальный расчет прибыли (убытка) по чистым монетарным позициям организации делать необязательно  данную прибыль составит разница между изменением нераспределенной прибыли на начало и конец периода по данным баланса и нераспределенной прибылью за отчетный период по данным отчета о прибылях и убытках.

Трансформирование отчета о прибылях и убытках за прошлый год необходимо так же, как за отчетный год; при этом все итоговые данные следует скорректировать с учетом инфляции за отчетный период.

Обычно Отчет о движении денежных средств составляется на основе данных баланса и Отчета о прибылях и убытках, т. е. косвенным методом, поэтому специальные расчеты для Отчета о движении денежных средств по операционной деятельности могут потребоваться только в особых случаях (например, если у организации были бартерные операции).

Однако данные об инвестиционной и финансовой деятельности организации необходимо представлять, применяя прямой метод, поэтому по данным разделам Отчета о движении денежных средств необходимо провести индексацию отраженных сумм на основе расчета среднего за период индекса инфляции, как показано выше.

Данные Отчета о движении денежных средств за прошлый год необходимо корректировать в том же порядке, что и за отчетный год. Данные этого отчета следует скорректировать с учетом инфляции за отчетный период, как для Отчета о прибылях и убытках.

Для раскрытия в отчетности информации о применении МСФО 29 необходимо:


зафиксировать тот факт, что отчетность подготовлена в соответствии с МСФО 29;


оговорить, что при формировании отчетной информации были использованы данные об исторической или текущей стоимости активов;


перечислить использовавшиеся индексы инфляции.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

2.3. Связь налоговых расчетов с бухгалтерской отчетностью

Связь налоговых расчетов с бухгалтерской отчетностью регулирует МСФО 12 «Налоги на прибыль», определяющий порядок учета налога на прибыль. Существование этого стандарта обусловлено одним из основных принципов составления финансовой отчетности  принципом начисления, позволяющим организациям признавать в качестве долга будущие выплаты (налоги и другие обязательные платежи), если они базируются на ежегодно проводимых операциях и носят постоянный характер.

МСФО 12 предлагает в качестве наиболее рационального метод обязательств балансового отчета. Для понимания сути этого метода необходимо, прежде всего, представление о балансовой стоимости и налоговой базе актива или обязательства. Балансовая стоимость актива или обязательства определяется самой компанией при условии, что она может быть оценена с большей долей вероятности. Налоговая база активов  стоимость активов, исключаемая из налогообложения в будущем, за вычетом налоговых обязательств, которые возникнут у компании, когда у нее реально появится данный актив.

Разницу между балансовой стоимостью и налоговой базой активов или обязательств МСФО 12 определяет как постоянно возникающую разницу, которая влияет на величину отложенных платежей. Существуют также временно возникающие, непредсказуемые разницы, не влияющие на отложенные налоговые платежи.

Если балансовая стоимость превышает налоговую базу, то эта разница увеличивает сумму отложенных налогов. В этом случае должен быть предусмотрен резерв по данному отложенному налогу.

Если налоговая база превышает оценочную величину, то такая разница уменьшает сумму отложенных налогов, притом данный отложенный налог отражается в финансовой отчетности.

Обязательства по отложенному налогу должны быть признаны для всех налогооблагаемых разниц, иными словами, данный стандарт предписывает создание резервов под все отложенные налоги. Что касается активов по отложенному налогу, то они считаются только в том случае, если есть большая доля вероятности получить прибыль, из которой будут вычитаться данные активы.

В финансовой отчетности следует раскрывать следующую информацию, касающуюся отложенных налогов:


  об основных составляющих налоговых платежей;


  о текущих и отложенных налоговых платежах, отраженных как в разделе активов, так и в разделе обязательств;


  о классификации постоянно возникающих и непредвиденных разниц;


  об отложенных активах и обязательствах по налогу на прибыль;

об объяснениях изменений ставок налога по сравнению с предыдущим отчетным периодом, если таковые имели место;


  об общей сумме постоянных разниц, возникшей у дочерних и зависимых компаний.

В МСФО даны определения основных показателей, рассчитываемых для раскрытия информации по налогу на прибыль. Все эти определения совпадают с определениями, приведенными в ПБУ 18/02 «Учет расчетов по налогу на прибыль», которое непосредственно связано с учетом отложенных налоговых платежей.

Главный вопрос в учете налогов на прибыль состоит в том, как учитывать текущие и будущие налоговые последствия:

1) будущего возмещения (погашения) балансовой стоимости активов (обязательств), которые признаются в балансе компании;

2) сделок и других событий текущего периода, которые признаются в финансовой отчетности.

Основные элементы расхода по налогу (возмещения налога) должны раскрываться отдельно. Элементы расхода по налогу (возмещение налога) могут включать:


текущие расходы по налогу (возмещение налога);


любые корректировки, признанные в периоде для текущего налога по предшествующим периодам;


сумму отложенного расхода по налогу (возмещения налога), связанного с образованием и восстановлением временных разниц;


сумму отложенного расхода по налогу (возмещения налога), связанного с изменениями в налоговых ставках или введением новых налогов;


сумму выгоды, возникающей от ранее непризнанного налогового убытка, налогового кредита или временной разницы предшествующего периода, которые используются для уменьшения текущего расхода по налогу;


сумму выгоды от ранее непризнанного налогового убытка, налогового кредита или временной разницы предшествующего периода, которые используются для уменьшения отложенного расхода по налогу;


отложенный расход по налогу, возникающий в результате частичного списания или восстановления предыдущего частичного списания, отложенного налогового требования;


сумму расхода по налогу (возмещения налога), относящегося к тем изменениям в учетной политике и фундаментальным ошибкам, которые включаются в расчеты чистой прибыли или убытка за период.

Отдельно должна раскрываться также информация:


о совокупном текущем и отложенном налоге, относящемся к статьям, которые дебетуются или кредитуются на счет капитала;


о расходах по налогу (возмещение налога), относящихся к результатам чрезвычайных обстоятельств, признанным в течение периода;


об объяснении зависимости между расходом по налогу (возмещением налога) и учетной прибылью в одной или в обеих из следующих форм:

а) числовая сверка между расходом по налогу (возмещением налога) и результатом уничтожения значения учетной прибыли на применяемую налоговую ставку (ставки), раскрывающая также период, с помощью которого рассчитана применяемая налоговая ставка (ставки); 

б) числовая сверка между средней действующей налоговой ставкой и применяемой налоговой ставкой, раскрывающая также метод, с помощью которого рассчитана применяемая налоговая ставка;


об объяснении изменений в применяемой налоговой ставке (ставках) в сравнении с предшествующим периодом;


о сумме (и, если имеется, дате истечения срока действия) вычитаемых временных курсовых разниц, неиспользованных налоговых убытков и кредитов, для которых в балансе не признается отложенное налоговое требование;


о совокупной сумме временных разниц, связанных с инвестициями в дочерние компании, филиалы и ассоциированные компании и долями участия в совместной деятельности, для которых отложенные налоговые обязательства не были признаны;


в отношении каждого типа временных разниц и в отношении каждого типа непринятых налоговых убытков и неиспользованных налоговых убытков и неиспользованных налоговых кредитов:

а) о сумме отложенных налоговых требований и обязательств, признанных в балансе для каждого представленного периода;

б) о сумме отложенного налогового возмещения расхода по налогу, признанного в отчете о прибылях и убытках, если это отчетливо не следует из изменений в суммах, признанных в бухгалтерском балансе;


в отношении прекращенной деятельности, в частности, расходов по налогу, связанных:

а) с прибылью или убытком от прекращения;

б) с прибылью или убытком от обычной деятельности по прекращенной операции за период вместе с соответствующими суммами для каждого представленного предшествующего периода.

Компания должна раскрывать сумму отложенного налогового требования и характер доказательства в пользу его признания, когда:

1) реализация отложенного налогового требования зависит от будущей налогооблагаемой прибыли, превышающей прибыль, возникающую в результате восстановления с существующих налогооблагаемых временных разниц;

2) компания несет убыток в текущем или предшествующем периоде в налоговой юрисдикции, к которой относится отложенное налоговое требование.

В нашей стране аналогом МСФО 12 является ПБУ 18/02 «Учет расчетов по налогу на прибыль», устанавливающее правила формирования в бухгалтерском учете и порядок раскрытия в бухгалтерской отчетности информации о расчетах по налогу на прибыль для организаций, признаваемых налогоплательщиками налога на прибыль (кроме кредитных, страховых организаций и бюджетных учреждений). ПБУ 18/02 также определяет взаимосвязь показателя, отражающего прибыль (убыток), и налоговой базы по налогу на прибыль за отчетный период (далее  налогооблагаемая прибыль (убыток), рассчитанной в порядке, установленном законодательством Российской Федерации о налогах и сборах.

Применение Положения позволяет отражать в бухгалтерском учете и бухгалтерской отчетности отличие налога на бухгалтерскую прибыль (убыток), признанного в бухгалтерском учете, от налога на налогооблагаемую прибыль, сформированного в бухгалтерском учете и отраженного в налоговой декларации по налогу на прибыль.

В нем затрагиваются вопросы учета постоянных, временных разниц и постоянных налоговых обязательств. Разница между бухгалтерской прибылью (убытком) и налогооблагаемой прибылью (убытком) отчетного периода, образовавшаяся в результате применения различных правил признания доходов и расходов, которые установлены в нормативных правовых актах по бухгалтерскому учету и законодательством Российской Федерации о налогах и сборах, состоит из постоянных и временных разниц.

Постоянные разницы  это доходы и расходы, формирующие бухгалтерскую прибыль (убыток) отчетного периода и исключаемые из расчета налоговой базы по налогу на прибыль как отчетного, так и последующих отчетных периодов.

Постоянные разницы возникают в результате:


превышения фактических расходов, учитываемых при формировании бухгалтерской прибыли (убытка), над расходами, принимаемыми для целей налогообложения, по которым предусмотрены ограничения по расходам;


непризнания для целей налогообложения расходов, связанных с передачей на безвозмездной основе имущества (товаров, работ, услуг), в сумме стоимости имущества (товаров, работ, услуг) и расходов, связанных с этой передачей;


непризнания для целей налогообложения убытка, связанного с появлением разницы между оценочной стоимостью имущества при внесении его в уставный (складочный) капитал другой организации и стоимостью, по которой это имущество отражено в бухгалтерском балансе у передающей стороны;


образования убытка, перенесенного на будущее, который по истечении определенного времени, согласно законодательству Российской Федерации о налогах и сборах, уже не может быть принят в целях налогообложения как в отчетном, так и в последующих отчетных периодах;


прочих аналогичных различий.

Информация о постоянных разницах может формироваться на основании первичных учетных документов либо в регистрах бухгалтерского учета, либо в ином порядке, определяемом организацией самостоятельно.

Под постоянным налоговым обязательством понимается сумма налога, которая приводит к увеличению налоговых платежей по налогу на прибыль в отчетном периоде. Оно признается организацией в том отчетном периоде, в котором возникает постоянная разница.

Постоянное налоговое обязательство равняется величине, определяемой как произведение постоянной разницы, возникшей в отчетном периоде, на ставку налога на прибыль, установленную законодательством Российской Федерации о налогах и сборах и действующую на отчетную дату.

Постоянные налоговые обязательства отражаются в бухгалтерском учете на счете учета прибылей и убытков (субсчет «Постоянное налоговое обязательство») в корреспонденции с кредитом счета учета расчетов по налогам и сборам.

Под временными разницами понимаются доходы и расходы, формирующие бухгалтерскую прибыль (убыток) в одном отчетном периоде, а налоговую базу по налогу на прибыль  в другом или других отчетных периодах.

Временные разницы при формировании налогооблагаемой прибыли приводят к образованию отложенного налога на прибыль.

Под отложенным налогом на прибыль понимается сумма, которая влияет на величину налога на прибыль, подлежащего уплате в бюджет в следующем за отчетным или последующих отчетных периодах.

Временные разницы в зависимости от характера их влияния на налогооблагаемую прибыль (убыток) подразделяются:

1) на вычитаемые временные разницы;

2) на налогооблагаемые временные разницы.

Вычитаемые временные разницы при формировании налогооблагаемой прибыли (убытка) приводят к образованию отложенного налога на прибыль, который должен уменьшить сумму налога на прибыль, подлежащего уплате в бюджет в следующем за отчетным или последующих отчетных периодах.

Вычитаемые временные разницы образуются в результате:


применения разных способов расчета амортизации для целей бухгалтерского учета и определения налога на прибыль;


применения разных способов признания коммерческих и управленческих расходов в себестоимости проданных продукции, товаров, работ, услуг в отчетном периоде для целей бухгалтерского учета и налогообложения;


излишне уплаченного налога, сумма которого не возвращена в организацию, а принята к зачету при формировании налогооблагаемой прибыли в следующем за отчетным или последующих отчетных периодах;


убытка, перенесенного на будущее, неиспользованного для уменьшения налога на прибыль в отчетном периоде, но который будет принят в целях налогообложения в последующих отчетных периодах, если иное не предусмотрено законодательством Российской Федерации о налогах и сборах;


применения в случае продажи объектов основных средств разных правил признания для целей бухгалтерского учета и налогообложения остаточной стоимости объектов основных средств и расходов, связанных с их продажей;


наличия кредиторской задолженности за приобретенные товары (работы, услуги) при использовании кассового метода определения доходов и расходов в целях налогообложения, а в целях бухгалтерского учета исходя из допущения временной определенности фактов хозяйственной деятельности;


прочих аналогичных различий.

Налогооблагаемые временные разницы при формировании налогооблагаемой прибыли (убытка) приводят к образованию отложенного налога на прибыль, который должен увеличить сумму налога на прибыль, подлежащего уплате в бюджет в следующем за отчетным или последующих отчетных периодах.

Налогооблагаемые временные разницы образуются в результате:


применения разных способов расчета амортизации для целей бухгалтерского учета и определения налога на прибыль;


признания выручки от продажи продукции (товаров, работ, услуг) в виде доходов от обычных видов деятельности отчетного периода, а также признания процентных доходов для целей бухгалтерского учета исходя из допущения временной определенности фактов хозяйственной деятельности, а для целей налогообложения  по кассовому методу;


отсрочки или рассрочки по уплате налога на прибыль;


применения различных правил отражения процентов, уплачиваемых организацией за предоставление ей в пользование денежных средств (кредитов, займов) для целей бухгалтерского учета и налогообложения;


прочих аналогичных различий.

Под отложенным налоговым активом понимается та часть отложенного налога на прибыль, которая должна привести к уменьшению налога на прибыль, подлежащего уплате в бюджет в следующем за отчетным или последующих отчетных периодах.

Организация признает отложенные налоговые активы в том отчетном периоде, когда возникают вычитаемые временные разницы, при условии существования вероятности получения налогооблагаемой прибыли в последующих отчетных периодах.

Отложенные налоговые активы равняются величине, определяемой как произведение вычитаемых временных разниц, возникших в отчетном периоде, и ставки налога на прибыль, установленной законодательством Российской Федерации о налогах и сборах и действующей на отчетную дату.

Отложенные налоговые активы отражаются в бухгалтерском учете на отдельном синтетическом счете по учету отложенных налоговых активов. При этом в аналитическом учете они учитываются дифференцированно по видам активов, в оценке которых возникла вычитаемая временная разница.

Под отложенным налоговым обязательством понимается та часть отложенного налога на прибыль, которая должна привести к увеличению налога на прибыль, подлежащего уплате в бюджет в следующем за отчетным или в последующих отчетных периодах.

Отложенные налоговые обязательства признаются в том отчетном периоде, когда возникают налогооблагаемые временные разницы, и равняются величине, определяемой как произведение налогооблагаемых временных разниц, возникших в отчетном периоде, и ставки налога на прибыль.

Отложенные налоговые обязательства отражаются в бухгалтерском учете на отдельном синтетическом счете по учету отложенных налоговых обязательств. При этом в аналитическом учете они учитываются дифференцированно по видам активов и обязательств, в оценке которых возникла налогооблагаемая временная разница.

Отложенный налоговый актив отражается в бухгалтерском учете по дебету счета учета отложенных налоговых активов в корреспонденции со счетом учета расчетов по налогам и сборам.

По мере уменьшения или полного погашения вычитаемых временных разниц будут уменьшаться или полностью погашаться отложенные налоговые активы. Суммы, на которые уменьшаются или полностью погашаются в текущем отчетном периоде отложенные налоговые активы, отражаются в бухгалтерском учете по кредиту счета учета отложенных налоговых активов в корреспонденции со счетом учета расчетов по налогам и сборам.

Если в текущем отчетном периоде отсутствует налогооблагаемая прибыль, но существует вероятность того, что она возникнет в последующих отчетных периодах, суммы отложенного налогового актива останутся без изменения до такого отчетного периода, когда в организации возникнет налогооблагаемая прибыль, если иное не предусмотрено законодательством Российской Федерации о налогах и сборах.

Отложенный налоговый актив при выбытии объекта актива, по которому он был начислен, списывается на счет учета прибылей и убытков в сумме, на которую согласно законодательству Российской Федерации о налогах и сборах не будет уменьшена налогооблагаемая прибыль как отчетного периода, так и последующих отчетных периодов.

Отложенное налоговое обязательство отражается в бухгалтерском учете по кредиту счета учета отложенных налоговых обязательств в корреспонденции с дебетом счета учета расчетов по налогам и сборам.

При составлении бухгалтерской отчетности организации предоставляется право отражать в бухгалтерском балансе сальдированную (свернутую) сумму отложенного налогового актива и отложенного налогового обязательства. Эта возможность появляется при одновременном наличии следующих условий:


в организации есть отложенные налоговые активы и отложенные налоговые обязательства;


отложенные налоговые активы и отложенные налоговые обязательства учитываются при расчете налога на прибыль.

Сумма налога на прибыль, определяемая исходя из бухгалтерской прибыли (убытка) и отраженная в бухгалтерском учете независимо от суммы налогооблагаемой прибыли (убытка), является условным расходом (условным доходом) по налогу на прибыль.
Условный расход (условный доход) по налогу на прибыль равняется величине, рассчитываемой как произведение бухгалтерской прибыли, сформированной в отчетном периоде, и ставки налога на прибыль, установленной законодательством Российской Федерации о налогах и сборах и действующей на отчетную дату.

Текущим налогом на прибыль (текущим налоговым убытком) признается налог на прибыль для целей налогообложения, определяемый исходя из величины условного расхода (условного дохода), скорректированной на суммы постоянного налогового обязательства, отложенного налогового актива и отложенного налогового обязательства отчетного периода. 

При отсутствии постоянных разниц, вычитаемых временных разниц и налогооблагаемых временных разниц, которые влекут за собой возникновение постоянных налоговых обязательств, отложенных налоговых активов и отложенных налоговых обязательств, условный расход (условный доход) по налогу на прибыль будет равен текущему налогу на прибыль (текущему налоговому убытку).

Величина условного расхода (условного дохода) по налогу на прибыль для целей определения текущего налога на прибыль (текущего налогового убытка) корректируется следующим образом:

Условный расход (условный доход) по налогу на прибыль 

 Постоянное налоговое обязательство  Отложенный налоговый актив 
 Отложенное налоговое обязательство  (,) Текущий налог на прибыль
(текущий налоговый убыток).

Текущий налог на прибыль (текущий налоговый убыток) за каждый отчетный период должен признаваться в бухгалтерской отчетности в качестве обязательства, равного сумме неоплаченной величины налога.

Отложенные налоговые активы и отложенные налоговые обязательства отражаются в бухгалтерском балансе соответственно в качестве внеоборотных активов и долгосрочных обязательств.

Постоянные налоговые обязательства, отложенные налоговые активы, отложенные налоговые обязательства и текущий налог на прибыль (текущий налоговый убыток) отражаются в Отчете о прибылях и убытках.

При наличии постоянных налоговых обязательств, отложенных налоговых активов и отложенных налоговых обязательств, корректирующих показатель условного расхода (условного дохода) по налогу на прибыль отдельно в пояснениях к бухгалтерскому балансу и Отчету о прибылях и убытках, раскрываются:


условный расход (условный доход) по налогу на прибыль;


постоянные и временные разницы, возникшие в отчетном периоде и повлекшие корректирование условного расхода (условного дохода) по налогу на прибыль в целях определения текущего налога на прибыль (текущего налогового убытка);


постоянные и временные разницы, возникшие в прошлых отчетных периодах, но повлекшие корректирование условного расхода (условного дохода) по налогу на прибыль отчетного периода;


суммы постоянного налогового обязательства, отложенного налогового актива и отложенного налогового обязательства;


причины изменений применяемых налоговых ставок по сравнению с предыдущим отчетным периодом;


суммы отложенного налогового актива и отложенного налогового обязательства, списанные на счет учета прибылей и убытков в связи с выбытием объекта актива (продажей, передачей на безвозмездной основе или ликвидацией) или вида обязательства.

В Приложении к ПБУ 18/02 «Учет расчетов по налогу на прибыль» приведен пример расчета для определения текущего налога на прибыль (текущего налогового убытка), отражаемого в Отчете о прибылях и убытках.

Пример 2.1. Базовые данные. При составлении бухгалтерской отчетности за отчетный год организация А в Отчете о прибылях и убытках отразила прибыль до налогообложения (бухгалтерская прибыль) в размере 126 110 руб. Ставка налога на прибыль составила 24%.

Факторы, повлиявшие на отклонение налогооблагаемой прибыли (убытка) от бухгалтерской прибыли (убытка):


представительские фактические расходы превысили ограничения по представительским расходам, принимаемым для целей налогообложения, на 3000 руб.;


амортизационные отчисления, рассчитанные для целей бухгалтерского учета, составили 4000 руб. Из этой суммы для целей налогообложения к вычету принимается 2000 руб.;


начислен, но не получен процентный доход в виде дивидендов от долевого участия в деятельности организации B в размере 2500 руб.

Механизм образования постоянных, вычитаемых 
и налогооблагаемых временных разниц
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Используя приведенные в таблице данные, произведем необходимые расчеты по налогу на прибыль с целью определения текущего налога на прибыль.

Условный расход по налогу на прибыль составит:

126 110  24 : 100  30 266,4 (руб.)

Постоянное налоговое обязательство составляет:

3000  24 : 100  720 (руб.)

Отложенный налоговый актив составляет:

2000  24 : 100  480 (руб.)

Отложенное налоговое обязательство составляет:

2500  24 : 100  600 (руб.)

Текущий налог на прибыль будет равен:

30 266,4  720  480  600  30 866,4 (руб.)

Размер текущего налога на прибыль, сформированного в системе бухгалтерского учета и подлежащего уплате в бюджет, отраженный в Отчете о прибылях и убытках и в налоговой декларации по налогу на прибыль, составит 30 866,4 руб.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

2.4. Консолидированная бухгалтерская отчетность

Порядок составления консолидированной финансовой отчетности определяют:


МСФО 22 «Объединения компаний»;


МСФО 24 «Раскрытие информации о заинтересованных сторонах»;


МСФО 27 «Сводная финансовая отчетность и отчетность об инвестициях в дочерние компании»;


МСФО 28 «Учет инвестиций в зависимые компании».

Международный стандарт МСФО 27 «Сводная финансовая отчетность и отчетность об инвестициях в дочерние компании» рассматривает составление и представление консолидированных финансовых отчетов для группы компаний, находящихся под контролем головной компании, или в случае наличия у компании одного или более дочерних предприятий. Дочернее предприятие определяется как компания, контролируемая другой компанией (материнской компанией). Головная компания (материнская компания)  это компания, имеющая одну или более дочерних компаний. Группа  это головная компания со всеми ее дочерними компаниями. Консолидированная финансовая отчетность (сводная финансовая отчетность)  это финансовые отчеты группы, представленные как отчетность единой компании. Доля меньшинства  это часть чистых результатов деятельности и чистых активов дочерней компании, приходящаяся на долю, которой материнская компания не владеет прямо или косвенно через дочерние компании.

Под контролем (для данного стандарта) подразумевается возможность управления финансовой и производственной политикой компании с целью извлечения выгод от ее деятельности. Наличие контроля предполагается при владении материнской компанией непосредственно или через дочерние компании 50% голосов в контролируемой компании.

По американским и международным нормам все дочерние компании внутри страны и за ее пределами должны быть включены в консолидированную финансовую отчетность за некоторыми исключениями. Дочерняя компания не должна включаться в консолидацию, когда:


контроль является временным  в случае инвестирования для целей перепродажи;


дочерние компании функционируют с ограничениями на передачу фондов материнской компании.

Исключение компании из консолидации вследствие несоответствия принципу гомогеничности бизнеса согласно международным и американским стандартам запрещено.

Существует запрет на консолидацию для дочерних компаний, деятельность которых настолько отличается от деятельности других включенных в консолидированный отчет компаний, что включение данной компании в консолидированный отчет становится несовместимым с обязанностью дать представление об имущественном и финансовом положении и положении с доходами концерна, отвечающее фактическому положению вещей.

Согласно методике составления консолидированных отчетов при консолидации головной и дочерних компаний финансовые отчеты сначала сводятся по методу «строка за строкой». Например, такие статьи, как активы, обязательства, акционерный капитал, доходы и расходы. Далее из сведенной отчетности исключаются все взаимные расчеты внутри группы:


балансовая стоимость инвестиций головной компании в каждую дочернюю компанию и соответственно доля головной компании в собственном капитале каждой дочерней компании;


межгрупповые сальдо и операции, включая продажи, расходы и дивиденды;


внереализационные прибыли, возникающие в результате межгрупповых операций, которые включены в балансовую стоимость активов, таких как материально-производственные запасы и основные средства;


внереализационные убытки, возникающие в результате внутригрупповых операций, которые вычитаются при расчете балансовой стоимости активов;


разницы в сроках от исключения внереализационных прибылей и убытков, являющихся следствием внутригрупповых операций, которые рассматриваются в соответствии с МСФО 12 «Учет налога на прибыль»;


доли меньшинства в чистом доходе и в чистых активах консолидированных дочерних компаний за отчетный период.

Консолидированная финансовая отчетность должна содержать список крупных дочерних компаний, а также раскрывать причины невключения их в консолидированную отчетность (если таковые имеются) и характер взаимоотношений между головной и дочерней компаниями (если головная компания прямо или косвенно не владеет более чем половиной голосов дочерней компании). Кроме того, такая отчетность должна включать названия компаний, не являющихся дочерними (из-за отсутствия контроля), несмотря на то, что головная компания владеет более чем половиной их голосов.

В соответствии с международными стандартами консолидированная отчетность должна базироваться на определенных принципах и методах.

Принцип полноты. Все активы, обязательства, расходы будущих периодов, доходы будущих периодов консолидированной группы принимаются в полном объеме независимо от доли материнской компании. Доля меньшинства показывается в балансе отдельной статьей под соответствующим названием.

Принцип собственного капитала. Поскольку материнская компания и дочерние предприятия рассматриваются как единая экономическая единица, собственный капитал определяется по балансовой стоимости акций консолидируемых компаний, а также финансовых результатов деятельности этих компаний и резервов.

Принцип справедливой и достоверной оценки. Консолидированная отчетность должна быть представлена в ясной и удобной форме и давать правдивую и достоверную картину активов, обязательств, финансового положения, прибылей и убытков предприятий, входящих в группу и рассматриваемых как единое целое.

Принцип постоянства использования методов консолидации и оценки и принцип функционирующей компании. Методы консолидации должны применяться продолжительное время при условии, что компания является функционирующей, т.е. не намеревается прекращать свою деятельность в обозримом будущем. Отклонения допустимы в исключительных случаях, причем они должны быть раскрыты в приложениях к отчетности с соответствующим обоснованием. Данные принципы распространяются как на формы, так и на методы составления консолидированной отчетности.

Принцип существенности. Предусматривает рассмотрение таких статей, которые могут повлиять на принятие или перемену решения о финансово-хозяйственной деятельности.

Единые методы оценки. Активы, пассивы, расходы будущих периодов, прибыли и затраты консолидированной компании должны быть учтены во всей полноте. Не имеет значения, как они представлены в текущем учете и отчетности компаний, входящих в группу, поскольку материнская компания не налагает запрет и не осуществляет избирательные учетные доходы. Важно, чтобы и активы, и пассивы материнской компании и дочерних предприятий были оценены по единой методологии, применяемой материнской компанией.

Единая дата составления. Консолидированная отчетность должна составляться на дату баланса материнской компании. Показатели отчетности дочерних предприятий также должны быть пересчитаны на дату составления консолидированной отчетности.

В соответствии с Положением по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации, если у организации есть дочерние и зависимые общества, помимо собственного бухгалтерского отчета, она должна составлять также сводную бухгалтерскую отчетность. Сводная бухгалтерская отчетность включает показатели дочерних и зависимых обществ, находящихся на территории Российской Федерации и за ее пределами, в порядке, устанавливаемом Минфином России.

Приказом Минфина России от 30 декабря 1996 г. № 112 утверждены Методические рекомендации по составлению и представлению сводной бухгалтерской отчетности. Согласно Программе реформирования бухгалтерского учета в соответствии с международными стандартами финансовой отчетности приказом Минфина России от 12 мая 1999 г. № 36н внесены изменения и дополнения в Методические рекомендации по составлению и представлению сводной бухгалтерской отчетности: группа может не составлять сводную бухгалтерскую отчетность по правилам, предусмотренным нормативными актами и методическими указаниями по бухгалтерскому учету Минфина России, в случае если одновременно соблюдаются следующие условия:


сводная бухгалтерская отчетность составлена на основе Международных стандартов финансовой отчетности, разработанных Комитетом по международным стандартам финансовой отчетности;


группой обеспечена достоверность сводной бухгалтерской отчетности, составленной на основе МСФО;


пояснительная записка к сводной бухгалтерской отчетности содержит перечень применяемых требований бухгалтерской отчетности, раскрывает способы ведения бухгалтерского учета, включая оценки, отличающиеся от правил, предусмотренных нормативными актами и методическими указаниями по бухгалтерскому учету Минфина России.

Если организация представляет финансовую отчетность в соответствии с МСФО, то при сведении финансовой отчетности следует применять правила, установленные в МСФО 27 «Сводная финансовая отчетность и учет инвестиций в дочерние компании», а не пользоваться правилами, предусмотренными Методическими рекомендациями по составлению и представлению сводной финансовой отчетности, утвержденными Минфином России, а затем делать корректировки по консолидации в соответствии с МСФО.

Согласно МСФО 27 материнская компания должна представлять сводную финансовую отчетность. Материнская компания, которая, в свою очередь, является дочерней компанией, находящейся в полной собственности другой компании, не должна представлять сводную финансовую отчетность при условии (если материнская компания находится практически в полной собственности) получения согласия владельцев доли меньшинства.

Такая материнская компания должна пояснить причины, по которым сводная финансовая отчетность не представлялась, а также раскрыть методы, в соответствии с которыми дочерние компании отражены в ее собственной финансовой отчетности. Кроме того, должны быть сообщены название и юридический адрес материнской компании, публикующей сводную финансовую отчетность.

Материнская компания, представляющая сводную финансовую отчетность, должна свести в нее все дочерние компании, как зарубежные, так и национальные. Дочерняя компания исключается из процесса сведения отчетности, когда:


контроль носит временный характер ввиду того, что дочерняя компания приобретается и содержится исключительно в целях ее последующей продажи в ближайшем будущем;


она действует в условиях строгих долгосрочных ограничений, которые существенно снижают ее способность переводить средства материнской компании. Вложения в такие дочерние компании должны учитываться как инвестиции в соответствии с МСФО 25 «Учет инвестиций».

МСФО 27 раскрывает процедуры сведения финансовой отчетности. При составлении сводной финансовой отчетности финансовая отчетность материнской и дочерних компаний объединяются построчно путем сложения аналогичных статей активов, обязательств, капитала, доходов и расходов. Для того чтобы сводная финансовая отчетность представляла финансовую информацию о группе как о единой компании, необходимо следующее:


балансовая стоимость инвестиций материнской компании в каждую дочернюю компанию и часть капитала каждой дочерней компании, принадлежащая материнской компании, исключаются;


доля меньшинства в чистой прибыли сведенных дочерних компаний за отчетный период рассчитывается и используется для корректировки прибыли группы, с тем чтобы отразить сумму чистой прибыли, причитающейся владельцам материнской компании;


доля меньшинства в чистых активах сведенных дочерних компаний исчисляется и указывается в сводном балансе отдельно от обязательств и капитала акционеров материнской компании. Доля меньшинства в чистых активах состоит:

а) из суммы на дату первоначального объединения, рассчитанной в соответствии с МСФО 22 «Объединение компаний»,

б) из доли меньшинства в изменениях капитала компании, произошедших с даты объединения.

Остатки по расчетам внутри группы, операции внутри группы, а также нереализованная прибыль от таких операций полностью исключаются. Нереализованные убытки от операций внутри группы также должны исключаться, кроме случая, когда затраты не могут быть возмещены.

Когда финансовая отчетность, используемая при сведении, составлена на разные отчетные даты, необходимо произвести корректировки для учета воздействия существенных операций или других событий, произошедших между этими датами и отчетной датой финансовой отчетности материнской компании. В любом случае разрыв между отчетными датами не должен превышать трех месяцев.

Сводная финансовая отчетность для аналогичных операций и других событий в аналогичных условиях должна составляться на основе единой учетной политики. Если использование единой учетной политики при подготовке сводной отчетности представляется нецелесообразным или невыполнимым, этот факт должен быть раскрыт с указанием пропорциональных долей статей сводной финансовой отчетности, к которым применялась разная учетная политика.

Доля меньшинства должна представляться в сводном бухгалтерском балансе отдельно от обязательств и капитала материнской компании. Доля меньшинства в прибыли группы также должна показываться отдельно.

Убытки, относящиеся к доле меньшинства в сводимой отчетности дочерней компании, могут превышать долю меньшинства в ее капитале. Превышение и любые последующие убытки, относящиеся к доле меньшинства, списываются против доли большинства, за исключением суммы убытков, по которой меньшинство несет обязательства и имеет возможности по погашению. Если впоследствии дочерняя компания показывает прибыль, доля большинства распределяет ее до тех пор, пока вся ранее поглощенная ею сумма убытков, относящаяся к доле меньшинства, не будет компенсирована.

Дополнительно должна раскрываться следующая информация:


в сводной финансовой отчетности  перечень существенных дочерних компаний, включая название, страну регистрации или нахождения, долю участия или процент принадлежащих материнской компании акций с правом голоса, если последний отличается от доли участия;


в сводной финансовой отчетности, где это уместно:

а) причины, по которым дочерняя компания не включается в сводную ведомость;

б) характер отношений между материнской компанией и дочерней, в которой материнская компания не владеет прямо или косвенно через дочерние компании более чем половиной акций, имеющих право голоса;

в) название компании, в которой головной компании принадлежит прямо или косвенно через другие дочерние компании больше половины акций, имеющих право голоса, но которая не является дочерней в силу отсутствия контроля над ней;

г) влияние приобретения и выбытия дочерней компании на финансовое положение на отчетную дату, результаты деятельности за отчетный период и соответствующие суммы за предшествующий период;

д) в отдельной финансовой отчетности материнской компании  описание метода, используемого для учета дочерних компаний.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

2.5. Сегментарная отчетность

Целью составления отчетности по сегментам деятельности, согласно трактовке МСФО 14 «Отражение финансовой информации по сегментам», является предоставление пользователям финансовой отчетности возможности:

1) анализировать основные направления деятельности компании;

2) оценивать риски и прибыльность компании;

3) принимать адекватные решения в отношении компании.

Сегментирование представляет собой вид анализа информации, содержащейся в финансовой отчетности, в соответствии с различными типами продукции или услуг и географическими районами, в которых компания осуществляет свою деятельность.

МСФО 14 определяет такие понятия, как «отраслевой сегмент», «географический сегмент» и «отчетный сегмент».

Отраслевым сегментом называется структурный элемент компании, который производит однородную продукцию и отличается от других сегментов деятельности тем, что подвержен иным рискам и имеет другой уровень прибыльности. Критериями выделения таких сегментов служат:


вид продукции или услуг;


характер производственного процесса;


тип покупателя продукции или услуг;


методы реализации продукции или оказания услуг;


методы, использованные для распространения товаров или предоставления услуг;


если это применимо, характер регулирующей среды, например, банковские, страховые и коммунальные предприятия.

Географический сегмент  это часть компании, которая производит продукцию или оказывает услуги в экономических условиях, сложившихся в конкретном экономическом районе, и отличается от других экономических сегментов тем, что подвержена иным рискам и имеет другой уровень прибыльности. Географический сегмент определяется по следующим критериям:


подобие экономических и политических условий;


взаимосвязь между хозяйственными операциями и различными географическими районами;


сходство хозяйственных операций;


специальные риски, связанные с хозяйственными операциями;


наличие валютного контроля и валютных рисков.

Отчетным сегментом является сегмент, информация о котором включается в финансовую отчетность. Отчетным сегментом может быть как сегмент деятельности, так и географический сегмент в зависимости от того, насколько они отвечают требованиям данного стандарта относительно степени раскрытия отчетной информации.

Доходы по сегменту  это отраженные в Отчете о прибылях и убытках доходы компании, которые прямо относятся к определенному сегменту, включая доходы от продажи продукции или услуг как другим сегментам, так и сторонним организациям. Доходы по сегменту обычно не включают результат непредвиденных обстоятельств, прибыли от продажи инвестиций или прибыли от погашения долгов.

Доходы сегмента включают долю компании в прибылях или убытках ассоциированных компаний, совместных предприятий или других инвестициях, учтенных по методу участия, только если эти статьи включаются в сводный доход или доход компании.

Расходы по сегменту  это расходы, возникшие в результате его основной (операционной) деятельности, которые прямо относятся как к сегменту, так и сторонним организациям.

Расходы по сегменту не включают:


результат чрезвычайных обстоятельств, проценты к уплате, убытки от продаж инвестиций или убытки от погашения долгов (если только операции сегмента не носят в основном финансовый характер);


расходы по налогам и административные и общехозяйственные расходы.

Таким образом, данный стандарт формирует информацию о прибыли на уровне сегмента, не учитывая административные и другие расходы на уровне компании.

Расходы сегмента включают долю совместного предпринимателя в расходах совместно контролируемого предприятия.

Результаты сегмента  это доходы сегмента за вычетом его расходов. Результаты сегмента рассчитываются до выполнения любых корректировок для доли меньшинства.

Компании должны самостоятельно определить отчетные сегменты, которые будут включены в финансовую отчетность в соответствии с требованиями данного стандарта.

Как правило, желательно включать в отчетность сегмент, основная часть реализации которого связана со сторонними организациями, и имеющий не менее 10%:


от общей реализации, включая реализацию другим сегментам;


от общей прибыли всех прибыльных сегментов;


от общего убытка всех неприбыльных сегментов;


от общих активов всех сегментов.

Если сегмент однажды был признан отчетным, то он должен быть отчетным в последующие периоды, даже если он не будет иметь 10% от перечисленных показателей. Если доля сегмента в общей выручке от реализации сторонним организациям составляет не менее 75%, то он должен включаться в финансовую отчетность, даже если не набирает 10% от вышеуказанных показателей.

К основным показателям, которые необходимо раскрыть в отчетном сегменте, относятся:

1) в бухгалтерском балансе:
всего активов;

  затраты на приобретение внеоборотных активов;

  всего обязательств;

  инвестиции в зависимые общества и совместные предприятия;

2) в Отчете о прибылях и убытках:
  выручка от реализации сторонним организациям;

  выручка от реализации другим сегментам;

  база внутрисегментного ценообразования;

прибыль или убыток;

  амортизация основных средств и нематериальных активов;

  значительные неденежные расходы (кроме амортизации);

  доход зависимых обществ и совместных предприятий;

3) в Отчете о движении денежных средств:
движение денежных средств.

Кроме того, в сегментной отчетности должна быть отлажена взаимосвязь отчетов по сегментам с общей финансовой отчетностью, показаны изменения в учетной политике каждого сегмента, тип продукции и услуг каждого сегмента, тип продукции и услуг каждого подразделения и состав каждого географического сегмента.

В настоящее время в отечественной практике намечен возврат к регулированию составления бухгалтерской отчетности по видам деятельности, т. е. к стандарту по сегментам.

Активы сегмента  это те операционные активы, которые используются сегментом в его операционной деятельности и которые либо непосредственно распределяются на сегмент, либо могут обоснованно относиться на него.

Если в результат сегмента входят процентный или дивидендный доходы, его активы включают соответственные дебиторские задолженности, инвестиции или другие производящие доход активы.

В активы сегмента не входят активы налога на прибыль.

Активы сегмента включают инвестиции, учтенные в соответствии с методом участия, только если прибыль или убыток от таких инвестиций входит в доходы сегмента, а также долю совместного предпринимателя в операционных активах совместно контролируемого предприятия, которое учитывается по методу пропорциональной консолидации.

Активы сегмента определяются после вычитания соответствующих скидок, которые представляются как прямые зачеты в бухгалтерском балансе компании.

Обязательства сегмента  это те операционные обязательства, которые возникают в результате операционной деятельности сегмента и которые либо непосредственно распределяются на сегмент, либо могут быть обоснованно отнесены на него.

Обязательства сегмента включают долю совместного предпринимателя в обязательствах совместно контролируемого предприятия, которое учитывается по методу участия. В обязательства сегмента не входят обязательства по налогам на прибыль.

Учетная политика сегмента  это учетная политика, утвержденная для подготовки и представления финансовых отчетов группы или компании, а также учетная политика, непосредственно относящаяся к отчетности сегмента.

Определения доходов сегмента, его расходов, активов и обязательств включают суммы таких статей, которые могут быть обоснованно отнесены на него. Компания рассматривает свою систему внутренней финансовой отчетности как отправную точку для определения тех статей, которые могут быть непосредственно распределены или обоснованно отнесены на сегменты. То есть предполагается, что суммы, которые были идентифицированы с сегментами для целей внутренней финансовой отчетности, непосредственно распределяются или обоснованно относятся на сегменты для целей изменения доходов отчетного сегмента, его расходов, активов и обязательств.

Примеры активов сегмента содержат краткосрочные активы, которые используются в операционной деятельности сегмента, основные средства, активы, являющиеся предметом финансовой аренды. Если конкретная статья амортизации включается в расходы сегмента, соответствующий актив также включается в активы сегмента. В активы сегмента не включаются активы, использованные для общих целей компании или головной конторы. Активы сегмента содержат операционные активы, разделенные на два или более сегментов при наличии надежного основания для распределения. Активы сегмента включают деловую репутацию, которая непосредственно распределяется на сегмент или может быть обоснованно отнесена на него, а расходы сегмента включают соответствующую амортизацию деловой репутации.

К примерам обязательств сегмента относятся торговые и прочие дебиторские задолженности к погашению, начисленные обязательства, авансовые платежи клиентов, резервы на гарантийное обслуживание продукции и прочие претензии, относящиеся к активам, которые являются предметом финансовой аренды, и прочие обязательства, принятые скорее для финансовых, чем для операционных, целей. Если процентные расходы входят в результат сегмента, то соответствующее обязательство, содержащее проценты, включается в обязательства сегмента.

Под отчетностью по сегментам понимается представление информации по отдельным направлениям деятельности компании, что непосредственно связано с диверсификацией производства и его организацией в различных географических районах. Информация по сегментам помогает лучше понять деятельность предприятия, оценить перспективы будущих чистых денежных потоков, принимать решения о деятельности предприятия на основе более полной информации.

Первоначальный формат отчета предусматривает раскрытие специфической информации об операционных доходах сегмента, его финансовых результатах, капитальных затратах, активах и пассивах, амортизации. Вторичный формат отчетности требует раскрытия данных по сегментным доходам, активам и капитальным затратам.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

Глава 3. Внутрифирменные документы, связанные с финансовой отчетностью организаций

Перед изучением данной главы внимательно прослушайте вводную лекцию. Затем изучите последовательно материалы параграфов главы, обращаясь по мере необходимости к объектам «Видеоматериалы», «Глоссарий», «Персоналии», «Приложения». После изучения каждого параграфа рекомендуется выполнить тренировочные задания. 

После изучения всех параграфов прослушайте заключительную лекцию. Затем проверьте свои знания по главе, выполнив контрольные задания и ответив на вопросы для самопроверки, приведенные ниже.

Вопросы для самопроверки

1. Какие нормативные документы определяют вопросы рассмотрения учетной политики и ее влияния на финансовую отчетность?

2. Что входит в примерный состав информации, подлежащей раскрытию в учетной политике в соответствии с требованиями международных стандартов финансовой отчетности?

3. Назовите этапы составления Пояснительной записки.

4. Дайте определение понятия «событие после отчетной даты».

5. Какими нормативными документами регулируется форма и содержание аудиторского заключения?

6. В каких случаях аудитор выражает условно-положительное мнение?

7. В каких случаях аудитор выражает отрицательное мнение?

8. Дайте определение понятия «достоверность во всех существенных аспектах».
3.1. Роль учетной политики в повышении аналитичности финансовой отчетности

Учетная политика организации является вторым по значимости, после Устава, документом. При грамотном подходе к ее составлению можно оптимизировать налогообложение, рационально распределить функциональные обязанности между структурными подразделениями и исполнителями организации.

На основании данных бухгалтерского учета, сформированных на базе положений учетной политики, разрабатываются и принимаются управленческие решения, основная цель которых  повышение прибыльности и эффективности производственной или торговой деятельности. Поэтому основными адресатами учетной политики являются те заинтересованные пользователи бухгалтерской информации, от которых зависит принятие управленческих решений, непосредственно направленных на повышение эффективности производства или торговли,  руководители организаций, советы директоров, общие собрания акционеров, деловые партнеры и т. п.

Вопросы рассмотрения учетной политики и ее влияния на отчетность определяют:


МСФО 1 «Представление финансовой отчетности»;


МСФО 5 «Информация, подлежащая раскрытию в финансовой отчетности»;


МСФО 14 «Отражение финансовой информации по сегментам»;


МСФО 15 «Информация, отражающая влияние изменения цен»;


МСФО 21 «Влияние изменения валютных курсов»;


МСФО 29 «Финансовая отчетность в гиперинфляционных экономиках»;


МСФО 30 «Раскрытие информации в финансовой отчетности банков».

В соответствии с требованиями МСФО 1 раздел учетной политики в примечаниях к финансовой отчетности должен описывать следующее:

1) основу (или основы) оценки, использованную для подготовки финансовой отчетности;

2) каждый конкретный вопрос учетной политики, имеющий существенное значение для правильного понимания финансовой отчетности.

При принятии решения о раскрытии конкретной учетной политики руководство рассматривает вопрос, будет ли раскрытие помогать пользователям в понимании способа отражения операций и событий в отчетных финансовых результатах деятельности и финансового положения компании. Учетная политика, которую компания должна рассматривать при представлении, включает следующее:


признание выручки;


принципы сведения, включая дочерние и ассоциированные компании;


объединения компаний;


совместную деятельность;


признание и амортизацию материальных и нематериальных активов;


капитализацию затрат по займам;


договоры подряда;


инвестиционную собственность;


финансовые инструменты и инвестиции;


аренду;


затраты на исследования и разработки;


запасы;


налоги, в том числе отложенные налоги;


резервы;


затраты на пенсионное обеспечение;


пересчет иностранной валюты и хеджирование;


определение хозяйственных и географических сегментов и основу для распределения затрат между сегментами;


определение денежных средств и эквивалентов;


учет инфляции;


правительственные субсидии.

Каждая компания рассматривает характер своих операций и политику, которые пользователи ожидают увидеть представленными для того типа компании. Например, предполагается, что все компании частного сектора должны раскрывать учетную политику для налогов на прибыль, включая отложенные налоги и налоговые активы. Когда компания имеет значительные зарубежные производства или операции в иностранной валюте, предполагается раскрытие учетной политики для признания положительных и отрицательных курсовых разниц и хеджирования таких разниц. В сводной финансовой отчетности раскрывается политика, применяемая в отношении деловой репутации и доли меньшинства.

Учетная политика может иметь важное значение, даже если суммы, показанные для текущего и предшествующего периодов, не являются существенными. Также целесообразно раскрывать учетную политику для каждой политики, не охваченной существующими МСФО, но выбранной и применяемой в соответствии с параграфом 20 «Учетная политика» МСФО 1 «Представление финансовой отчетности».

Компания должна раскрывать следующие моменты, если они не раскрыты где-либо еще в информации, опубликованной вместе с финансовой отчетностью:

1) постоянное место нахождения и юридическую форму компании, ее юридический адрес (или основное место ведения дела, если оно отличается от юридического адреса);

2) описание характера операций и основной деятельности компании;

3) название материнской компании и конечной материнской компании группы;

4) количество работников в конце периода или среднее количество работников в течение периода.

В соответствии с МСФО 2 «Запасы» финансовая отчетность должна раскрывать:


учетную политику, принятую для оценки запасов, в том числе использованный метод расчета их себестоимости;


общую балансовую стоимость запасов и балансовую стоимость в классификациях данной компании;


балансовую стоимость запасов, учтенных в чистой стоимости реализации;


величину возврата любого списания, которая признается как доход в данном периоде, в соответствии с параграфом 31;


обстоятельства или события, приведшие к возврату списания запасов в соответствии с параграфом 31;


балансовую стоимость запасов, заложенных в качестве обеспечения обязательств.

Согласно параграфу 31, после продажи запасов сумма, по которой они учитывались, должна быть признана в качестве расхода в том периоде, когда признается соответствующий доход. Величина частичного списания до возможной чистой стоимости продаж и все потери запасов должны признаваться в качестве расходов в период возникновения списания или потерь. Величина возврата любого частичного списания запасов, вызванного увеличением возможной чистой стоимости продаж, должна признаваться как уменьшение величины запасов, признанных в качестве расходов в период осуществления возврата.

Информация о балансовой стоимости запасов в разных их классификациях и степень изменений в активах полезна для пользователей финансовой отчетности. Обычными классификациями запасов являются: товары, сырье, материалы, незавершенное производство и готовая продукция. Запасы компании сферы услуг могут называться незавершенным производством.

Финансовая отчетность должна раскрывать либо себестоимость запасов, списанных на расходы в течение периода; либо операционные затраты, применительно к доходам, признаваемые в качестве расхода в данном периоде.

Себестоимость запасов, списанных на расходы в течение периода, состоит из затрат, ранее включенных в оценку статей проданного запаса, и нераспределенных производственных накладных расходов и сверхнормативных величин производственных затрат, связанных с запасами.

При необходимости списания крупных масштабных и необычных затрат за счет величины возможной чистой цены продаж требуется раскрытие соответствующей информации по МСФО 8 «Чистая прибыль или убыток за период, фундаментальные ошибки и изменения в учетной политике».

В соответствии с МСФО 4 «Учет амортизации» для каждой основной группы амортизируемых активов должны раскрываться:


применяемый метод начисления амортизации;


сроки полезной службы или использованные нормы амортизации;


общая сумма амортизации, отнесенная за период;


валовая сумма амортизируемых активов и соответственно накопленная амортизация.

Раскрытие принятых методов и расчетных сроков полезной службы амортизируемого актива или использованных норм амортизации дает пользователям финансовой отчетности полезную информацию, позволяющую анализировать методы, избранные руководством, и обеспечивает возможность сравнения с другими компаниями. По тем же причинам необходимо раскрывать сумму амортизации, отнесенную за период, и накопленную амортизацию по состоянию на конец периода.

В разделе «Учетная политика» МСФО 1 «Представление финансовой отчетности» отмечено, что руководство компании должно выбирать и применять учетную политику компании таким образом, чтобы финансовая отчетность соответствовала всем требованиям каждого примененного МСФО.

В разделе «Изменения в учетной политике» МСФО 8 отмечено, что пользователи должны иметь возможность сравнивать финансовую отчетность компании на протяжении некоторого времени, для того чтобы определить тенденции в ее финансовом положении, результатах деятельности и потоках денежных средств. Таким образом, в каждом периоде обычно принимается одна и та же учетная политика.

Учетная политика должна изменяться только когда это требуется в соответствии с законодательством, или по требованию органов стандартизации учета, или тогда, когда это изменение приведет к улучшению отражения событий и сделок в финансовой отчетности компании.

Улучшение качества отражения событий и сделок в финансовых отчетах происходит тогда, когда применение новой учетной политики ведет к представлению более уместной и более надежной информации о финансовом положении, результатах деятельности или потоках денежных средств компании.

Следующие действия не являются изменениями учетной политики:


принятие учетной политики для событий или сделок, отличающихся по существу от ранее происходивших событий и сделок;


принятие новой учетной политики для событий или сделок, которые не происходили ранее или были несущественными.

Когда изменение в учетной политике существенно воздействует на текущий или любой из представленных предшествующих периодов или может серьезно влиять на последующие периоды, компания должна раскрывать информацию:


о причинах изменений;


о сумме корректировки для текущего и для каждого из представленных периодов;


о сумме корректировки, относящейся к периодам, предшествующим тем, которые были включены в сравнительную информацию и информацию о том, что сравнительная информация была пересчитана или что сделать это было практически невозможно.

Согласно положениям МСФО 1 учетная политика  это конкретные принципы, основы, условия, правила и практика, принятые организацией для подготовки и представления финансовой отчетности.

В ПБУ 1/98 дано более узкое определение: учетная политика  это совокупность способов ведения бухгалтерского учета  первичного наблюдения, стоимостного измерения, текущей группировки и итогового обобщения фактов хозяйственной деятельности. К способам ведения бухгалтерского учета ПБУ 1/98 относит способы группировки и оценки фактов хозяйственной деятельности, погашения стоимости активов, организации документооборота, инвентаризации, способы применения счетов бухгалтерского учета, системы регистров бухгалтерского учета, обработки информации и другие способы и приемы.

В ПБУ 1/98 впервые оговорена возможность филиалов и представительств формировать учетную политику в соответствии с требованиями законодательства страны местонахождения организации.

В ПБУ 1/98 приведен примерный состав информации, подлежащей раскрытию в учетной политике:


рабочий план счетов бухгалтерского учета, содержащий синтетические и аналитические счета, необходимые для ведения бухгалтерского учета в соответствии с требованиями своевременности и полноты учета и отчетности;


формы первичных учетных документов, применяемых для оформления фактов хозяйственной деятельности, по которым не предусмотрены типовые формы, а также формы документов для внутренней бухгалтерской отчетности;


порядок проведения инвентаризации активов и обязательств организации;


методы оценки активов и обязательств;


правила документооборота и технология обработки учетной информации;


порядок контроля над хозяйственными операциями;


другие решения, необходимые для организации бухгалтерского учета.

Рабочий план счетов. При составлении рабочего плана счетов главному бухгалтеру следует руководствоваться Планом счетов бухгалтерского учета финансово-хозяйственной деятельности организаций и Инструкцией по его применению, утвержденными приказом Минфина России от 31 октября 2000 г. № 94н.

В соответствии с п. 2.5 Положения о документах и документообороте в бухгалтерском учете, утвержденного Минфином СССР 29 июля 1983 г. № 105, первичные документы для придания им юридической силы должны иметь следующие обязательные реквизиты:

1) наименование документа (формы), код формы;

2) дату составления;

3) содержание хозяйственной операции;

4) измерители хозяйственной операции (в количественном и стоимостном выражении);

5) наименование должностей лиц, ответственных за совершение хозяйственной операции и правильность ее оформления, личные подписи и их расшифровки.

Таким образом, главный бухгалтер должен разрабатывать формы первичных документов, для которых постановлением Госкомстата России от 30 октября 1997 г. № 71а не предусмотрены типовые формы, с учетом установленных правил.

Главой 25 ч. 2 НК РФ ограничено использование кассового метода. Этот метод в целях налогообложения могут применять только те организации, у которых объем выручки от реализации продукции (работ, услуг) без учета НДС в среднем за четыре предыдущих квартала не превышает 1 млн. руб. за каждый квартал.

Основным аргументом, который оценивается при выборе метода определения выручки от реализации (продаж) продукции, товаров, работ или услуг, является минимизация налогов, прежде всего налога на прибыль и налога на добавленную стоимость. Поэтому в том случае, когда выигрыш от оптимизации налога не является существенным, целесообразно использовать метод начислений.

С 1 января 2006 г. вступили в силу поправки в гл. 25 НК РФ, установленные Федеральным законом от 6 июня 2005 г. № 58-ФЗ. Эти поправки предусматривают вариантность списания различных расходов. Теперь при определении стоимости покупных товаров в налоговом учете у бухгалтера появится выбор: включать все затраты в их стоимость или учитывать расходы как косвенные.

Кроме того, с 2006 г. организации сами устанавливают перечень прямых расходов, связанных с производством товаров, выполнением работ или оказанием услуг.

До 2006 г. налогоплательщики могли выбрать, когда им начислять НДС. Это можно было сделать на дату отгрузки товаров, выполнения работ или оказания услуг либо на дату их оплаты.

С 2006 г. моментом определения налоговой базы будет являться наступившая ранее из дат: день отгрузки или день оплаты или частичной оплаты в счет предстоящих поставок товаров, выполнения работ или оказания услуг или передачи имущественных прав. Такая поправка внесена в ст. 167 НК РФ Федеральным законом от 22 июля 2005 г. № 119-ФЗ.

Теперь напомним общие требования и основные элементы учетной политики.

Учетная политика организации формируется главным бухгалтером (бухгалтером) организации на основе ПБУ 1/98 и утверждается руководителем организации. Тем не менее, при работе над отдельными элементами учетной политики целесообразно (а иногда и необходимо) участие руководителей других структурных подразделений  производственного, планово-экономического и отдельных специалистов  экспертов в той или иной области. Поэтому нам представляется рациональным издание руководителем организации распоряжения или приказа, в котором необходимо определить состав рабочей группы по разработке учетной политики и сроки ее составления и представления на утверждение. Ответственным за разработку в любом случае является главный бухгалтер. Это установлено ПБУ 1/98.

Вначале должна быть выбрана, установлена и отражена в учетной политике организационная форма бухгалтерского учета.

В соответствии со ст. 6 Федерального закона РФ «О бухгалтерском учете» руководители организаций могут в зависимости от объема учетной работы:

а) учредить бухгалтерскую службу как структурное подразделение, возглавляемое главным бухгалтером;

б) ввести в штат должность бухгалтера;

в) передать на договорных началах ведение бухгалтерского учета централизованной бухгалтерии, специализированной организации или бухгалтеру-специалисту;

г) вести бухгалтерский учет лично.

Для организаций, не относящихся к малым экономическим субъектам, выбор практически отсутствует: реально вряд ли возможно вести учет силами одного человека (руководителя или бухгалтера) на более или менее крупных предприятиях.

Далее в учетной политике должна быть определена форма счетоводства (системы учетных регистров). Выбор осуществляется, как правило, из следующих форм:


единой журнально-ордерной формы счетоводства для предприятий, утвержденной письмом Минфина СССР от 8 марта 1960 г. № 63;


журнально-ордерной формы счетоводства для небольших предприятий и хозяйственных организаций, утвержденной письмом Минфина СССР от 6 июня 1960 г. № 176. При применении указанных писем необходимо учитывать письмо Минфина России от 24 июля 1992 г. № 59 «О рекомендациях по применению учетных регистров бухгалтерского учета на предприятиях», а также соответствующие отраслевые указания, разработанные министерствами и ведомствами для предприятий соответствующих отраслей (строительство, торговля, снабжение и др.);


упрощенной формы бухгалтерского учета (для субъектов малого предпринимательства);


мемориально-ордерной (используется, как правило, в бюджетных организациях, а также государственных и муниципальных унитарных предприятиях);


автоматизированной (данная форма учета нормативными документами подробно не регламентирована, однако в последнее время применяется все в больших масштабах). При выборе данной формы следует учитывать требования к оформлению первичных учетных документов. Так как при механизированной обработке бухгалтерской информации должно быть обеспечено создание копий на бумажных носителях, на стадии выбора бухгалтерской программы следует учитывать соответствие этих форм требованиям, установленным для учетных регистров бухгалтерского учета.

Подчеркнем, что в рабочий план счетов организации должны входить не только счета, субсчета и субсчета аналитического учета, которые используются в организации, но прямо не предусмотрены Инструкцией по применению Плана счетов, но и вся совокупность счетов, используемых в организации.

При этом рабочий план счетов целесообразно вынести в отдельное приложение к учетной политике и представить его в форме таблицы, где в первой графе указать счета синтетического учета, во второй  субсчета, в третьей  счета аналитического учета первого порядка, открываемые к субсчетам, в четвертой (при необходимости)  счета аналитического учета второго порядка, открываемые к счетам второго порядка, и т. д. При разработке перечня аналитических счетов следует руководствоваться требованиями Инструкции по применению нового Плана счетов (в части, регулирующей обязанность организации аналитического учета), а также спецификой организации и осуществления процессов управления, производства и реализации продукции (работ, услуг).

Формы первичных учетных документов. Унифицированные формы первичной учетной документации как элемент учетной политики внедряются в организациях на территории Российской Федерации с начала финансового года. В случае если организация продолжает использовать формы учета, действовавшие ранее, но не вошедшие в альбомы, утвержденные в 19972001 гг., они должны быть перечислены в учетной политике организации. При этом целесообразно прилагать образцы форм к распорядительному документу, утверждающему учетную политику.

При применении унифицированных форм первичной документации допускаются некоторые отклонения от форм, включенных в официальные альбомы. Постановлением Госкомстата России от 24 марта 1999 г. № 20 «Порядок применения унифицированных форм первичной учетной документации» разъяснено следующее. В унифицированные формы первичной учетной документации (кроме форм по учету кассовых операций), утвержденные Госкомстатом России, организация при необходимости может вносить дополнительные реквизиты. При этом все реквизиты утвержденных Госкомстатом России унифицированных форм первичной учетной документации остаются без изменения (включая код, номер формы, наименование документа). Удаление отдельных реквизитов из унифицированных форм не допускается.

Вносимые изменения должны быть оформлены организационно-распорядительным документом организации.

Форматы бланков, указанных в альбомах унифицированных форм первичной учетной документации, являются рекомендуемыми и могут изменяться. Если изменения касаются только формата бланков, то в учетной политике организации это не отражается, но если предполагается внесение в унифицированные формы дополнительных реквизитов, то это должно быть указано в учетной политике организации.

При разработке и утверждении форм первичных документов, не предусмотренных альбомами унифицированных форм, следует учитывать требования ст. 9 Закона «О бухгалтерском учете», устанавливающей перечень обязательных реквизитов первичных документов. Формы должны содержать следующие обязательные реквизиты:


наименование документа;


дату составления документа;


наименование организации, от имени которой составлен документ;


содержание хозяйственной операции;


измерители хозяйственной операции в натуральном и денежном выражении;


наименование должностей лиц, ответственных за совершение хозяйственной операции и правильность ее оформления;


личные подписи указанных лиц.

В формах, которые ранее разрабатывались министерствами и ведомствами, такие реквизиты, как правило, предусмотрены.

Порядок проведения инвентаризации активов и обязательств организации. Общие требования к порядку и срокам проведения инвентаризаций определены ст. 12 Закона «О бухгалтерском учете» и п. 2628 Положения по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации. Детализация требований осуществлена в Методических указаниях по инвентаризации имущества и финансовых обязательств, утвержденных приказом Минфина России от 13 июня 1995 г. № 49 (далее  Методические указания).

Порядок и сроки проведения инвентаризации определяются руководителем организации, за исключением случаев, когда проведение инвентаризации обязательно.

Проведение инвентаризации обязательно:

1) при передаче имущества в аренду, выкупе, продаже, а также при преобразовании государственного или муниципального унитарного предприятия;

2) перед составлением годовой бухгалтерской отчетности;

3) при смене материально ответственных лиц;

4) при выявлении фактов хищения, злоупотребления или порчи имущества;

5) в случае стихийного бедствия, пожара или других чрезвычайных ситуаций, вызванных экстремальными условиями;

6) при реорганизации или ликвидации организации;

7) в других случаях, предусмотренных законодательством Российской Федерации.

Следовательно, указывать в учетной политике организации обязательность проведения инвентаризации в перечисленных случаях (кроме проведения инвентаризации перед составлением годовой отчетности) необязательно, однако должен быть определен список материально ответственных лиц, при смене которых инвентаризация обязательна. Кроме того, в учетной политике на каждый год должен устанавливаться состав инвентаризационных комиссий по видам инвентаризаций (по видам инвентаризуемого имущества).

В настоящее время не существует нормативного документа, который директивно определял бы сроки начала и окончания инвентаризаций различных видов имущества и обязательств. Поэтому при разработке учетной политики организации следует установить сроки проведения инвентаризации каждого вида имущества и обязательств, а также состав комиссий, проводящих инвентаризацию этих видов.

Положение о проведении инвентаризации следует также вынести в отдельное приложение к учетной политике организации. Так будет проще вносить в него изменения, потому что изменения в приложениях к приказу не могут считаться изменениями самого приказа.

Методы оценки активов и обязательств. В соответствии с п. 8 ПБУ 1/98 при формировании учетной политики организации по конкретному направлению ведения и организации бухгалтерского учета из допускаемых законодательством и нормативными актами по бухгалтерскому учету способов выбирается необходимый.

Основные принципы оценки активов и обязательств сформулированы в ст. 11 Закона «О бухгалтерском учете»:

1) оценка имущества и обязательств производится организацией для их отражения в бухгалтерском учете и бухгалтерской отчетности в денежном выражении;

2) оценка:

а) имущества, приобретенного за плату, осуществляется путем суммирования фактически произведенных расходов на его покупку,

б) имущества, полученного безвозмездно,  по рыночной стоимости на дату оприходования,

в) имущества, произведенного в самой организации,  по стоимости его изготовления;

3) начисление амортизации основных средств и нематериальных активов производится независимо от результатов хозяйственной деятельности организации в отчетном периоде;

4) применение других методов оценки, в том числе путем резервирования, допускается в случаях, предусмотренных законодательством Российской Федерации и нормативными актами органов, осуществляющих регулирование бухгалтерского учета.

Более подробно методы оценки отдельных видов имущества изложены в Положении по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности и соответствующих Положениях по бухгалтерскому учету.

Рассмотрим только те методы оценки, которые имеют варианты для выбора.

Финансовые вложения принимаются к учету в сумме фактических затрат для инвестора. По долговым ценным бумагам разрешается разницу между суммой фактических затрат на приобретение и номинальной стоимостью в течение срока их обращения равномерно по мере начисления причитающегося по ним дохода относить на финансовые результаты у коммерческой организации или на увеличение расходов у некоммерческой организации либо уменьшение финансирования (фондов) у бюджетной организации.

Следовательно, при осуществлении финансовых вложений организация имеет право выбрать один из двух вариантов  списывать разницу между затратами на приобретение долговых ценных бумаг и их номинальной стоимостью равномерно в течение срока их обращения или делать это единовременно  при выбытии таких ценных бумаг.

Вложения организации в акции других организаций, котирующиеся на фондовой бирже, котировка которых регулярно публикуется, при составлении бухгалтерского баланса отражаются на конец отчетного года по рыночной стоимости, если последняя ниже стоимости, принятой к бухгалтерскому учету. На указанную разность производится образование в конце отчетного года резерва под обесценение вложений в ценные бумаги за счет финансовых результатов у коммерческой организации или увеличение расходов у некоммерческой организации. Создание резерва не является обязательным, поэтому и здесь речь может идти о выборе одного из двух вариантов  создавать или не создавать резерв.

Материально-производственные запасы принимаются к бухгалтерскому учету по фактической себестоимости. ПБУ 5/01 однозначно определяет состав затрат, включаемых в фактическую себестоимость материально-производственных запасов в зависимости от источников их поступления. Поэтому у организации отсутствует выбор варианта оценки.

Однако для оценки материально-производственных запасов при отпуске их в производство и ином выбытии применяются определенные методы.

ПБУ 5/01 устанавливает следующие методы оценки:

1) по себестоимости каждой единицы;

2) по средней себестоимости;

3) по себестоимости первых по времени приобретения материально-производственных запасов (метод ФИФО);

4) по себестоимости последних по времени приобретения материально-производственных запасов (метод ЛИФО).

Вариант оценки выбирается исходя из специфики производственного процесса, номенклатуры материально-производственных запасов и иных факторов, влияющих на размер себестоимости и соответственно на размер налогооблагаемой прибыли.

Готовая продукция отражается в бухгалтерском балансе по фактической или нормативной (плановой) производственной себестоимости, включающей затраты, связанные с использованием в процессе производства основных средств, сырья, материалов, топлива, энергии, трудовых ресурсов, и другие затраты на производство продукции либо по прямым статьям затрат.

Отгруженные товары, сданные работы и оказанные услуги отражаются в бухгалтерском балансе по фактической (или нормативной, плановой) полной себестоимости, включающей, наряду с производственной себестоимостью, затраты, связанные с реализацией (сбытом) продукции, работ, услуг, возмещаемых договорной (контрактной) ценой.

Выбор метода оценки по нормативной (плановой) себестоимости может основываться не только на особенностях производственного процесса, но и в первую очередь на том, располагает ли организация необходимыми кадрами (по численности и квалификации), которые могут проанализировать отклонения фактической себестоимости от нормативной.

Товары в организациях, занятых торговой деятельностью, отражаются в бухгалтерском балансе по стоимости их приобретения.

В организациях, занятых розничной торговлей, при учете товаров по продажным ценам разница между стоимостью приобретения и стоимостью по продажным ценам (скидки, накидки) отражается в бухгалтерской отчетности отдельной статьей. Таким образом, право выбора оценки товаров имеют только организации розничной торговли. Если же организация занимается исключительно оптовой торговлей, данный элемент в учетной политике можно не отражать.

Незавершенное производство (продукция (работы), не прошедшая все стадии (фазы, переделы), предусмотренные технологическим процессом, а также изделия неукомплектованные, не прошедшие испытания и технической приемки) в массовом и серийном производстве может отражаться в бухгалтерском балансе:


по фактической или нормативной (плановой) производственной себестоимости;


по прямым статьям затрат;


по стоимости сырья, материалов и полуфабрикатов.

При единичном производстве продукции незавершенное производство отражается в бухгалтерском балансе по фактически произведенным затратам.

Расходы будущих периодов (затраты, произведенные организацией в отчетном периоде, но относящиеся к следующим отчетным периодам) отражаются в бухгалтерском балансе отдельной статьей и подлежат списанию в порядке, устанавливаемом организацией (равномерно, пропорционально объему продукции и др.) в течение периода, к которому они относятся.

Так же как и расходы будущих периодов, могут учитываться расходы подрядчика (по договору строительного подряда до его заключения), связанные с получением (заключением) договоров на строительство, которые могут быть выделены отдельно.

Здесь выбор организации, осуществляющей затраты, которые могут учитываться как расходы будущих периодов, состоит в том, чтобы определить, как такие расходы списывать  посредством аккумулирования затрат на счете 97 «Расходы будущих периодов» или создавать соответствующий резерв. Это относится, например, к вопросам списания затрат на проведение ремонтов объектов основных средств.

Амортизируемое имущество, к которому относятся только объекты основных средств и объекты нематериальных активов, в бухгалтерской отчетности оценивается по остаточной стоимости. В принципе здесь также имеется определенный выбор  на размер остаточной стоимости влияет выбор метода начисления амортизационных отчислений. Однако начисление амортизации относится не к методам, а к способам ведения бухгалтерского учета и должно быть отражено в другом разделе учетной политики организации.

Правила документооборота и технология обработки учетной информации. Правила документооборота и технология обработки учетной информации определяются формой счетоводства, принятой в организации (или выбранной для вновь созданных организаций), объемом производственной или торговой деятельности, а также особенностями технологического процесса.

В соответствии со ст. 9 Закона «О бухгалтерском учете» при определении правил документооборота должен быть утвержден перечень лиц, имеющих право подписи первичных учетных документов. Право утверждения такого перечня предоставлено исключительно руководителю организации по согласованию с главным бухгалтером.

Документы, которыми оформляются хозяйственные операции с денежными средствами, подписываются руководителем организации и главным бухгалтером или уполномоченными ими на то лицами. Следовательно, в учетной политике целесообразно определить перечень таких документов.

Кроме того, без подписи главного бухгалтера или уполномоченного им на то лица расчетные документы, финансовые и кредитные обязательства считаются недействительными и не должны приниматься. Под финансовыми и кредитными обязательствами понимаются документы, оформляющие финансовые вложения организации, договоры займа, кредитные договоры и договоры, заключенные по товарному и коммерческому кредиту. Это значит, что при необходимости должны быть составлены перечни расчетных документов, а также обязательств, под которые организация осуществляет финансовые вложения.

При необходимости передоверить право подписи уполномоченному лицу это лицо также должно быть указано в учетной политике. В данном случае речь идет в первую очередь о праве подписи банковских документов. По нашему мнению, в учетной политике нет необходимости указывать конкретную фамилию должностного лица, которое является уполномоченным; достаточно указать должность по штату или штатному расписанию (например, заместитель руководителя по экономике). Эта мера позволит избежать вопросов, связанных с внесением изменений в учетную политику в случае изменения должностного положения работников.

Так как Законом «О бухгалтерском учете» определено, что первичный учетный документ должен быть составлен в момент совершения операции, а если это не представляется возможным,  непосредственно после ее окончания, то целесообразно при разработке учетной политики определить, какие группы документов составляются непосредственно при совершении хозяйственных операций, а какие  по их окончании. Здесь же уместно определить круг лиц, ответственных за своевременное и качественное оформление первичных учетных документов, передачу их в установленные сроки для отражения в бухгалтерском учете, а также достоверность содержащихся в них данных.

Необходимо обратить внимание на то, что требование составления первичных документов сразу после окончания операции не распространяется на реализацию товаров, продукции, работ и услуг с применением контрольно-кассовых машин. В этом случае допускается составление первичного учетного документа не реже одного раза в день по его окончании на основании кассовых чеков.

Весьма эффективной может оказаться разработка графика документооборота  направления движения документов и сроки их представления в соответствующие подразделения организации (например, от цеховых кладовых до центральной бухгалтерии). Эффективность такого графика может быть обусловлена тем, что сроки обработки некоторых первичных документов непосредственно влияют на размер оборотных средств. Например, оформление отгрузочных документов на готовую продукцию (при последующей оплате) на один день быстрее, чем по ранее действовавшему графику, позволит сократить период оборота денежных средств и уменьшить потребность в их количестве. Уменьшение сроков оформления расходных документов, необходимых для выдачи в производство материально-производственных запасов, позволяет сократить либо размер складских запасов, либо остаток незавершенного производства.

В том случае, когда для проведения контроля и упорядочения обработки данных о хозяйственных операциях в организации предусмотрено составление сводных учетных документов, перечень и формы их также должны быть указаны в учетной политике организации.

Формы первичных учетных документов, перечень должностных лиц, имеющих право подписи, график документооборота и иные элементы, которые могут меняться в течение года и не влияют на способы ведения бухгалтерского учета, целесообразно также вынести в отдельное приложение.

Порядок контроля над хозяйственными операциями. Закон «О бухгалтерском учете» и Положение по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации не устанавливают какие-либо конкретные требования к организации контроля над хозяйственными операциями. При формировании такой системы в организации следует руководствоваться отраслевыми или ведомственными инструкциями либо сложившейся практикой. В данном разделе учетной политики можно установить систему внутреннего контроля над теми хозяйственными операциями, которые непосредственно влияют на финансовые результаты деятельности. Целесообразно элементы, относящиеся к данному разделу, вынести в отдельное приложение либо объединить их в том приложении, где устанавливаются сроки и порядок проведения инвентаризаций.

Другие решения, необходимые для организации бухгалтерского учета. В данном разделе учетной политики должны раскрываться вопросы, не нашедшие отражения в других разделах, но необходимые для организации бухгалтерского учета в организации, например, вопросы, касающиеся менеджмента финансами, маркетинговой политики организации, ценообразования, финансового и экономического анализа и т. п.

В учетной политике должен быть раздел, в котором отражаются существенные способы ведения бухгалтерского учета. Организация должна раскрывать принятые при формировании учетной политики способы бухгалтерского учета, существенно влияющие на оценку и принятие решений заинтересованными пользователями бухгалтерской отчетности.

Существенными признаются способы ведения бухгалтерского учета, без знания о применении которых заинтересованные пользователи бухгалтерской отчетности не могут достоверно оценить финансовое положение, движение денежных средств или финансовые результаты деятельности организации.

Способы ведения бухгалтерского учета, принятые при формировании учетной политики организации и подлежащие раскрытию в бухгалтерской отчетности, таковы:


установление порядка отнесения имущества к объектам основных средств;


начисление амортизации основных средств, нематериальных и иных активов;


оценка производственных запасов, товаров, незавершенного производства и готовой продукции;


признание прибыли от продажи продукции, товаров, работ, услуг;


другие способы.

Состав и содержание подлежащей раскрытию в бухгалтерской отчетности информации об учетной политике организации по конкретным вопросам бухгалтерского учета устанавливаются соответствующими положениями по бухгалтерскому учету.

Выше мы перечислили способы, которые ПБУ 1/98 относит к существенным. Целесообразно более подробно остановиться на каждом из них.

Установление порядка отнесения имущества к объектам основных средств. ПБУ 6/01 не устанавливает стоимостный критерий отнесения имущества к категории объектов основных средств. Теперь единственным критерием будет являться срок полезного использования приобретенного объекта.

Вместе с тем и ПБУ 6/01, и гл. 25 НК РФ предусматривают возможность единовременного списания на себестоимость продукции (работ, услуг) или уменьшение налоговой базы по налогу на прибыль сумм стоимости объектов, срок полезной эксплуатации которых превышает 12 месяцев, но цена на которые ниже некоторого лимита  2 тыс. руб. (в соответствии с п. 18 ПБУ 6/01) и 10 тыс. руб. (в соответствии с пп. 7 п. 2 ст. 256 гл. 25 НК РФ).

Таким образом, в учетной политике следует отразить только состав объектов (по группам), стоимость которых может списываться подобным образом.

Кроме того, к объектам основных средств не относятся объекты, используемые в течение срока, не превышающего одного производственного цикла (в том случае, когда этот цикл превышает 12 месяцев). Следовательно, в тех случаях, когда подобная ситуация имеет (или может иметь) место, в учетной политике целесообразно отразить этот факт, приведя продолжительность производственного цикла и перечень объектов основных средств, используемых в этом цикле.

Способы начисления амортизации. В состав амортизируемого имущества входят объекты основных средств и объекты нематериальных активов. Для каждого из перечисленных видов имущества предусмотрены различные варианты начисления амортизации.

Амортизация основных средств. Для объектов основных средств действующими нормативными документами (Положением по ведению бухгалтерского учета и ПБУ 6/01) предусмотрено использование следующих способов начисления амортизации:

1) линейный способ;

2) способ списания стоимости пропорционально объему продукции (работ, услуг);

3) способ уменьшаемого остатка;

4) способ списания стоимости по сумме чисел лет срока полезного использования.

Необходимо обратить внимание на следующее обстоятельство: в соответствии с гл. 25 ч. 2 НК РФ линейный способ начисления амортизации в целях налогового учета по-прежнему остается основным. В то же время допускается использование нелинейного метода начисления амортизации, под которым в налоговом законодательстве понимается метод уменьшаемого остатка.

При начислении амортизации в целях налогообложения существенно ограничены права налогоплательщика по самостоятельному определению срока полезного использования объектов основных средств. В соответствии с НК РФ налогоплательщик теперь будет иметь право устанавливать срок полезного использования таких объектов в рамках амортизационной группы.

После разделения учета на финансовый и налоговый выбор способа амортизации для целей бухгалтерского учета не влияет на размер налога на прибыль (в принципе возможна ситуация, когда для нужд разных видов учета могут быть использованы различные способы начисления амортизации). Поэтому при выборе способа начисления амортизации по вновь приобретаемым объектам основных средств следует учитывать только прямые последствия, которые повлечет этот выбор для нужд финансового учета.

В прочих случаях, по нашему мнению, наиболее рациональным представляется выбор такого метода, который максимально приближал бы данные финансового и налогового учета.

Амортизация нематериальных активов. Бухгалтерский учет и амортизация объектов нематериальных активов регулируются ПБУ 14/2000, в соответствии с которым можно применять следующие способы начисления амортизации:

1) линейный способ;

2) способ уменьшаемого остатка;

3) способ списания стоимости пропорционально объему продукции (работ).

Обратим внимание на ряд обстоятельств:

  по сравнению с ранее действовавшим порядком добавлен еще один способ начисления амортизации  способ уменьшаемого остатка;

  по нематериальным активам, по которым невозможно определить срок полезного использования, нормы амортизационных отчислений устанавливаются в расчете на 20 лет (но не более срока деятельности организации).

Если же соответствующие изменения в документы системы нормативного регулирования бухгалтерского учета и отчетности внесены не будут, это не значит, что в бухгалтерском учете следует делать какие-либо корректировки или исправления  просто в целях налогообложения такие объекты будут амортизироваться на десять лет меньше.

Имеются две разновидности объектов, стоимость которых возмещается посредством уменьшения их балансовой (первоначальной) стоимости: организационные расходы и деловая репутация организации. По данным видам объектов нематериальных активов имеется возможность выбора установления срока, в течение которого их стоимость должна быть списана, т. е. в учетной политике должны быть отражены состав организационных расходов и норма списания части их стоимости на себестоимость продукции (работ, услуг), а также состав затрат на приобретение положительной деловой репутации или размер отрицательной деловой репутации, отнесенной в состав доходов будущих периодов.

Выбор варианта учета материалов. Инструкция по применению Плана счетов предусматривает два варианта учета материалов  с использованием счетов 15 «Заготовление и приобретение материалов» и 16 «Отклонение в стоимости материалов» и без их использования. В последнем случае фактическая себестоимость материально-производственных запасов формируется на счете 10. Как правило, на выбор по данному элементу учетной политики влияет схема документооборота и бухгалтерского учета, традиционно сложившаяся в организации.

Выбор варианта учета выпуска готовой продукции. В соответствии с Инструкцией по применению Плана счетов готовая продукция учитывается на счете 43 «Готовая продукция». В то же время допускается возможность учета выпуска готовой продукции с использованием счета 40 «Выпуск продукции (работ, услуг)».

Так как финансовый результат определяется не ранее конца отчетного месяца, то никаких налоговых или иных последствий выбор того или иного способа не вызывает. Следовательно, использование счета 40 для учета выпуска продукции целесообразно в тех организациях и производствах, где, во-первых, требуется оценка отклонений фактической себестоимости от плановой, а во-вторых, там, где учет таких отклонений может быть тщательно организован. Иными словами, выбор варианта учета выпуска продукции во многом обусловлен организацией экономической службы и документооборота на предприятии.

Определение порядка и срока списания расходов будущих периодов. В соответствии с п. 65 Положения по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации, затраты, произведенные организацией в отчетном периоде, но относящиеся к следующим отчетным периодам, отражаются в бухгалтерском балансе отдельной статьей как расходы будущих периодов и подлежат списанию в порядке, устанавливаемом организацией (равномерно, пропорционально объему продукции и др.) в течение периода, к которому они относятся.

Таким образом, в учетной политике организации должны быть определены как минимум два элемента:

1) срок списания расходов будущих периодов;

2) порядок распределения расходов будущих периодов.

Что касается срока списания, то, по нашему мнению, он должен быть ограничен отчетным годом (или операционным (производственным) циклом, если он длится более 12 месяцев). Это мнение основывается на том, что расходы будущих периодов относятся к оборотным активам, стоимость которых должна переноситься на себестоимость продукции в течение одного отчетного периода.

Порядок распределения расходов  равными долями в каждом отчетном месяце после осуществления таких расходов или пропорционально объему произведенной продукции  устанавливается в зависимости от того, имеется ли экономическая связь между произведенными расходами и выпущенной продукцией. Разумеется, при принятии решения учитываются и другие факторы, например, размер производимых списаний.

В данном разделе учетной политики должен быть определен и размер расходов, относимых к категории расходов будущих периодов. Поскольку нормативными документами не установлены требования (или ориентиры) для установления таких сумм, решение возлагается на разработчика учетной политики и руководителя организации. В качестве ориентира можно порекомендовать положение пп. 4 п. 2 ст. 40 НК РФ, которым предусмотрено право налоговых органов проводить проверки при отклонении рыночной цены более чем на 20%.

При принятии решения об отнесении некоторых видов затрат в состав расходов будущих периодов нередко осуществляется выбор между использованием счета 97 «Расходы будущих периодов» и 96 «Резервы предстоящих расходов» (хотя, следует заметить, одно другого не исключает). Если возникает необходимость такого выбора, уместно провести расчет уровня себестоимости по отчетным периодам в зависимости от предполагаемого способа отнесения неравномерных затрат.

Создание резервного фонда. Речь о праве принятия организацией решения о создании резервного фонда может идти только в том случае, если организация не является акционерным обществом (закрытым или открытым). Для акционерных обществ создание таких резервов обязательно. Следовательно, в учетной политике этих обществ должны быть определены размер резервного фонда и размер ежегодных отчислений. Напомним, что в соответствии с п. 1 ст. 35 Закона РФ «Об акционерных обществах» размер резервного фонда не может быть менее 5% (с 2002 г. размер уменьшен с 15 до 5%) от его уставного капитала, а размер ежегодных отчислений предусматривается уставом общества, но не может быть менее 5% от чистой прибыли до достижения размера, установленного уставом общества.

В обществах с ограниченной ответственностью, производственных кооперативах и предприятиях иных организационно-правовых форм решение о создании резервного фонда также должно быть записано в учредительных документах. В учетной политике следует отразить размер фонда и размер ежегодных отчислений.

Отчисления от прибыли в резервы всех видов налогооблагаемую базу не уменьшают.

Создание резерва сомнительных долгов. В данном случае речь идет только о принятии решения о создании таких резервов. Организация может создавать резервы сомнительных долгов по расчетам с другими организациями и гражданами за продукцию, товары, работы и услуги с отнесением сумм резервов на финансовые результаты организации.

Сомнительным долгом признается дебиторская задолженность организации, которая не погашена в сроки, установленные договором, и не обеспечена соответствующими гарантиями.

Резерв сомнительных долгов создается на основе результатов проведенной инвентаризации дебиторской задолженности организации. Его величина определяется отдельно по каждому сомнительному долгу в зависимости от финансового состояния (платежеспособности) должника и оценки вероятности погашения долга полностью или частично.

Отметим, что гл. 25 ч. 2 НК РФ установлен несколько иной порядок создания резерва сомнительных долгов, отличный от порядка, установленного документами системы нормативного регулирования бухгалтерского учета и отчетности. Схема создания и использования резерва для целей налогообложения предполагает списание части расхода на уменьшение налоговой базы по налогу на прибыль.

Создание резервов предстоящих расходов и платежей. Организациям в целях равномерного включения предстоящих расходов в издержки производства или обращения отчетного периода предоставлено право создавать резервы:


на предстоящую оплату отпусков работникам;


на выплату ежегодного вознаграждения за выслугу лет;


на выплату вознаграждений по итогам работы за год;


на ремонт основных средств;


на производственные затраты по подготовительным работам в связи с сезонным характером производства;


на предстоящие затраты на рекультивацию земель и осуществление иных природоохранных мероприятий;


на предстоящие затраты по ремонту предметов, предназначенных для сдачи в аренду по договору проката;


на гарантийный ремонт и гарантийное обслуживание;


на покрытие иных предвиденных затрат и другие цели, предусмотренные законодательством Российской Федерации, нормативными правовыми актами Минфина России.

Перечень возможных резервов не является закрытым, но создание каждого нового резерва должно быть обусловлено существованием нормативного акта, принятого на федеральном уровне. Резервы, разрешенные к созданию отраслевыми и ведомственными инструкциями, для целей налогообложения не принимаются.

Если при уточнении учетной политики на следующий за отчетным финансовый год организация считает нецелесообразным начислять резервы предстоящих расходов и потерь, то остатки средств резервов, по которым в установленном порядке имеют место переходящие остатки, по состоянию на 1 января следующего за отчетным года подлежат присоединению к финансовому результату организации и отражаются оборотами за январь по дебету счета 96 «Резервы предстоящих расходов» и кредиту счета 91 «Прочие доходы и расходы», субсчет «Прочие доходы».

Порядок списания доходов будущих периодов. Доходы, полученные в отчетном периоде, но относящиеся к следующим отчетным периодам, отражаются в бухгалтерском балансе отдельной статьей как доходы будущих периодов. Эти доходы подлежат отнесению на финансовые результаты у коммерческой организации или на увеличение доходов у некоммерческой организации при наступлении отчетного периода, к которому они относятся.

Разумеется, данный элемент подлежит отражению в учетной политике, в случае если организацией такие доходы предполагаются к получению. В состав подобных доходов входят арендная плата, получаемая авансом, подписная плата и т. п. В данном случае имеют значение только сам факт наличия таких доходов и необходимость их распределения. Определение сумм, подлежащих распределению, как правило, проблем не создает  при поступлении сумм доходов будущих периодов в платежных документах достаточно точно указывается, к каким периодам эти доходы относятся.

Кроме доходов, традиционно учитываемых в составе доходов будущих периодов, после перехода на новый План счетов аналогично будут учитываться суммы стоимости имущества, полученного безвозмездно, а также имущества, полученного в счет целевого финансирования.

Порядок признания коммерческих и управленческих расходов. Положение по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности предоставляет возможность списания общехозяйственных (учитываемых на счете 26 «Общехозяйственные расходы») и коммерческих (учитываемых на счете 44 «Расходы на продажу») расходов двумя способами:

1) посредством включения этих расходов в себестоимость продукции (работ, услуг);

2) списанием сумм произведенных расходов на счет учета продаж (90 «Продажи»).

Второй способ более перспективен, так как позволяет обеспечить взаимодействие бухгалтерского и управленческого учета (по системе директ-костинг).

Порядок учета заемных средств и операций, связанных с их привлечением. С 1 января 2002 г. введено в действие ПБУ 15/01, в котором уточнен ряд элементов бухгалтерского учета, связанных с осуществлением операций по привлечению займов и кредитов. В частности, предусмотрена возможность перевода (при определенных условиях) части долгосрочной задолженности по заемным средствам в состав краткосрочной. Кроме того, уточнен и существенно расширен состав дополнительных затрат, связанных с привлечением заемных средств.

В связи с этим в организациях, привлекающих займы и кредиты, возникает необходимость отражения в учетной политике следующих вопросов:


о возможности и условиях перевода долгосрочной задолженности в краткосрочную;


о составе и порядке списания дополнительных затрат по займам;


о порядке учета доходов от временного вложения заемных средств.

Другие вопросы, подлежащие раскрытию в учетной политике. Из требований нормативных актов Минфина России вытекает необходимость раскрытия в учетной политике организации некоторых других элементов.

В соответствии с ПБУ 5/01 в бухгалтерской отчетности подлежит раскрытию с учетом существенности как минимум следующая информация:


о способах оценки материально-производственных запасов по их группам (видам);


о последствиях изменений способов оценки материально-производственных запасов;


о стоимости материально-производственных запасов, переданных в залог;


о величине и движении резервов под снижение стоимости материальных ценностей.

ПБУ 6/01 предусмотрено, что в бухгалтерской отчетности подлежит раскрытию с учетом существенности как минимум следующая информация:


о первоначальной стоимости и сумме начисленной амортизации по основным группам основных средств на начало и конец отчетного года;


о движении основных средств в течение отчетного года по основным группам (поступление, выбытие и т. п.);


о способах оценки объектов основных средств, полученных по договорам, предусматривающим исполнение обязательств (оплату) неденежными средствами;


об изменениях стоимости основных средств, в которой они приняты к бухгалтерскому учету (достройка, дооборудование, реконструкция, частичная ликвидация и переоценка объектов);


о принятых организацией сроках полезного использования объектов основных средств (по основным группам);


об объектах основных средств, стоимость которых не погашается;


об объектах основных средств, предоставленных и полученных по договору аренды;


о способах начисления амортизационных отчислений по отдельным группам объектов основных средств;


об объектах недвижимости, принятых в эксплуатацию и фактически используемых, находящихся в процессе государственной регистрации.

В соответствии с ПБУ 9/99 в составе информации об учетной политике организации в бухгалтерской отчетности подлежит раскрытию как минимум следующая информация:


о порядке признания выручки организации;


о способе определения готовности работ (услуг, продукции), выручка от выполнения (оказания, продажи) которых признается по мере готовности.

В соответствии с ПБУ 10/99 в составе информации об учетной политике организации в бухгалтерской отчетности подлежит раскрытию порядок признания коммерческих и управленческих расходов.

ПБУ 14/2000 предусматривает, что в составе информации об учетной политике организации в бухгалтерской отчетности подлежит раскрытию как минимум следующая информация:


о способах оценки нематериальных активов, приобретенных не за денежные средства;


о принятых организацией сроках полезного использования нематериальных активов (по отдельным группам);


о способах начисления амортизационных отчислений по отдельным группам нематериальных активов;


о способах отражения в бухгалтерском учете амортизационных отчислений по нематериальным активам.

В соответствии с ПБУ 15/01 в составе информации об учетной политике организации необходимо наличие как минимум следующих данных (кроме указанных выше):


о выборе способов начисления и распределения причитающихся доходов по заемным обязательствам;


о порядке учета доходов от временного вложения заемных средств.

В соответствии с п. 3 приказа Минфина России от 11 августа 1999 г. № 53н «Об утверждении указаний по отражению в бухгалтерском учете и отчетности операций при исполнении соглашений о разделе продукции» в учетной политике инвестора (оператора) раскрывается информация о способах ведения бухгалтерского учета, применяемых при исполнении работ по соглашению о разделе продукции. О применяемых способах, а также в случае внесения поправок в учетную политику при изменении существенных условий соглашения инвестор (оператор) обязан известить уполномоченный государством орган или управляющий комитет.

Пример 3.1. Приказ по учетной политике организации, а также некоторые наиболее характерные приложения к учетной политике.
Приказ № 189
(наименование организации)

30 декабря 2005 года

г. Москва

Об утверждении учетной политики организации на 2006 год

В соответствии с п. 3 ст. 5 Закона «О бухгалтерском учете»
приказываю:

1. Утвердить учетную политику организации для целей финансового учета на 2006 г.

2. Утвердить рабочий план счетов бухгалтерского учета организации на 2006 год (приложение № 1).

3. Утвердить Положение о порядке проведения инвентаризаций имущества и обязательств организации и осуществлении внутреннего контроля за хозяйственными операциями (приложение № 2).

4. Утвердить формы первичных учетных документов для целей финансового учета (приложение № 3).

5. Утвердить график документооборота организации (приложение № 4).

6. Утвердить перечень прямых расходов и схему их распределения (приложение № 5).

Учетная политика организации вводится в действие с 1 января 2006 г.

Руководитель организации
Подпись

Учетная и налоговая политика организации на 2006 г.
(утверждена приказом руководителя организации
от 30 декабря 2005 г. № 197)
Установить следующие элементы учетной политики:

1) бухгалтерский учет вести в бухгалтерии организации. Ответственным за организацию и состояние бухгалтерского учета является главный бухгалтер организации;

2) для ведения бухгалтерского учета использовать журнально-ордерную форму учета с применением средств вычислительной техники;

3) первичные документы в случаях производственной необходимости могут быть изменены путем добавления дополнительных реквизитов. Перечень измененных первичных документов прилагается к приказу об учетной политике;

4) уровень существенности установить в размере не менее 5%;

5) в бухгалтерском учете имущество признается инвентарным объектом, а в налоговом учете  основным средством;

6) лимит стоимости основных средств, подлежащих единовременному списанию на расходы по мере отпуска их в эксплуатацию: любая стоимость менее 10 000 руб.;

7) амортизацию объектов основных средств производить линейным способом;

8) моментом начала начисления амортизации считать месяц, следующий за месяцем принятия объекта к бухгалтерскому учету;

9) переоценка основных средств проводится в добровольном порядке на начало отчетного года;

10) остаточная стоимость основных средств при их выбытии формируется на счете 91 «Прочие доходы и расходы»;

11) амортизацию объектов нематериальных активов осуществлять линейным способом. Объекты, по которым срок использования определить невозможно, а также организационные расходы списывать в течение 20 лет;

12) учет материально-производственных запасов осуществлять оценкой по фактической себестоимости на счете 10 «Материалы»;

13) материально-производственные запасы, используемые при производстве продукции, оценивать по себестоимости каждой единицы;

14) готовую продукцию оценивать по фактической производственной себестоимости;

15) незавершенное производство оценивать по фактической непроизводственной себестоимости;

16) аналитический учет материалов вести с использованием оборотных ведомостей;

17) при осуществлении расходов на ремонт объектов основных средств фактически произведенные затраты списывать на счет учета расходов будущих периодов с последующим отнесением на себестоимость продукции (работ, услуг) равными долями до конца календарного года;

18) создать следующие резервы предстоящих расходов: на предстоящую оплату отпусков работникам; на выплату ежегодного вознаграждения за выслугу лет; на гарантийный ремонт и гарантийное обслуживание. Отчисления в резервы производить ежемесячно на основании расчета бухгалтерии;

19) на основе данных об инвентаризации дебиторской задолженности создать резерв по сомнительным долгам;

20) долгосрочную задолженность по заемным средствам переводить в состав краткосрочной в момент, когда по условиям договора до возврата основной суммы долга остается 365 дн.;

21) расходы на подготовку и переподготовку кадров признаются в пределах норм, установленных ст. 264 НК РФ;

22) проценты по долговым обязательствам признаются в соответствии с условиями договоров на конец отчетного периода;

23) готовую продукцию учитывать на счете 43 «Готовая продукция» без использования счета 40 «Выпуск продукции (работ, услуг)»;

24) общехозяйственные расходы и расходы на продажу (коммерческие расходы) ежемесячно списывать на счет учета продаж (счет 90);

25) при определении выручки от реализации продукции (работ, услуг) использовать метод начислений по «отгрузке»;

26) потери от недостачи и (или) порчи при хранении и транспортировке материальных ценностей признаются в уменьшение налоговой прибыли в пределах норм;

27) отчетным периодом по налогу на прибыль является квартал;

28) отчетным периодом по НДС считать месяц;

29) моментом определения налоговой базы по НДС является одна из наступивших ранее дат: день отгрузки или день оплаты или частичной оплаты в счет предстоящих поставок товаров (работ, услуг) или передачи имущественных прав;

30) книги покупок и продаж ведутся в электронном виде с ежемесячной распечаткой.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

3.2. Роль пояснительной записки в повышении аналитичности финансовой отчетности

Пояснительная записка к годовому отчету  один из важнейших составных элементов, образующих вместе с остальными формами годовую бухгалтерскую отчетность. Годовой отчет рассматривается как документ, позволяющий пользователям оценить реальные изменения финансового положения организации за год.

Объем информации, приводимой в Пояснительной записке, и форму подачи материала (в виде текста, таблиц, схем и т. д.) организации определяют самостоятельно, соблюдая требования действующих нормативных актов.

Процесс составления Пояснительной записки можно условно разделить на три основных этапа:

1) анализ требований к содержанию записки, установленных действующими нормативными актами;

2) выбор необходимых разделов записки; сбор, обработка информации для включения в соответствующие разделы; выбор формы подачи информации, подготовка графического материала;

3) заключительные процедуры.

Пояснительная записка состоит из восьми основных разделов:

1. Структура и основные направления деятельности организации.

2. Информация для обеспечения сопоставимости данных за отчетный и предшествующий годы.

3. Основные факторы, повлиявшие в отчетном году на хозяйственные и финансовые результаты деятельности организации.

4. Существенные статьи бухгалтерской отчетности.

5. События после отчетной даты и условные факты хозяйственной деятельности.

6. Участие в природоохранных мероприятиях.

7. Финансовые результаты по видам деятельности и географическим рынкам сбыта.

8. Порядок расчета и динамика важнейших аналитических показателей.

Раздел 1 включает сведения об организационной структуре хозяйствующего субъекта:


составе и компетенции органов управления;


наличии и функциях обособленных подразделений;


статусе субъекта в объединенной группе компаний (основная, зависимая, дочерняя).

В этом разделе, в частности, указываются данные:


о количестве акций, выпущенных акционерным обществом (в том числе полностью оплаченных, неоплаченных или оплаченных частично);


о номинальной стоимости акций дочерних и зависимых обществ, находящихся в собственности организации.

Материалы раздела дают возможность сделать выводы о степени интеграции капитала взаимосвязанных компаний, о фактической величине уставного капитала организации и могут быть оформлены в виде таблицы, включающей следующие графы:


категория акций (простые, привилегированные);


номер выпуска;


характеристика акций выпуска (бездокументарная, именная, номинал  10 руб.);


общий объем выпуска, тыс. руб.;


размещено (оплачено), тыс. руб.;


приобретено и выкуплено обществом, тыс. руб.;


оплаченный уставный капитал, тыс. руб.;


полученный эмиссионный доход, тыс. руб.;


из графы 5 находится на балансе у дочерних и зависимых обществ, тыс. руб.

Значение эмиссионного дохода тесно связано с привлекательностью вложений в организацию по сравнению с аналогичными объектами инвестирования. Доля эмиссионного дохода в оплаченном капитале может быть использована в качестве базы для определения ожидаемой инвесторами нормы доходности. Процент эмиссионного дохода рассчитывается по формуле:
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Значение данного показателя следует оценивать, привлекая к анализу сравнительные данные о фактической норме доходности (рентабельности инвестиций в акционерный капитал), рассчитываемой по формуле:
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Если расчетная величина рентабельности меньше процента эмиссионного дохода, она свидетельствует о том, что эмитент не оправдывает ожиданий инвесторов, вложивших средства в акции.

Можно также составить таблицу, которая содержит не только количественные данные по вложениям в дочерние и зависимые общества, но и позволяет пользователям отчетной информации понять структуру таких вложений по отраслевому признаку. Эта таблица должна содержать следующие графы:


наименование общества (компания А, компания Б);


место нахождения (Москва, Тверь);


отрасль (вид деятельности) (торговля, нефтедобыча);


величина уставного капитала, тыс. руб.;


долевое участие, в том числе: доля обыкновенных акций, тыс. руб.; доля в уставном капитале, тыс. руб.

С помощью такой таблицы можно оценить потенциальное влияние изменения цен на продукцию, работы и услуги дочерних и зависимых обществ на реальную стоимость вложений.

Раздел 2. В этом разделе отражаются последствия изменения учетной политики. Для этого корректируются включенные в бухгалтерскую отчетность за отчетный год соответствующие данные за периоды, предшествующие отчетному, при этом никакие учетные записи не производятся. Раскрытие в Пояснительной записке методики корректировки статей бухгалтерского баланса позволит выполнить следующее условие сопоставимости отчетных показателей: данные бухгалтерского баланса на конец отчетного периода должны совпадать с данными на начало следующего периода.

Кроме того, если организация в новом финансовом году считает нецелесообразным начислять резервы предстоящих расходов и платежей, по которым имеют место переходящие остатки, то они по состоянию на 1 января следующего за отчетным года присоединяются к финансовому результату и отражаются оборотами по дебету счета 89 «Резервы предстоящих платежей расходов и платежей» и кредиту счета 99 «Прибыли и убытки». Также не отражаются впоследствии в графе «На начало года» данные бухгалтерского баланса на 1 января по строке «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)».

Факты изменения показателей бухгалтерского баланса на начало года отражаются в Пояснительной записке с объяснением их причины.

При сравнении отчетных данных, относящихся к различным моментам времени, должна учитываться инфляция. Отечественные правила ведения бухгалтерского учета не учитывают существование инфляции, в то время как в МСФО сформулированы подходы, позволяющие «сгладить» инфляционную составляющую отчетных показателей.

В российской практике сложились два основных метода, дающих возможность в определенной мере избежать инфляционного «обесценивания» статей бухгалтерской отчетности:

1) отражение показателей основных отчетных форм в твердой валюте;

2) включение в данный раздел сведений об уровне инфляции в отчетном году (индексы готовых цен на сырье, материалы и т. п., индексы-дефляторы, среднегодовой темп инфляции и другие характеристики), позволяющих заинтересованным пользователям отчетной информации оценить степень инфляционного изменения показателей бухгалтерской отчетности.

Раздел 3. Если компания достигла запланированного финансового результата и упрочила свое финансовое положение, можно говорить об умелой нейтрализации управленческим персоналом отрицательных воздействующих фактов и полном использовании положительных  как внешних (рост покупательского спроса, снижение банковского процента за кредит и т. д.), так и внутренних (улучшение качества продукции, совершенствование структуры управления и т. д.).

Важным показателем является общий объем налоговых выплат организации. Рациональное использование предусмотренных законодательством льгот в сочетании с продуманной учетной политикой дает возможность оптимизации расчетов с бюджетом. При этом организация, использующая при налогообложении метод определения выручки от реализации продукции по мере ее оплаты (кассовый метод), должна привести в записке отдельно данные о причитающихся платежах в бюджет, исчисленных на основе представленных налоговых деклараций и отраженных в ее бухгалтерском учете исходя из допущения временной определенности фактов хозяйственной деятельности (т. е. по методу начисления). Эти данные приводятся по существенным видам налогов и с отражением сумм отклонений. Более сложной для составителей записки будет ситуация, когда полученные в отчетном году значения итоговых показателей существенно ниже запланированных. Этот факт свидетельствует о наличии непредвиденных (чрезвычайных) обстоятельств, оказавших влияние на деятельность организации в целом.

Если полученный финансовый результат недостаточен для финансирования обязательных расходов за счет прибыли, остающейся в распоряжении организации (определенных видов налогов и сборов, штрафных санкций в бюджет и внебюджетные фонды, дивидендов по привилегированным акциям), особую актуальность для пользователей приобретает вопрос об источниках этих выплат. В данном разделе записки должно содержаться указание на составляющие собственного капитала (нераспределенная прибыль, резервный фонд и т. д.), которые послужат источниками соответствующих начислений.

Раздел 4. В этом разделе раскрывается информация о статьях бухгалтерского баланса и Отчета о прибылях и убытках, данные которых являются существенными в общей сумме итогов форм № 1 и 2. Существенной признается сумма, отношение которой к общему итогу соответствующих данных составляет не менее 5%. В бухгалтерском балансе для определения уровня существенности должны быть рассчитаны доли статей, отражающих размеры определенных видов имущества и обязательств, в валюте баланса. Отчет о прибылях и убытках имеет иное строение, и здесь базой определения уровня существенности является прибыль (убыток) отчетного периода. В отчете раскрывается механизм ее формирования и направления использования. Таким образом, необходимо оценивать как «вклад» каждого из источников образования прибыли (текущей инвестиционной финансовой деятельности), так и соотношение между двумя ее частями: первой, которая будет потребляться самой организацией, и второй, изымаемой в доход государства. Пользователям также важно дать возможность составить взаимосвязанные данные различных форм, рассчитать дополнительные показатели, характеризующие эффективность деятельности организации.

Раздел 5. Окончание финансового года, очевидно, не влечет автоматического завершения всех хозяйственных операций и процессов, имеющих место в организации. При определенных условиях завершение до истечения срока представления бухгалтерской отчетности некоторых событий, начавшихся в отчетном году или в период между отчетной датой и датой подписания отчета, может оказать влияние на размеры имущества, обязательств и капитал организации и, следовательно, на достоверность показателей основных отчетных форм.

Условным фактом признается имеющий место по состоянию на отчетную дату факт хозяйственной деятельности, в отношении последствий которого и вероятности его возникновения в будущем существует неопределенность. При этом последствия условного факта существенно влияют на оценку пользователями бухгалтерской отчетности финансового положения, движения денежных средств или результатов деятельности организации по состоянию на отчетную дату.

Событие после отчетной даты  факт хозяйственной деятельности, который имел место в период между отчетной датой и датой подписания бухгалтерской отчетности за отчетный год и оказал или может оказать влияние на финансовое состояние, движение денежных средств или результаты деятельности. Порядок отражения в отчетности результатов влияния событий после отчетной даты и условных фактов изложен в ПБУ 7/98 «События после отчетной даты» и ПБУ 8/98 «Условные факты хозяйственной деятельности». Информация, раскрываемая в записке, должна включать краткое описание характера события после отчетной даты (условного факта) и оценку его последствий в денежном выражении.

При отражении в Пояснительной записке последствий, вызванных условными фактами, необходимо следовать принципу осмотрительности, согласно которому в каждом сомнительном случае должен быть рассмотрен тот из возможных вариантов, который приведет к худшим последствиям с точки зрения прогнозируемого состояния активов (обязательств) или ожидаемого финансового результата. Кроме того, если раскрытие информации в объеме, предусмотренном действующими нормативными документами, может нанести ущерб организации, она имеет право указать в Пояснительной записке лишь общий характер условного факта и причину, о которой более подробная информация не приводится.

Раздел 6. Раскрывает информацию об участии компании в природоохранных мероприятиях.

Раздел 7. Пользователи бухгалтерской отчетности многоотраслевых организаций либо компаний, имеющих широкую географию рынков сбыта, сталкиваются с проблемой оценки влияния, которое оказывают отдельные подразделения на общие финансовые результаты хозяйственной деятельности. Дополнительную информацию, необходимую для анализа и прогнозирования прибыли, целесообразно привести в Пояснительной записке, так как структура активов, денежные потоки и рентабельность разных подразделений могут существенно различаться. Ведущие отечественные компании в этом случае ограничиваются представлением данных о вкладах (отраслевых, региональных) подразделений в совокупный финансовый результат. Однако, учитывая интерес определенных групп пользователей к деятельности компании в конкретной сфере экономики либо на обособленной территории, нужно постараться максимально удовлетворить их запросы. Такая детализация дает возможность пользователям реально оценить степень пика инвестиций, полагаясь не только на обобщающие, но и на частные показатели бухгалтерской отчетности.

Раздел 8. Для получения более подробной информации об имущественном положении организации и результатах ее деятельности за отчетный период, а также планируемых путях развития и возможностях их реализации пользователи бухгалтерской отчетности должны располагать дополнительными сведениями, необходимыми для выполнения процедур финансового анализа, которые представляют собой:


описание применяемых методик расчета основных финансово-экономических характеристик хозяйственной деятельности (аналитических коэффициентов);


выполненные расчеты указанных коэффициентов за истекший год, а также результаты расчетов за предыдущие отчетные периоды при условии обеспечения сопоставимости данных.

В настоящее время не установлены единые методики (стандарты) расчета указанных показателей, утвержденные в установленном порядке, поэтому раскрытие информации о методах, применяемых конкретной организацией, является существенным условием для правильного восприятия заинтересованными лицами полученных значений аналитических коэффициентов, дающих возможность дальнейшего их использования в сравнительном анализе.

При проведении аудиторской проверки годовой бухгалтерской отчетности аудитор обязан высказать мнение о достоверности данных, включенных не только в типовые формы № 15, но и в Пояснительную записку. В то же время, если бухгалтерская отчетность входит составной частью в более развернутый документ (отчет совета директоров акционерного общества, отчет наблюдательного совета, правления и т. п.), то прочая информация, содержащаяся в таком документе, в соответствии с правилом (стандартом) аудиторской деятельности «Прочая информация в документах, содержащих проаудированную бухгалтерскую отчетность», проверяется аудитором лишь на предмет ее непротиворечия бухгалтерской отчетности, подвергнутой аудиту. Поэтому, оценивая совокупность данных, которую организация намерена предоставить заинтересованным пользователям, необходимо определить, будет ли она полностью включена в состав Пояснительной записки либо возможно размещение ее части в специальных разделах более общего документа, где не требуется жесткой увязки с показателями бухгалтерской отчетности.

Если организация обязана (приняла решение) публиковать годовой отчет, может быть подготовлен специальный (расширенный) вариант Пояснительной записки. При объединении (консолидации) отдельных статей баланса и Отчета о прибылях и убытках в публикуемой годовой финансовой отчетности Пояснительная записка должна включать дополнительные данные, уточняющие содержание консолидированных статей, а также сведения об изданиях, в которых была опубликована отчетность организации за прошлые периоды, о месте нахождения контрольного экземпляра, годового отчета и т. п.

Рассмотренные структура и процесс подготовки Пояснительной записки носят рекомендательный характер. Составители имеют полную свободу выбора формы и содержания записки, руководствуясь в первую очередь потребностями организации и действующими нормативными актами.

Порядок раскрытия учетной политики в пояснениях должен соответствовать правилам, изложенным в ПБУ 1/98 «Учетная политика организации».

Обязательным условием составления Пояснительной записки должно быть отражение в ней не только факта изменения учетной политики, но и последствий этих изменений для структуры баланса и финансовых результатов. Например, если предприятие решило воспользоваться возможностью использовать метод списания общехозяйственных расходов непосредственно на счет 90 «Продажи», минуя счет 20 «Основное производство», то это неизбежно затронет структуру показателей отчетности: бухгалтерского баланса в части статей «Незавершенное производство» и «Готовая продукция» (себестоимость данных статей будет формироваться за вычетом общехозяйственных расходов) и Отчета о прибылях и убытках, рассчитанного методом полной себестоимости только в случае неизменных запасов прошедшей и не прошедшей обработку продукции. Эти изменения не связаны с эффективностью деятельности, наличием платежных средств и т. д. Их причиной являются изменения в учетной политике предприятия, о чем должен быть поставлен в известность внешний пользователь бухгалтерской информации во избежание ошибочных выводов.

Помимо изменений в отдельных пунктах учетной политики в Пояснительной записке должны быть объяснены изменения в соотношении статей баланса или Отчета о прибылях и убытках, которые связаны с общими изменениями в методологии бухгалтерского учета, повлекшими за собой изменения в методике расчета финансовых коэффициентов. Для того чтобы внешние пользователи не были введены в заблуждение изменившейся динамикой показателей (в случае перехода от учета по моменту оплаты на учет по моменту отгрузки доля ликвидных активов в составе имущества должна возрасти за счет включаемой в состав дебиторской задолженности нереализованной прибыли), в Пояснительной записке должна быть раскрыта причина этих изменений.

Необходимо отметить, что акционерные общества в Пояснительной записке приводят фамилии и должности членов совета директоров (наблюдательного совета), членов исполнительного органа, а также общую сумму вознаграждения, выплаченного им в отчетном году. При этом отдельно указываются все виды выплаченного вознаграждения (оплата труда, премии, дивиденды и т. д.).

Важно, чтобы информация Пояснительной записки не дублировала, а раскрывала содержание отчетных форм.

Для того чтобы оценить способность предприятия генерировать денежные средства, внешнему пользователю необходимо знать основные показатели, характеризующие финансовое состояние предприятия и его изменения за прошедший период.

На финансовое состояние предприятия влияют структура активов и пассивов, ликвидность и платежеспособность, эффективность использования активов и доходность деятельности.

Структура активов может быть представлена в Пояснительной записке с помощью разных способов. Одним из наиболее наглядных является составление таблицы, характеризующей изменения отдельных групп активов, участвующих в обороте.

При этом следует помнить, что в состав активов, названных оборотными, включаются некоторые статьи, таковыми по существу не являющиеся. В частности, это касается дебиторской задолженности, платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты. Согласно МСФО 5, долгосрочная дебиторская задолженность включается в состав прочих долгосрочных активов. Исключение составляет дебиторская задолженность по контрактам, заключенным на срок более одного года. Критерием отнесения статьи к текущим активам должен служить срок ее оборота в течение нормального производственного коммерческого цикла предприятия. В Пояснительной записке следует объяснить внешним пользователям, почему дебиторская задолженность с длительным (более года) сроком погашения была включена в состав оборотных активов.

Целесообразно также выделить изменения по наиболее значимым статьям: денежные средства, дебиторская задолженность, готовая продукция и др.

Такие изменения следует представлять не только в абсолютной величине, например дебиторская задолженность покупателей за анализируемый период возросла на 140 тыс. руб., но, что более важно, показать, как за это время изменилась доля дебиторской задолженности в общей величине активов. Если такую информацию дополнить данными о доле просроченной дебиторской задолженности в ее общем объеме, внешний пользователь будет располагать важными сведениями о «качестве» текущих активов.

Далее следует раскрыть финансовую структуру пассивов, что важно, в частности, и при оценке кредиторской степени риска, связанного с вложением средств в рассматриваемое предприятие и при наличии уже имеющихся у него обязательств.

Реальная величина собственного капитала предприятия может не совпадать с итогом раздела 3 баланса (имеется в виду концепция собственного капитала как остаточного интереса в активах после вычета обязательств). По существу реальную величину капитала характеризует величина чистых активов, представляющих собой имущество, свободное от обязательств перед третьими лицами. Ее экономический смысл и назначение состоят в том, чтобы отразить степень защищенности капитала кредиторов, с одной стороны, и величину имущества собственников  с другой.

ГК РФ и Закон «Об акционерных обществах» связывают с величиной стоимости чистых активов основные характеристики деятельности предприятий, включая саму возможность их существования. Так, если после второго и последующего года стоимость чистых активов окажется ниже величины уставного капитала, предприятие должно перерегистрировать уставный капитал, доведя его до величины чистых активов (при этом величина уставного капитала не должна опуститься ниже минимальной, предусмотренной законом).

Довольно часто при определении стоимости чистого имущества встает вопрос о включении в состав активов, принимаемых к расчету, нематериальных активов. В расчете должны участвовать нематериальные активы, которые непосредственно используются и приносят доход; необходимо иметь документальное подтверждение затрат, связанных с их приобретением или созданием; право на владение нематериальным активом должно быть подтверждено документом, выданным в соответствии с законодательством.

Одна из главных задач анализа текущей платежеспособности для внешних пользователей финансовой отчетности  получение информации о способности предприятия обеспечить превышение поступлений денежных средств над платежами, а также о том, насколько постоянно такое превышение. С этой целью в состав бухгалтерского отчета включена форма № 4 «Отчет о движении денежных средств», содержащая развернутую информацию о движении денежных средств, рассматриваемых по трем основным видам деятельности: текущей, инвестиционной, финансовой.

При представлении результатов анализа движения денежных средств в Пояснительной записке ключевым показателем является изменение денежных средств от текущей деятельности (определяется как разность поступлений и платежей от текущей деятельности). При этом целесообразно указать основные суммы их притока и оттока.

Важное значение имеет также раскрытие движения денежных средств в результате инвестиционной деятельности, позволяющее отразить расходы, которые организация считает нужным произвести с целью обеспечения будущих поступлений денежных средств. Целесообразно раскрыть движение денежных средств, связанное с приобретением (созданием) материальных, нематериальных и других долгосрочных активов, включая долгосрочные финансовые вложения, а также их реализацией.

Под финансовой информацией понимают деятельность, результатом которой являются изменения в составе собственного капитала и займов предприятия. Целесообразно отдельно раскрыть следующие виды движения денежных средств в рамках финансовой деятельности:


поступления, полученные от реализации акций и других ценных бумаг;


денежные выплаты, связанные с приобретением собственных акций;


денежные поступления от краткосрочных и долгосрочных кредитов и займов и платежи по ним;


выплаты арендаторов по обязательствам, связанным с финансовой арендой.

Отдельно даются разъяснения об изменении средств в иностранной валюте. Дело в том, что изменение курсовой стоимости иностранной валюты не является движением денежных средств. Однако такие изменения учитываются при составлении Отчета, чтобы обеспечить соответствие между начальным и конечным состояниями денежных средств на предприятии.

Способность предприятия генерировать денежные средства зависит от скорости оборота его активов и пассивов. Для исчисления коэффициента оборачиваемости (Ко) используется формула:
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При анализе оборачиваемости средств торгового предприятия в числителе формулы используется продажная стоимость реализованных товаров. Средняя величина активов по данным баланса может быть исчислена по финансовой отчетности по формуле средней арифметической.

Продолжительность одного оборота в днях (Т) составляет:
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На основе приведенных формул могут быть рассчитаны как общие показатели оборачиваемости совокупных или текущих активов, так и частные, отражающие скорость оборота отдельных статей актива.

Информация о среднем сроке погашения обязательств предприятия определяется по формуле:

То  (Ос  Д) : П,

где То  средний срок погашения обязательств в анализируемом периоде;

Ос  средняя величина обязательств;

Д  длительность анализируемого периода, дн.;

П  сумма денежных средств, полученных от продаж.

Данный показатель может быть рассчитан по каждому виду обязательств.

При оценке финансового состояния на краткосрочную перспективу могут приводиться показатели оценки удовлетворительности структуры баланса (текущей ликвидности, обеспеченности собственными средствами и способности восстановления (утраты) платежеспособности). Оценивая платежеспособность организации, следует обратить внимание на такие показатели, как наличие денежных средств на счетах в банках, в кассе организации, убытки, просроченные дебиторскую и кредиторскую задолженности, не погашенные в срок кредиты и займы, полноту перечисления соответствующих налогов в бюджет, уплаченные (подлежащие уплате) штрафные санкции за неисполнение обязательств перед бюджетом. Также следует обратить внимание на оценку положения организации на рынке ценных бумаг и причины имевших место негативных явлений.

При оценке финансового положения на долгосрочную перспективу приводятся характеристика структуры источников средств, степень зависимости организации от внешних инвесторов и кредиторов и пр. Дается характеристика динамики инвестиций за предыдущие годы и на перспективу с определением эффективности этих инвестиций.

Целесообразно включение в Пояснительную записку данных о динамике важнейших экономических и финансовых показателей работы организации за ряд лет, описаний будущих капиталовложений, осуществляемых экономических мероприятий, природоохранных мероприятий и другой информации, интересующей возможных пользователей бухгалтерской отчетности.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

3.3. Аудиторское заключение по финансовой отчетности

Аудиторское заключение является официальным документом, предназначенным для пользователей финансовой (бухгалтерской) отчетности аудируемых лиц, содержащим выраженное в установленной форме мнение аудиторской организации или индивидуального аудитора о достоверности финансовой (бухгалтерской) отчетности аудируемого лица и соответствии порядка ведения им бухгалтерского учета законодательству Российской Федерации.

Под достоверностью во всех существенных отношениях понимается степень точности данных финансовой (бухгалтерской) отчетности, которая позволяет ее пользователям делать правильные выводы о результатах хозяйственной деятельности, финансовом и имущественном положении аудируемых лиц и принимать базирующиеся на этих выводах обоснованные решения. Для оценки степени соответствия финансовой (бухгалтерской) отчетности законодательству Российской Федерации аудитор должен установить максимально допустимые размеры отклонений путем определения в целях проводимого аудита существенности показателей бухгалтерского учета и финансовой (бухгалтерской) отчетности в соответствии с федеральным правилом (стандартом) аудиторской деятельности «Существенность в аудите».

Рекомендации в отношении формы и содержания аудиторского заключения, которое выдается в результате аудиторской проверки финансовой отчетности субъекта, проведенной независимым аудитором, предоставляет международный стандарт аудита (МСА) № 700 «Аудиторский отчет (заключение) по финансовой отчетности». Он обязывает аудитора изучить и оценить выводы, сделанные на основании полученных аудиторских доказательств, как основу для выражения мнения о финансовой отчетности. При этом аудитор должен определить, подготовлена ли финансовая отчетность в соответствии с признанными основами финансовой отчетности (МСФО), или соответствующими национальными стандартами, или практикой. Необходимо проверить соответствие финансовой отчетности требованиям нормативных документов. МСА № 700 состоит из пяти рубрик.

В рубрике «Основные элементы аудиторского заключения» определены элементы, входящие в состав аудиторского заключения. К ним отнесены: название, адресат, введение (описание проверенной финансовой отчетности, положение об ответственности руководства субъекта и ответственности аудитора), параграф, описывающий объем или характер аудиторской проверки (ссылка на МСА или соответствующие национальные стандарты, или практику, описание выполнения аудитором работы), параграф, в котором выражено мнение аудитора о финансовой отчетности, дата выдачи аудиторского заключения, адрес аудитора, подпись аудитора. Раскрыто содержание понятия перечисленных элементов.

В названии (аудиторское заключение должно иметь соответствующее название) целесообразно использовать слова «независимый аудитор», для того чтобы отличить аудиторское заключение от отчетов, составленных другими лицами, например должностными лицами субъекта, советом директоров, или отчетов других аудиторов.

Адресат (аудиторское заключение должно быть надлежащим образом адресовано в соответствии с обстоятельствами договоренности об аудите и местными нормативными актами). Заключение, как правило, адресуется акционерам или совету директоров субъекта, финансовая отчетность которого проверяется.

Вводный параграф, или введение. Аудиторское заключение должно содержать перечень проверенной финансовой отчетности субъекта с указанием даты и отчетного периода и ссылки на то, что ответственность за финансовую отчетность лежит на руководстве субъекта, а обязанность аудитора заключается только в выражении его мнения об этой финансовой отчетности на основании проведенной им аудиторской проверки.

Параграф, описывающий объем. Аудиторское заключение должно описывать объем аудиторской проверки с указанием, что проверка была проведена в соответствии с международными стандартами аудита, или соответствующими национальными стандартами, или практикой. При этом «объем» означает способность аудитора выполнить аудиторские процедуры, которые считаются необходимыми в данных обстоятельствах. Аудиторское заключение должно содержать указание, что аудиторская проверка была спланирована и проведена с целью обеспечения достаточной уверенности в том, что финансовая отчетность не содержит существенных искажений. В нем также должно быть указано, что аудиторская проверка включала осуществляемый путем тестирования анализ доказательств, подтверждающих суммы в финансовой отчетности и раскрываемые в ней сведения; определение принципов бухгалтерского учета, применяемых при подготовке финансовой отчетности; исследование существенных учетных оценок, сделанных руководством при подготовке финансовой отчетности; оценку общего представления финансовой отчетности. Заключение должно содержать подтверждение аудитора относительно того, что аудиторская проверка предоставляет достаточные основания для выражения мнения.

Выражение мнения. В аудиторском заключении должно быть четко изложено мнение аудитора по поводу того, дает ли финансовая отчетность достоверную и объективную картину в соответствии с основами финансовой отчетности, а также, если это уместно, по поводу соответствия финансовой отчетности законодательным требованиям. Подчеркнуто, что применяемые для выражения аудиторского мнения термины «дает достоверную и объективную картину» и «представлена объективно во всех существенных аспектах» являются эквивалентными и оба термина, наряду с прочим, указывают на то, что аудитор рассматривает только те вопросы, которые являются существенными для финансовой отчетности. Чтобы показать читателю контекст, в котором выражена «объективность», в аудиторском мнении указываются применяемые основы финансовой отчетности путем использования формулировки «в соответствии с (указать МСА или соответствующие национальные стандарты аудита)». Помимо этого, в аудиторском заключении выражается мнение по поводу соответствия финансовой отчетности другим требованиям применяемых положений и законов.

Дата аудиторского заключения. Аудитор должен датировать заключение числом, когда была завершена аудиторская проверка. На основании этого читатель приходит к выводу, что аудитор учел влияние, которое оказали на финансовую отчетность и заключение события и операции, известные аудитору и имевшие место до этой даты. Поскольку аудитор должен составить заключение по финансовой отчетности, подготовленной и представленной руководством, он не должен датировать заключение числом, предшествующим дате подписания или утверждения финансовой отчетности руководством.

Адрес аудитора. В аудиторском заключении должно быть указано место нахождения аудитора. Обычно это город, где находится офис аудитора, ответственного за проведение аудиторской проверки.

Подпись аудитора. Аудиторское заключение подписывается от имени аудиторской фирмы, лично от имени аудитора, при необходимости должны быть две подписи. Обычно оно подписывается от имени аудиторской фирмы, отвечающей за проведение аудиторской проверки.

В рубрике «Аудиторское заключение» рассматривается порядок составления безусловно-положительного аудиторского заключения. Безусловно-положительное мнение должно выражаться тогда, когда аудитор приходит к заключению о том, что финансовая отчетность представляет достоверную и объективную картину (представлена объективно во всех существенных аспектах) в соответствии с установленными основами финансовой отчетности, т. е. указывает на то, что изменения принципов бухгалтерского учета и методов их применения, а также их влияние на финансовое состояние организации надлежащим образом определены и отражены в бухгалтерской отчетности.

Рубрика «Модифицированные заключения» содержит информацию об аудиторских заключениях, которые считаются модифицированными в следующих ситуациях: факторы, не влияющие на мнение аудитора (поясняющий параграф); факторы, влияющие на мнение аудитора (условно-положительное мнение; отказ от выражения мнения; отрицательное мнение).

Таким образом, МСА № 700 включает рекомендуемую формулировку безусловно-положительного мнения, а также примеры модифицирующих оговорок, используемых при составлении модифицированных заключений.

Факторы, не влияющие на мнение аудитора, имеют место в определенных обстоятельствах, когда аудиторское мнение может быть модифицировано посредством включения поясняющего параграфа, посвященного влияющему на финансовую отчетность фактору. Поскольку поясняющий параграф не влияет на мнение аудитора, его желательно помещать после параграфа, содержащего мнение аудитора; в нем обычно делается ссылка на то, что данный фактор не является основанием для выражения условно-положительного мнения.

В рубрике «Обстоятельства, которые могут привести к выражению мнения, отличного от безусловно-положительного» речь идет в основном об ограничении объема аудита. Иногда ограничения объема работы аудитора могут устанавливаться субъектом. Но если ограничение нарушает установленные законодательством обязанности аудитора, он не должен соглашаться на проведение аудиторской проверки. В ряде случаев ограничение объема аудита является следствием обстоятельств (например, срок назначения аудитора таков, что он не в состоянии наблюдать за проведением инвентаризации товарно-материальных запасов), а также имеет место, если, по мнению аудитора, учетная документация субъекта не соответствует требованиям или если аудитор не может осуществить аудиторские процедуры, которые считает необходимыми. Тогда он может выполнить возможные альтернативные процедуры, чтобы получить достаточные и уместные аудиторские доказательства, подтверждающие безусловно-положительное мнение. Если ограничение объема работы аудитора требует выражения условно-положительного мнения или отказа от выражения мнения, аудиторское заключение должно включать описание ограничения и возможных корректировок финансовой отчетности, которые могли бы оказаться необходимыми, если бы не существовало данного ограничения.

Аудитор может не согласиться с руководством по таким вопросам, как допустимость выбранной учетной политики, метод ее применения или достаточность информации, раскрытой в финансовой отчетности. Если несогласие будет существенным для финансовой отчетности, аудитор должен выразить условно-положительное или отрицательное мнение.

В рубрике «Основы аудита государственного сектора» говорится о том, что, хотя основные принципы, изложенные в настоящем международном стандарте аудита, применяются при аудиторской проверке финансовой отчетности в государственном секторе, законодательство, касающееся проведения аудиторской проверки, может конкретно определять характер, содержание и форму аудиторского заключения.

На основе данного международного стандарта аудита разработано Правило (стандарт) № 6 «Аудиторское заключение по финансовой (бухгалтерской) отчетности» (постановление Правительства РФ от 23 сентября 2002 г. № 696), которое претерпело значительные изменения по сравнению с первоначальным вариантом.

На аудиторское заключение как часть бухгалтерской отчетности экономического субъекта, подлежащего обязательному аудиту, возложена роль индикатора, способного повлиять на мнение заинтересованного пользователя.

Основными элементами аудиторского заключения являются:

1) наименование;

2) адресат;

3) сведения об аудиторе:


организационно-правовая форма и наименование, для индивидуального аудитора  фамилия, имя, отчество и указание на осуществление им своей деятельности без образования юридического лица,


место нахождения,


номер и дата свидетельства о государственной регистрации,


номер, дата предоставления лицензии на осуществление аудиторской деятельности и наименование органа, предоставившего лицензию, а также срок действия лицензии,


членство в аккредитованном профессиональном аудиторском объединении;

4) сведения об аудируемом лице:


организационно-правовая форма и наименование,


место нахождения,


номер и дата свидетельства о государственной регистрации,


сведения о лицензиях на осуществляемые виды деятельности;

5) вводная часть;

6) часть, описывающая объем аудита;

7) часть, содержащая мнение аудитора;

8) дата аудиторского заключения;

9) подпись аудитора.

К аудиторскому заключению прилагается финансовая отчетность, в отношении которой выражается мнение и которая датирована, подписана и скреплена печатью аудируемого лица в соответствии с требованиями законодательства Российской Федерации относительно подготовки такой отчетности. Аудиторское заключение и указанная отчетность должны быть сброшюрованы в единый пакет, листы пронумерованы, прошнурованы, опечатаны печатью аудитора с указанием общего количества листов в пакете. Количество экземпляров аудиторского заключения согласуется между аудитором и аудируемым лицом, но и аудитор, и аудируемое лицо должны получить не менее чем по одному экземпляру аудиторского заключения и прилагаемой финансовой (бухгалтерской) отчетности.

Правило (стандарт) № 6 «Аудиторское заключение по финансовой (бухгалтерской) отчетности» предусматривает семь видов аудиторского заключения:


аудиторское заключение с выражением безусловно-положительного мнения;


аудиторское заключение с выражением мнения с заключительной частью, привлекающей внимание;


аудиторское заключение, содержащее мнение с оговоркой из-за ограничения объема;


аудиторское заключение, содержащее отказ от выражения мнения из-за ограничения объема;


аудиторское заключение, содержащее мнение с оговоркой из-за разногласия относительно учетной политики и ненадлежащего метода учета;


аудиторское заключение, содержащее мнение с оговоркой из-за разногласия относительно раскрытия информации;


аудиторское  заключение,  содержащее отрицательное мнение из-за разногласия относительно учетной политики или адекватности представления о финансовой (бухгалтерской) отчетности.

Пример 3.2. Аудиторское заключение по финансовой отчетности с выражением безусловно-положительного мнения.

Аудиторское заключение по финансовой
(бухгалтерской) отчетности
1.  Адресат: __________________________________________________

(расшифровать)

2. Аудитор:       общество с ограниченной ответственностью «ХХХ»
(наименование аудиторской фирмы)

Место нахождения: ___________________________________________

(индекс, город, улица, номер дома и др.)

Государственная регистрация: __________________________________

(номер и дата регистрационного свидетельства)

Лицензия: ___________________________________________________

(номер, дата, наименование органа, предоставившего 

_____________________________________________________________

аудиторской организации лицензию на осуществление
аудиторской деятельности, срок действия лицензии)

Является членом ______________________________________________

(указать наименование аккредитованного профессионального
аудиторского объединения)

3. Аудируемое лицо:                открытое акционерное общество «YYY»
(наименование)

Место нахождения: ___________________________________________

(индекс, город, улица, номер дома и др.)

Государственная регистрация: __________________________________

(номер и дата регистрационного свидетельства)

Лицензия (если имеется): _______________________________________

(номер, дата, наименование органов, 

______________________________________________________________

предоставивших аудируемому лицу лицензию на осуществление
лицензируемых видов деятельности, срок ее действия)

Мы провели аудит прилагаемой финансовой (бухгалтерской) отчетности ОАО «YYY» за период с 1 января по 31 декабря 20(ХХ) г. включительно. Финансовая (бухгалтерская) отчетность ОАО «YYY» состоит из Бухгалтерского баланса, Отчета о прибылях и убытках, приложений к Бухгалтерскому балансу и Отчету о прибылях и убытках, Пояснительной записки.

Ответственность за подготовку и представление финансовой (бухгалтерской) отчетности несет исполнительный орган организации «YYY». Наша обязанность заключается в том, чтобы выразить мнение о достоверности во всех существенных отношениях данной отчетности и соответствии порядка ведения бухгалтерского учета законодательству Российской Федерации на основе проведенного аудита.

Мы провели аудит в соответствии:


с Федеральным законом об аудиторской деятельности;


федеральными правилами (стандартами) аудиторской деятельности (указать наименование и дату утверждения);


внутренними правилами (стандартами) аудиторской деятельности (указать аккредитованное профессиональное объединение);


правилами (стандартами) аудиторской деятельности аудитора;


нормативными актами органа, осуществляющего регулирование деятельности аудируемого лица.

Аудит планировался и проводился таким образом, чтобы получить разумную уверенность в том, что финансовая (бухгалтерская) отчетность не содержит существенных искажений. Аудит проводился на выборочной основе и включал изучение на основе тестирования доказательств, подтверждающих значение и раскрытие в финансовой (бухгалтерской) отчетности информации о финансово-хозяйственной деятельности, оценку принципов и методов бухгалтерского учета, правил подготовки финансовой (бухгалтерской) отчетности, определение главных оценочных значений, полученных руководством аудируемого лица, а также оценку общего представления о финансовой (бухгалтерской) отчетности. Мы полагаем, что проведенный аудит предоставляет достаточные основания для выражения нашего мнения о достоверности во всех существенных отношениях финансовой (бухгалтерской) отчетности и соответствии порядка ведения бухгалтерского учета законодательству Российской Федерации.

По нашему мнению, финансовая (бухгалтерская) отчетность ОАО «YYY» отражает достоверно во всех существенных отношениях финансовое положение на 31 декабря 20(ХХ) г. и результаты финансово-хозяйственной деятельности за период с 1 января по 31 декабря 20(ХХ) г. включительно.

«ХХ» 20(ХХ) г.
(дата, месяц, год)

Руководитель (или иное уполномоченное лицо)

аудиторской организации либо

индивидуальный аудитор: ____________________
____________

(ФИО, должность)
(подпись)

Руководитель

аудиторской проверки: ________________________________________

(ФИО, номер, тип квалификационного

___________________________________________
____________

аттестата и срок его действия)
(подпись)

_______________________

(место для печати)

Все остальные виды аудиторских заключений о финансовой отчетности отличаются от данного вида только в части, выражающей мнение аудитора. Поэтому по остальным видам аудиторских заключений по финансовой отчетности приведем только образцы формулировки выражения мнения аудитора.

Пример 3.3. Аудиторское заключение в части, привлекающей внимание.

Аудит планировался и проводился таким образом, чтобы получить разумную уверенность в том, что финансовая (бухгалтерская) отчетность не содержит существенных искажений. Аудит проводился на выборочной основе и включал изучение на основе тестирования доказательств, подтверждающих значение и раскрытие в финансовой (бухгалтерской) отчетности информации о финансово-хозяйственной деятельности, оценку принципов и методов бухгалтерского учета, правил подготовки финансовой (бухгалтерской) отчетности, определение главных оценочных значений, полученных руководством аудируемого лица, а также оценку общего представления о финансовой (бухгалтерской) отчетности. Мы полагаем, что проведенный аудит предоставляет достаточные основания для выражения нашего мнения о достоверности во всех существенных отношениях финансовой (бухгалтерской) отчетности и соответствии порядка ведения бухгалтерского учета законодательству Российской Федерации.

По нашему мнению, финансовая (бухгалтерская) отчетность организации «YYY» отражает достоверно во всех существенных отношениях финансовое положение на 31 декабря 20(ХХ) г. и результаты финансово-хозяйственной деятельности за период с 1 января по 31 декабря 20(ХХ) г. включительно.

Не изменяя мнения о достоверности финансовой (бухгалтерской) отчетности, мы обращаем внимание на информацию, изложенную в пояснениях к финансовой (бухгалтерской) отчетности (пункт «Х»), а именно на то, что до настоящего времени не закончено судебное разбирательство между организацией «YYY» (ответчик) и налоговым органом (истец) по вопросу правильности исчисления налоговой базы по налогам на прибыль и на добавленную стоимость за 20(ХХ) год. Сумма иска составляет «ХХХ» тыс. рублей. Финансовая (бухгалтерская) отчетность не предусматривает никаких резервов на выполнение обязательств, которые могут возникнуть в результате решения суда не в пользу организации «YYY».

Включение привлекающей внимание части с описанием проблемы, связанной с соблюдением принципа непрерывности деятельности или со значительной неопределенностью, обычно является достаточным с точки зрения выполнения аудитором своих обязанностей по подготовке аудиторского заключения. Тем не менее, в некоторых случаях, например при большом числе факторов неопределенности, значительных для финансовой (бухгалтерской) отчетности, аудитор может посчитать уместным отказаться от выражения мнения о ее достоверности вместо включения части, привлекающей внимание к данному аспекту.

Аудитор также должен модифицировать аудиторское заключение посредством включения части, привлекающей внимание к ситуации, существенно не влияющей на финансовую (бухгалтерскую) отчетность и не раскрытой (недостаточно полно раскрытой) или раскрытой некорректно в пояснениях к финансовой (бухгалтерской) отчетности. Например, если, по мнению аудитора, необходимо изменить либо дополнить пояснения, содержащиеся в финансовой (бухгалтерской) отчетности, а аудируемое лицо отказывается внести такие изменения или дополнения, аудитор может включить в аудиторское заключение часть, привлекающую внимание к такой ситуации. Такая часть также может быть включена при наличии дополнительных установленных законодательством Российской Федерации требований в отношении подготовки аудиторского заключения.

Аудитор может оказаться не в состоянии выразить безусловно-положительное мнение, если существует хотя бы одно из следующих обстоятельств, способных существенно повлиять на достоверность финансовой (бухгалтерской) отчетности:

а) имеется ограничение объема работы аудитора;

б) имеется разногласие с руководством относительно:


допустимости выбранной учетной политики,


метода ее применения,


адекватности раскрытия информации в финансовой (бухгалтерской) отчетности.

Обстоятельства, указанные в пп. «а», могут привести к выражению мнения с оговоркой или отказу от выражения мнения.

Обстоятельства, указанные в пп. «б», могут привести к выражению мнения с оговоркой или отрицательному мнению.

Мнение с оговоркой должно быть выражено в том случае, если аудитор приходит к выводу о том, что невозможно выразить безусловно-положительное мнение, но влияние разногласий с руководством или ограничение объема аудита не настолько существенно и глубоко, чтобы выразить отрицательное мнение или отказаться от выражения мнения. Мнение с оговоркой должно содержать формулировку: «за исключением влияния обстоятельств…» (указать обстоятельства, к которым относится оговорка).

Отказ от выражения мнения имеет место в тех случаях, когда ограничение объема аудита настолько существенно и глубоко, что аудитор не может получить достаточные доказательства и, следовательно, не в состоянии выразить мнение о достоверности финансовой (бухгалтерской) отчетности.

Отрицательное мнение следует выражать только тогда, когда влияние какого-либо разногласия с руководством настолько существенно для финансовой (бухгалтерской) отчетности, что аудитор приходит к выводу, что внесение оговорки в аудиторское заключение не является адекватным для того, чтобы раскрыть вводящий в заблуждение или неполный характер финансовой (бухгалтерской) отчетности.

Если аудитор выражает любое мнение, кроме безусловно-положительного, он должен четко описать все причины этого в аудиторском заключении и, если это возможно, дать количественную оценку возможного влияния на финансовую (бухгалтерскую) отчетность. Как правило, эта информация излагается в отдельной части, предшествующей части с выражением мнения или с отказом от выражения мнения, и может включать ссылку на более подробную информацию (при ее наличии) в пояснениях к финансовой (бухгалтерской) отчетности.

Иногда ограничения объема работы аудитора могут устанавливаться аудируемым лицом (например, если условия аудиторского задания предусматривают, что аудитор не может выполнять процедуры аудита, которые он считает необходимыми). Если ограничение, предусмотренное условиями задания, таково, что аудитор считает необходимым отказаться от выражения мнения, он обычно не принимается за выполнение такого задания, за исключением случаев, когда выполнение задания вытекает из требований законодательства Российской Федерации. Кроме того, аудитор не должен приниматься за выполнение аудиторского задания, когда такое ограничение препятствует выполнению установленных законодательством Российской Федерации обязанностей аудитора.

Ограничение объема аудита может быть следствием обстоятельств (например, если время назначения аудитора не позволяет ему наблюдать за проведением инвентаризации товарно-материальных запасов). Ограничение объема также возможно, если, по мнению аудитора, учетная документация аудируемого лица отсутствует либо не соответствует требованиям законодательства Российской Федерации или если аудитор не может осуществить процедуры аудита, которые считает необходимыми. При этих обстоятельствах аудитор должен выполнить возможные альтернативные процедуры, чтобы получить достаточные доказательства достоверности финансовой (бухгалтерской) отчетности аудируемой организации.

Если ограничение объема работы аудитора требует выражения мнения с оговоркой или отказа от выражения мнения, аудиторское заключение должно включать описание этого ограничения и возможных корректировок финансовой (бухгалтерской) отчетности, которые могли бы оказаться необходимыми, если бы не существовало данного ограничения.

Пример 3.4. Аудиторское заключение в части, содержащей мнение с оговоркой из-за ограничения объема.

Аудит планировался и проводился таким образом, чтобы получить разумную уверенность в том, что финансовая (бухгалтерская) отчетность не содержит существенных искажений. Аудит проводился на выборочной основе и включал изучение на основе тестирования доказательств, подтверждающих значение и раскрытие в финансовой (бухгалтерской) отчетности информации о финансово-хозяйственной деятельности, оценку принципов и методов бухгалтерского учета, правил подготовки финансовой (бухгалтерской) отчетности, определение главных оценочных значений, полученных руководством аудируемого лица, а также оценку общего представления о финансовой (бухгалтерской) отчетности. Мы полагаем, что проведенный аудит предоставляет достаточные основания для выражения нашего мнения о достоверности во всех существенных отношениях финансовой (бухгалтерской) отчетности и соответствии порядка ведения бухгалтерского учета законодательству Российской Федерации.

Вместе с тем мы не наблюдали за проведением инвентаризации товарно-материальных запасов по состоянию на 31 декабря 20(ХХ) г., так как эта дата предшествовала дате привлечения нас в качестве аудиторов организации «YYY».

По нашему мнению, за исключением корректировок (при наличии таковых), которые могли бы оказаться необходимыми, если бы мы смогли проверить количество товарно-материальных запасов, финансовая (бухгалтерская) отчетность организации «YYY» отражает достоверно во всех существенных отношениях финансовое положение на 31 декабря 20(ХХ) г. и результаты финансово-хозяйственной деятельности за период с 1 января по 31 декабря 20(ХХ) г. включительно.

Пример 3.5. Аудиторское заключение в части, содержащей отказ от выражения мнения из-за ограничения объема.

Аудит планировался и проводился таким образом, чтобы получить разумную уверенность в том, что финансовая (бухгалтерская) отчетность не содержит существенных искажений. Аудит проводился на выборочной основе и включал изучение на основе тестирования доказательств, подтверждающих значение и раскрытие в финансовой (бухгалтерской) отчетности информации о финансово-хозяйственной деятельности, оценку принципов и методов бухгалтерского учета, правил подготовки финансовой (бухгалтерской) отчетности, определение главных оценочных значений, полученных руководством аудируемого лица, а также оценку общего представления о финансовой (бухгалтерской) отчетности.

(Часть, описывающую объем аудиторской проверки, следует либо опустить, либо изменить в соответствии с конкретными обстоятельствами.)

Мы не смогли присутствовать при инвентаризации товарно-материальных запасов из-за ограничений, установленных организацией «YYY» (кратко указать обстоятельства).

Мы также не получили достаточных доказательств (кратко указать причины) в отношении:


дебиторской задолженности;


выручки от реализации товаров, работ, услуг;


кредиторской задолженности;


нераспределенной прибыли (и т. п.).

Вследствие существенности указанных обстоятельств мы не в состоянии выразить мнение о достоверности финансовой (бухгалтерской) отчетности организации «YYY» и соответствии порядка ведения бухгалтерского учета законодательству Российской Федерации.

Аудитор может иметь разногласия с руководством аудируемого лица по таким вопросам, как допустимость выбранной учетной политики, метод ее применения или адекватность раскрытия информации в финансовой (бухгалтерской) отчетности. Если такие разногласия являются существенными для финансовой (бухгалтерской) отчетности, аудитор должен выразить мнение с оговоркой или отрицательное мнение.

Пример 3.6. Аудиторское заключение в части, содержащей мнение с оговоркой из-за разногласия относительно учетной политики и ненадлежащего метода учета.

Аудит планировался и проводился таким образом, чтобы получить разумную уверенность в том, что финансовая (бухгалтерская) отчетность не содержит существенных искажений. Аудит проводился на выборочной основе и включал изучение на основе тестирования доказательств, подтверждающих значение и раскрытие в финансовой (бухгалтерской) отчетности информации о финансово-хозяйственной деятельности, оценку принципов и методов бухгалтерского учета, правил подготовки финансовой (бухгалтерской) отчетности, определение главных оценочных значений, полученных руководством аудируемого лица, а также оценку общего представления о финансовой (бухгалтерской) отчетности. Мы полагаем, что проведенный аудит предоставляет достаточные основания для выражения нашего мнения о достоверности во всех существенных отношениях финансовой (бухгалтерской) отчетности и соответствии порядка ведения бухгалтерского учета законодательству Российской Федерации.

В результате проведенного аудита нами установлены нарушения действующего порядка составления финансовой (бухгалтерской) отчетности и ведения бухгалтерского учета, а именно: в составе внеоборотных активов по строке 190 бухгалтерского баланса не отражена стоимость производственного оборудования в размере «ХХХ» тыс. рублей, а в составе оборотных активов по строке 220 «Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям» не отражена сумма налога на добавленную стоимость, приходящаяся на указанное оборудование, в размере «ХХХ» тыс. рублей. Соответственно по строке 621 «Поставщики и подрядчики» не отражена кредиторская задолженность перед поставщиком в размере «ХХХ» тыс. рублей.

По нашему мнению, за исключением влияния на финансовую (бухгалтерскую) отчетность обстоятельств, изложенных в предыдущей части, финансовая (бухгалтерская) отчетность организации «YYY» отражает достоверно во всех существенных отношениях финансовое положение на 31 декабря 20(ХХ) г. и результаты финансово-хозяйственной деятельности за период с 1 января по 31 декабря 20(ХХ) г. включительно.

Пример 3.7. Аудиторское заключение в части, содержащей мнение с оговоркой из-за разногласия относительно раскрытия информации.

Аудит планировался и проводился таким образом, чтобы получить разумную уверенность в том, что финансовая (бухгалтерская) отчетность не содержит существенных искажений. Аудит проводился на выборочной основе и включал изучение на основе тестирования доказательств, подтверждающих значение и раскрытие в финансовой (бухгалтерской) отчетности информации о финансово-хозяйственной деятельности, оценку принципов и методов бухгалтерского учета, правил подготовки финансовой (бухгалтерской) отчетности, определение главных оценочных значений, полученных руководством аудируемого лица, а также оценку общего представления о финансовой (бухгалтерской) отчетности. Мы полагаем, что проведенный аудит предоставляет достаточные основания для выражения нашего мнения о достоверности во всех существенных отношениях финансовой (бухгалтерской) отчетности и соответствии порядка ведения бухгалтерского учета законодательству Российской Федерации.

В финансовой (бухгалтерской) отчетности организации «YYY» не раскрыта существенная информация:


об обеспечении обязательств и платежей в размере «ХХХ» тыс. рублей;


об арендованных основных средствах в размере «ХХХ» тыс. рублей.

По нашему мнению, за исключением обстоятельств, изложенных в предыдущей части, финансовая (бухгалтерская) отчетность организации «YYY» отражает достоверно во всех существенных отношениях финансовое положение на 31 декабря 20(ХХ) г. и результаты финансово-хозяйственной деятельности за период с 1 января по 31 декабря 20(ХХ) г. включительно.

Пример 3.8. Аудиторское заключение в части, содержащей отрицательное мнение из-за разногласия относительно учетной политики или адекватности представления о финансовой (бухгалтерской) отчетности.
Аудит планировался и проводился таким образом, чтобы получить разумную уверенность в том, что финансовая (бухгалтерская) отчетность не содержит существенных искажений. Аудит проводился на выборочной основе и включал изучение на основе тестирования доказательств, подтверждающих значение и раскрытие в финансовой (бухгалтерской) отчетности информации о финансово-хозяйственной деятельности, оценку принципов и методов бухгалтерского учета, правил подготовки финансовой (бухгалтерской) отчетности, определение главных оценочных значений, полученных руководством аудируемого лица, а также оценку общего представления о финансовой (бухгалтерской) отчетности. Мы полагаем, что проведенный аудит представляет достаточные основания для выражения нашего мнения о достоверности финансовой (бухгалтерской) отчетности и соответствии порядка ведения бухгалтерского учета законодательству Российской Федерации.

(Описание разногласий.)

По нашему мнению, вследствие влияния указанных обстоятельств финансовая (бухгалтерская) отчетность организации «YYY» недостоверно отражает финансовое положение на 31 декабря 20(ХХ) г. и результаты финансово-хозяйственной деятельности за период с 1 января по 31 декабря 20(ХХ) г. включительно.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

Глава 4. Аналитические качества бухгалтерского баланса

Перед изучением данной главы внимательно прослушайте вводную лекцию. Затем изучите последовательно материалы параграфов главы, обращаясь по мере необходимости к объектам «Видеоматериалы», «Глоссарий», «Персоналии», «Приложения». После изучения каждого параграфа рекомендуется выполнить тренировочные задания. 

Особое внимание при изучении главы обратите на содержание видеолекций «Особенности формирования финансовой отчетности» и «Виды анализа Бухгалтерского баланса». После изучения всех параграфов прослушайте заключительную лекцию. Затем проверьте свои знания по главе, выполнив контрольные задания и ответив на вопросы для самопроверки, приведенные ниже.

Вопросы для самопроверки

1. Перечислите основные задачи анализа финансового состояния.

2. Кто относится к первой группе внешних пользователей финансовой отчетности?

3. Назовите сроки представления годовой бухгалтерской отчетности.

4. Какую информацию отражает бухгалтерский баланс экономического субъекта?

5. Как рассчитывается коэффициент темпов уменьшения имущества и темпов снижения выручки от реализации продукции?

6. Дайте определение понятий «горизонтальный анализ», «вертикальный анализ» и «сравнительный аналитический баланс».

7. Дайте определение понятий «ликвидность активов баланса», «высоколиквидные активы», «быстрореализуемые активы», «медленнореализуемые активы», «наиболее срочные активы», «краткосрочные пассивы», «ликвидность баланса».

8. В каких случаях баланс считается ликвидным?

9. Как определяются коэффициенты ликвидности?
4.1. Задачи анализа финансовой отчетности

Традиционно финансовый анализ проводится на основе бухгалтерской (финансовой) отчетности, представляющей собой структурированное представление данных о хозяйственной деятельности и финансовой позиции предприятия. Содержание и последовательность проведения анализа финансового состояния полностью зависят от его цели и информационной базы. Правильно поставленная цель избавляет от ненужной работы. Основная цель бухгалтерской (финансовой) отчетности  разработка рекомендаций для ее пользователя.

Использование бухгалтерской (финансовой) отчетности оправдано тем, что это практически единственный вид информации о деятельности предприятия, которая собирается регулярно и доступна в течение продолжительного периода. В ходе анализа дается оценка информации, содержащейся в отчетности, сравниваются имеющиеся сведения и на их базе создается новая информация, которая станет основой для принятия решений. Абсолютные показатели баланса в условиях инфляции трудно привести в сопоставимый вид, поэтому анализ финансового состояния основывается главным образом на относительных показателях. Относительные показатели анализируемого экономического субъекта обычно сравнивают с аналогичными данными за предыдущие периоды и с общепринятыми «нормами» для прогнозирования возможности банкротства.

Отчетность представляет собой заключительный элемент системы бухгалтерского учета. Все элементы бухгалтерского отчета тесно связаны между собой в виде системы экономических показателей, характеризующих условия и результаты работы предприятия за отчетный период. Вместе с тем сведения, содержащиеся в бухгалтерской отчетности, имеют комплексный характер, так как отражают разные аспекты одних и тех же хозяйственных операций и явлений. Например, данные, представленные в Бухгалтерском балансе предприятия (форма № 1), дополняют сведения, содержащиеся в Отчете о прибылях и убытках (форма № 2), и наоборот.

Системность и комплексность сведений, содержащихся в бухгалтерской отчетности, являются следствием требований, предъявляемых к ее составлению:


полнота отражения в учете за отчетный год всех хозяйственных операций, осуществляемых в отчетном году, и результатов инвентаризации имущества и обязательств;


правильность отнесения доходов и расходов к отчетному периоду;


тождество данных аналитического учета оборотам и остаткам по счетам синтетического учета на дату проведения годовой инвентаризации;


соблюдение в течение отчетного года принятой учетной политики. Изменение учетной политики по сравнению с предыдущим годом должно быть объяснено в Пояснительной записке к годовому отчету.

Бухгалтерская отчетность предприятия служит основным источником информации по его деятельности. Тщательное изучение бухгалтерских отчетов раскрывает причины достигнутых успехов, а также недостатков в работе предприятия, помогает наметить пути совершенствования его деятельности.

Основными задачами анализа являются своевременное выявление недостатков и разработка рекомендаций по их устранению. Достижению поставленных задач способствует применение основных методов анализа бухгалтерской (финансовой) отчетности: 


горизонтального анализа, основанного на сравнении в отчетности с предыдущим периодом; 


вертикального анализа, суть которого заключается в определении структуры финансовых показателей и выявлении влияния каждой позиции отчетности на результат в целом; 


трендового анализа, использующего сравнение каждой позиции отчетности с рядом предшествующих периодов и определение тренда; 


анализа относительных показателей, рассчитываемых как отношение между отдельными позициями отчета; 


сравнительного анализа по сводным показателям отчетности подразделений организации, по данным других компаний, в том числе конкурентных, по среднеотраслевым данным; 


факторного анализа, базирующегося на изучении влияния отдельных факторов.

Различают внутренний и внешний анализы финансового состояния, которые существенно отличаются по целям и содержанию. Внутренний анализ финансового состояния экономического субъекта представляет собой процесс исследования механизма формирования, размещения и использования капитала с целью поиска резервов укрепления финансового состояния, повышения доходности и наращивания собственного капитала предприятия. Внешний анализ финансового состояния  это процесс исследования финансового состояния экономического субъекта с целью прогнозирования степени риска инвестирования капитала и уровня его доходности.

Финансовый анализ  существенный элемент финансового менеджмента и аудита. Практически все пользователи финансовых отчетов предприятий используют методы финансового анализа для принятия конкретных решений.

Внешние пользователи финансовой отчетности делятся на две группы: непосредственно заинтересованные в деятельности предприятия и опосредованно заинтересованные в ней.

К первой группе относятся:


существующие и потенциальные собственники предприятия, которым необходимо определить увеличение или уменьшение доли собственных средств предприятия и оценить эффективность использования ресурсов руководством предприятия;


существующие и потенциальные кредиторы, использующие отчетность для оценки целесообразности предоставления или продления кредита, определения условий кредитования, усиления гарантий возврата кредита, оценки доверия к предприятию как к клиенту;


поставщики и покупатели, определяющие степень надежности деловых связей с данным партнером;


государство, прежде всего в лице налоговых органов, проверяющих правильность составления отчетных документов, расчета налогов и определяющих налоговую политику;


служащие предприятия, интересующиеся данными отчетности с точки зрения уровня их заработной платы и перспектив работы на данном предприятии;


акционеры, интересующиеся дивидендной политикой предприятия.

Ко второй группе внешних пользователей финансовой отчетности относятся те, кто непосредственно не заинтересован в деятельности предприятия. Они изучают отчетность в целях защиты интересов первой группы пользователей финансовой отчетности. В их состав входят:


аудиторские службы, выражающие мнение о достоверности финансовой отчетности и соответствии данных отчетности законодательным, нормативным актам с целью защиты интересов инвесторов;


консультанты по финансовым вопросам, использующие отчетность для выработки рекомендаций своим клиентам относительно помещения их капиталов в то или иное предприятие;


биржи ценных бумаг, оценивающие информацию, представленную в отчетности, при регистрации соответствующих фирм, принимающие решения о приостановке деятельности какого-либо предприятия, оценивающие необходимость изменения методов учета и составления отчетности;


юристы, оценивающие выполнение условий контрактов, соблюдение законодательных норм при распределении прибыли и выплате дивидендов, а также определяющие условия пенсионного обеспечения;


профсоюзы, заинтересованные в отчетной информации для определения своих требований в отношении заработной платы и условий трудовых соглашений, а также для оценки тенденции развития отрасли, к которой относится предприятие;


торгово-производственные ассоциации, использующие отчетность для статистических обобщений;


пресса и информационные агентства, использующие отчетность для подготовки обзоров, оценки тенденций развития и анализа деятельности отдельных предприятий и отраслей.

К внутренним пользователям отчетности относятся высшее руководство предприятия, а также менеджеры соответствующих уровней, которые по ее данным определяют потребности в финансовых ресурсах, оценивают правильность принятых инвестиционных решений и эффективность структуры капитала, определяют основные направления политики дивидендов, составляют прогнозные формы отчетности и осуществляют предварительные расчеты финансовых показателей предстоящих отчетных периодов, оценивают возможности слияния с другим предприятием или его приобретения, структурной реорганизации предприятия. Информация финансовой отчетности, таким образом, им нужна для стратегического и тактического планирования и управления финансовыми средствами предприятия. Формы учета и отчетности на внутрифирменном уровне, как правило, отличаются от публикуемых финансовых отчетов. Такой учет называется управленческим. Руководство предприятия несет основную ответственность за подготовку и предоставление финансовых отчетов. Такое требование содержится как в Концептуальной основе подготовки и представления МСФО, так и в Законе «О бухгалтерском учете», а также в российском стандарте ПБУ 4/96 «Бухгалтерская отчетность организаций». Руководство заинтересовано в информации, содержащейся в финансовых отчетах, хотя оно имеет доступ к дополнительной управленческой и финансовой информации, которая помогает планированию, принятию решений и контролю.

Анализ должен быть практически значимым, иметь хорошую интерпретацию, позволяющую пользователю получить ответ на вопрос о том, что необходимо предпринять для улучшения финансового положения предприятия. Грамотно проведенный анализ служит руководством к действию для руководителя предприятия или менеджеров. Оценивая любой анализ, следует представить себя руководителем (или менеджером) исследуемого предприятия и выяснить, имеет ли он практическую ценность для него, может ли он на основе заключения по этому анализу принимать серьезные решения по улучшению состояния своего предприятия.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

4.2. Особенности формирования финансовой отчетности

Приступая к анализу бухгалтерской (финансовой) отчетности, пользователь должен быть уверен, что при ее составлении соблюдены общие требования, предусмотренные ПБУ 4/99 «Бухгалтерская отчетность организации», Методическими рекомендациями о порядке формирования показателей отчетности организации и другими нормативными актами по бухгалтерскому учету.

Федеральный закон «О бухгалтерском учете» определил обязательность представления всеми организациями (кроме бюджетных) годовой бухгалтерской отчетности в соответствии с учредительными документами участникам организации или собственникам имущества, а также территориальным органам государственной статистики по месту их регистрации. Государственные и муниципальные унитарные предприятия представляют бухгалтерскую отчетность органам, уполномоченным управлять государственным имуществом.

Годовая бухгалтерская (финансовая) отчетность экономических субъектов (за исключением бюджетных и общественных) состоит:


из Бухгалтерского баланса (форма № 1);


из Отчета о прибылях и убытках (форма № 2);


из Отчета об изменениях капитала (форма № 3);


из Отчета о движении денежных средств (форма № 4);


из Приложения к бухгалтерскому балансу (форма № 5);


из Отчета о целевом использовании полученных средств (форма № 6). Форму № 6 в составе годовой отчетности представляют только некоммерческие организации;


из Пояснительной записки;


из Аудиторского заключения, подтверждающего достоверность бухгалтерской отчетности организации, если она в соответствии с федеральными законами подлежит обязательному аудиту.

Обязательные аудиторские проверки должны пройти:

все открытые акционерные общества;

банки, страховые организации, товарные и фондовые биржи, инвестиционные фонды;

организации, в уставных капиталах которых имеется доля, принадлежащая иностранным инвесторам;

негосударственные организации с годовым объемом выручки от реализации более 500 000 МРОТ;

негосударственные организации, сумма активов баланса которых на конец отчетного года превышает 200 000 МРОТ.

Общественные организации, если они не ведут предпринимательской деятельности и не имеют выручки от продажи имущества, должны сдать в налоговую инспекцию только Бухгалтерский баланс (форма № 1) и Отчет о целевом использовании полученных средств (форма № 6).

Бюджетные организации включают в состав годовой бухгалтерской отчетности следующие формы:


отчет об исполнении сметы доходов и расходов по бюджетным средствам;


отчет об исполнении сметы доходов и расходов по бюджетным средствам в иностранной валюте;


справку о полученном финансировании из федерального бюджета;


справку об остатках средств, полученных из федерального бюджета.

Составляя отчетность, бухгалтеры должны руководствоваться следующими положениями по бухгалтерскому учету:


Положением по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации;


 «Учетная политика организации» (ПБУ 1/98);


 «Учет договоров (контрактов) на капитальное строительство» (ПБУ 2/94);


 «Учет активов и обязательств, стоимость которых выражена в иностранной валюте» (ПБУ 3/2000);


 «Бухгалтерская отчетность организации» (ПБУ 4/99);


 «Учет материально-производственных запасов» (ПБУ 5/01);


 «Учет основных средств» (ПБУ 6/01);


 «События после отчетной даты» (ПБУ 7/98);


 «Условные факты хозяйственной деятельности» (ПБУ 8/01);


 «Доходы организации» (ПБУ 9/99);


 «Расходы организации» (ПБУ 10/99);


 «Информация об аффилированных лицах» (ПБУ 11/2000);


 «Информация по сегментам» (ПБУ 12/2000);


 «Учет государственной помощи» (ПБУ 13/2000);


 «Учет нематериальных активов» (ПБУ 14/2000);


 «Учет займов и кредитов и затрат по их обслуживанию» (ПБУ 15/01);


 «Информация по прекращаемой деятельности» (ПБУ 16/02);


 «Учет расходов на научно-исследовательские, опытно-конструкторские и технологические работы» (ПБУ 17/02);


 «Учет расчетов по налогу на прибыль» (ПБУ 18/02);


 «Учет финансовых вложений» (ПБУ 19/02);


 «Информация об участии в совместной деятельности» (ПБУ 20/03).

Основным документом, определяющим, кому и в какие сроки представлять годовой отчет, является федеральный закон РФ «О бухгалтерском учете». Согласно этому Закону, все организации (кроме бюджетных) должны представлять годовую бухгалтерскую отчетность учредителям, а также в территориальные отделения Госкомстата России. Сдавать отчетность в налоговую инспекцию организации обязывает пп. 4 п. 1 ст. 23 ч. 1 НК РФ.

Прежде чем представлять отчетность заинтересованным пользователям, ее необходимо утвердить. Порядок утверждения бухгалтерской отчетности устанавливается в учредительных документах организации. Так, в обществах с ограниченной ответственностью бухгалтерский баланс утверждает общее собрание участников (Федеральный закон от 8 февраля 1998 г. № 14-ФЗ «Об обществах с ограниченной ответственностью»), в акционерных обществах  общее собрание акционеров (Федеральный закон от 26 декабря 1995 г. № 208-ФЗ «Об акционерных обществах»).

Крайний срок сдачи годового отчета  90 дней по окончании отчетного года. Конкретную дату, когда бухгалтер должен представить отчет, не выходя за указанные рамки, устанавливают участники (акционеры) организации.

Законом установлен не только самый поздний срок для представления отчетности, но и определено время, с которого можно начинать ее представлять. Так, годовая бухгалтерская отчетность должна представляться не ранее чем через 60 дней после того, как закончился отчетный год.

В формах бухгалтерской отчетности не должно быть никаких подчисток и помарок. Исправления допускаются, но их нужно заверить подписями главного бухгалтера и руководителя предприятия.

На предприятиях, где бухгалтерский учет на договорных началах ведет специализированная организация или специалист-внештатник, бухгалтерскую отчетность подписывают руководитель предприятия, руководитель специализированной организации либо специалист, ведущий учет.

Все показатели бухгалтерской отчетности, которые вычитаются из других показателей при исчислении промежуточных и итоговых данных (например, себестоимость проданных товаров, проценты к уплате и т. п.), указываются в круглых скобках. Так же отражаются и отрицательные величины (например, убыток от продаж).

Некоммерческие организации имеют право не представлять в составе годовой бухгалтерской отчетности форму № 4, а в случае отсутствия соответствующих данных и формы № 3 и № 5. Но им рекомендуется включать в состав годовой бухгалтерской отчетности Отчет о целевом использовании полученных средств (форма № 6).

Малые предприятия, не обязанные проводить аудиторскую проверку достоверности бухгалтерской отчетности, имеют право не представлять в составе годовой бухгалтерской отчетности формы № 3, 4, 5 и Пояснительную записку. Эти же формы могут не включать в состав годовой бухгалтерской отчетности и общественные организации (объединения), не осуществляющие предпринимательскую деятельность и не имеющие, кроме выбывшего имущества, оборотов по продаже товаров (работ, услуг).

При подготовке годового отчета необходимо учитывать все действующие положения по бухгалтерскому учету. Организациям, прекращающим один из видов деятельности, следует обратиться к введенному с января 2003 г. Положению по бухгалтерскому учету «Информация по прекращаемой деятельности» (ПБУ 16/02), утвержденному приказом Минфина России от 2 июля 2002 г. № 66н.

Организации вправе использовать образцы форм бухгалтерского баланса при составлении годовой бухгалтерской отчетности либо самостоятельно разработанные формы.

По каждому числовому показателю бухгалтерской отчетности должны быть приведены данные минимум за два года  отчетный и предшествующий отчетному. Исключением является отчет, составляемый за первый отчетный период. Организация может принять решение сопоставлять данные и за более продолжительный период  три, четыре, пять лет и т. д. Это приводит к необходимости включения соответствующих граф в формы бухгалтерской отчетности.

При несопоставимости данных за предшествующий и отчетный периоды первые подлежат корректировке по правилам, установленным нормативными актами по бухгалтерскому отчету. Каждая существенная корректировка подлежит раскрытию в пояснениях с указанием причин, вызвавших ее.

Существенные показатели об активах, обязательствах, доходах, хозяйственных операциях должны приводиться обособленно.

При недостаточности данных для формирования достоверного и полного представления о финансовом положении и результатах деятельности организации она вправе включить самостоятельно дополнительные показатели и пояснения.

Обычные коммерческие организации предоставляют бухгалтерскую отчетность в полном объеме. Крупные коммерческие организации (объединения, холдинги, ФПГ, финансово-промышленные альянсы и др.), кроме того, составляют Сводную бухгалтерскую отчетность. Организации, осуществляющие составление Сводной бухгалтерской (финансовой) отчетности с учетом данных по своим дочерним (зависимым) обществам, устанавливают объем предоставляемой им этими обществами бухгалтерской отчетности и требования к ним.

Акционерные общества открытого типа, банки и другие кредитные организации, страховые организации, биржи, инвестиционные и иные фонды, создающиеся за счет частных, общественных и государственных средств (взносов), обязаны публиковать годовую бухгалтерскую отчетность не позднее 1 июня года, следующего за отчетным.

В бухгалтерскую отчетность должны включаться показатели, необходимые для формирования достоверного и полного представления о финансовом положении организации, финансовых результатах ее деятельности и изменениях в ее финансовом положении.

При этом следует иметь в виду, что отдельные показатели, которые недостаточно существенны для того, чтобы требовалось их отдельное представление в бухгалтерском балансе и отчете о прибылях и убытках, могут быть достаточно существенными, чтобы представляться обособленно в пояснениях к бухгалтерскому балансу и Отчету о прибылях и убытках.

Показатель считается существенным, если его нераскрытие может повлиять на экономические решения заинтересованных пользователей, принимаемые на основе отчетной информации. Решение организацией вопроса, является ли данный показатель существенным, зависит от оценки показателя, его характера, конкретных обстоятельств возникновения. Организация может принять решение, когда существенной признается сумма, отношение которой к общему итогу соответствующих данных за отчетный год составляет не менее 5%.

При формировании бухгалтерской отчетности должны быть исполнены требования нормативных правовых актов по бухгалтерскому учету по раскрытию в бухгалтерской отчетности информации об изменениях учетной политики, оказавших или способных оказать существенное влияние на финансовое положение, движение денежных средств или финансовые результаты деятельности организации, об операциях в иностранной валюте, о материально-производственных запасах, об основных средствах, о доходах и расходах организации, последствиях событий после отчетной даты, последствиях условных фактов хозяйственной деятельности, а также по раскрытию в бухгалтерской отчетности той или иной информации об активах, капитале и резервах и обязательствах организации. Такое раскрытие может быть осуществлено организацией путем включения соответствующих показателей, таблиц, расшифровок непосредственно в формы бухгалтерской отчетности или в Пояснительную записку.

Организация может представлять дополнительную информацию, сопутствующую бухгалтерской отчетности, если исполнительный орган считает ее полезной для заинтересованных пользователей при принятии экономических решений. В ней раскрываются динамика важнейших экономических и финансовых показателей деятельности организации за ряд лет; планируемое развитие организации; предполагаемые капитальные и долгосрочные финансовые вложения; политика в отношении заемных средств, управления рисками; деятельность организации в области научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ; природоохранные мероприятия; иная информация.

Отдельные показатели, включенные в Приложение к бухгалтерскому балансу (форма № 5) согласно образцу формы, могут представляться в виде самостоятельных форм бухгалтерской отчетности или включаться в Пояснительную записку.

Если организация принимает решение в представляемой бухгалтерской отчетности раскрывать по каждому числовому показателю данные более чем за два года, то при разработке, принятии и изготовлении бланков форм обеспечивается достаточное количество граф (строк), необходимых для такого раскрытия.

Организация вправе принять решение о представлении бухгалтерской отчетности по законодательно установленным формам бухгалтерской отчетности, если показатели, приведенные в этих образцах форм, позволяют соблюдать требования к бухгалтерской отчетности, изложенные в ПБУ 4/96 «Бухгалтерская отчетность организаций» и иных положениях по бухгалтерскому учету.

При этом, в случае отсутствия у организации данных по соответствующим активам, обязательствам, доходам, расходам, хозяйственным операциям, показатели (строки, графы), по которым предусмотрены расчеты в образцах форм, эти показатели (строки, графы) в формы организации не включаются.

Данные представляемой бухгалтерской отчетности приводятся в тысячах рублей без десятичных знаков. Организация, имеющая существенные обороты продаж, обязательств и т. п., может приводить данные в представляемой бухгалтерской отчетности в миллионах рублей без десятичных знаков.

В случаях выявления неправильного отражения хозяйственных операций текущего периода до окончания отчетного года исправления производятся записями по соответствующим счетам бухгалтерского учета в том месяце отчетного периода, когда искажения выявлены. При выявлении неправильного отражения хозяйственных операций в отчетном году после его завершения, но за который годовая бухгалтерская отчетность не утверждена в установленном порядке, исправления производятся записями декабря года, за который подготавливается к утверждению и представлению в соответствующие адреса годовая бухгалтерская отчетность.

При выявлении в текущем отчетном периоде неправильного отражения хозяйственных операций на счетах бухгалтерского учета в прошлом году, исправления в бухгалтерский учет и бухгалтерскую отчетность за прошлый отчетный год (после утверждения в установленном порядке годовой бухгалтерской отчетности) не вносятся.

При отражении данных в бухгалтерской отчетности следует иметь в виду, что, если в соответствии с нормативными документами по бухгалтерскому учету показатель должен вычитаться из соответствующих показателей (данных) при исчислении соответствующих данных (промежуточных, итоговых и пр.), или имеет отрицательное значение, то в бухгалтерской отчетности он показывается в круглых скобках (непокрытый убыток, себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг, убыток от продаж, проценты к уплате, операционные расходы, уменьшение капитала, направление денежных средств, выбытие основных средств и пр.).

Некоммерческая организация при принятии формы № 1 «Бухгалтерский баланс» в разделе «Капитал и резервы» вместо групп статей «Уставный капитал», «Резервный капитал» и «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)» включает группу статей «Целевое финансирование».

В годовом бухгалтерском балансе данные по группам статей «Резервный капитал», «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)» показываются с учетом рассмотрения итогов деятельности организации за отчетный год, принятых решений о покрытии убытков, выплате дивидендов и пр.

Данные Отчета о движении денежных средств должны характеризовать изменения в финансовом положении организации по текущей, инвестиционной и финансовой деятельности.

Сведения о движении денежных средств организации представляются в валюте Российской Федерации. В случае наличия (движения) денежных средств в иностранной валюте формируется информация о движении иностранной валюты по каждому ее виду применительно к Отчету о движении денежных средств, принятому организацией. После этого данные каждого расчета, составленного в иностранной валюте, пересчитываются по курсу Центрального банка Российской Федерации на дату составления бухгалтерской отчетности. Полученные данные по отдельным расчетам суммируются при заполнении соответствующих показателей Отчета о движении денежных средств.

При раскрытии организацией в пояснениях к Бухгалтерскому балансу и Отчету о прибылях и убытках информации о принадлежащих ей активах в качестве основных средств, нематериальных активов, доходных вложений в материальные ценности раздельно приводятся данные о первоначальной (восстановительной) стоимости этих активов и начисленной амортизации.

При раскрытии информации о расходах по обычным видам деятельности, сгруппированных по соответствующим элементам, данные приводятся в целом по организации без учета внутрихозяйственного оборота. К внутрихозяйственному обороту относятся затраты, связанные с передачей изделий, продукции, работ и услуг внутри организации для нужд собственного производства, обслуживающих хозяйств и др.

Одним из важных документов, еще более приблизивших финансовую отчетность к международным стандартам, является приказ Минфина России от 22 июля 2003 г. № 67н «О формах бухгалтерской отчетности организаций». Данным приказом утверждены действующие в настоящее время образцы форм бухгалтерской отчетности (Бухгалтерского баланса, Отчета о прибылях и убытках, Отчета об изменениях капитала, Отчета о движении денежных средств, Приложения к бухгалтерскому балансу, Отчета о целевом использовании полученных средств), Указания об объеме форм бухгалтерской отчетности и Указания о порядке составления бухгалтерской отчетности.

Приказом Минфина России от 22 июля 2003 г. № 67н признаются утратившими силу прежние документы Минфина, регулировавшие вопросы заполнения бухгалтерской отчетности:

приказ Минфина России от 13 января 2000 г. № 4н «О формах бухгалтерской отчетности организаций»;

приказ Минфина России от 28 июня 2000 г. № 60н «О Методических рекомендациях о порядке формирования показателей бухгалтерской отчетности организаций».

Приказ № 67н введен в действие, начиная с бухгалтерской отчетности за 2003 г. Суть изменений, введенных им, заключается в следующем.

Количество строк и граф в отчетности разных организаций может быть разным. Организации и раньше могли при необходимости вписывать дополнительные строки или графы. В случае если организация принимала решение представлять отчетность по типовым формам, то до введения в действие нового приказа в случае отсутствия каких-либо показателей (активов, пассивов и т. д.) соответствующие статьи просто прочеркивались. Теперь эти показатели (строки, графы) не включаются в отчетные формы организации, так как новый порядок практически исключает заполнение бланков бухгалтерской отчетности «от руки», другими словами, стандартный бланк целиком годится только для случая, когда заполняются все предусмотренные в нем показатели.

В типовых формах теперь практически нет обязательных расшифровок показателей. Если раньше, например, сразу за строкой 110 «Нематериальные активы» типовой формы баланса следовали строки расшифровки (111 «В том числе патенты, лицензии, товарные знаки…», 112 «Организационные расходы», 113 «Деловая репутация организации»), то теперь их нет. Ранее присутствие показателей расшифровки фактически заставляло бухгалтеров их заполнять вне зависимости от критериев значимости и существенности, теперь нет необходимости делать ненужную работу. Требуемая нормативными правовыми актами по бухгалтерскому учету информация может быть раскрыта путем включения соответствующих показателей либо непосредственно в формы бухгалтерской отчетности, либо в Пояснительную записку. Кроме того, Минфин особо обращает внимание на то, что организация может представлять дополнительную информацию, если исполнительный орган считает ее полезной для пользователей отчетности.

В типовых формах отчетности теперь отсутствуют стандартные коды строк (за исключением баланса). Коды строк присваиваются самими организациями. Сохранение стандартных кодов строк баланса в приказе не разъясняется, дается только рекомендация применять эти коды для итоговых строк и строк разделов и групп статей.

Введены показатели, следующие из ПБУ 18/02 «Учет расчетов по налогу на прибыль». В разделе баланса «Внеоборотные активы» появился показатель «Отложенные налоговые активы» (код 145), а в разделе «Долгосрочные обязательства»  показатель «Отложенные налоговые обязательства». Изменен состав показателей раздела «Капитал и резервы». Собственные акции, выкупленные акционерами, теперь вычитаются из капитала, что абсолютно логично с экономической точки зрения (выкуп организацией собственных акций или долей в уставном капитале действительно означает, что капитал, «работающий» в организации, уменьшился, так как был отвлечен на операцию выкупа). Ранее стоимость выкупленных собственных акций отражалась в активе баланса.

В новом образце баланса не стало таких показателей, как «Фонд социальной сферы» и «Целевые финансирование и поступления». Это объясняется тем, что теперь нет жесткого ограничения «сверху» на размер средств, которые может потратить организация на социальную сферу или на иные цели,  все решает высший орган управления организацией (например, в акционерном обществе  собрание акционеров). А для внешних пользователей отчетности (инвесторов, кредиторов и т. п.) главное  это размер капитала в целом, динамика его изменения и т. д. Конечно, если принято решение, что значительные суммы прибыли будут направлены на социальные нужды, то эта информация является существенной и подлежит раскрытию, но не обязательно в самом балансе. Остатки неиспользованных средств целевого финансирования и поступлений не могут автоматически присоединяться к капиталу, так как за них еще надо отчитаться  либо использовать по целевому назначению, либо вернуть, либо признать доходом. Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) теперь приведена одной строкой, без разделения на прибыль (убыток) прошлых лет и прибыль (убыток) отчетного года.

Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах. В образце появился новый показатель «Нематериальные активы, полученные в пользование». Кроме того, стандартные коды строк данной справки не предусмотрены.

В Отчете о прибылях и убытках произошло изменение формата представления данных. Исчезло деление основной таблицы образца отчета на четыре раздела («Доходы и расходы по обычным видам деятельности», «Операционные доходы и расходы», «Внереализационные доходы и расходы», «Чрезвычайные доходы и расходы»). Формат представления данных в образце отчета теперь больше похож на формат, традиционно применяемый в отчетности по международным стандартам (МСФО). Исчезновение из образца отчета показателей «Чрезвычайные доходы» и «Чрезвычайные расходы» обусловлено тем, что эти статьи встречаются редко. Однако при необходимости они могут быть включены в отчет организации в периоде, когда чрезвычайные доходы (расходы) имели место.

Формула расчета текущего налога на прибыль выглядит следующим образом (п. 21 ПБУ 18/02):

(,) Условный расход (условный доход)  Постоянное налоговое обязательство 
 Отложенный налоговый актив  Отложенное налоговое обязательство 
 (, ) Текущий налог на прибыль (текущий налоговый убыток)

Из данной формулы следует, что в отчетный показатель «Отложенные налоговые активы» включается изменение отложенных налоговых активов за период, разность оборотов по дебету и кредиту счета 09 «Отложенные налоговые активы». При этом, если дебетовый оборот по счету 09 превышает кредитовый, то имеет место уплата налога на прибыль «авансом», т. е. больше платим текущий налог сейчас, но расход по налогу признаем меньше. Такое превышение должно показываться в отчете со знаком «плюс», чтобы скомпенсировать отрицательный эффект повышенного текущего налога на прибыль. Аналогично, разность дебетового и кредитового оборотов по счету 77 «Отложенные налоговые обязательства» должна показать изменение отложенных налоговых обязательств. Вместо применявшихся показателей «Дивиденды, приходящиеся на одну акцию» и «Предполагаемые в следующем отчетном году суммы дивидендов, приходящиеся на одну акцию» теперь в образце приведены принципиально иные показатели: «Базовая прибыль (убыток) на акцию»; «Разводненная прибыль (убыток) на акцию». При этом в самом приказе не сказано, как рассчитываются эти показатели, однако подробности излагаются в Методических рекомендациях по раскрытию информации о прибыли, приходящейся на одну акцию (утверждены приказом Минфина России от 21 марта 2000 г. № 29н).

Существенно переработан Минфином образец Отчета об изменениях капитала. В отчете теперь приводится информация за два года (отчетный и предыдущий); выделена группа показателей, корректирующих величину капитала на начало каждого отчетного периода, в частности, изменения в учетной политике; результат от переоценки объектов основных средств. Если с результатом переоценки основных средств все понятно (переоценка может изменить величину добавочного капитала или нераспределенной прибыли), то введение показателя «Изменения в учетной политике» может показаться не вполне очевидным. Для выяснения вопроса обратимся к разделу 4 ПБУ 1/98 «Учетная политика предприятия», где указано, что последствия изменения учетной политики, оказавшие или способные оказать существенное влияние на финансовое положение, движение денежных средств или финансовые результаты деятельности организации, отражаются в бухгалтерской отчетности исходя из требования представления числовых показателей минимум за два года, кроме случаев, когда оценка в денежном выражении этих последствий в отношении периодов, предшествующих отчетному, не может быть произведена с достаточной надежностью.

При соблюдении указанного требования следует исходить из предположения, что измененный способ ведения бухгалтерского учета применялся с первого момента возникновения фактов хозяйственной деятельности данного вида. Отражение последствий изменения учетной политики заключается в корректировке включенных в бухгалтерскую отчетность за отчетный период соответствующих данных за периоды, предшествующие отчетному. На практике это может вылиться в весьма трудоемкую задачу. Например, в учетной политике изменяется метод списания материально-производственных запасов (с ФИФО на ЛИФО); для определения влияния изменения учетной политики по данному вопросу нужно «пересчитать» весь расход материально-производственных запасов методом ЛИФО и разницу отразить в отчете.

В отчете несколько по-другому представляются теперь и показатели изменения капитала и резервов в течение года. В частности, исключена информация о движении источников целевого финансирования и поступлений, а также фонда социальной сферы; отдельно показывается движение резервов, образованных в соответствии с законодательством; резервов, образованных с учредительными документами; оценочных резервов и резервов предстоящих расходов (в предыдущем образце отдельно отражались данные только по последним двум видам резервов); изменен внешний вид практически всех таблиц, кроме справки, в которую включаются сведения о величине чистых активов и о суммах, полученных организацией из бюджета и внебюджетных фондов на расходы по обычным видам деятельности и на капитальные вложения.

В Отчете о движении денежных средств изменена форма представления показателей, а также уточнен состав показателей: исключены статьи, малоинтересные «обычным» пользователям отчетности ввиду своего специфического характера (раньше они содержались в справочной таблице в графах: «Поступило по наличному расчету», «Из них с применением контрольно-кассовых аппаратов» и т. д.); добавлены показатели, которые в определенных условиях могут оказаться существенными для принятия решений (например, сколько средств было потрачено на приобретение дочерних организаций или в каком размере погашались обязательства по финансовой аренде). В новой форме более четко представлены показатели движения денежных средств по операционной, инвестиционной и финансовой деятельности.

В целом, характер изменений в Приложении к бухгалтерскому балансу носит ту же направленность, что и в Отчете о движении денежных средств: из образца убраны специфические показатели (например, сведения о просроченной свыше трех месяцев дебиторской и кредиторской задолженности, данные о движении векселей, в том числе просроченных, перечни организаций, имеющих наибольшую дебиторскую и кредиторскую задолженность, в которых отдельно выделялась сумма задолженности длительностью свыше трех месяцев), зато введено раскрытие сведений о расходах на научно-исследовательские, опытно-конструкторские и технологические работы, о расходах на освоение природных ресурсов, о государственной помощи (включая движение бюджетных кредитов).

Существенно расширено представление данных о финансовых вложениях (в свете введенного в действие с 2003 г. ПБУ 19/02 «Учет финансовых вложений»), в том числе: предусмотрено раскрытие информации о вкладах в уставные капиталы дочерних и зависимых обществ, вложениях в государственные и муниципальные ценные бумаги, в долговые ценные бумаги других организаций; отдельно раскрывается информация о вложениях, имеющих текущую рыночную стоимость; предусмотрено указание справочной информации о корректировке оценки стоимости вложений.

Важным также является включение в отчет расширенных сведений об имуществе, находящемся в залоге: раньше было предусмотрено указание лишь общей стоимости такого имущества, теперь нужно указывать, какие именно виды имущества заложены (основные средства, ценные бумаги и т. д.) и их стоимость, а также, какие виды имущества находятся в залоге у самой организации. Единственной формой, не претерпевшей изменений в связи с принятием приказа № 67н является Отчет о целевом использовании полученных средств.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

4.3. Аналитические качества бухгалтерского баланса

К международным стандартам, регулирующим содержание Бухгалтерского баланса, относятся:


МСФО 2 «Материально-производственные запасы»;


МСФО 13 «Представление текущих активов и текущих пассивов»;


МСФО 16 «Основные средства»;


МСФО 17 «Учет аренды»;


МСФО 25 «Учет инвестиций»;


МСФО 31 «Финансовая отчетность об участии в совместных предприятиях»;


МСФО 20 «Учет правительственных грантов и раскрытие информации о правительственной помощи».

Одно из важнейших требований, предъявляемых к бухгалтерской отчетности,  это сопоставимость данных отчетного и предыдущего годов. Это требование позволяет проанализировать показатели деятельности организации в динамике. Поэтому в гр. 3 формы № 1 показываются данные на начало отчетного года (вступительный баланс), которые должны соответствовать данным гр. 4 баланса за предыдущий год (заключительный баланс). В графе 4 «На конец отчетного периода» показываются данные о стоимости активов, капитала, резервах и обязательствах на конец отчетного периода.

Составляя баланс, бухгалтер должен иметь в виду, что:


не допускается зачет между статьями активов и пассивов, прибылей и убытков, кроме случаев, когда такой зачет предусмотрен положениями по бухгалтерскому учету;


основные средства и нематериальные активы отражаются в балансе по остаточной стоимости;


активы и обязательства указываются в зависимости от сроков их обращения (погашения) с разделением на долгосрочные и краткосрочные.

В условиях рыночной экономики предприятия сами выбирают себе поставщика и покупателя, имеют право предоставлять займы, вкладывать свои средства в уставные капиталы других предприятий, приобретать акции и ценные бумаги. В связи с этим наблюдается повышение интереса к анализу финансового состояния предприятий, с которыми данный экономический субъект вступает в различные экономические отношения. Одновременно усиливается значение анализа финансового состояния самого предприятия для выявления резервов улучшения результатов финансово-хозяйственной деятельности, а также составления Пояснительной записки к балансу.

Анализ финансового состояния предприятий осуществляется в основном по данным квартальной и годовой бухгалтерской отчетности и в первую очередь по данным формы № 1 «Бухгалтерский баланс». Согласно действующим нормативным актам, баланс составляется в оценке «нетто». Итог баланса дает ориентировочную оценку суммы средств, находящихся в распоряжении предприятия. Эта оценка является учетной и не отражает реальную сумму денежных средств, которую можно выручить за имущество. Текущая цена активов определяется рыночной конъюнктурой и может отклоняться в любую сторону от учетной цены.

Баланс отражает состояние имущества, собственного капитала и обязательств предприятия на определенную дату.

В актив баланса включаются статьи, в которых объединены определенные элементы имущества предприятия по функциональному признаку. Актив баланса состоит из двух разделов. В разделе 1 «Внеоборотные активы» отражаются нематериальные активы, основные средства, незавершенное строительство, доходные вложения в материальные ценности, долгосрочные финансовые вложения, отложенные налоговые активы и прочие внеоборотные активы. Раздел 2 «Оборотные активы» отражает величину материальных оборотных средств: производственных запасов, незавершенного производства, готовой продукции и т. д.; наличие у предприятия свободных денежных средств, краткосрочных финансовых вложений, величину дебиторской задолженности и прочих оборотных активов.

Актив баланса строится в порядке возрастающей ликвидности средств, т. е. в порядке возрастания скорости превращения этих активов в процессе хозяйственного оборота в денежную форму. В разделе 1 актива баланса показано имущество, которое до конца своего использования сохраняет первоначальную форму, ликвидность, т. е. подвижность которого в хозяйственном обороте самая низкая. В разделе 2 актива баланса показаны элементы имущества предприятия, многократно меняющие форму в течение отчетного периода. Эти элементы актива баланса более ликвидны, чем элементы раздела 1. Ликвидность же денежных средств равна единице, другими словами, они абсолютно ликвидны.

В пассиве баланса группировка статей дана по юридическому признаку. Вся совокупность обязательств предприятия за полученные ценности и ресурсы, прежде всего, разделяется по субъектам: перед собственниками хозяйства и перед третьими лицами (кредиторами, банками и т. д.).

Внешние обязательства предприятия (заемный капитал и долги) подразделяются на долгосрочные (сроком свыше года) и краткосрочные (сроком до одного года). Внешние обязательства представляют собой юридические права инвесторов, кредиторов на имущество предприятия. С экономической точки зрения внешние обязательства  это источник формирования активов предприятия, а с юридической  это долг предприятия перед третьими лицами.

Статьи пассива баланса группируются по степени срочности погашения (возврата) обязательств в порядке ее возрастания. Первое место занимает уставный капитал как наиболее постоянная (перманентная) часть баланса. За ним следуют остальные статьи.

Баланс позволяет оценить эффективность размещения капитала предприятия, его достаточность для текущей и предстоящей хозяйственной деятельности, размер и структуру заемных источников, а также эффективность их привлечения.

На основе изучения баланса внешние пользователи могут принять решение о целесообразности и условиях ведения дел с данным предприятием как с партнером; оценить кредитоспособность предприятия как заемщика; рассмотреть возможные иски своих вложений; целесообразность приобретения акций данного предприятия и его активов и другие решения.

Чтение баланса обычно начинают с исследования изменения валюты баланса за анализируемый период путем сравнения итога баланса на начало и конец периода. При этом уменьшение (в абсолютном выражении) валюты баланса за отчетный период однозначно свидетельствует о сокращении предприятием хозяйственного оборота, что могло повлечь его неплатежеспособность. Установление факта сворачивания хозяйственной деятельности требует проведения тщательного анализа его причин (сокращение платежеспособного спроса на товары, работы и услуги данного предприятия, ограничение доступа на рынки необходимого сырья и материалов, постепенное включение в хозяйственный оборот дочерних предприятий за счет материнской компании и т. д.). Анализируя рост валюты баланса за отчетный период, необходимо учитывать влияние переоценки основных фондов, когда увеличение их стоимости не связано с развитием производственной деятельности. Следует также уточнить, является ли рост валюты баланса следствием только лишь удорожания готовой продукции под воздействием инфляции сырья, материалов или оно свидетельствует о расширении хозяйственной деятельности предприятия. Причины неплатежеспособности предприятия следует искать в нерациональности проводимой кредитно-финансовой политики, включая использование получаемой прибыли, в ошибках при определении ценовой стратегии и т. д.

Поэтому после оценки динамики изменения баланса целесообразно установить соответствие динамики баланса динамике объема производства и реализации продукции, а также прибыли предприятия. Более быстрый темп роста объема производства, реализации продукции и прибыли по сравнению с темпом роста суммы баланса указывает на улучшение использования средств.

Рассмотрим отдельные приемы анализа бухгалтерской (финансовой) отчетности на примере условного сельскохозяйственного производственного кооператива (табл. 4.1).

Таблица 4.1

Баланс предприятия на 1 января 200Х г.

[image: image6.wmf]
Читая бухгалтерский баланс предприятия (табл. 4.1), можно отметить, что оно по размеру является небольшим (уставный капитал  17 тыс. руб.). Его активы представлены основными средствами, долгосрочными финансовыми вложениями, производственными запасами, денежными средствами на расчетном счете и дебиторской задолженностью. В составе средств, которыми располагает предприятие, преобладающую часть составляют основные средства. Наибольшая часть оборотных средств приходится на запасы и дебиторскую задолженность.

Источниками средств данного предприятия являются уставный капитал, добавочный капитал, долгосрочные займы, краткосрочные кредиты и займы, кредиторская задолженность.

Если проанализировать данные табл. 4.1, можно заметить, что в предыдущем году предприятие испытывало финансовые трудности. К концу года сумма финансовых ресурсов, находящихся в распоряжении предприятия, уменьшилась за год на 2089 тыс. руб. (на 6,1%).

Для получения общей оценки динамики финансового состояния можно сравнить изменения средней величины имущества с изменениями финансовых результатов хозяйственной деятельности (выручкой от реализации продукции, прибылью от реализации, прибылью от финансово-хозяйственной деятельности), используя форму № 2 «Отчет о прибылях и убытках». В этих целях следует рассчитать коэффициент прироста валюты баланса и коэффициент прироста выручки от реализации. В нашем примере эти показатели отрицательные, поэтому назовем коэффициенты соответственно коэффициентом темпов уменьшения валюты баланса и коэффициентом темпов снижения выручки от реализации.

Коэффициент темпов уменьшения имущества:

Кб  (Бср. отч  Бср. пред) : Бср. пред  100 
 (32 259  34 348) : 34 348  100  6,08,

где Бср. отч, Бср. пред  средняя величина имущества соответственно за отчетный и предыдущий периоды.

Коэффициент темпов снижения выручки от реализации продукции:

Кв  (Вотч  Впред) : Впред  100  (7472  8178) : 8178  100  8,6,

где Вотч, Впред  величина выручки соответственно за отчетный и предыдущий периоды.

Расчеты указывают на сравнительно низкое значение коэффициента темпов снижения выручки от реализации продукции.

Помимо изменения суммы баланса, необходимо проанализировать характер изменения отдельных его частей, т. е. провести горизонтальный и вертикальный анализ.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

4.4. Виды анализа бухгалтерского баланса

Различают горизонтальный, вертикальный и сравнительный анализы Бухгалтерского баланса.

Горизонтальный анализ заключается в построении одной или нескольких аналитических таблиц, в которых абсолютные балансовые показатели дополняются относительными  темпами роста (снижения). Степень агрегирования показателей определяется визуально. Горизонтальный анализ проводят, основываясь на уплотненном балансе предприятия, в котором объединяют в группы однородные статьи, что позволяет сократить число статей и повысить наглядность. При горизонтальном анализе в первую очередь следует обратить внимание на изменения итоговых сумм по разделам баланса. При наличии значительных изменений нужно искать их причину, рассматривая основные статьи разделов, подвергшиеся резким изменениям. После выявления таких статей необходимо выяснить причины отклонений, которые можно устранить (табл. 4.2).
Таблица 4.2

Горизонтальный анализ бухгалтерского баланса
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Как следует из табл. 4.2, валюта баланса уменьшилась за отчетный год на 6,1%, внеоборотные активы  на 3,1%, оборотные активы  на 16%. Причиной снижения суммы внеоборотных активов за рассматриваемый период послужило изменение стоимости основных средств, а оборотных  изменение наличия денежных средств на счетах предприятия и стоимости запасов.

Следующей аналитической структурой является вертикальный анализ (табл. 4.3)  представление финансового отчета в виде относительных показателей, позволяющее увидеть удельный вес каждой статьи баланса в его общем итоге. Другими словами, для обеспечения сопоставимости исследуемых данных по статьям и разделам баланса на начало и конец отчетного периода анализ проводится на основе удельных показателей, рассчитываемых к валюте баланса, которая принимается за 100%.

Переход к относительным показателям позволяет проводить сравнительный анализ предприятий с учетом отраслевой специфики и других характеристик, поскольку относительные показатели сглаживают негативное влияние инфляционных процессов, искажающих абсолютные показатели финансовой отчетности и тем самым затрудняющих их сопоставление в динамике.

Детальный анализ состава и движения активов можно провести, используя данные Приложения к балансу (форма № 5).

Таблица 4.3

Вертикальный анализ бухгалтерского баланса
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В составе текущих активов обращает на себя внимание уменьшение доли производственных запасов на 1,9%. Поэтому необходим анализ для выявления причин их снижения. Например, это может быть следствием недостаточной работы специалистов отдела снабжения. Увеличение доли основных средств с 76,8 до 79,2% говорит о тенденции разворачивания производственной базы.

Анализируя структуру пассива баланса, следует отметить как положительный момент финансовой устойчивости предприятия высокую долю капитала и резервов, т. е. собственных источников предприятия, хотя эта доля в источниках средств снизилась с 75,0 до 70,8%. Отрицательную оценку вызывает рост доли кредиторской задолженности.

Анализируется структура краткосрочной кредиторской задолженности: краткосрочные кредиты и займы банков, задолженность перед другими предприятиями, бюджетом, внебюджетными фондами, по оплате труда. При наличии дополнительной информации о конкретных кредиторах предприятия и сроках выполнения обязательств перед ними целесообразно составить их перечень с указанием полного названия, юридического адреса, сроков и сумм платежей и доли данного кредита в общей задолженности предприятия. Особое внимание следует уделить наличию (и возможному росту) просроченной задолженности перед бюджетом и внебюджетными фондами.

Анализ структуры пассива баланса позволяет установить одну из возможных причин финансовой неустойчивости предприятия, приведшей его к неплатежеспособности. Такой причиной может быть нерационально высокая доля заемных средств в источниках, привлекаемых для финансирования хозяйственной деятельности. В нашем примере удельный вес заемных средств составляет всего 29,2%. При определенных условиях такие статьи пассива баланса, как доходы будущих периодов, резервы предстоящих расходов и платежей и резервы по сомнительным долгам, являются по существу источниками собственных средств. В балансе анализируемого предприятия такие статьи отсутствуют, поэтому при проведении соответствующих расчетов итог раздела 5 баланса принимается в полном размере. Источниками собственных средств являются уставный, добавочный и резервный капиталы, а также нераспределенная прибыль. Увеличение доли собственных средств за счет любого из перечисленных источников способствует усилению финансовой устойчивости предприятия. Как источник пополнения оборотных средств может рассматриваться и снижение уровня краткосрочной кредиторской задолженности предприятия.

Горизонтальный и вертикальный анализы баланса дополняют друг друга, на их основе можно построить сравнительный аналитический баланс (табл. 4.4.). При этом можно также применить трендовый анализ, позволяющий рассчитать относительные отклонения какой-либо статьи отчетности за ряд лет от уровня базового года, для которого значение всех статей принимается за 100%.

Для проведения анализа форма № 1 преобразуется в сравнительный аналитический баланс путем агрегирования некоторых однородных по составу элементов балансовых статей. Аналитический баланс сводит воедино и систематизирует расчеты при ознакомлении с балансом. Схема аналитического баланса охватывает много важных показателей, характеризующих статику и динамику финансового состояния организации. Этот баланс включает показатели как горизонтального, так и вертикального анализа.

В сравнительном аналитическом балансе целесообразно представить лишь основные разделы актива и пассива баланса. Сравнительный аналитический баланс характеризует как структуру отчетной формы, так и динамику отдельных показателей, а также систематизирует предыдущие расчеты (табл. 4.4).

Таблица 4.4

Сравнительный аналитический баланс
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На основе сравнительного баланса анализируется структура стоимости имущества, дающая общее представление о финансовом состоянии предприятия. Она показывает долю каждого элемента в активах и соотношение заемных и собственных средств, покрывающих их, в пассивах. Сопоставляя структуры изменений в активе и пассиве, можно сделать выводы о том, через какие затраты произошло уменьшение средств. В нашем примере (см. табл. 4.4) прирост источников связан с заемными средствами, так как займы и кредиты увеличились на 3,8%, кредиторская задолженность  на 0,3%.

Анализируя сравнительный баланс, необходимо обратить внимание на изменение удельного веса величины собственного и оборотного капитала в стоимости имущества, на соотношения темпов роста собственного и заемного капитала, а также на соотношение темпов роста дебиторской и кредиторской задолженности. Для обеспечения финансовой устойчивости у предприятия должна возрастать в динамике доля собственного оборотного капитала, темп роста собственного капитала должен быть выше темпов роста заемного капитала, а темпы роста дебиторской и кредиторской задолженности должны уравновешивать друг друга.

Показатели сравнительного аналитического баланса свидетельствуют о том, что наибольшие изменения абсолютных величин наблюдаются по таким статьям, как оборотные активы, собственный капитал, займы и кредиты. Оборотные активы предприятия сократились на 1262 тыс. руб., собственный капитал  на 2901 тыс. руб. Величина займов и кредитов резко увеличилась на 1165 тыс. руб. В то же время существенных изменений значения их удельного веса в итоге баланса не произошло, т. е. это не оказало особого влияния на структуру активов и пассивов баланса.

За отчетный год структура активов анализируемого предприятия несколько изменилась: произошло увеличение на 2,5% доли внеоборотных активов и соответственное уменьшение оборотных активов. В связи с этим изменилось органическое строение капитала: на начало года отношение оборотного капитала к основному составило 0, 29, а на конец  0,26.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

4.5. Анализ ликвидности бухгалтерского баланса

Активы баланса различаются между собой по степени их ликвидности. В этом смысле под ликвидностью следует понимать способность активов превращаться в наличность. Поэтому в состав высоколиквидных (наиболее ликвидных) активов включается сама наличность в виде денежных средств в кассе, на расчетных и валютных, специальных ссудных счетах. В кассе денежные средства могут находиться только в пределах установленной банковским учреждением суммы, а сверхлимитные суммы допускается иметь только в течение трех дней выдачи заработной платы. В связи с этим аналитики не принимают в расчет сумму денежных средств в кассе, так как считают, что ее величина не может серьезно влиять на результаты анализа.

Дебиторская задолженность  это денежные средства предприятия, которые пока находятся на счетах других предприятий.

В состав быстрореализуемых активов входят денежные средства в виде дебиторской задолженности, которые хотя и являются наличностью, однако не могут быть использованы предприятием, пока не поступят на его расчетный счет. Некоторые аналитики включают в состав быстрореализуемых средств только краткосрочную дебиторскую задолженность, а другие  готовую продукцию и товары, которые можно легко превратить в наличность путем их продажи.

Последний вариант представляется допустимым в тех случаях, когда речь идет о готовой продукции и товарах, действительно пользующихся потребительским спросом, сюда же можно отнести и котирующиеся краткосрочные ценные бумаги.

К медленнореализуемым активам относят текущие активы, которые не попали в состав наиболее ликвидных и быстрореализуемых групп. Это долгосрочная дебиторская задолженность, производственные запасы, животные на выращивании и откорме, незавершенное производство, издержки обращения, т. е. те активы, которые можно продать и превратить в наличность, если возникнет ситуация, требующая, чтобы предприятие срочно рассчиталось по своим обязательствам перед кредиторами, например под угрозой банкротства, если последние обратятся в арбитражный суд с соответствующим иском.

Группу низколиквидных (труднореализуемых) активов представляют в совокупности активы первого раздела баланса, т. е. внеоборотные активы, а именно нематериальные активы, основные средства и оборудование к установке, капитальные и долгосрочные финансовые вложения. Эту группу активов часто называют низколиквидными активами. В каждом случае анализа следует подходить к группировке активов баланса продуманно. Например, здания и сооружения в центре крупного города могут являться объектом повышенного спроса, в то время как помещения для скота, зернохранилища и другие помещения сельскохозяйственного назначения действительно являются трудно реализуемыми.

Таким образом, по степени ликвидности имущество предприятия можно разделить на четыре группы:


высоколиквидные активы (А1);


быстрореализуемые активы (А2);


медленнореализуемые активы (А3);


низколиквидные активы (А4).

Пассивы баланса по степени возрастания сроков погашения обязательств включают наиболее срочные обязательства (кредиторскую задолженность, задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов, прочие краткосрочные обязательства, ссуды, не погашенные в срок); краткосрочные пассивы (краткосрочные займы и кредиты); долгосрочные пассивы (долгосрочные займы и кредиты); постоянные пассивы (собственный капитал и резервы, доходы будущих периодов, резервы предстоящих расходов). Таким образом, пассивы баланса группируются следующим образом:


наиболее срочные обязательства (П1);


краткосрочные пассивы (П2);


долгосрочные пассивы (П3);


постоянные пассивы (П4).

Предприятие считается ликвидным, если его текущие активы превышают краткосрочные обязательства. Ликвидность баланса определяется как степень покрытия обязательств предприятия его активами, срок превращения которых в деньги соответствует сроку погашения обязательств (табл. 4.5). Баланс считается ликвидным, если выполняются условия:

А1 > П1
А2 > П2
А3 > П3
А4 > П4
Невыполнение какого-либо из первых трех неравенств указывает на неликвидную структуру баланса.

Из таблицы 4.5 следует, что денежные средства и быстрореализуемые активы предприятия не обеспечивают погашения его наиболее срочных обязательств. Другими словами, сопоставление наиболее ликвидных средств и быстрореализуемых активов с наиболее срочными обязательствами и краткосрочными пассивами указывает на низкую текущую ликвидность. На конец отчетного года дефицит денежных средств предприятия составил 7122 тыс. руб., а быстрореализуемых активов  307 тыс. руб. Однако предприятие имеет излишек медленно реализуемых и низколиквидных активов, стоимость которых превышает величину долгосрочных и постоянных пассивов соответственно на 4647 тыс. руб. и 2782 тыс. руб. В целом ликвидность баланса отличается от абсолютной вследствие невыполнения первых двух неравенств.

Ликвидность баланса оценивают с помощью специальных показателей, выражающих соотношение определенных статей актива и пассива баланса или структуру актива баланса. В международной практике для этих целей используются следующие показатели: коэффициент абсолютной ликвидности, промежуточный коэффициент покрытия и общий коэффициент покрытия. При расчете этих показателей используют общий знаменатель  краткосрочные обязательства, которые исчисляются как совокупная величина краткосрочных кредитов, краткосрочных займов, кредиторской задолженности (табл. 4.5).

Таблица 4.5

Анализ ликвидности баланса
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Краткосрочные обязательства составили на начало года 8315 тыс. руб. (24,2%), а на конец  9127 тыс. руб. (28,3%).

Показатели ликвидности применяются для оценки способности фирмы выполнять свои краткосрочные обязательства.

Общую оценку платежеспособности дает коэффициент текущей ликвидности (Ктек. ликв), равный отношению текущих активов к краткосрочным обязательствам:

Ктек. ликв  (А1  А2  А3) : (П1  П2)

Коэффициент текущей ликвидности показывает, в какой мере текущие кредиторские обязательства обеспечиваются текущими активами. Если соотношение меньше, чем 1 : 1, то текущие обязательства превышают текущие активы.

Согласно приказу Министерства экономики от 1 октября 1997 г. № 118 «Методические рекомендации по реформе предприятий (организаций)» значения этого показателя должны быть от 1 до 2, значение более 2 нежелательно. Высокий уровень коэффициента текущей ликвидности может быть связан с замедлением оборачиваемости средств, вложенных в запасы, и неоправданным ростом дебиторской задолженности. Постоянное его снижение означает возрастающий риск неплатежеспособности.

Коэффициент быстрой (промежуточной) ликвидности (Кбыстр. ликв) является промежуточным коэффициентом покрытия и показывает, какую часть можно погасить текущими активами за минусом запасов. Коэффициент быстрой ликвидности рассчитывается по формуле:

Кбыстр. ликв  (А1  А2) : (П1  П2)

Он помогает оценить возможность погашения фирмой краткосрочных обязательств в случае взыскания ею краткосрочной дебиторской задолженности. Величина этого показателя рекомендуется в пределах от 0,8 до 1,0 (в розничной торговле он может снижаться до 0,40,5), но она может быть чрезвычайно высокой из-за неоправданного роста дебиторской задолженности.

Коэффициент абсолютной (срочной) ликвидности (Кабс. ликв) определяется отношением наиболее активных к текущим обязательствам и рассчитывается по формуле:

Кабс. ликв  А1 : (П1  П2)

Этот коэффициент является наиболее жестким критерием платежеспособности и показывает, какую часть краткосрочной задолженности фирма может погасить в ближайшее время. Величина его должна быть не ниже 0,2.
Различные показатели ликвидности представляют интерес не только для внутренних пользователей финансовой отчетности, но и для потребителей аналитической информации: коэффициент абсолютной ликвидности  для поставщиков сырья и материалов, коэффициент быстрой ликвидности  для банков, коэффициент текущей ликвидности  для покупателей и держателей акций и облигаций предприятия.

Если коэффициенты отклоняются от рекомендуемых значений, то аналитик должен выяснить причины этого.

Рассчитаем коэффициент ликвидности анализируемого предприятия, используя данные табл. 4.5, и оформим его также в виде таблицы (табл. 4.6).

Таблица 4.6

Анализ коэффициентов ликвидности
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Данные табл. 4.6 показывают, что на дату составления баланса предприятие не может покрыть краткосрочные обязательства путем привлечения в этих целях своих денежных средств, так как коэффициент срочной ликвидности равен нулю (в то время как его нормативные значения должны обеспечить покрытие 2070% краткосрочных обязательств). Дополнительное взыскание всей краткосрочной дебиторской задолженности предприятия позволит рассчитаться лишь по 18,6% краткосрочных обязательств.

И даже если предприятие мобилизует в этих целях всю имеющуюся наличность и дебиторскую задолженность, а также реализует имеющиеся текущие активы, оно сможет обеспечить лишь 73% краткосрочных обязательств. Таким образом, можно сделать вывод о том, что текущие активы предприятия в целом на дату составления баланса не способствуют покрытию его краткосрочных обязательств.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

Глава 5. Анализ активов баланса

Перед изучением данной главы внимательно прослушайте вводную лекцию. Затем изучите последовательно материалы параграфов главы, обращаясь по мере необходимости к объектам «Видеоматериалы», «Глоссарий», «Персоналии», «Приложения». После изучения каждого параграфа рекомендуется выполнить тренировочные задания. 

Особое внимание при изучении главы обратите на содержание видеолекций «Анализ внеоборотных активов» и «Анализ оборотных активов». После изучения всех параграфов прослушайте заключительную лекцию. Затем проверьте свои знания по главе, выполнив контрольные задания и ответив на вопросы для самопроверки, приведенные ниже.

Вопросы для самопроверки

1. В какой из форм отчетности отражается величина чистых активов?

2. Дайте определение понятия «чистые активы».

3. По какой формуле рассчитывается стоимость чистых активов?

4. В каких случаях можно сделать вывод о свертывании инвестиционной деятельности экономического субъекта?

5. Назовите коэффициенты эффективности использования внеоборотных активов.

6. Дайте определение понятия «чистый оборотный капитал».

7. Какие факторы влияют на величину и скорость оборотных средств?

8. Дайте определение понятий «запасы» и «возможная чистая цена продаж».
5.1. Анализ чистых активов предприятия

В соответствии с МСФО 1 «Представление финансовой отчетности», когда компания поставляет товары и услуги в ходе определенного операционного цикла, раздельная классификация краткосрочных и долгосрочных активов и обязательств в бухгалтерском балансе обеспечивает полезную информацию путем отделения чистых активов, постоянно циркулирующих в качестве оборотного капитала, от тех, которые используются в долгосрочных операциях компании.

Обратим внимание на некоторые особенности, которые необходимо учитывать при составлении годовой бухгалтерской отчетности.

При заполнении справочных данных формы № 3 одним из показателей являются «Чистые активы» (стр. 150), для расчета которых используется Порядок оценки стоимости чистых активов акционерных обществ, утвержденный совместным приказом Минфина России и ФКЦБ от 29 января 2003 г. № 10н / 036 /пз.

Под стоимостью чистых активов акционерного общества понимается величина, определяемая путем вычитания из суммы активов акционерного общества, принимаемых к расчету, суммы принимаемых к расчету его пассивов. Для оценки стоимости чистых активов акционерного общества составляется расчет по данным бухгалтерской отчетности.

В состав активов, принимаемых к расчету, включаются:


внеоборотные активы, отражаемые в первом разделе Бухгалтерского баланса (нематериальные активы, основные средства, незавершенное строительство, доходные вложения в материальные ценности, долгосрочные финансовые вложения, прочие внеоборотные активы);


оборотные активы, отражаемые во втором разделе Бухгалтерского баланса (запасы, налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям, дебиторская задолженность, краткосрочные финансовые вложения, денежные средства, прочие оборотные активы), за исключением стоимости в сумме фактических затрат на выкуп собственных акций, выкупленных акционерным обществом у акционеров для их последующей перепродажи или аннулирования, и задолженности участников (учредителей) по взносам в уставный капитал.

В состав пассивов, принимаемых к расчету, входят:


долгосрочные обязательства по займам и кредитам и прочие долгосрочные обязательства;


краткосрочные обязательства по займам и кредитам;


кредиторская задолженность;


задолженность участникам (учредителям) по выплате доходов;


резервы предстоящих расходов;


прочие краткосрочные обязательства.

Оценка стоимости чистых активов производится акционерным обществом ежеквартально и в конце года на соответствующие даты. Информация о стоимости чистых активов раскрывается в промежуточной и годовой бухгалтерской отчетности (табл. 5.1).

Правила расчета чистых активов хозяйственных обществ установлены в вышеуказанном совместном приказе Минфина РФ и ФКЦБ.

Стоимость чистых активов определяется по формуле:

Чистые активы  Сумма активов  Сумма обязательств
В анализируемом предприятии на конец отчетного периода в составе активов преобладают внеоборотные активы (25 536 тыс. руб.), задолженность участников (учредителей) по взносам в уставный капитал отсутствует. В составе пассивов значительное место занимают краткосрочные пассивы (9127 тыс. руб.), сумма долгосрочных пассивов в виде кредитов банка незначительна  278 тыс. руб. Стоимость чистых активов, вычисленная как разность между активами и пассивами, исключаемыми из стоимости активов, составляет в отчетном году 22 854 тыс. руб., что на 2901 тыс. руб. меньше, чем в прошлом (табл. 5.1).

Таблица 5.1

Чистые активы предприятия
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Таким образом, за рассматриваемый период чистые активы предприятия сократились. Причиной этого послужило, в основном, уменьшение активов и увеличение краткосрочных пассивов.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

5.2. Анализ внеоборотных активов

Внеоборотные активы  это вложения средств с долговременными целями в недвижимость, облигации, акции, запасы полезных ископаемых, совместные предприятия, нематериальные активы и т. д. Полнота и достоверность результатов анализа внеоборотных активов зависят от степени совершенства бухгалтерского учета, полноты заполнения учетных документов, точности отнесения объектов к учетным классификационным группам, достоверности инвентаризационных описей, глубины разработки и ведения регистров аналитического учета.

Внеоборотные активы отражаются в первом разделе Бухгалтерского баланса, движение отдельных видов активов раскрывается в форме № 4 «Отчет о движении денежных средств» и форме № 5 «Приложение к бухгалтерскому балансу».

В качестве источников бухгалтерской информации для анализа основных средств используются: счет 01 «Основные средства», счет 02 «Амортизация основных средств», счет 03 «Доходные вложения в материальные ценности», счет 07 «Оборудование к установке», счет 08 «Вложения во внеоборотные активы». Привлекаются также данные аналитического учета по соответствующим видам и отдельным инвентарным объектам основных средств (ведомости и карточки аналитического учета) форм № 1, 2, 5 годовой и квартальной бухгалтерской отчетности предприятия.

На основе данных формы № 5 проводится группировка внеоборотного капитала по наличию амортизируемого имущества (нематериальных активов, основных средств и доходных вложений в материальные ценности). Амортизируемые активы  это активы, которые: а) предполагается использовать на протяжении более одного учетного периода; б) имеют ограниченный срок полезной службы; в) содержатся компанией для использования в производстве или поставке товаров и услуг, сдачи в аренду другим компаниям или для административных целей. Срок полезной службы  это: либо период, в течение которого ожидается использование компанией амортизируемого актива; либо количество единиц производства или аналогичных единиц, которое компания ожидает получить от использования актива. Амортизация  это распределение амортизируемой стоимости актива на рассчитанный срок его полезной службы. Амортизация за отчетный период относится прямо или косвенно на чистую прибыль или убыток за период.

Амортизируемая стоимость амортизируемого актива  это фактическая стоимость его приобретения или другая величина, заменяющая фактическую стоимость приобретения, в финансовой отчетности за вычетом расчетной ликвидационной стоимости.

Кроме того, можно определить долю основных средств, переданных в аренду и переведенных на консервацию. Данные о наличии производственных и непроизводственных фондов позволяют исчислить долю активной части основных средств в их общей сумме. Путем анализа этих показателей можно не только установить и охарактеризовать производственные мощности организации, но и выявить причины их изменений.

Качественные и структурные изменения, сформированные на основании показателей раздела 3 формы № 5, приведены в табл. 5.2. Доля внеоборотного капитала в составе имущества организации за отчетный год не претерпела изменений. Относительное значение этого показателя к сумме актива баланса на конец года составило 79,5%, т. е. он признается существенным для раскрытия в отчетности и Пояснительной записке.

В составе внеоборотного капитала произошли значительные изменения. Уменьшилась стоимость амортизируемого имущества, по которому начисляется амортизация, преимущественно за счет уменьшения доли основных средств в составе этой группы активов.

Одновременно наблюдается тенденция снижения их удельного веса. Оценивая высокую степень изношенности производственного капитала, следует отметить ее уменьшение к концу отчетного года. Причем преимущественная доля в стоимости основных средств принадлежит их производственной (активной) части (89,9%).

Состав внеоборотных активов предприятия не содержит долгосрочных финансовых вложений и незавершенного строительства, что свидетельствует о свертывании инвестиционной деятельности предприятия.

Особое внимание следует уделить изучению состояния, динамики и структуры основных средств, так как они занимают большой удельный вес в долгосрочных активах предприятия. Удельный вес основных средств может изменяться и вследствие воздействия внешних факторов (например, порядок их учета, при котором происходит запаздывающая коррекция стоимости основных фондов в условиях инфляции, в то время как цены на сырье, материалы, готовую продукцию могут расти достаточно быстрыми темпами).

Поэтому необходимо обратить особое внимание на изменение абсолютных показателей за отчетный период, которое отражает движение основных средств (амортизация и выбытие основных фондов, ввод в действие новых основных фондов). Необходимо изучить их технический уровень, производительность, степень физического и морального износа.

Таблица 5.2

Качественные и структурные изменения в составе внеоборотных средств
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Для этого рассчитывают такие показатели, как коэффициент обновления, характеризующий долю новых фондов в общей их стоимости на конец года, срок обновления основных фондов, коэффициент выбытия, коэффициент прироста, коэффициент износа, коэффициент годности, средний возраст машин, оборудования и др.

В ходе анализа необходимо оценить размеры, динамику и структуру вложений капитала предприятия в основные средства, выявить главные функциональные особенности производственной деятельности (бизнеса) анализируемого хозяйствующего субъекта. Для этого сравниваются данные на начало и конец отчетного периода. Обобщенную картину наличия и движения основных средств по классификационным группам можно составить по данным раздела «Амортизируемое имущество» формы № 5 Приложения к бухгалтерскому балансу (табл. 5.3).

Таблица 5.3
Анализ наличия и движения основных средств

[image: image14.wmf]
Как видно из табл. 5.3, на анализируемом предприятии в отчетном периоде уменьшилась обеспеченность основными средствами. Это ставит под сомнение правильность экономической политики, проводимой на предприятии для повышения эффективности их использования.

Конечная эффективность использования основных средств характеризуется показателями фондоотдачи, фондоемкости реализованной продукции, рентабельности, относительной экономии основных средств, увеличения объема продукции, повышения производительности труда, снижения себестоимости продукции и затрат на воспроизводство основных средств, увеличение сроков службы средств труда.

При расчете общего показателя фондоотдачи в стоимости основных средств учитываются собственные и арендуемые средства. Не учитываются основные средства, находящиеся на консервации, или резервные, а также сданные в аренду другим предприятиям.

Использование основных средств признается эффективным, если относительный прирост физического объема продукции или прибыли превышает относительный прирост стоимости основных средств за анализируемый период. Рост фондоотдачи ведет к относительной экономии производственных основных средств и увеличению объема выпускаемой продукции.

В ходе анализа следует выявить наличие лишних основных средств (машин, оборудования, зданий и сооружений), выявить пути наиболее эффективного их использования, передачи в аренду или реализации. Необходимо также обратить внимание на показатели сменности использования имеющейся техники и оборудования и решить вопрос о повышении их значения.

Значительную долю в составе внеоборотного капитала могут занимать нематериальные активы. Инвестиции в нематериальные активы окупаются в течение определенного периода за счет дополнительной прибыли, получаемой предприятием в результате их применения, и за счет амортизационных отчислений. Увеличивается и экономический интерес в повышении доходности предприятия за счет использования исключительных прав предприятия на результаты интеллектуальной собственности.

Объектами анализа нематериальных активов являются: объем и динамика, структура и состояние по видам, срокам полезного использования, источникам образования, степени правовой защищенности; доходность и оборачиваемость; ликвидность и степень риска вложений капитала в данный вид активов. Анализ динамики и структуры нематериальных активов можно провести по данным Баланса предприятия и приложения к нему.

Заполняя строку баланса 110 «Нематериальные активы», следует руководствоваться ПБУ 14/2000 «Учет нематериальных активов». В этом документе приведен перечень нематериальных активов:


исключительные права на объекты интеллектуальной собственности (изобретения, компьютерное программное обеспечение, товарные знаки и т. п.), которые используются в производственной деятельности организации более одного года;


организационные расходы, т. е. затраты, связанные с образованием юридического лица (оплата консультационных, рекламных, юридических услуг; расходы по подготовке документации и другие расходы, понесенные до момента государственной регистрации организации), признанные в соответствии с учредительными документами вкладом учредителей в уставный капитал;


деловая репутация организации, т. е. разница между покупной ценой организации (как приобретенного имущественного комплекса в целом) и стоимостью по бухгалтерскому балансу всех ее активов и обязательств.

В состав нематериальных активов не включаются компьютерные программы, на которые организация не имеет исключительных прав, и затраты на получение лицензий на право осуществления определенных видов деятельности. Отметим, что исключительные авторские права на покупные компьютерные программы, которые используются на предприятии, остаются у фирм-разработчиков, а организация приобретает право пользования этими программами. Поэтому такие программы нужно учитывать на забалансовом счете в оценке, принятой в договоре. Периодические платежи за право пользования программой организация должна включить в расходы отчетного периода, а фиксированный разовый платеж учесть как расходы будущих периодов и списать на затраты в течение срока использования программы.

Качественные изменения в структуре финансовых вложений характеризуют финансовую активность предприятия. Инвестиции организации в государственные ценные бумаги, акции, облигации и иные ценные бумаги, уставные (складочные) капиталы других организаций, а также предоставленные другим организациям займы делятся на долгосрочные и краткосрочные.

Долгосрочные финансовые вложения раскрываются по стр. 140 Бухгалтерского баланса и включаются в состав внеоборотных активов организации. Краткосрочные финансовые вложения формируют оборотные активы и отражаются по стр. 250 Бухгалтерского баланса. Полная информация об изменениях в составе и структуре долгосрочных и краткосрочных вложений раскрывается в разделе «Финансовые вложения» формы № 5.

В анализируемом предприятии долгосрочные финансовые вложения составили 100 тыс. руб. (как в предыдущем, так и в отчетном году). Наличие долгосрочных финансовых вложений указывает на инвестиционную направленность вложений предприятия.

В ходе дальнейшего анализа на основе дополнительно запрашиваемой информации следует изучить портфель инвестиционных ценных бумаг предприятия и дать оценку их ликвидности, а также эффективности отвлечений средств предприятия на данные вложения. В анализируемом предприятии отсутствует финансовая стратегия, влияющая на структуру внеоборотных и оборотных активов.

Предприятие не инвестирует свободные средства в краткосрочные финансовые вложения, хотя они и относятся к группе сравнительно высоколиквидных.

Анализ внеоборотных активов предусматривает расчет дополнительных относительных коэффициентов на основе данных бухгалтерской отчетности. Они подразделяются на две группы: коэффициенты движения и состояния внеоборотного капитала; коэффициенты эффективности использования внеоборотного капитала и инвестиционной активности.

Эти коэффициенты рассчитываются для всех видов внеоборотного капитала: нематериальных активов, основных средств и доходных вложений в материальные ценности. Рассмотрим методику построения аналитических таблиц и оценки данных коэффициентов на примере основных средств.

Движение и состояние основных средств организации характеризуют показатели, приведенные в табл. 5.4. В анализируемом предприятии очень низок коэффициент обновления основных средств, его значение равно 0,016, коэффициент выбытия в 2 раза выше и равен 0,032. Изношенность основных средств в целом  48,6%. Коэффициент годности несколько выше и составляет 0,514.

Таблица 5.4

Коэффициенты движения и состояния основных средств

[image: image15.wmf]
Таким образом, изношенность основных средств в анализируемом предприятии можно оценить как среднюю, поскольку доля годных в составе основных средств составляет 51,4%. Тем не менее, руководство предприятия может пересмотреть амортизационную политику, предусмотрев наиболее выгодные для предприятия способы амортизации. Например, замедленную амортизацию, если необходимо снизить себестоимость выпускаемой предприятием продукции с целью повышения ее конкурентоспособности путем снижения цен на нее, или приостановить начисление амортизации по некоторым видам основных средств на определенное время.

При этом следует иметь в виду, что с 1 января 2002 г. не применяется механизм ускоренной амортизации объектов основных средств, так как постановление Правительства РФ от 19 августа 1994 г. № 967 «Об использовании механизма ускоренной амортизации и переоценке основных фондов» признано постановлением Правительства РФ от 20 февраля 2002 г. № 121 утратившим силу.

Большое значение имеет также анализ коэффициентов, характеризующих эффективность использования внеоборотных активов (табл. 5.5).

Таблица 5.5

Эффективность использования внеоборотных активов
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В случае уменьшения стоимости основных средств следует выяснить, в какую сторону изменилась отдача от их использования. Если показатели эффективности использования внеобротных активов при этом повысились, то это можно оценить как интенсивный фактор. Увеличение величины внеоборотных активов, не сопровождающееся повышением эффективности их использования, расценивается как экстенсивный фактор.

В анализируемом предприятии наблюдается снижение основного показателя эффективности использования основного капитала, что свидетельствует о неверной стратегии развития. За анализируемый период значение коэффициента фондоотдачи уменьшилось с 0,31 до 0,29. Это говорит о том, что отдача на рубль основного капитала в виде выручки от реализации продукции уменьшилась на 2 коп. и составила в отчетном году 29 коп. Таким образом, основной капитал в предприятии используется неэффективно и имеет тенденцию к снижению.

Однако коэффициент амортизациеемкости за соответствующий период увеличился с 2,95 до 3,23. Это связано с тем, что в отчетном году предприятием были приобретены новые основные средства, кроме того, коэффициент годности пока выше среднего. Данный факт оценивается как положительный, так как способствует снижению доли амортизации в составе выручки от реализации, а значит, и себестоимости.

Инвестиционная активность организации остается низкой. Предприятие не уделяет должного внимания усовершенствованию собственности и не вкладывает финансовые вложения в другие организации. Сказывается неверная стратегия развития предприятия, не уделяющая должного внимания расширению сфер деятельности и изысканию резервов получения дополнительных доходов.

Анализируемое предприятие не осуществляет инвестиций в нематериальные активы. Однако следует знать, что для расчета и раскрытия в Пояснительной записке информации об эффективности использования нематериальных активов при их наличии в составе внеоборотных активов применяется аналогичная методика.

С этой целью формулы расчетов коэффициентов фондоотдачи, фондоемкости, амортизациеемкости видоизменяются. В них вносят данные на начало и конец года по стр. 110 (форма № 1) для исчисления коэффициентов оборачиваемости нематериальных активов и доли нематериальных активов, приходящейся на единицу стоимости результата, и по стр. 393 (форма № 5)  для исчисления коэффициента амортизациеемкости нематериальных активов.

По степени правовой защищенности различают следующие группы нематериальных активов: защищенные авторскими правами, патентами на изобретение, свидетельствами на полезную модель, зарегистрированными лицензиями, патентами на промышленные образцы, свидетельствами на товарный знак, свидетельствами на право пользования наименованием места происхождения товара, свидетельствами об официальной регистрации программных продуктов, баз данных и т. д.

По степени ликвидности и риска инвестиции в нематериальные активы могут быть разбиты на три группы: высоколиквидные, среднеликвидные и трудноликвидные. Вообще нематериальные активы при оценке ликвидности имущества предприятия следует относить к трудноликвидным, так как реализовать их значительно труднее, чем основные средства и оборотные активы.

Необоснованный рост нематериальных активов приводит к уменьшению собственного оборотного капитала, снижению показателей текущей ликвидности и замедлению оборачиваемости совокупного капитала. В то же время сокращение их суммы также может расцениваться как снижение экономического потенциала предприятия. Считается, что эффективность нематериальных активов будет повышаться, если темпы роста прибыли и выручки будут опережать темпы роста нематериальных активов.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

5.3. Анализ оборотных активов

Цель управления оборотным капиталом  определение оптимального объема и структуры текущих активов, источников их покрытия и соотношения между ними. При низком уровне оборотного капитала производственная деятельность не обеспечивается необходимыми ресурсами, следовательно, для предприятия возможны потеря ликвидности, периодические сбои в работе и низкая прибыль. При некотором оптимальном уровне оборотного капитала прибыль становится максимальной. Дальнейшее повышение величины оборотных активов приведет к тому, что предприятие будет иметь в распоряжении временно свободные, бездействующие текущие активы, а также излишние издержки финансирования, что приведет к снижению прибыли.

Таким образом, в управлении оборотным капиталом необходимо найти равновесие между риском потери ликвидности и эффективностью работы. Это сводится к решению двух важных задач: обеспечения платежеспособности; обеспечения приемлемого объема, структуры и рентабельности активов.

Риск потери ликвидности или снижения эффективности, обусловленный изменениями в текущих активах, принято называть левосторонним, поскольку эти активы размещены в левой части баланса.

Различают следующие виды риска:


недостаточность денежных средств. Предприятие должно иметь денежные средства для ведения текущей деятельности на случай непредвиденных расходов и вероятных эффективных инвестиций (капиталовложений). Нехватка денежных средств в нужный момент может привести к остановке производственного процесса, невыполнению обязательств либо к потере возможной прибыли;


недостаточность собственных кредитных возможностей. При продаже товаров в кредит покупатели могут оплатить их в течение нескольких дней или даже месяцев, в результате чего на предприятии образуется дебиторская задолженность, рост которой, как правило, не является положительным фактором, превышение ею определенного предела может привести к потере ликвидности и даже остановке производства;


недостаточность производственных запасов. Предприятие должно иметь такое количество сырья и материалов, которое обеспечивало бы непрерывность процесса производства;


излишний объем текущих активов. Наличие излишних активов сокращает доходы, так как это может быть обусловлено наличием неходовых и залежалых товаров.

Чистый оборотный капитал равен разности между текущими активами и краткосрочной кредиторской задолженностью, которая относится к текущим обязательствам. Это, прежде всего, банковские ссуды и неоплаченные счета других предприятий. Как правило, банки требуют документального подтверждения обеспеченности запрашиваемых кредитов товарно-материальными ценностями заемщика. Альтернативный вариант заключается в продаже предприятием части своей дебиторской задолженности финансовому учреждению с предоставлением ему возможности получать деньги по долговому обязательству. Следовательно, одни предприятия могут решать свои проблемы краткосрочного финансирования путем залога имеющихся у них текущих активов, другие  за счет частичной их продажи.

Ускорение оборачиваемости оборотных средств уменьшает потребность в них. Высвобожденную часть оборотных средств можно использовать либо для финансирования проектов, либо для дополнительного выпуска продукции. Ускорение оборота сокращает потребность в запасах, сырье, материалах, топливе, и, следовательно, высвобождает денежные ресурсы, улучшает финансовое положение предприятия, укрепляет платежеспособность. Увеличение числа оборотов достигается за счет сокращения времени производства и времени обращения.

Основными факторами, влияющими на величину и скорость оборота оборотных средств предприятия, являются: масштаб и характер деятельности предприятия; длительность производственного цикла; количество и разнообразие потребляемых видов ресурсов; местонахождение потребителей продукции и поставщиков сырья, материалов и т. д.; система расчетов за товары, работы, услуги; платежеспособность клиентов; качество банковского обслуживания; темпы роста производства и реализации продукции; доля добавленной стоимости в цене продукта; учетная политика предприятия; квалификация менеджеров; инфляция.

Существует множество показателей для оценки имущества и финансового положения организации. Перечень этих показателей, используемых для анализа и раскрываемых в Пояснительной записке, определяется предприятием самостоятельно исходя из особенностей его деятельности. При составлении Пояснительной записки организации представляют данные в форме аналитических таблиц и дополнительных расшифровок их экономического содержания и указывают принятую методику расчета аналитических коэффициентов.

Абсолютный и относительный рост оборотных средств может свидетельствовать не только о расширении производства или действии фактора инфляции, но и о замедлении их оборота, а это объективно вызывает потребность в увеличении массы. Поэтому особое внимание следует уделять анализу изменения состава и динамики оборотных активов как наиболее мобильной части капитала, от состояния которых в значительной степени зависит финансовое состояние предприятия.

При изучении структуры запасов и затрат основное внимание целесообразно уделить выявлению тенденций изменения таких элементов текущих активов, как производственные запасы, незавершенное производство, готовая продукция и товары.

Увеличение удельного веса производственных запасов может свидетельствовать о наращивании производственного потенциала предприятия; стремлении за счет вложений в производственные запасы защитить денежные активы предприятия от обесценивания под воздействием инфляции; нерациональности выбранной хозяйственной стратегии, вследствие которой значительная часть текущих активов иммобилизована в запасах, чья ликвидность может быть невысокой.

Таким образом, хотя тенденция к росту запасов и затрат может привести к увеличению на некотором отрезке времени значения коэффициента текущей ликвидности, необходимо проанализировать, не происходит ли этот рост за счет необоснованного отвлечения активов из производственного оборота, что в конечном итоге приводит к росту кредиторской задолженности и ухудшению финансового состояния предприятия.

Если при анализе наблюдается хотя бы незначительное увеличение доли таких легкореализуемых активов, как денежные средства и краткосрочные финансовые вложения, то это может рассматриваться как положительная тенденция. Однако в существующих условиях необходимо оценить, во-первых, ликвидность краткосрочных ценных бумаг, находящихся в портфеле данного предприятия, и, во-вторых, скорость оборота денежных средств, сопоставив его с темпами инфляции, для чего требуется дополнительно запрашиваемая информация.

Наибольший удельный вес в оборотных активах занимают запасы (табл. 5.6). Запасы  это активы, предназначенные для продажи в ходе нормальной деятельности; в процессе производства для такой продажи; в форме сырья или материалов, предназначенных для использования в производственном процессе или предоставлении услуг. Запасы включают товары, закупленные и хранящиеся для перепродажи. К ним относятся, например, товары, купленные розничным продавцом, или земля и другое имущество, предназначенное для перепродажи. Запасы также включают готовую или незавершенную продукцию, выпущенную компанией и включающую сырье и материалы, предназначенные для дальнейшего использования в производственном процессе.

В соответствии с МСФО 2 «Запасы» запасы должны оцениваться по наименьшей из двух величин: себестоимости и возможной чистой цене продаж. Возможная чистая цена продаж  это предполагаемая продажная цена при нормальном ходе дел за вычетом возможных затрат на реализацию. Для осуществления нормальной производственной и коммерческой деятельности запасы должны быть оптимальными.

Накопление больших запасов свидетельствует о спаде активности предприятия. Большие сверхнормативные запасы приводят к замораживанию оборотного капитала, замедлению его оборачиваемости, повышают налог на имущество, создают проблемы с ликвидностью, увеличивают порчу сырья и материалов, вызывают рост складских расходов и, таким образом, отрицательно влияют на конечные результаты деятельности.

Недостаток запасов (кормов, семян, удобрений, материалов, топлива) также нежелателен. Поэтому предприятие должно стремиться к тому, чтобы вовремя и в полном объеме обеспечивать производство всеми необходимыми ресурсами и в то же время следить за тем, чтобы они не залеживались на складах.

Из таблицы 5.6 видно, что на начало года запасы составляли 81,2%, а на конец  81,6% оборотных активов, что связано в основном с тем, что специалисты предприятия не уделяют серьезного внимания вопросам нормирования оборотных активов.

Таблица 5.6

Анализ динамики и состава оборотных активов
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Остаток производственных запасов увеличился за счет создания предприятием большого объема запаса кормов и семян на следующий год с целью увеличить производство сельскохозяйственной продукции.

К концу года значительно уменьшилась доля денежных средств, несколько сократилась доля незавершенного производства и животных на выращивании и откорме, в то же время увеличилась доля дебиторской задолженности, сырья и материалов, готовой продукции. В целом все это свидетельствует об ухудшении финансовой ситуации на предприятии.

На многих предприятиях большой удельный вес в оборотных активах занимает готовая продукция. Увеличение остатков готовой продукции на складах приводит также к длительному замораживанию оборотного капитала, отсутствию денежной наличности, потребности в кредитах и уплате процентов по ним, росту кредиторской задолженности поставщикам, бюджету, работникам предприятия по оплате труда и т. д.

Для анализа состава, длительности и причин образования сверхнормативных остатков готовой продукции по каждому ее виду используются данные аналитического и складского учета, инвентаризации и оперативные сведения отдела сбыта, службы маркетинга. С целью расширения и поиска новых рынков сбыта необходимо изучать пути снижения себестоимости продукции, повышения ее качества и конкурентоспособности, структурной перестройки экономики предприятия, организации эффективной рекламы.

Значительный удельный вес в оборотных активах сельскохозяйственных предприятий занимает незавершенное производство (табл. 5.7).

Таблица 5.7

Группировка оборотных активов по степени ликвидности
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Рост остатков незавершенного производства может свидетельствовать о замедлении оборачиваемости капитала в связи с увеличением продолжительности производственного цикла.

Оборачиваемость капитала тесно связана с его рентабельностью и служит одним из важнейших показателей, характеризующих интенсивность использования средств предприятия и его деловую активность. В процессе анализа необходимо более детально изучить показатели оборачиваемости капитала и установить, на каких стадиях кругооборота произошло замедление или ускорение движения средств.

На анализируемом предприятии произошло уменьшение по всем видам групп оборотных активов. На сокращение оборотных активов первой группы оказало влияние уменьшение наличных денежных средств на 62,0%, активов второй группы  уменьшение животных на выращивании и откорме  на 20,7%, третьей группы  уменьшение незавершенного производства  на 56,3%. Уменьшение готовой продукции на складах и краткосрочной дебиторской задолженности можно расценивать как позитивный фактор, а остальные изменения носят явно негативный характер, свидетельствуя о свертывании производственных процессов на предприятии. Кажущееся на первый взгляд положительным моментом уменьшение дебиторской задолженности является следствием уменьшения реализуемых товаров, а не применения прогрессивных форм взаиморасчетов.

Оценка структуры оборотных активов баланса по степени ликвидности оставляет желать лучшего. Основная причина этого  отсутствие денежных средств на счетах предприятия, а также значительный удельный вес производственных запасов, наличие дебиторской задолженности. Отсутствие собственных денежных средств и наличие дебиторской задолженности требуют привлечения дополнительных заемных средств, а значительный удельный вес производственных запасов в составе оборотных активов приводит к замедлению их оборачиваемости.

В процессе последующего анализа необходимо изучить изменение оборачиваемости оборотного капитала на всех стадиях его кругооборота, что позволит проследить, на каких стадиях произошло ускорение или замедление его оборачиваемости. Для этого средние остатки отдельных видов оборотных активов нужно разделить на сумму однодневного оборота по реализации.

Данные табл. 5.8 показывают, что продолжительность оборота капитала, вложенного в текущие активы, ускорилась на 28 дн. Это связано с уменьшением сверхнормативных запасов материальных ценностей, уменьшением суммы средств в дебиторской задолженности и денежной наличности.

Таблица 5.8

Анализ продолжительности оборота оборотного капитала
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Сумма высвобожденных средств из оборота в связи с ускорением (Э) или дополнительно привлеченных средств в оборот (Э) при замедлении оборачиваемости капитала определяется умножением однодневного оборота по реализации на изменение продолжительности оборота:
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В связи с ускорением оборачиваемости оборотного капитала на 28 дн. высвобождено из оборота капитала на сумму 582,4 тыс. руб. Если бы капитал оборачивался в отчетном году не за 319 дн., а за 347, то для обеспечения фактической выручки в размере 7472 руб. потребовалось бы иметь в обороте не 6623 руб. оборотного капитала, а 7205,4, т. е. на 582,4 тыс. руб. больше.

В сельском хозяйстве процесс производства является весьма длительным. В растениеводстве оборотный капитал оборачивается примерно за год. В хозяйствах, специализирующихся на выращивании крупного рогатого скота, в зависимости от интенсивности производства продолжительность оборота оборотного капитала колеблется от одного до двух лет. В хозяйствах свиноводческого направления капитал может обернуться за полгода, в птицеводстве  за два-три месяца и т. д.

Экономический эффект в результате ускорения оборачиваемости капитала выражается в относительном высвобождении средств из оборота, а также в увеличении суммы выручки и прибыли.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

Глава 6. Анализ пассивов

Перед изучением данной главы внимательно прослушайте вводную лекцию. Затем изучите последовательно материалы параграфов главы, обращаясь по мере необходимости к объектам «Видеоматериалы», «Глоссарий», «Персоналии», «Приложения». После изучения каждого параграфа рекомендуется выполнить тренировочные задания. 

Особое внимание при изучении главы обратите на содержание видеолекций «Анализ собственного капитала» и «Анализ привлеченного капитала». После изучения всех параграфов прослушайте заключительную лекцию. Затем проверьте свои знания по главе, выполнив контрольные задания и ответив на вопросы для самопроверки, приведенные ниже.

Вопросы для самопроверки

1. Что является источником пополнения капитала?

2. Дайте определение понятий «собственный капитал», «заемный капитал».

3. Как отражаются собственный капитал, привлеченный капитал и резервы в формах финансовой отчетности?

4. Перечислите недостатки краткосрочных обязательств как источников финансирования.

5. Что входит в состав долгосрочных обязательств; краткосрочных обязательств; кредиторской задолженности?

6. Перечислите источники собственных средств.

7. Каким должно быть соотношение кредиторской и дебиторской задолженности?
6.1. Анализ собственного капитала

В международной практике учета собственный капитал рассматривается как капитал, вложенный акционерами (совладельцами предприятия), состоящий из акционерного капитала и нераспределенной прибыли как результата эффективной работы предприятия. Соответственно отрицательная величина нераспределенной прибыли представляет собой убыток и отражается в финансовой отчетности со знаком «минус».

Отечественная практика рассматривает собственный капитал как совокупность различных по экономическому содержанию и использованию источников финансовых средств: уставный капитал, добавочный капитал, резервный капитал, нераспределенная прибыль.

Руководство предприятия должно иметь четкое представление о том, за счет каких источников, ресурсов оно будет осуществлять свою деятельность и в какие сферы будет вкладывать свой капитал. Поэтому анализ наличия источников формирования и размещения капитала имеет важное значение.

В процессе анализа необходимо: изучить состав, структуру и динамику источников формирования капитала; установить факторы изменения их величины; определить стоимость отдельных источников капитала, его средневзвешенную цену и факторы изменения последней; оценить произошедшие изменения в составе баланса с точки зрения повышения уровня финансовой устойчивости предприятия; обосновать оптимальный вариант соотношения собственного и заемного капитала.

Источником формирования капитала могут служить источники как собственных, так и заемных средств. Основной источник финансирования  собственный капитал, в состав которого входят уставный капитал, накопленный капитал (резервный и добавленный капиталы, нераспределенная прибыль) и прочие поступления (целевое финансирование, благотворительные пожертвования и др.).

Основным источником пополнения собственного капитала в свою очередь является нераспределенная прибыль предприятия. Если предприятие убыточное, то собственный капитал уменьшается на сумму полученных убытков. Значительный удельный вес в составе внутренних источников занимает амортизация основных средств и нематериальных активов, не увеличивающая сумму собственного капитала, а служащая средством его реинвестирования. К прочим формам собственного капитала относятся доходы от сдачи в аренду имущества, расчеты с учредителями и др., не играющие заметной роли в формировании собственного капитала предприятия.

В составе внешних источников формирования собственного капитала основную долю занимает дополнительная эмиссия акций. Государственным предприятиям может быть оказана помощь со стороны государства. К прочим внешним источникам относятся материальные и нематериальные активы, передаваемые предприятию бесплатно физическими и юридическими лицами в порядке благотворительности.

Заемный капитал  это кредиты банков и финансовых компаний, займы, кредиторская задолженность, лизинг, коммерческие бумаги и др.

По целям привлечения различают следующие виды заемных средств: средства, привлекаемые для воспроизводства основных средств и нематериальных активов; средства, привлекаемые для пополнения оборотных активов; средства, привлекаемые для удовлетворения социальных нужд.

По форме привлечения заемные средства могут быть в денежной форме, форме оборудования (лизинг), товарной форме и в других видах; по источникам привлечения они делятся на внешние и внутренние; по форме обеспечения  обеспеченные залогом или закладом, обеспеченные поручительством или гарантией и необеспеченные.

Структура источников образования активов (средств) представлена основными составляющими: собственным капиталом и заемными (привлеченными) средствами. Их анализ необходим внутренним и внешним пользователям бухгалтерской отчетности, так как показывает:


степень обеспеченности организации собственным капиталом для осуществления непрерывной деятельности, гарантированной защиты средств кредиторов и покрытия обязательств перед ними, распределения суммы полученной прибыли среди участников-акционеров;


степень финансовой зависимости организации, виды и условия привлечения заемных средств, направления их использования, риск возможного банкротства фирмы в случае предъявления требований со стороны кредиторов о возврате суммы долгов.

Результаты анализа используются для оценки текущей финансовой устойчивости предприятия и ее прогнозирования на долгосрочную перспективу. Это направление анализа завершает и обобщает весь процесс исследования бухгалтерского баланса.

Собственный капитал представлен в разделе 3 формы № 1. Привлеченный капитал отражается в двух разделах бухгалтерского баланса: в разделе 4 приводятся долгосрочные обязательства, в разделе 5  краткосрочные.

Прочие резервы разделяются на резервы предстоящих расходов и оценочные резервы. Резервы предстоящих расходов раскрываются в форме № 3 и приводятся обособленно в бухгалтерском балансе в разделе 5 «Краткосрочные обязательства» по стр. 650. Оценочные резервы в балансе не отражаются, сведения о них подлежат раскрытию дополнительно в форме № 3.

Анализ собственного и привлеченного капитала предполагает анализ динамики источников образования имущества, анализ финансовой устойчивости и финансового состояния организации. Анализ пассива баланса осуществляется по его укрупненным статьям, характеризующим состав собственного и привлеченного капитала, изменения его абсолютных и относительных показателей. При оценке состава и структуры источников имущества анализируются направления их размещения в активы.

В ходе анализа показателей бухгалтерской (финансовой) отчетности следует изучить качественные и структурные изменения в составе источников финансирования. Особый интерес представляют изменения величин таких источников, как собственный капитал, долгосрочный и краткосрочный привлеченный и заемный капитал, кредиторская задолженность. Рассматривая структуру краткосрочных обязательств предприятия, следует помнить, что такие статьи баланса, как доходы будущих периодов и резервы предстоящих расходов, включаемые в состав раздела 5 бухгалтерского баланса, целесообразно исключить из краткосрочных обязательств.

В составе источников образования имущества рассматриваемого предприятия произошли существенные качественные изменения, возникшие по причине роста величины полученных займов и кредитов на 138,9% при уменьшении текущей кредиторской задолженности на 4,7% (табл. 6.1). На фоне этой тенденции сохранение абсолютного показателя долгосрочных обязательств на уровне прежнего года является положительным фактором и свидетельствует о способности организации покрыть свою долгосрочную задолженность перед внешними кредиторами и заимодавцами. За отчетный год наблюдается снижение величины собственного капитала, что может сказаться на финансовом состоянии предприятия.

Таблица 6.1

Качественные и структурные изменения 
в составе источников финансирования
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Качественные изменения повлекли изменения в структуре собственного и привлеченного капитала. При существенном увеличении доли краткосрочных обязательств в итоге баланса на 9,8% значительно снизилась доля собственного капитала  на 11,3%. Вложения в наименее ликвидные активы и уменьшение скорости их оборота являются причиной привлечения дополнительных источников финансирования, выступающих в форме заемного капитала. Повышается зависимость организации от внешних кредитов, а рост доли менее ликвидных активов ухудшает ее текущую платежеспособность (табл. 6.2). Оценка структуры источников формирования имущества свидетельствует о нестабильном финансовом положении предприятия. Его деятельность финансируется в основном за счет собственного капитала, который в отчетном году составил 22 854 тыс. руб. Уменьшение величины собственного капитала на 2901 тыс. руб. объясняется возникновением непокрытого убытка в сумме 2829 тыс. руб. что в свою очередь вызвало структурные сдвиги при относительно постоянной величине составляющих собственного капитала.

Факторы изменения собственного капитала нетрудно установить по данным отчета формы № 3 «Отчет о движении капитала» и данным аналитического бухгалтерского учета, отражающим движение уставного, резервного и добавочного капитала. Для полноты анализа собственного и привлеченного капитала оценивают каждый его элемент на основании показателей форм № 3 и 5.

Анализ предусматривает построение отдельных таблиц по каждому виду собственного и привлеченного капитала: уставного (складочного), добавочного, резервного, нераспределенной прибыли, резервов предстоящих расходов и оценочных резервов, долгосрочных, краткосрочных кредитов и займов. Движение собственного капитала оценивается по направлениям поступления и расходования (использования) средств, а привлеченного  с учетом полученных и погашенных кредитов и займов.

Анализируя добавочный капитал, учитывают специфику формирования его отдельных статей для использования результатов анализа при принятии управленческих и финансовых решений. В аналитической таблице (табл. 6.2) также отражаются показатели, связанные с направлением средств добавочного капитала на увеличение в установленном порядке уставного капитала, погашение убытка, выявленного по результатам работы предприятия за год. Информация об изменении (увеличении или уменьшении) добавочного капитала может раскрываться при составлении Отчета об изменениях капитала и анализироваться в Пояснительной записке.

Таблица 6.2

Динамика структуры собственного капитала
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Значимость раскрытия и анализа этой статьи бухгалтерского баланса в форме № 3 или Пояснительной записке подчеркивает ее влияние на формирование и изменение двух показателей отчетности: уставного капитала и нераспределенной прибыли (непокрытого убытка).

Анализ нераспределенной прибыли (непокрытого убытка) показывает изменение (рост или снижение) ее доли в сумме собственного капитала, так как изменение этой величины характеризует деловую активность предприятия. Эта доля исчисляется как отношение суммы нераспределенной прибыли отчетного года к сумме собственного капитала предприятия, включающей эту прибыль; направление части прибыли на образование фондов (согласно учредительным документам и учетной политике), покрытие убытков прошлых лет, выплату дивидендов.

Форма № 3 предусматривает раскрытие содержания статей «Резервы предстоящих расходов» и «Оценочные резервы» по видам создаваемых резервов, которые приводятся в стоимостном выражении. Виды резервов, не отраженные в Отчете об изменениях капитала, раскрываются и оцениваются в Пояснительной записке, если признаны существенными.

Проанализируем состояние и движение собственного капитала на основании данных формы № 3, сгруппировав их в обобщенной аналитической таблице (табл. 6.3).

Таблица 6.3

Анализ состояния и движения собственного капитала
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В таблице 6.3 отражено движение таких источников финансирования, как уставный капитал, добавочный капитал, резервный капитал, нераспределенная прибыль, резервы предстоящих расходов и оценочные резервы. При этом рассматриваются их значения в виде остатка на начало года, суммы поступлений, суммы расходов и остатка на конец отчетного года. По статьям «Уставный (складочный) капитал», «Добавочный капитал» в течение отчетного года движение не наблюдается. Предприятие не имеет резервного капитала.

Действующий План счетов не предусматривает создание таких фондов специального назначения, как фонд накопления, фонд социальной сферы и фонд потребления. Однако предприятия могут создавать аналогичные фонды за счет нераспределенной прибыли, остающейся в их распоряжении после уплаты всех обязательных платежей в бюджет и во внебюджетные фонды. Думается, что такая политика формирования собственных источников финансирования не утратила своей значимости, поскольку позволяет обеспечить решение как производственных, так и социальных задач конкретного хозяйствующего экономического субъекта.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

6.2. Анализ привлеченного капитала

Заемный капитал характеризует величину обязательств организации перед третьими лицами: банком, поставщиками и подрядчиками, бюджетом, своими работниками и другими контрагентами.

По срочности погашения обязательства подразделяются на долгосрочные и краткосрочные. К долгосрочным обязательствам относятся кредиты банков и займы, подлежащие погашению более чем через 12 месяцев после отчетной даты.

Краткосрочные обязательства включают займы и кредиты, подлежащие погашению в течение 12 месяцев после отчетной даты, и кредиторскую задолженность. Кредиты и займы, привлекаемые на долгосрочной основе, направляются на финансирование приобретения имущества длительного использования. Краткосрочные кредиты и займы и кредиторская задолженность являются источниками формирования оборотных активов.

По наличию просроченных к погашению заемных средств обязательства делятся на погашенные и непогашенные в срок. Выборка обязательств, не погашенных в срок, осуществляется по договорам. Учитывая условия договоров, организация в Пояснительной записке приводит характеристику заемных обязательств по срокам (годам) погашения с построением дополнительной аналитической таблицы.

На основании данных бухгалтерского баланса и дополнительных сведений проанализируем динамику изменений в составе заемного капитала (табл. 6.4).

Таблица 6.4

Анализ динамики и изменений в составе заемного капитала
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Долгосрочные кредиты занимают основную долю в составе долгосрочных обязательств предприятия. В отчетном году предприятие не получало долгосрочных банковских кредитов, часть ранее взятого кредита в сумме 278 тыс. руб. осталась не погашенной из-за ненаступления срока возврата. Таким образом, сумма кредиторской задолженности по кредитам банка не изменилась.

Необходимость пополнения оборотных средств обусловила привлечение краткосрочных кредитов и займов, задолженность по которым к концу года возросла. Уверенность в погашении кредита за счет окупаемости оборотных активов позволила предприятию увеличить обязательства перед банком, получив дополнительный кредит на один год в сумме 1525 тыс. руб.

Большое влияние на финансовое состояние предприятия оказывают состав и структура заемных средств, т. е. соотношение долгосрочных, среднесрочных и краткосрочных финансовых обязательств. Привлечение заемных средств содействует временному улучшению финансового состояния при условии, что они не замораживаются на продолжительное время в обороте и своевременно возвращаются. В противном случае может возникнуть просроченная кредиторская задолженность, что, в конечном счете, приводит к выплате штрафов и ухудшению финансового положения. Поэтому в процессе анализа необходимо изучить состав, давность появления кредиторской задолженности; наличие, частоту и причины образования просроченной задолженности поставщикам ресурсов, персоналу предприятия по оплате труда, бюджету; определить суммы выплаченных пеней за просрочку платежей. Для этого можно использовать данные первичного и аналитического бухгалтерского учета.

При анализе долгосрочного заемного капитала, если он имеется на предприятии, интерес представляют сроки востребования долгосрочных кредитов, так как от этого зависит стабильность финансового состояния предприятия. Анализируя кредиторскую задолженность, необходимо учитывать, что она служит одновременно источником покрытия дебиторской задолженности. Превышение дебиторской задолженности над кредиторской свидетельствует об иммобилизации собственного капитала в дебиторскую задолженность.

Если кредиторская задолженность превышает дебиторскую в 2 раза, то финансовое состояние предприятия считается нестабильным. На данном предприятии сумма кредиторской задолженности на начало и конец года превышает сумму по счетам дебиторов, причем срок ее погашения больше, чем дебиторской задолженности, что может быть следствием несбалансированности денежных потоков.

Таким образом, анализ структуры собственных и заемных средств необходим для оценки рациональности формирования источников финансирования деятельности предприятия и его рыночной устойчивости.

Этот момент очень важен, во-первых, для внешних потребителей информации (например, банков и других поставщиков ресурсов) при изучении степени финансового риска и, во-вторых, для самого предприятия при определении перспективного направления финансов и выработке финансовой стратегии.

Как видно из табл. 6.5, особых структурных изменений в составе заемного капитала не наблюдается. Наибольшее изменение в сторону увеличения произошло по краткосрочным займам и кредитам, удельный вес которых повысился на 11,5 пункта. Абсолютное изменение было довольно приличное  на 1165 тыс. руб. Одновременно уменьшилась кредиторская задолженность перед поставщиками и увеличилась задолженность перед своими работниками по оплате труда, сопровождающаяся ростом соответствующих задолженностей перед бюджетом и внебюджетными фондами. Таким образом, руководство предприятия должно искать резервы для выплаты заработной платы своим работникам и рассчитаться по налогам на доходы физических лиц перед бюджетом и по единому социальному налогу перед внебюджетными фондами.

Таблица 6.5

Динамика структуры заемного капитала
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Анализу подлежит структура краткосрочной кредиторской задолженности: краткосрочные кредиты и займы банков, задолженность перед другими предприятиями, бюджетом, внебюджетными фондами, по оплате труда. При наличии информации о конкретных кредиторах предприятия и сроках выполнения обязательств перед ними целесообразно составить их перечень с указанием полного названия, юридического адреса, сроков и сумм платежей и доли данного кредита в общей задолженности предприятия. Особое внимание следует уделить наличию (и возможному росту) просроченной задолженности перед бюджетом и внебюджетными фондами.

Обязательства по ранее имевшейся банковской задолженности на сумму 400 тыс. руб. выполнены в установленные сроки.

В Пояснительной записке следует кроме анализа показателей таблицы указать причины и направления получения кредитов и займов. Нужно учитывать, что собственный капитал ограничен в размерах. Кроме того, финансирование деятельности предприятия только за счет собственных средств не всегда выгодно для него, особенно в тех случаях, когда производство имеет сезонный характер. Тогда в отдельные периоды будут накапливаться большие средства на счетах в банке, а в другие их будет недоставать. Следует отметить, что если цены на финансовые ресурсы невысокие, а предприятие может обеспечить более высокий уровень отдачи на вложенный капитал, чем платит за кредитные ресурсы, то, привлекая заемные средства, оно может повысить рентабельность собственного капитала.

Если же средства предприятия созданы в основном за счет краткосрочных обязательств, то его финансовое положение будет неустойчивым, так как с капиталами краткосрочного использования необходима постоянная работа, связанная со своевременным их возвратом. К недостаткам этого источника финансирования следует отнести также высокую зависимость ссудного процента от конъюнктуры финансового рынка и увеличение в связи с этим риска снижения неплатежеспособности предприятия. Следовательно, от того, насколько оптимально соотношение собственного и заемного капиталов, во многом зависит финансовое положение предприятия.

Таким образом, анализ структуры собственных и заемных средств необходим для оценки рациональности формирования источников финансирования деятельности предприятия и его рыночной устойчивости. В балансе анализируемого предприятия такие статьи отсутствуют, поэтому при проведении соответствующих расчетов итог раздела 5 баланса принимается в полном размере. Источниками собственных средств служат уставный, добавочный и резервный капиталы, а также нераспределенная прибыль. Увеличение доли собственных средств за счет любого из перечисленных источников способствует усилению финансовой устойчивости предприятия.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

Глава 7. Анализ взаимоотношений с другими организациями

Перед изучением данной главы внимательно прослушайте вводную лекцию. Затем изучите последовательно материалы параграфов главы, обращаясь по мере необходимости к объектам «Видеоматериалы», «Глоссарий», «Персоналии», «Приложения». После изучения каждого параграфа рекомендуется выполнить тренировочные задания. 

Особое внимание при изучении главы обратите на содержание видеолекции «Анализ взаиморасчетов». После изучения всех параграфов прослушайте заключительную лекцию. Затем проверьте свои знания по главе, выполнив контрольные задания и ответив на вопросы для самопроверки, приведенные ниже.

Вопросы для самопроверки

1. Какие документы должны быть представлены кредитному учреждению экономическим субъектом для получения кредита?

2. В чем суть метода рейтинговой оценки кредитоспособности?

3. Какую информацию содержат прогноз прибылей и убытков и прогноз движения денежных средств?

4. О чем может свидетельствовать высокий удельный вес дебиторской задолженности в составе активов баланса?

5. Каким образом можно ускорить поступление платежей за реализованную продукцию?

6. Каким образом можно предотвратить возникновение дебиторской задолженности?

7. Перечислите показатели оборачиваемости дебиторской и кредиторской задолженности, укажите формулу расчета, а также экономическое содержание.
7.1. Анализ кредитоспособности

Для определения кредитоспособности своих клиентов банковские учреждения применяют соответствующий набор финансовых показателей, которые рассчитываются по данным бухгалтерской (финансовой) отчетности.

Различают следующие классы кредитоспособности:

1) класс кредитоспособных предприятий (высокий уровень ликвидности и обеспеченности собственными средствами);

2) класс предприятий с достаточной степенью надежности;

3) класс предприятий ограниченной кредитоспособности;

4) класс некредитоспособных предприятий (низкая ликвидность баланса, низкая обеспеченность собственными средствами).

В соответствии с требованиями заемщик представляет кредитному работнику банка документы, содержащие информацию о статусе заемщика и отражающие его экономическое и финансовое положение (текущее и на предстоящий период):


заявку на получение кредита;


бухгалтерскую (финансовую) отчетность (формы № 1, 2, 3, 4, 5);


технико-экономическое обоснование потребности в кредите;


прогноз прибылей и убытков;


прогноз движения денежных средств и др.

Унифицированного подхода к оценке кредитоспособности заемщиков не существует. Вместе с тем отдельные банки используют методику рейтинговой оценки кредитоспособности заемщиков (табл. 7.1). В основе применяемых ими критериев лежит обобщающий показатель, базирующийся на нескольких показателях финансового состояния предприятия-заемщика. Качество показателей может быть различным, например, равным семи.

Таблица 7.1

Рейтинговая оценка кредитоспособности заемщиков
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Для каждого финансового показателя установлена классность, например, пять классов кредитоспособности. Первый класс кредитоспособности соответствует очень хорошему, второй  хорошему, третий  среднему, четвертый  слабому, пятый  плохому финансовому состоянию. Каждому показателю также присвоен вес, выражаемый в долях или процентах (табл. 7.1, 7.2).

Рассчитывается обобщающий показатель в такой последовательности. Полученный номер класса кредитоспособности по каждому показателю умножается на его весовой коэффициент. Затем результаты умножения складываются, и получается обобщающий показатель кредитоспособности, выраженный в баллах или процентах.

Например, значение финансовых показателей в анализируемом предприятии следующее:

1) коэффициент текущей платежеспособности и ликвидности равен:
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2) коэффициент промежуточной платежеспособности и ликвидности равен:

[image: image29.wmf]
3) коэффициент долгосрочной финансовой независимости равен:
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4) коэффициент обеспеченности запасов оборотным капиталом (с учетом долгосрочного финансирования) равен:
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5) коэффициент покрытия процентных платежей равен:
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(в нашем примере процентов к уплате нет);

6) коэффициент обслуживания долга равен:
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7) рентабельность продукции (балансовая прибыль/выручка) равна:
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Анализируемое предприятие попадает по первому показателю в 5-й класс, по второму  во 2-й класс, по третьему  в 1-й класс, по четвертому и по седьмому  в 5-й класс кредитоспособности.

Рассчитаем обобщающий показатель кредитоспособности:

5  0,1  2  0,25  1  0,15  5  0,2  5  0,05  5  0,05  5  0,2  3,65 балла.

Таблица 7.2

Критерии показателей и определение суммарной кредитоспособности
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Полученное значение обобщающего показателя (4-й класс кредитоспособности) при оценке кредитоспособности по пятибалльной шкале свидетельствует о среднем финансовом состоянии, из которого будет исходить кредитное учреждение при обосновании условий кредита.

В таблицах 7.1, 7.2 представлен один из вариантов определения заимодавцами кредитоспособности предприятия по его финансовым показателям.

Содержание технико-экономического обоснования зависит от целей получения кредита. Первостепенное значение этот документ имеет при получении кредита под товарные сделки, на закупку сырья, других кредитов, рентабельность сделки по которым может быть выделена из общих результатов деятельности заемщика. Если целью получения кредита является финансирование операций, влияющих на характер деятельности заемщика в целом, технико-экономическое обоснование не носит развернутого характера, в частности не определяется предполагаемая рентабельность предстоящей сделки.
Объем информации, отражаемый в технико-экономическом обосновании (полное или краткое), наличие дополнительной информации к нему устанавливает кредитный работник банка. В его состав входит также план доходов и расходов.

Прогноз прибылей и убытков (план доходов и расходов) содержит информацию о прибыли, предполагаемой в пределах срока предоставления кредита. В прогнозе движения денежных средств отражается состояние денежных средств на всех денежных счетах предприятия в период пользования кредитом. Оно определяется на основе прогнозируемого поступления и расходования денежных средств. Последние два документа составляются с учетом предполагаемого к получению кредита.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

7.2. Анализ взаиморасчетов

Большое влияние на оборачиваемость капитала, вложенного в оборотные активы, оказывает изменение дебиторской задолженности. Резкое увеличение дебиторской задолженности и ее доли в оборотных активах может свидетельствовать о неосмотрительной кредитной политике предприятия по отношению к покупателям, либо об увеличении объема продаж, либо о неплатежеспособности и банкротстве части покупателей.

Однако рост дебиторской задолженности не всегда оценивается отрицательно. Необходимо различать нормальную и просроченную задолженность. Наличие последней приводит к недостатку финансовых ресурсов, необходимых для приобретения производственных запасов, выплаты заработной платы и др. Кроме того, замораживание средств в дебиторской задолженности становится причиной замедления оборачиваемости капитала. Просроченная дебиторская задолженность означает также рост риска непогашения долгов и уменьшения прибыли. Поэтому рекомендуется стремиться к сокращению сроков погашения. Ускорить платежи можно путем совершенствования расчетов, своевременного оформления расчетных документов, предварительной оплаты, применения вексельной формы расчетов и т. д. В процессе анализа нужно изучить динамику, состав, причины и давность образования дебиторской задолженности, установить, нет ли в ее составе сумм, нереальных для взыскания, или таких, по которым истекают сроки исковой давности. Если таковые имеются, необходимо срочно принять соответствующие меры (оформить векселя, обратиться в судебные органы и др.).

Для анализа дебиторской задолженности, кроме баланса, используются материалы первичного и аналитического бухгалтерского учета (табл. 7.3). Специалист, занимающийся управлением дебиторской задолженностью, должен сосредоточить внимание на наиболее старых долгах и уделить больше внимания крупным суммам задолженности.

За рассматриваемый период наблюдается уменьшение абсолютного значения как дебиторской, так и кредиторской задолженности предприятия. Общая величина дебиторской задолженности сократилась на 56 тыс. руб., а кредиторской  на 353 тыс. руб. Удельный вес дебиторской задолженности в общей сумме итога баланса не изменился, в то время как доля кредиторской задолженности увеличилась на 0,3 пункта. Однако наблюдается уменьшение задолженности перед поставщиками на 2,7 пункта, что свидетельствует об улучшении качества взаиморасчетов с контрагентами. Негативную оценку заслуживают увеличение задолженности перед своими работниками по оплате труда и задолженность перед государственными внебюджетными фондами, а также повышение их удельного веса в итоге пассива баланса.

Для характеристики качества дебиторской задолженности определяется такой показатель, как доля резерва по сомнительным долгам в общей сумме дебиторской задолженности.

Качество дебиторской задолженности оценивается также удельным весом в ней вексельной формы расчетов, поскольку вексель выступает высоколиквидным активом, который может быть реализован третьему лицу до наступления срока его погашения. Вексельное обязательство имеет большую силу, чем обычная дебиторская задолженность. Увеличение удельного веса полученных векселей в общей сумме дебиторской задолженности свидетельствует о повышении ее надежности и ликвидности.
Таблица 7.3

Анализ динамики и структуры дебиторской и кредиторской задолженности
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Анализ взаиморасчетов должен включать и изучение движения дебиторской и кредиторской задолженности. Соответствующую информацию можно получить из раздела 2 «Дебиторская и кредиторская задолженность» формы № 5 Приложения к бухгалтерскому балансу.

Для анализа покрытия задолженности в форме № 5 раскрывается информация о наличии и движении полученных и выданных (предоставленных) гарантий в обеспечение выполнения обязательств и платежей как самой организацией, так и со стороны других организаций. Основанием для заполнения строк служат суммы договоров и забалансовых счетов 008 «Обеспечения обязательств и платежей полученные», 009 «Обеспечения обязательств и платежей выданные» бухгалтерского учета. На сумму полученных и выданных гарантий записи осуществляются в графе «Возникло». По мере погашения задолженности данные раскрываются в графе «Погашено».

Отдельно следует отразить задолженность, обеспеченную векселями, и раскрыть справочно с позиций вексельного обращения, отражающего:


задолженность покупателей и заказчиков и других дебиторов по проданным им товарам, продукции, выполненным работам;


задолженность поставщикам, подрядчикам и другим кредиторам по предоставленным ими поставкам, работам, услугам.

Значительная доля этого вида расчетов между организациями-контрагентами может свидетельствовать о проблемах достаточного денежного оборота и платежеспособности фирмы.

Управление дебиторской и кредиторской задолженностью должно предусматривать проведение оперативного управленческого анализа, позволяющего обеспечить их наиболее оптимальное соотношение путем предотвращения возникновения сомнительной дебиторской задолженности и изучения условий предоставления кредитов различными финансово-кредитными учреждениями.

Из таблицы 7.4 следует, что в течение анализируемого периода предприятию удалось полностью взыскать в течение года значительную сумму дебиторской задолженности (9595 тыс. руб.). Долгосрочная дебиторская задолженность отсутствует  предприятие требует от своих покупателей рассчитываться за отгруженную продукцию в течение 12 месяцев. Относительно краткосрочных обязательств самого предприятия можно сказать, что по ним оно также погасило крупную сумму (5799 тыс. руб.). Долгосрочной кредиторской задолженности предприятие на дату составления баланса не имеет.
Таблица 7.4

Анализ движения дебиторской и кредиторской задолженности
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В ходе оперативного управленческого анализа целесообразно также следить за возможностью совершенствования управления дебиторской и кредиторской задолженностью путем проведения взаимозачетов с контрагентами. В этих целях рекомендуется продуманно подходить к выбору деловых партнеров, отдавая предпочтение тем из них, с которыми можно использовать данную форму взаиморасчетов.

Анализ взаиморасчетов следует дополнить изучением показателей оборачиваемости дебиторской и кредиторской задолженности. При этом необходимо определить скорость и время оборачиваемости задолженности и выявить резервы ее ускорения на разных этапах хозяйственной деятельности предприятия.

Оборачиваемость дебиторской и кредиторской задолженности характеризуется двумя традиционными показателями: оборачиваемостью в днях и коэффициентом оборачиваемости. Методика расчета этих показателей приведена в табл. 7.5.

Таблица 7.5

Анализ показателей оборачиваемости дебиторской 
и кредиторской задолженности

[image: image38.wmf]
В исследуемом предприятии коэффициент оборачиваемости краткосрочной дебиторской задолженности составляет 8,06, а кредиторской задолженности  1,02. Другими словами, краткосрочная дебиторская задолженность оборачивалась в течение отчетного года 8 раз, и это свидетельствует об эффективности расчетной дисциплины на предприятии. Предприятие старается рассчитываться как с покупателями, так и с поставщиками сразу по мере приобретения или отгрузки товара. Однако число оборотов кредиторской задолженности за отчетный год оставляет желать лучшего. Его значение свидетельствует о необходимости принятия мер по ускорению погашения текущих обязательств предприятия перед кредиторами. Значение коэффициента оборачиваемости в днях краткосрочной дебиторской задолженности (Од.зк) составляет 44,66, а коэффициент оборачиваемости в днях кредиторской задолженности (Ок.з)  351,69, это говорит о том, что продолжительность одного оборота краткосрочной дебиторской задолженности в днях составляет 45 дней, кредиторской задолженности  352 дней.

Уменьшение продолжительности оборота краткосрочной дебиторской задолженности свидетельствует о быстром высвобождении денежных ресурсов из процесса оборота и их использовании для приобретения дополнительного имущества. При одновременной тенденции роста продолжительности оборота дебиторской задолженности на предприятии очень низка продолжительность оборота кредиторской задолженности. В дальнейшем это может вызвать возникновение существенных трудностей с платежеспособностью и возможной вероятностью покрытия своих долгов.

В анализируемом предприятии, как мы уже отметили, дебиторская задолженность уменьшилась. Однако на практике чаще всего бывает наоборот, и поэтому следует иметь в виду, что высокие темпы роста дебиторской задолженности по расчетам за товары, работы, услуги, по векселям полученным могут свидетельствовать о том, что предприятие активно использует стратегию товарных ссуд для потребителей своей продукции. Кредитуя их, оно фактически делится с ними частью своего дохода. В то же время в случае, когда платежи предприятию задерживаются, оно само будет вынуждено брать кредиты.

В нашем примере доля дебиторской задолженности сравнительно низкая, долгосрочной дебиторской задолженности не имеется, как нет и резервов по сомнительным долгам. Однако следует знать, что наличие резервов по сомнительным долгам подтверждает наличие просроченной дебиторской задолженности. В таких случаях для более глубокого анализа дебиторской задолженности предприятия необходимо дополнительно запросить ее расшифровку с указанием сведений о каждом дебиторе, суммах дебиторской задолженности и сроках ее погашения.

Значимость анализа взаиморасчетов обусловлена тем, что они существенно влияют на структуру баланса и Отчета о прибылях и убытках.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

Глава 8. Анализ финансовых результатов организации

Перед изучением данной главы внимательно прослушайте вводную лекцию. Затем изучите последовательно материалы параграфов главы, обращаясь по мере необходимости к объектам «Видеоматериалы», «Глоссарий», «Персоналии», «Приложения». После изучения каждого параграфа рекомендуется выполнить тренировочные задания. 

Особое внимание при изучении главы обратите на содержание видеолекций «Анализ движения денежной наличности» и «Анализ доходов и расходов». После изучения всех параграфов прослушайте заключительную лекцию. Затем проверьте свои знания по главе, выполнив контрольные задания и ответив на вопросы для самопроверки, приведенные ниже.

Вопросы для самопроверки

1. С учетом каких международных нормативных документов следует проводить анализ движения денежной наличности?

2. Дайте определение понятий «эквивалент денежных средств», «денежный капитал», «монетарный денежный капитал».

3. Какие меры способствуют повышению эффективности использования денежных средств?

4. Приведите примеры потоков денежных средств от операционной деятельности, инвестиционной деятельности, финансовой деятельности.

5. Какими международными документами регулируется порядок представления информации о прибыли или убытках от обычной деятельности?

6. Из каких слагаемых состоит чистая прибыль?

7. Каким образом можно выявить резервы снижения себестоимости?

8. В чем суть показателей рентабельности?
8.1. Анализ движения денежной наличности

Анализ движения денежных средств следует проводить с учетом требований:


МСФО 7 «Отчет о движении денежных средств»;


МСФО 32 «Финансовые инструменты: раскрытие и представление информации».

Денежные средства включают наличные деньги и вклады до востребования. Потоки денежных средств представляют собой приток и отток денежных средств и их эквивалентов. Эквивалент денежных средств  это краткосрочные высоколиквидные вложения, легко обратимые в определенную сумму денежных средств и подвергающиеся незначительному риску изменения ценности.

Эквиваленты денежных средств предназначены скорее для удовлетворения краткосрочных денежных обязательств, а не для инвестиций и других целей. Инвестиция, чтобы квалифицироваться в качестве эквивалента денежных средств, должна быть легко обратимой в определенную сумму денежных средств и подвергаться незначительному риску изменения стоимости. Таким образом, инвестиция квалифицируется в качестве эквивалента денежных средств только тогда, когда она имеет короткий срок погашения, скажем, три месяца или меньше с даты приобретения. Инвестиции в собственный капитал исключаются из эквивалентов денежных средств, если только они не являются по существу эквивалентами денег, например в случае привилегированных акций, приобретенных незадолго до срока их погашения и с указанием конкретной даты выплаты.

В соответствии с МСФО, а также требованиями ряда национальных стандартов (GAAP) Отчет о движении денежных средств как отдельная форма отчетности является составной частью полного пакета бухгалтерской отчетности. В то же время в соответствии с Законом «О бухгалтерском учете» этот отчет не рассматривается как самостоятельная форма бухгалтерской отчетности, а относится к разряду приложений справочного, дополнительного, расшифровочного характера.

Отчет о движении денежных средств  это динамический отчет, который методами балансовых обобщений определенных хозяйственных операций отчетного периода объясняет в существенных аспектах поступление и выбытие реальных финансовых средств. Он ориентирован на раскрытие для внешних пользователей бухгалтерской отчетности дополнительных сведений о финансовом положении организации, которые не могут быть прямо или косвенно получены из других составных частей отчетности. Пользователи финансовой отчетности предполагают получить из него ограниченные по объему, но информационно насыщенные данные о состоянии и движении денежного капитала организации, которые в сочетании с показателями других форм отчетности:


отражают масштабы денежного оборота организации (откуда поступили денежные средства; каков характер их происхождения; на что они были направлены при их расходовании);


раскрывают обстоятельства того, как исполнены обязательства организации перед собственниками, деловыми партнерами, государством и персоналом. Погашение обязательств позволяет оценить текущую ликвидность и долгосрочную платежеспособность организации;


показывают способность организации к генерированию денежных средств в результате совершения хозяйственных операций и тем самым представляют уровень кредитоспособности организации, возможности реализации проектов по расширению масштабов ее деятельности (путем инвестиционного проектирования, бюджетирования капитала, контроля кассовых смет). Сведения о денежном обороте помогают оценить способность организации и в будущем обеспечить превышение притока денежных средств над их оттоком;


позволяют установить причины и размеры расхождений между приростом денежных средств и чистой прибылью организации; обеспечить ясную связь между доходами, расходами, запасами, задолженностью, поступлением и расходованием денежных средств. Это поможет оценить условия привлечения денежного капитала, размеры иммобилизации денежных средств, а также рассмотреть последствия недоходообразующих внутренних денежных оборотов организации;


позволяют контролировать процесс обслуживания долговых обязательств и создания необходимых резервов по погашению основной суммы долга (образование погасительных фондов, фондов для выкупа и т. п.).

Кроме указанных целей, данные Отчета о движении денежных средств широко используются в оценке оборачиваемости активов, в создании моделей дисконтирования инвестиций и будущих экономических выгод, в оценке оптимальных остатков денежных средств. Бюджеты и сметы денежных средств в современных условиях хозяйствования стали нормой планирования бизнеса.

В условиях рынка придается особое значение контролю над своевременностью и полнотой исполнения платежных обязательств организации по обязательным платежам и денежным обязательствам. Несоблюдение последних неизбежно приводит организацию к банкротству.

Следует отметить, что пользователи финансовой отчетности часто оперируют терминами, не совпадающими с теми, которые непосредственно отражают бухгалтерские понятия (например, денежные активы, денежные потоки (приток, отток), денежные средства, финансовые средства, денежные агрегаты и т. п.).

В системном бухгалтерском учете основной категорией денежного капитала являются денежные средства  средства организации, находящиеся в кассе, на расчетных, валютных и специальных счетах в банках, переводы в пути, а также финансовые вложения организации.

Использование терминов небухгалтерского содержания связано с тем, что денежные категории движения капитала организации активно используются в финансовом планировании, финансовом менеджменте, финансовом контроле и анализе не только в связи с характеристикой ликвидности и платежеспособности организации, но и в целях контроля за тем, какое наращение стоимости обеспечивает денежный капитал организации. Это следует учитывать, прежде всего, потому, что сами по себе деньги являются недоходообразующими (неприбыльными) активами. Их коммерческая полезность и эффективность проявляются только тогда, когда они вовлечены в хозяйственный оборот. Оставление денежных средств на счетах и в кассе предприятия, иммобилизация в недоходообразующие активы и т. п. рассматриваются заинтересованными лицами как факты, приводящие к эрозии капитала.

Денежный капитал организации в форме денежных средств и денежных эквивалентов охватывает такие элементы краткосрочных инвестиций организации, которые при некоторых условиях приравниваются по своим характеристикам к денежным средствам. К таким финансовым инструментам денежного рынка относят высоколиквидные активы, которые без риска могут быть конвертированы в деньги,  депозитные вклады до востребования, высоколиквидные рыночные ценные и коммерческие бумаги.

В состав монетарных (денежных) активов кроме перечисленного входят прочие краткосрочные финансовые вложения, средства в расчетах с бюджетом и внебюджетными фондами (как зачетные суммы, принимаемые в оценке налоговых обязательств).

В соответствии с требованиями российских нормативных актов Отчет о движении денежных средств формируется на основе информации, обобщаемой на бухгалтерских счетах кассы, расчетных, валютных и специальных счетах в банках. Таким образом, основная характеристика, учитываемая при составлении отчета,  ликвидность.

В международных стандартах концепция денежного капитала представлена шире  в виде денежных средств и денежных эквивалентов, т. е. при составлении отчета кроме ликвидности учитываются временно свободные деньги, направленные в финансовые доходные инструменты. Раскрытие такой информации для пользователей весьма существенно.

Показатели Отчета о движении денежных средств не могут повторять конкретные статьи Плана счетов бухгалтерского учета и бухгалтерских регистров. Обобщение данных в отчете преследует цель не только сжато представить информацию, но, что не менее важно, показать наиболее существенные (уместные) данные о происхождении денежного капитала организации и способах его коммерческого использования. С точки зрения финансового контроля и анализа деятельности коммерческих организаций, созданных в форме хозяйственных обществ с обособленным от собственника органом управления, существенное значение имеет классификация оборотов денежного капитала, построенная с учетом их происхождения.

При составлении Отчета о движении денежного капитала всегда возникает вопрос о масштабах учета денежного оборота. В нормативных актах, регулирующих бухгалтерский учет и отчетность в России, подчеркивается требование представления таких данных, которые прямо вытекают из записей на счетах бухгалтерского учета денежных средств. При этом не включаются в состав денежных средств нетрадиционные формы расчетов с использованием неденежных средств платежа. Кроме того, в отчетности предполагается раскрытие всех денежных оборотов, отраженных на счетах бухгалтерского учета, не исключая и тех, которые носят технический характер,  взаимно корреспондирующие счета денежных средств: дебет и кредит счетов 50 «Касса», 51 «Расчетные счета», 52 «Валютные счета», 55 «Специальные счета в банках», 57 «Переводы в пути», 58 «Финансовые вложения», 59 «Резервы под обесценение вложений в ценные бумаги». При таком подходе в отчет включаются валовые обороты денежных средств.

В международных стандартах финансовой отчетности предусматривается раскрытие информации, прямо характеризующей реальное изменение финансового положения организации. Отсюда вытекает требование того, что при составлении отчета потоки денежных средств, обусловленные движением между статьями, составляющими денежные средства или их эквиваленты, не должны включаться в состав отчетных показателей. Такого рода чистые денежные потоки представляют реальный объект контроля и регулирования денежных операций организации. При этом за скобки выносятся внутренние обороты, которые не влияют на внешнее финансовое положение организации.

Однако для целей финансового контроля отражение и раскрытие валовых денежных средств имеют существенное значение. Дело в том, что раскрытие в отчете оборота денежных средств между счетами и субсчетами позволяет оценивать целесообразность «холостого оборота» денег: конвертации валютных средств, поддержания неснижаемого денежного остатка на текущих и специальных счетах организации, перечисления денег с расчетного счета в кассу и наоборот. Только на первый взгляд они кажутся нейтральными к приросту капитала; в действительности же за счет начисления курсовых разниц, комиссионных, процентов по депозитным ставкам и т. д. отмеченные операции влияют или могут повлиять на рост или снижение собственного капитала, а потому попадают в область финансового контроля и финансового менеджмента.

Отчет о движении денежных средств построен по принципу балансового уравнения:

Остаток на начало отчетного периода  Поступление нарастающим итогом
с начала отчетного периода  Направлено (израсходовано, уплачено)
с начала отчетного периода нарастающим итогом  Остаток на конец отчетного периода

Отчет позволяет не только увязать между собой балансовые суммы остатков денежных средств с суммами оборотов денежной массы, но и раскрыть источники и характер денежных оборотов организации, влияние этих оборотов на финансовое положение организации, охарактеризовать эффективность оборота денежного капитала.

Важной составляющей Отчета о движении денежных средств является информация о вовлечении в хозяйственный оборот и выведении из него денежных средств, поставляемых собственниками и третьими лицами.

Относительно обособленно можно рассматривать второй элемент Отчета о движении денежных средств  денежные обороты, связанные с инвестиционной деятельностью. Этот вид деятельности сопряжен с размещением средств организации в долгосрочные материальные и нематериальные активы, ценные бумаги и права, обеспечивающие получение стабильных доходов в будущем, а потому относимые к категории капитальных активов (или капитальных вложений в форме инвестиций). Учитывая, что инвестиции обладают свойством возвратности к сроку погашения, в составе денежных потоков обособляются возвратные суммы по инвестиционным вложениям.

Наиболее важным элементом Отчета о движении денежных средств является информация о поступлении и расходовании денежных сумм в связи с осуществлением операционной (текущей) деятельности. Как правило, все статьи движения денежного капитала, не относящиеся к оборотам финансовой и инвестиционной деятельности, относят к разряду текущих денежных расчетов, обусловленных обычной производственной деятельностью организации.

Управление потоком денежных средств имеет такое же значение, как и управление запасами и дебиторской задолженностью. Считается целесообразным держать на счетах минимально необходимую сумму денежных средств, которые нужны для текущей (операционной) деятельности. Сумма денежных средств, необходимых для хорошего управления предприятием, должна быть такой, чтобы ее хватало для производства всех первоочередных платежей. Это объясняется тем, что сами по себе денежные средства, находясь в кассе или на счетах в банке, не приносят дохода, а их эквиваленты  краткосрочные финансовые вложения  имеют низкую доходность, поэтому их следует иметь в наличии на уровне безопасного минимума.

Увеличение или уменьшение остатков денежной наличности на счетах в банке обусловливается уровнем несбалансированных денежных потоков, т. е. притоком и оттоком денег. Превышение притоков над оттоками увеличивает остаток свободной денежной наличности и, наоборот, превышение оттоков над притоками приводит к нехватке денежных средств и росту потребностей в кредите.

Денежные потоки планируются, для чего составляется план доходов и расходов на год по операционной, инвестиционной, финансовой деятельности с разбивкой по месяцам, а для оперативного управления  по декадам или пятидневкам. Если прогнозируется положительный остаток денежных средств на протяжении довольно длительного периода времени, следует предусмотреть пути их выгодного использования. В отдельные периоды может возникнуть недостаток денежной наличности. Тогда нужно спланировать источники привлечения заемных средств. Так, в сельскохозяйственных предприятиях обычно в первом и втором кварталах наблюдается постоянный излишек денежных средств, а во втором и третьем  недостаток.

На финансовое состояние предприятия отрицательно влияют как дефицит, так и избыток денежных средств. При избыточном денежном потоке теряются реальная стоимость временно свободных денежных средств в результате инфляции, а также часть потенциального дохода от недоиспользования денежных средств в операционной или инвестиционной деятельности; замедляется оборачиваемость капитала в результате простоя денег.

Чтобы деньги работали на предприятие, необходимо пускать их в оборот с целью получения прибыли: расширять свое производство, прокручивая деньги в цикле оборотного капитала; обновлять основные фонды, приобретать новые технологии; инвестировать в доходные проекты других хозяйствующих субъектов для получения выгодных процентов; досрочно погашать кредиты банка и другие обязательства с целью уменьшения расходов по обслуживанию долга.

Дефицит денежных средств приводит к росту просроченной задолженности предприятия по кредитам банку, поставщикам, персоналу по оплате труда, в результате чего увеличивается продолжительность финансового цикла и снижается рентабельность капитала предприятия.

Уменьшить дефицит денежного потока можно за счет мероприятий, способствующих ускорению поступления денежных средств и замедлению их выплат. В этих целях следует осуществить переход на полную или частичную предоплату продукции покупателями, сокращение сроков предоставления им товарного кредита, увеличение ценовых скидок при продажах за наличный расчет. Необходимо применение мер для ускорения погашения просроченной дебиторской задолженности (учет векселей, факторинга и т. д.), привлечение кредитов банка, продажа или сдача в аренду неиспользуемой части основных средств, дополнительная эмиссия акций с целью увеличения собственного капитала и т. д.

Замедление выплаты денежных средств достигается за счет приобретения долгосрочных активов на условиях лизинга, переоформления краткосрочных кредитов в долгосрочные, увеличения сроков предоставления предприятию товарного кредита по договоренности с поставщиками, сокращения объемов инвестиционной деятельности и др.

Анализ движения денежных средств можно углубить, оценив показатели формы № 4 «Отчет о движении денежных средств», которая включает сведения о потоках денежных средств и их остатках на основании записей на счетах бухгалтерского учета. Потоки денежных средств  это приток и отток денежных средств и их эквивалентов.

В соответствии с МСФО 7 «Отчеты о движении денежных средств», Отчет о движении денежных средств должен представлять потоки денежных средств за период, классифицируя их по операционной, инвестиционной или финансовой деятельности. При этом предприятие представляет потоки денежных средств от операционной, инвестиционной или финансовой деятельности так, как это больше соответствует характеру его деятельности. Классификация по видам деятельности обеспечивает информацию, которая позволяет пользователям оценить воздействие этой деятельности на финансовое положение предприятия, сумму его денежных средств и их эквивалентов. Эта информация также может быть использована для оценки взаимосвязи между видами деятельности. При этом одна и та же операция может включать потоки денежных средств, классифицируемые по-разному. Например, когда денежное погашение кредита включает проценты и основную сумму долга, часть, составляющая проценты, может классифицироваться как операционная деятельность, а часть, составляющая основную сумму,  как финансовая.

Величина потоков денежных средств, возникающих в результате операционной деятельности, является ключевым индикатором степени, в которой операции предприятия производят достаточные потоки денежных средств для погашения кредитов, сохранения операционных возможностей, выплаты дивидендов и осуществления новых инвестиций без обращения к внешним источникам финансирования. Информация о конкретных компонентах первоначальных операционных потоков денежных средств в сочетании с другой информацией очень полезна для прогнозирования будущих денежных потоков от операционной деятельности.

Потоки денежных средств от операционной деятельности возникают из основной приносящей доход деятельности предприятия. Примерами потоков денежных средств от операционной деятельности являются:


денежные поступления от продажи товаров и предоставления услуг;


денежные поступления от аренды, гонорары, комиссионные и другие доходы;


денежные платежи поставщикам за товары и услуги;


денежные платежи служащим и от служащих;


денежные поступления и платежи страховой компании в качестве страховых премий и исков, годовых взносов и прочих страховых вознаграждений;


денежные выплаты или компенсации налога на прибыль, если только они не могут быть увязаны с финансовой или инвестиционной деятельностью;


денежные поступления и платежи по контрактам, заключенным для коммерческих или торговых целей.

Ценные бумаги и кредиты для коммерческих или торговых целей могут служить как запас, приобретенный специально для перепродажи. Таким образом, движение денежных средств, возникающее от покупки или продажи коммерческих или торговых ценных бумаг, классифицируется как операционная деятельность. Аналогично денежные авансы и кредиты, предоставляемые финансовыми организациями, обычно классифицируются как операционная деятельность, поскольку они относятся к основной приносящей доход деятельности финансовой организации.

Примерами потоков денежных средств от инвестиционной деятельности являются:


денежные платежи для приобретения основных средств, нематериальных и других долгосрочных активов. К ним относятся платежи, связанные с капитализированными затратами на разработки с основными средствами собственного производства;


денежные поступления от продажи основных средств, нематериальных активов и других долгосрочных активов;


денежные платежи для приобретения долевых или долговых инструментов других компаний и долей участия в совместных компаниях (кроме платежей за эти инструменты, рассматриваемые как эквиваленты денежных средств, и за те, которые предназначены для коммерческих и торговых целей);


денежные поступления от продаж долевых или долговых инструментов других организаций и долей участия в совместных организациях (кроме выручки за эти инструменты, рассматриваемые как эквиваленты денежных средств, и за те, которые предназначены для коммерческих и торговых целей);


авансовые денежные платежи и кредиты, предоставленные другим сторонам (кроме авансовых платежей и кредитов, предоставляемых финансовыми организациями);


денежные поступления от возмещения авансов и кредитов, предоставленных другим сторонам (кроме авансовых платежей и кредитов финансовых институтов);


денежные платежи по срочным контрактам, опционам, кроме случаев, в которых контракты заключены для коммерческих и торговых целей, или платежи, которые классифицируются как финансовая деятельность.

Когда контракт учитывается как хеджирование определенной позиции, потоки денежных средств по нему классифицируются так же, как и денежные потоки хеджируемой позиции.

Отдельное раскрытие потоков денежных средств, возникающих от финансовой деятельности, имеет существенное значение ввиду необходимости данной информации для прогнозирования претензий на будущие потоки денежных средств от организаций, предоставляющих капитал для данной организации. Примерами потоков денежных средств, возникающих в результате финансовой деятельности, являются:


денежные поступления от эмиссии акций или других долевых инструментов;


денежные выплаты владельцам для приобретения или погашения акций;


денежные поступления от выпуска необеспеченных облигаций, займов, векселей, обеспеченных облигаций, закладных и других долгосрочных и краткосрочных кредитов;


денежные погашения кредитных сумм; денежные платежи арендатора для уменьшения задолженности по финансовой аренде.

Потоки денежных средств, связанные с результатом чрезвычайных обстоятельств, должны классифицироваться как возникающие в результате операционной, инвестиционной или финансовой деятельности и раскрываться раздельно. Это дает пользователям возможность понять их природу и воздействие на современные и будущие потоки денежных средств организации.

Потоки денежных средств от полученных и выплаченных процентов и дивидендов должны раскрываться раздельно. Каждый из них должен классифицироваться последовательно из периода в период как операционная, инвестиционная и финансовая деятельность. Для финансовых учреждений выплаченные и полученные проценты могут классифицироваться как операционные денежные потоки денежных средств.

Выплаченные проценты и дивиденды могут классифицироваться как операционные денежные потоки, потому что попадают под определение чистой прибыли или убытка. В то же время выплаченные проценты и полученные проценты и дивиденды могут классифицироваться как финансовые и инвестиционные денежные потоки, потому что они являются затратами на привлечение финансовых ресурсов или доходами на инвестиции.

Денежные потоки, возникающие в связи с налогом на прибыль, должны раскрываться отдельно и классифицироваться как денежные потоки от операционной деятельности, если только они не могут быть конкретно увязаны с финансовой или инвестиционной деятельностью. Налог на прибыль возникает по операциям, порождающим потоки денежных средств, которые классифицируются в Отчете о движении денежных средств как операционная, инвестиционная и финансовая деятельность, тогда как налоговые расходы могут быть легко увязаны с инвестиционной или финансовой деятельностью. Соответствующие налоговые денежные оттоки часто нецелесообразно определять, так как они могут возникать не в том периоде, в котором возникли денежные потоки от лежащей в их основе операции. Поэтому уплаченные налоги обычно классифицируются как денежные потоки от операционной деятельности. Когда налоговые потоки денежных средств распределяются на несколько видов деятельности, раскрывается общая сумма уплаченных налогов.

Организации вправе при разработке и принятии формы Отчета о движении денежных средств принять в качестве определяющих показателей направления деятельности (текущая (операционная), инвестиционная, финансовая), а не движение потоков денежных средств, как это предложено в образце формы № 4. В любом случае в нем справочно должны быть приведены данные о поступлениях в отчетном периоде денежных средств по наличному расчету (за исключением поступлений денежных средств из кредитных организаций в кассу организации) с выделением данных по расчетам с юридическими и физическими лицами, а также по поступлению денежных средств по наличному расчету с применением контрольно-кассовых машин или бланков строгой отчетности, т. е. в порядке выдачи квитанций, путевок, билетов, талонов, знаков почтовой оплаты и других, приравниваемых к чекам документов строгой отчетности по формам, утвержденным в соответствии с действующим порядком.

Результаты анализа считаются удовлетворительными, если сумма поступивших денежных средств превышает израсходованную ее часть. Организация считается стабильно развивающейся на рынке, если ее деятельность обеспечивает оптимальное соотношение поступления и использования денежных средств, достаточное для осуществления финансовых вложений и основной деятельности.

Параллельно анализу формы № 4 оценивается полученный финансовый результат чистой прибыли (нераспределенной прибыли (убытка) отчетного периода) по стр. 190 формы № 2.

Проведение анализа движения денежных средств позволяет достоверно оценить объем источников поступления и использования денежных средств для текущей, финансово-инвестиционной деятельности и покрытия долгосрочных и краткосрочных обязательств (табл. 8.1).

Таблица 8.1

Анализ движения денежных средств
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Анализ потока денежных средств сводится к трем направлениям: текущая, инвестиционная и финансовая деятельность.

Текущей считается деятельность организации, преследующая извлечение прибыли в качестве основной цели либо не имеющая извлечение прибыли в качестве такой цели в соответствии с предметом и целями деятельности, т. е. производством промышленной, сельскохозяйственной продукции, выполнением строительных работ, продажей товаров, оказанием услуг общественного питания, заготовкой сельскохозяйственной продукции, сдачей имущества в аренду и др.

Другими словами, это часть совокупного денежного оборота, которая относится к разряду денежных потоков, обусловленных операционной (текущей) деятельностью организации, представленная поступлениями и расходами денежных сумм в связи с взаимным исполнением обязательств всех лиц, заинтересованных в делах организации, приходящихся на отчетный период. По своей сути это денежные потоки, которые обусловлены производственной, эксплуатационной, основной, обычной деятельностью организации, связанной с получением чистой прибыли за отчетный период. Чистый приток денежных средств от операционной деятельности выступает в качестве реального эквивалента прироста денежных средств в сумме чистой прибыли, сформированной в учете бухгалтерскими методами.

Именно на уровне операционной деятельности можно установить согласованность показателей прироста капитала за отчетный период в форме прибыли (по методу начисления, временной определенности фактов и т. п.) и величины чистых активов организации (по кассовому методу), а в дальнейшем использовать выявленную закономерность соотношений в финансовом планировании, бюджетировании денежных средств, в оценке перспектив генерирования будущих денежных потоков.

Инвестиционной считается деятельность организации, связанная с приобретением земельных участков, зданий и иной недвижимости, оборудования, нематериальных активов и других внеоборотных активов, а также их продажей; с осуществлением собственного строительства, расходов на научно-исследовательские, опытно-конструкторские и технологические разработки; с осуществлением финансовых вложений (приобретение ценных бумаг других организаций, в том числе долговых, вклады в уставные (складочные) капиталы других организаций, предоставление другим организациям займов и т. п.).

Денежные обороты по инвестиционной деятельности связаны с вложением (возвратом) средств в капитальные активы, которые в будущих отчетных периодах призваны обеспечивать чистый приток денежных средств. Поток денежных средств в виде инвестиций в основной капитал (основные средства, нематериальные активы, оборудование, незавершенные капитальные вложения), а также вложений в финансовые активы (акции, доли, паи и другие долевые ценные бумаги; облигации, коммерческие бумаги, финансовые инструменты и другие долговые ценные бумаги) и доходное имущество в виде производственных инвестиций (имущество для сдачи в долгосрочную и краткосрочную аренду, прокат, наем) всегда предполагает получение стабильных экономических выгод за пределами операционного периода, превышающего 12 месяцев, но требует разовых, единовременных вложений. В связи с важностью и особенностями такого рода капитальных затрат соответствующие денежные потоки показываются в отчетности и оцениваются пользователями особо. То же можно сказать и о возврате денежных сумм от реализации основных средств, долевых ценных бумаг, получения денежных сумм по истечении срока заимствования по долговым ценным бумагам, т. е. в отношении денежного оборота, вызванного реверсом (возвратом) инвестиций.

Экономические выгоды от инвестиций чаще всего рассматриваются в составе чистого операционного притока денежных средств, так как образуют составную часть чистой прибыли организации.

Финансовой считается деятельность организации, в результате которой изменяются величина и состав ее собственного капитала, заемных средств (поступления от выпуска акций, облигаций, предоставление другими организациями займов, погашение заемных средств и т. п.).

В целях подготовки отчета о движении денежных средств финансовая деятельность трактуется как деловая активность организации по привлечению новых внешних, не заработанных денежных средств, но предоставляемых дополнительных источников денежных капиталов со стороны собственника и заимодавцев. Рост денежной массы, вовлеченной в экономический оборот коммерческой организации за счет такого экстенсивного расширения источников финансирования организации в денежной форме, как правило, приводит к увеличению валюты баланса и обязательств перед собственниками и кредиторами организации.

Анализ движения денежных средств на данном предприятии показывает, что их движение наблюдается только по текущей деятельности (приток  7475 тыс. руб., а отток  7577 тыс. руб.), а по инвестиционной и финансовой деятельности отсутствует.

Между тем руководству следовало бы более серьезно отнестись к возможностям предприятия увеличить поступление денежных средств по инвестиционной и финансовой деятельности. Это позволило бы укрепить экономическое положение предприятия путем диверсификации вложений денежных средств и способствовало бы снижению предпринимательского риска.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

8.2. Анализ доходов и расходов

Порядок представления информации о прибыли или убытках от обычной деятельности, о результатах чрезвычайных обстоятельств в Отчете о прибылях и убытках, а также при учете изменений в бухгалтерских оценках фундаментальных ошибок и изменений в учетной политике рассматривается в:


МСФО 8 «Чистая прибыль или убыток отчетного периода, существенные ошибки и изменения в учетной политике»;


МСФО 18 «Доход»;


МСФО 11 «Строительные контакты»;


МСФО 4 «Учет амортизации»;


МСФО 9 «Затраты на исследования и разработки»;


МСФО 10 «Условные обязательства и события после отчетной даты»;


МСФО 12 «Учет налога на прибыль»;


МСФО 19 «Затраты на пенсионные пособия»;


МСФО 23 «Затраты по займам»;


МСФО 26 «Учет и отчетность о программах пенсионных выплат»;


МСФО 33 «Доход на акцию».

В соответствии с МСФО 8 результаты чрезвычайных обстоятельств  это доходы или расходы, возникающие в результате событий или сделок, четко отличимых от обычной деятельности предприятия, частое или повторяющееся появление которых в этой связи не ожидается.

Обычная деятельность  это любая деятельность, осуществляемая предприятием в виде составной части его бизнеса, а также связанная с ней деятельность, которой предприятие занимается в ее продолжение, имеющая к ней отношение или возникающая из нее.

Фундаментальные ошибки  это выявленные в текущем периоде ошибки такой важности, что финансовые отчеты за один или более предшествующих периодов уже не могут считаться достоверными на момент их выпуска.

Учетная политика  это конкретные принципы, методы, процедуры, правила и практика, принятые организацией для подготовки и представления финансовой отчетности.

Чистая прибыль или убыток за период состоит из слагаемых, каждое из которых должно раскрываться непосредственно в Отчете о прибылях и убытках:


прибыль или убыток от обычной деятельности;


результаты чрезвычайных обстоятельств.

Характер и величина каждой чрезвычайной статьи должны раскрываться отдельно.

Факт очевидного отличия события или сделки от обычной деятельности определяется скорее природой того события или сделки относительно деятельности, обычно осуществляемой компанией, а не регулярностью, с которой происходят подобные события и операции. Таким образом, событие или сделка может быть чрезвычайной для одной организации, но не быть таковой для другой из-за различий между их видами обычной деятельности. Например, убытки, понесенные в результате землетрясения, могут квалифицироваться как чрезвычайная статья для многих организаций, однако риски от застрахованных клиентов, вызванные землетрясением, не квалифицируются как результат чрезвычайных обстоятельств для страховой организации, осуществляющей страхование такого рода рисков.

Примерами событий или сделок, которые, как правило, ведут к возникновению чрезвычайных статей для большинства организаций, являются экспроприация активов, землетрясение или другая природная катастрофа.

Раскрытие природы и величины каждой чрезвычайной статьи может производиться в Отчете о прибылях и убытках. Если соответствующее раскрытие сделано в примечаниях к финансовым отчетам, то в Отчете о прибылях и убытках представляется только общая сумма всех чрезвычайных статей.

Условия, приводящие к раздельному раскрытию статей доходов и расходов, следующие:


списание стоимости запасов до возможной чистой цены продаж, а основных средств  до возмещаемой суммы, а также восстановление их списаний;


реструктуризация деятельности организации и восстановление любых резервов на затраты о реструктуризации;


выбытие объектов основных средств;


выбытие долгосрочных инвестиций;


прекращенная деятельность;


регулирование судебных споров;


прочие восстановления резервов.

В результате неопределенностей, свойственных предпринимательской деятельности, многие статьи финансовых отчетов невозможно точно рассчитать, они могут быть лишь оценены. Процесс оценки подразумевает суждения, основывающиеся на самой свежей доступной информации. Могут потребоваться оценки, например, безнадежных долгов, устаревания запасов или срока полезной службы либо ожидаемой схемы получения экономических выгод от амортизируемых активов. Использование обоснованных оценок является важной частью подготовки финансовых отчетов и не подрывает их надежность.

Оценка может пересматриваться, если меняются обстоятельства, на которых она основывалась, или в результате появления новой информации, накопления опыта и последующих событий. По своей природе пересмотр оценок не ведет к корректировке в определениях результатов чрезвычайных обстоятельств или фундаментальной ошибки в тех случаях, когда трудно провести различие между изменением учетной политики и изменением бухгалтерской оценки с соответствующим раскрытием информации.

Расчет изменения в бухгалтерской оценке должен включаться в расчет чистой прибыли или убытка в периоде, когда:


произошло изменение, если оно влияет только на данный период;


произошло изменение, и в будущих периодах, если оно влияет на те и другие.

Результаты изменений бухгалтерских оценок должны быть включены в те же классификационные статьи Отчета о прибылях и убытках, в которых были ранее учтены указанные оценки.

Для обеспечения сопоставимости финансовых отчетов разных периодов результат изменений бухгалтерских оценок для тех из них, которые уже были ранее учтены в качестве результатов чрезвычайных обстоятельств, представляется как результат чрезвычайных обстоятельств.

Характер и величина изменений бухгалтерских оценок, существенно воздействующие в текущем периоде или существенное воздействие которых ожидается в последующих периодах, должны раскрываться. Если осуществить количественную оценку практически невозможно, информация об этом подлежит раскрытию.

Ошибки при подготовке финансовых отчетов одного или нескольких предшествующих периодов могут быть обнаружены в текущем периоде. Ошибки могут возникать в результате математических просчетов, ошибок при применении учетной политики, а также в результате искажений информаций, обмана или невнимательности. Исправление этих ошибок обычно учитывается при расчетах чистой прибыли или убытка за текущий период.

В редких случаях ошибки имеют такое значительное влияние на финансовые отчеты одного или нескольких периодов, что они не могут больше считаться надежными на дату выпуска. Такие ошибки называются фундаментальными. Примером фундаментальной ошибки является включение в финансовые отчеты предыдущего периода значительных сумм незавершенного производства или дебиторской задолженности по фальсифицированным контрактам, которые не могут вступить в силу. Исправление фундаментальных ошибок, относящихся к предшествующим периодам, требует обновления сравнительной информации или представления дополнительной прогнозной информации.

Между исправлением фундаментальных ошибок и изменениями бухгалтерских оценок существуют определенные значения. Бухгалтерские оценки по своей природе являются приближенными значениями, которые могут нуждаться в пересмотре по мере поступления дополнительной информации.

Величина исправления фундаментальной ошибки, которая относится к предыдущим периодам, должна быть представлена путем корректировки начального сальдо нераспределенной прибыли. Сравнительная информация должна обновляться, если в этом есть смысл.

Финансовые отчеты, включая сравнительную информацию за предыдущие периоды, должны быть представлены таким образом, как если бы фундаментальная ошибка была исправлена в том периоде, в котором она была совершена. Поэтому величина исправления, относящаяся к каждому из представленных периодов, включается в чистую прибыль или убыток за соответствующий период. Если исправление относится к периодам, предшествующим тем, которые представлены в сравнительной информации, на его величину корректируется начальное сальдо нераспределенной прибыли в самом первом из представленных периодов. Любая другая информация по предыдущим периодам, например, ретроспективные проводки финансовой информации, также пересчитывается. При этом пересчет сравнительной информации совсем необязательно приводит к исправлению финансовых отчетов, которые были утверждены акционерами или зарегистрированы и учтены регулирующими органами, если этого не требуют национальные законодательства.

Основным источником информации для анализа доходов и расходов в нашей стране служит форма № 2 «Отчет о прибылях и убытках». Этот документ позволяет увидеть порядок формирования конечного финансового результата, величину этого результата как от реализации товаров, работ, услуг, так и от прочих операций, сумму причитающихся бюджету платежей по налогу на прибыль и другим налогам из чистой прибыли, а также сумму остающейся в распоряжении предприятия чистой прибыли. Все эти данные пользователю представляются за отчетный и предыдущий годы, что обеспечивает возможность сравнения соответствующих показателей за два года (табл. 8.2).

Отчет о прибылях и убытках формируется таким образом, что в нем находят отражение экономические обороты организации за отчетный период, показывающие доходы от деятельности и сопряженные с ведением деловой активности расходы. Экономический эффект оборота от совершения хозяйственных операций выражается в превышении доходов над расходами, т. е. в образовании прибыли отчетного периода. Формирование финансового результата исходя из допущения о непрерывности деятельности организации приводит к тому, что прибыль определяется учетным способом по методу начисления. Доходы и расходы организации рассматриваются в связи с движением активов и обязательств, приводящим к приросту собственного капитала.

Несмотря на тесную связь Отчета о прибылях и убытках с бухгалтерским балансом, остается недостаточно раскрытой информация, характеризующая экономические обороты организации, прямо не связанные с доходообразующими операциями, например, привлечение новых источников финансирования, передача экономических ресурсов третьим лицам и т. п. (табл. 8.2).

Таблица 8.2

Анализ уровня и динамики финансовых показателей
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Выручка от продажи в анализируемом предприятии сократилась на 8,6%. Наблюдается повышение показателя себестоимости по сравнению с предыдущим годом на 63,6%. Отношение себестоимости к сумме выручки от продажи составило 127,7%, в то время как в предыдущем году его значение  71,3%. Повышение себестоимости существенно повлияло на величину валовой прибыли и вызвало ухудшение финансового положения. На величину прибыли оказало отрицательное влияние также уменьшение внереализационных расходов на 35 тыс. руб.

Следует помнить, что стоимость задолженности, учтенная на счете 45, в случае, когда становится очевидным, что условия для признания выручки в бухгалтерском учете исполнены не будут, подлежит отражению в бухгалтерском балансе не по строке «Товары отгруженные», а в составе дебиторской задолженности. Следовательно, в Отчете о прибылях и убытках отражаться она не может, так как тогда ее следует показывать в составе формы № 5 «Приложение к бухгалтерскому балансу» в разделе «Дебиторская и кредиторская задолженность».

Резервы снижения себестоимости продукции можно выявить, анализируя ее структуру. Значительную долю в структуре себестоимости занимают материальные затраты, затраты на оплату труда, отчисления на социальные нужды, амортизационные отчисления. Рассматривая структуру себестоимости продукции, следует обратить внимание на величину покупных материальных затрат (кормов, семян), так как если в составе материальных ресурсов высок удельный вес покупных, то это значительно повышает уровень себестоимости продукции.

Дополнительно к оценке финансовых показателей, отраженных в Отчете о прибылях и убытках, осуществляется детальный анализ расходов организации по обычным видам деятельности. Данные, характеризующие эти расходы, в группировке по элементам затрат приводятся в приложении к Отчету о прибылях и убытках.

Группировка и анализ этих расходов по элементам затрат осуществляются на основании формы № 5 (табл. 8.3).

Таблица 8.3

Анализ расходов по обычным видам деятельности
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В отчетном году по сравнению с предыдущим затраты организации увеличились на 3027 тыс. руб., или на 34,3%. В составе затрат произошли некоторые изменения. В отчетном году по сравнению с прошлым на 59,5% увеличились материальные затраты, на 13,9%  затраты на оплату труда, на 20,2%  затраты в виде отчислений на социальные нужды.

Значения остальных видов затрат свидетельствуют об их экономии (амортизация снизились на 16,7%, прочие затраты  на 72,1%). Так как себестоимость продаж является основным фактором, влияющим на прибыль от продаж, руководство организации должно детально проанализировать возможности снижения этого показателя с изысканием резервов его экономии по составляющим элементам. Немаловажное значение при этом должно уделяться усилению сохранности имеющихся производственных запасов как составных элементов себестоимости продукции.

На увеличение материальных затрат в значительной степени повлияла нестабильность кормовой базы хозяйства, вследствие чего для обеспечения поголовья животных необходимым количеством кормов пришлось приобретать их со стороны, что обходится очень дорого.

Используя дополнительные аналитические данные, анализ доходов и расходов можно углубить анализом себестоимости основных видов продукции. Себестоимость продукции является важнейшим показателем, от величины которого непосредственно зависят уровень рентабельности, характеризующий эффективность производства, а значит, и финансовое состояние предприятия и его платежеспособность, а также цены на производимую продукцию. Выявление резервов снижения себестоимости продукции способствует повышению конкурентоспособности хозяйств.

Основными источниками информации для анализа себестоимости сельскохозяйственной продукции являются, например, отчет формы № 8-АПК «Затраты на основное производство», формы № 9-АПК «Производство и себестоимость продукции растениеводства», формы № 13-АПК «Производство и себестоимость продукции животноводства», формы № 14-АПК «Расход кормов», производственные отчеты бригад и ферм, лицевые счета арендаторов, журнал доходов и расходов фермера, а также первичные документы по учету затрат на производство продукции, плановые и нормативные данные.

Направления использования чистой прибыли определяются предприятием самостоятельно. Распределение чистой прибыли в акционерных обществах является основной целью дивидендной политики, в центре которой могут стать вопросы о регулировании курса акций общества, размерах и темпах роста общественного капитала организации, размерах привлекаемых внешних источников финансирования. Капитализация чистой прибыли позволяет расширять деятельность организации за счет собственных, более дешевых источников финансирования. При этом снижаются финансовые расходы организации на привлечение дополнительных источников, выпуск новых акций. Сохраняется также прежняя система контроля над деятельностью организации, поскольку число собственников не увеличивается.

В акционерных обществах для анализа финансовых результатов в форме № 2 приводится информация о базовой и разводненной прибыли (убытке) на акцию. При существенности показателей эта информация в обязательном порядке раскрывается и анализируется в Пояснительной записке.

Для получения полного представления о финансовых результатах деятельности организации суммы по отдельным видам прибылей и убытков подлежат расшифровке и оценке в Пояснительной записке. При их выделении также используется принцип существенности этой информации для пользователей бухгалтерской отчетности. Группировка данных осуществляется в таблице «Расшифровка отдельных прибылей и убытков», приводимой справочно к форме № 2.

Анализ финансовых результатов осуществляется по двум направлениям: анализ поступления средств и анализ их расходования. Организация считается прибыльной, если ее доходы превышают расходы, направленные на получение этих доходов.

Выручка от продажи является основным источником доходов от обычной деятельности организации. При расчете уровней показателей себестоимости проданных товаров, продукции, работ, услуг и валовой прибыли можно определить доли этих элементов в общей сумме выручки от продажи, характеризующие эффективность основной деятельности организации. Расчет уровней позволяет наглядно представить складывающуюся финансовую ситуацию в организации и выявить возможные резервы роста и снижения финансовых показателей.

Для улучшения сложившегося финансового положения предприятию следует принять решительные меры по увеличению выручки от продажи продукции, как путем увеличения производства товаров, так и путем поиска более выгодных сегментов рынка и изучения цен конкурентов, а также повышения привлекательности выпускаемой продукции для потребителей за счет улучшения ее качественных параметров, что также равноценно увеличению ее количества (повысить жирность молока, упитанность животных и т. д.). Необходимо также принять меры по увеличению операционных и внереализационных доходов при одновременном снижении соответствующих расходов. Важное место при этом должно быть уделено снижению себестоимости реализуемой продукции.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

8.3. Анализ рентабельности

Результативность деятельности организации за ряд лет характеризует относительный показатель рентабельности (прибыльности), который может быть исчислен и проанализирован в динамике.

Анализ рентабельности и финансовых показателей имеет существенное значение для определения стратегии развития организации, критериев повышения эффективности деятельности и окупаемости вложений в активы. Он проводится на основании данных, указанных в Отчете о прибылях и убытках. Для оценки результатов деятельности организации в целом, а также анализа ее сильных и слабых сторон необходимо синтезировать показатели, причем таким образом, чтобы выявить причинно-следственные связи, влияющие на финансовое положение и его компоненты. Одним из синтетических показателей экономической деятельности организации является показатель рентабельности активов, показывающий, сколько прибыли получает организация в расчете на один рубль своего имущества. Рентабельность активов может повышаться при неизменной рентабельности продаж и росте объема реализации, опережающем увеличение стоимости активов.

С точки зрения экономического анализа наличие прибыли в балансе организации менее важно, чем наличие достаточной суммы денежных средств для осуществления текущей деятельности и погашения обязательств перед кредиторами. Этот показатель имеет иное экономическое содержание, чем платежеспособность, и отличается подходами к его оценке. Прибыльность означает жизнеспособность организации в долгосрочной перспективе, но никак не ее способность погашать долги. Организация может быть прибыльной, но неплатежеспособной, и наоборот.

Таблица 8.4

Показатели рентабельности по данным бухгалтерской отчетности
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В экономическом анализе существует система показателей рентабельности, которые условно разделяют на две группы: показатели рентабельности деятельности организации и показатели рентабельности активов. Для показателей рентабельности, приведенных в табл. 8.4, не существует нормативных значений. Они могут использоваться при анализе тенденций в соотношении прибыли и других показателей за ряд лет либо при сопоставлении аналогичных показателей внутри отрасли или по группе конкурирующих организаций. Рассмотренные методы оценки финансовых показателей являются несложными и наиболее показательными при оформлении результатов анализа бухгалтерской отчетности в Пояснительной записке. Выбор показателей универсален и может использоваться каждой организацией независимо от сферы деятельности.

Проведем анализ показателей рентабельности в динамике по данным Бухгалтерского баланса и Отчета о прибылях и убытках (табл. 8.5).

Таблица 8.5

Анализ показателей рентабельности
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Рентабельность основной деятельности за предыдущий год показывает, что на рубль затрат организации приходится 22 коп. убытка. В предыдущем году значение показателя было выше и составляло 40 коп. прибыли. На снижение показателя рентабельности повлияло уменьшение прибыли от продаж и повышение себестоимости продукции.

Наблюдается снижение показателя рентабельности продаж. Его значение свидетельствует о том, что на один рубль полученной выручки от продажи приходится 28 коп. убытка (против 29 коп. прибыли в предыдущем году).

Убыточность использования внеоборотного капитала в отчетном году повысилась по сравнению с предыдущим годом почти в 2,2 раза. Коэффициент рентабельности оборотного капитала, связанный с ускорением оборачиваемости активов, характеризует рост эффективности использования организацией своих оборотных средств, показывая, какой объем чистой прибыли обеспечивается каждым рублем активов. В этой связи в отчетном году убыточность использования оборотных средств организации повысилась по сравнению с прошлым в 2,7 раза.

На основании значений показателей табл. 8.5 деятельность организации оценивается как нерентабельная. Произошло ухудшение значения по всем показателям рентабельности, т. е. в анализируемом предприятии снизилась отдача от всех видов активов. Для определения причин неэффективности функционирования необходимо установить факторы, влияющие на финансовое положение организации.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

Глава 9. Оценка финансовой устойчивости организации

Перед изучением данной главы внимательно прослушайте вводную лекцию. Затем изучите последовательно материалы параграфов главы, обращаясь по мере необходимости к объектам «Видеоматериалы», «Глоссарий», «Персоналии», «Приложения». После изучения каждого параграфа рекомендуется выполнить тренировочные задания. 

После изучения всех параграфов прослушайте заключительную лекцию. Затем проверьте свои знания по главе, выполнив контрольные задания и ответив на вопросы для самопроверки, приведенные ниже.

Вопросы для самопроверки

1. Чем может быть вызвано увеличение дебиторской задолженности?

2. Назовите коэффициенты платежеспособности и коэффициенты финансовой устойчивости, укажите порядок их расчета и экономическое содержание.

3. От каких факторов зависит выбор коэффициентов для анализа финансовой устойчивости организации и представления их в Пояснительной записке?

4. Дайте определение понятия «несостоятельность (банкротство)».

5. К каким последствиям приводит превышение обязательств над ликвидными активами?

6. Какие процедуры могут быть применены в отношении должника?

7. Из каких этапов состоит анализ финансового состояния неплатежеспособных организаций?

8. Какие показатели входят в состав системы критериев для определения неудовлетворительной структуры баланса неплатежеспособных предприятий?
9.1. Анализ финансовой устойчивости

Состояние расчетно-платежной дисциплины в организации существенно влияет на ее платежеспособность и финансовую устойчивость.

Наличие дебиторской задолженности в балансе и отнесение ее к наиболее ликвидным активам не гарантируют получения денежных средств со стороны дебиторов организации. Более того, дебиторская задолженность может быть списана в разряд задолженности, по которой истек срок исковой давности, или других долгов, нереальных для взыскания. В том случае, если организация заранее оценила реальность и надежность погашения такой задолженности и зарезервировала суммы под ее списание, эти последствия могут не сказаться на ритмичности ее функционирования и платежеспособности. Наоборот, непредвиденность ситуации возможного погашения дебиторской задолженности, потеря значительных денежных средств в обороте создадут серьезные проблемы с текущей платежеспособностью и нарушат производственный процесс. Кроме того, это скажется на формировании финансовых результатов, уменьшении суммы чистой прибыли организации.

Увеличение дебиторской задолженности может быть вызвано неосмотрительной кредитной политикой предприятия по отношению к своим покупателям, неразборчивым выбором партнеров; наступлением неплатежеспособности и даже банкротства некоторых потребителей; слишком высокими темпами наращивания объема продаж; трудностями в реализации продукции. Резкое сокращение дебиторской задолженности может быть следствием негативных моментов во взаимоотношениях с клиентами (сокращение продаж в кредит, потеря потребителей продукции). Особый интерес представляет собой вопрос о сопоставимости дебиторской и кредиторской задолженности.

Практики считают, что если кредиторская задолженность превышает дебиторскую, то предприятие рационально использует средства, т. е. временно привлекает в оборот средств больше, чем отвлекает из оборота. Сопоставление дебиторской и кредиторской задолженностей позволяет выявить причины образования дебиторской задолженности.

Далее следует провести анализ дебиторской задолженности по срокам образования, сделав акцент на продолжительных неплатежах, надолго отвлекающих средства из хозяйственного оборота.

В балансе дебиторская задолженность подразделяется на задолженность, платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты, и задолженность, платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты.

В свою очередь кредиторская задолженность относится к краткосрочным обязательствам, а ее остатки по группам кредиторов характеризуют их преимущественное право на имущество организации. Это означает, что в любое время кредиторы могут потребовать погашения долгов. При неудовлетворительной структуре актива баланса, проявляющейся в увеличении доли сомнительной дебиторской задолженности, возможна ситуация, когда организация будет неспособна отвечать по своим обязательствам, что может привести к банкротству.

Кредиторскую задолженность можно оценивать как источник краткосрочного привлечения денежных средств. Стратегия организации в этом случае должна предусматривать возможность их скорейшего вовлечения в оборот с целью рационального вложения в наиболее ликвидные виды активов, приносящие наибольший доход.

Статьи дебиторской и кредиторской задолженностей участвуют в расчете коэффициентов платежеспособности и финансовой устойчивости (табл. 9.1). 

Таблица 9.1

Коэффициенты платежеспособности
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Коэффициенты анализируются на начало и конец года. Сравнительная их оценка, характеризующая финансовое состояние организации, приведена в табл. 9.2.

Таблица 9.2

Анализ коэффициентов платежеспособности
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Частный коэффициент покрытия в данном предприятии, равный 0,126, указывает на то, что вся сумма дебиторской задолженности предприятия при их взыскании может покрыть лишь 12,6% кредиторской задолженности предприятия. Общий коэффициент покрытия, равный 0,726, говорит о том, что с помощью мобилизации текущих активов в целом можно покрыть 72,6% краткосрочной кредиторской задолженности. Однако это возможно в том случае, если текущие активы предприятия являются действительно ликвидными, т. е. пользуются спросом на рынке.
Предлагаемая группировка показателей дебиторской и кредиторской задолженности и их оценка позволят при составлении годовой отчетности представить и проанализировать в Пояснительной записке состояние расчетно-платежной дисциплины в организации (табл. 9.3).

Таблица 9.3
Показатели финансовой устойчивости
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Финансовая устойчивость, определяемая при расчете соотношения собственных и заемных средств, дает лишь общую ее оценку. В аналитической практике существует система показателей, позволяющая провести всестороннюю оценку финансовой устойчивости.

На основании показателей бухгалтерского баланса исчислим и сравним коэффициенты финансовой устойчивости организации (табл. 9.4). 

Таблица 9.4

Анализ коэффициентов финансовой устойчивости
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Значение коэффициента соотношения заемных и собственных средств несколько увеличилось, что свидетельствует о наличии тенденции усиления зависимости предприятия от привлеченного капитала. Соответственно наблюдается снижение значения коэффициента автономии при одновременном увеличении коэффициента концентрации привлеченного капитала. В то же время наблюдается повышение коэффициента платежеспособности по текущим обязательствам. В целом же анализ коэффициентов свидетельствует о финансовой неустойчивости организации.

К концу года финансовая зависимость организации от привлеченного капитала возросла. Организация не в состоянии покрыть свои запросы за счет собственных источников. Коэффициент маневренности собственного капитала ниже допустимого значения. Отрицательная величина этого показателя к концу года свидетельствует о необеспеченности текущей деятельности собственными средствами. Источником формирования оборотных средств является привлеченный капитал. Коэффициенты платежеспособности организации в течение отчетного года существенно возросли. Для покрытия долгосрочных и краткосрочных обязательств организации потребуется гораздо больше выручки по сравнению с предыдущим отчетным годом.
Выбор коэффициентов для анализа финансовой устойчивости организации и представления их в Пояснительной записке зависит от отраслевой принадлежности организации, условий кредитования и предоставления займов, сложившейся структуры источников приобретения активов. Анализ этих коэффициентов осуществляется на начало и конец года, приводится их сравнительная оценка, отражающая финансовое состояние организации.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

9.2. Анализ угрозы банкротства

Порядок применения процедур банкротства установлен Федеральным законом от 26 октября 2002 г. № 127-ФЗ «О несостоятельности (банкротстве)» действие которого распространяется на все юридические лица, за исключением казенных предприятий, учреждений, политических партий и религиозных организаций.

Под несостоятельностью (банкротством) понимается признанная арбитражным судом или объявленная должником неспособность должника в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам или исполнить обязанность по уплате обязательных платежей в бюджеты всех уровней и во внебюджетные фонды.

Финансовая несостоятельность возникает из-за превышения обязательств над ликвидными активами, т. е. из-за неудовлетворительной структуры баланса. Она выражается в появлении просроченной задолженности перед бюджетом, банками, поставщиками и другими контрагентами и является результатом неудовлетворительной работы по финансированию и кредитованию.

Дела о несостоятельности (банкротстве) рассматривает арбитражный суд, если требования к должнику  юридическому лицу в совокупности составляют не менее 100 тыс. руб., к должнику-гражданину  не менее 10 тыс. руб.

Правом на обращение в арбитражный суд с заявлением о признании должника банкротом обладают должник, конкурсный кредитор и уполномоченные органы. Заявление кредитора в арбитражный суд представляется в письменной форме. К нему прилагаются документы, подтверждающие требования к должнику, которые не были удовлетворены; уведомление о вручении должнику извещения с требованием немедленно выполнить обязательства и предупреждением о подаче заявления в арбитражный суд в случае их невыполнения; подтверждение направления должнику копии заявления с приложениями.

В отношении должника применяются следующие процедуры:

1) реорганизационные;

2) ликвидационные;

3) мировое соглашение.

Реорганизационные процедуры включают:


внешнее управление имуществом должника;


санацию.

К ликвидационным процедурам относятся:


принудительная ликвидация хозяйствующего субъекта-должника по решению арбитражного суда;


добровольная ликвидация несостоятельного хозяйствующего субъекта под контролем кредиторов.

Ликвидация хозяйствующего субъекта-должника осуществляется в процессе конкурсного производства.

Мировое соглашение  это процедура достижения договоренности между должником и кредиторами относительно отсрочки и (или) рассрочки причитающихся кредиторам платежей или скидки с долгов.

Конкурсное производство  это процедура, направленная на принудительную или добровольную ликвидацию несостоятельного хозяйствующего субъекта, в результате которой осуществляется распределение между кредиторами конкурсной массы, т. е. имущества должника, на которое может быть обращено взыскание.

Санация  это оздоровление хозяйствующего субъекта-должника (предоставление финансовой помощи в размере, достаточном для погашения денежных обязательств и обязательных платежей и восстановления платежеспособности должника). Она имеет место, когда собственник хозяйствующего субъекта-должника, кредиторы или иные лица оказывают финансовую помощь должнику.
При наличии признаков банкротства порядок проведения его процедур выглядит следующим образом:


предприятие-должник добровольно объявляет о банкротстве;


затем назначается конкурсное производство, по результатам которого либо дело о банкротстве может быть прекращено через мировое соглашение, либо предприятие может быть признано банкротом и ликвидировано;


заинтересованные лица подают заявление в арбитражный суд;


по результатам рассмотрения арбитражным судом обоснованности требований заявителя вводится наблюдение;


по результатам наблюдения назначается либо внешнее управление, либо конкурсное производство, либо мировое соглашение;


по результатам мирового соглашения дело может быть прекращено сразу;


по результатам внешнего управления дело может быть прекращено либо сразу, либо через мировое соглашение;


по результатам конкурсного производства либо предприятие может быть признано банкротом и ликвидировано, либо дело может быть прекращено через мировое соглашение.

Временный управляющий утверждается арбитражным судом. Основанием для назначения внешнего управления имуществом должника является реальная возможность восстановить платежеспособность предприятия с целью продолжения его деятельности путем реализации части его имущества и осуществления других организационных и экономических мероприятий.

Временный управляющий на основе анализа финансового состояния должника, в том числе результатов инвентаризации его имущества при их наличии, и анализа документов, удостоверяющих государственную регистрацию прав собственности, подготавливает предложения о возможности или невозможности восстановления платежеспособности должника, обоснование целесообразности введения последующих процедур банкротства.

Планом внешнего управления могут быть предусмотрены следующие меры по восстановлению платежеспособности должника:


перепрофилирование производства;


закрытие нерентабельных производств;


взыскание дебиторской задолженности;


продажа части имущества должника;


уступка прав требования должника;


исполнение обязательств должника собственником имущества должника  унитарного предприятия, учредителями (участниками) должника либо третьим лицом или третьими лицами;


увеличение уставного капитала должника за счет взносов участников и третьих лиц;


продажа предприятия должника;


замещение активов должника;


иные меры по восстановлению платежеспособности должника.

В целях восстановления платежеспособности должника планом внешнего управления может быть предусмотрено увеличение уставного капитала должника  акционерного общества путем размещения дополнительных обыкновенных акций.

Отчет внешнего управляющего должен содержать:


баланс должника на последнюю отчетную дату;


отчет о движении денежных средств;


отчет о прибылях и убытках должника;


сведения о наличии свободных денежных средств и иных средств должника, которые могут быть направлены на удовлетворение требований кредиторов по денежным обязательствам и об уплате обязательных платежей должника;


расшифровку оставшейся дебиторской задолженности должника и сведения об оставшихся нереализованными правах требования должника;


сведения об удовлетворенных требованиях кредиторов, включенных в реестр требований кредиторов;


иные сведения о возможности погашения оставшейся кредиторской задолженности должника.

К отчету внешнего управляющего должен быть приложен реестр требований кредиторов. В нем должно содержаться одно из предложений:


о прекращении внешнего управления в связи с восстановлением платежеспособности должника и переходе к расчетам с кредиторами;


о продлении установленного срока внешнего управления;


о прекращении производства по делу в связи с удовлетворением всех требований кредиторов в соответствии с реестром требований кредиторов;


о прекращении внешнего управления и об обращении в арбитражный суд с ходатайством о признании должника банкротом и об открытии конкурсного производства.

Принятие арбитражным судом решения о признании должника банкротом влечет за собой открытие конкурсного производства.

Конкурсное производство вводится сроком на год. Однако по ходатайству лица, участвующего в деле, он может продлеваться не более чем на шесть месяцев.

В ходе реорганизационных и ликвидационных процедур дается оценка активов должника, а также определяется конкурсная масса. Под конкурсной массой понимается все имущество (активы) должника, указанное в бухгалтерском балансе.

Из имущества должника, которое составляет конкурсную массу, исключаются имущество, изъятое из оборота, имущественные права, связанные с личностью должника, в том числе права, основанные на имеющейся лицензии на осуществление отдельных видов деятельности.

В составе имущества должника отдельно учитывается и подлежит обязательной оценке имущество, являющееся предметом залога.

Из имущества должника вне конкурса погашаются его долговые обязательства, обеспеченные залогом. Вне очереди покрываются расходы, связанные с конкурсным производством, выплатой вознаграждений арбитражному и конкурсному управляющим, продолжением функционирования предприятия-должника.

После покрытия указанных расходов удовлетворяются требования кредиторов в следующей очередности:


в первую очередь удовлетворяются требования граждан, перед которыми должник несет ответственность за причинение вреда жизни или здоровью, путем капитализации соответствующих повременных платежей, а также компенсация морального вреда;


во вторую очередь производятся расчеты по выплате выходных пособий и оплате труда лиц, работающих или работавших по трудовому договору, и по выплате вознаграждений по авторским и лицензионным договорам;


в третью очередь производятся расчеты с другими кредиторами;


в четвертую очередь удовлетворяются требования конкурсных кредиторов;


в пятую очередь  членов трудового коллектива предприятия-должника, обладающих вкладом в его имущество;


в шестую очередь  прочих собственников;


в седьмую очередь  все остальные требования.

Кредиторы первой, второй и третьей очереди являются привилегированными. Требования каждой очереди удовлетворяются после полного погашения требований предыдущей. При недостаточности взысканной суммы для полного удовлетворения всех требований кредиторов соответствующей очереди эти требования удовлетворяются пропорционально сумме, причитающейся (предоставление финансовой помощи в размере, достаточном для погашения денежных обязательств и обязательных платежей, и восстановление платежеспособности должника) каждому из них.

В случаях, предусмотренных Законом «О несостоятельности (банкротстве)», по ходатайству собрания кредиторов или конкурсного управляющего арбитражный суд вправе вынести определение о прекращении конкурсного производства и переходе к внешнему управлению.

Если в отношении должника не вводились финансовое оздоровление и (или) внешнее управление, а в ходе конкурсного производства у конкурсного управляющего появились достаточные основания (в том числе основания, подтвержденные данными финансового анализа) полагать, что платежеспособность должника может быть восстановлена, конкурсный управляющий обязан созвать собрание кредиторов в течение месяца с момента выявления указанных обстоятельств в целях рассмотрения вопроса об обращении в арбитражный суд с ходатайством о прекращении конкурсного производства и переходе к внешнему управлению.

В случае вынесения арбитражным судом определения о прекращении конкурсного производства и переходе к внешнему управлению:


прекращаются предусмотренные ограничения органов управления должника;


открывается реестр требований кредиторов;


требования кредиторов по денежным обязательствам и об уплате обязательных платежей, возникшие в ходе конкурсного производства, считаются текущими с даты вынесения определения о переходе к внешнему управлению;


требования кредиторов по обязательствам, срок исполнения которых в соответствии с условиями обязательств не наступил на момент открытия конкурсного производства, также считаются текущими с даты вынесения определения о переходе к внешнему управлению;


требования, удовлетворенные в ходе конкурсного производства, считаются погашенными и не подлежат восстановлению.

На любой стадии рассмотрения арбитражным судом дела о банкротстве должник, его конкурсные кредиторы и уполномоченные органы вправе заключить мировое соглашение.

Оценка угрозы банкротства в сельскохозяйственных организациях имеет свою особенность. В ходе наблюдения при анализе финансового состояния сельскохозяйственной организации должны учитываться сезонность сельскохозяйственного производства и его зависимость от природно-климатических условий, а также возможность удовлетворения требований кредиторов за счет доходов, которые могут быть получены сельскохозяйственной организацией по окончании соответствующего периода сельскохозяйственных работ.

Финансовое оздоровление сельскохозяйственной организации вводится на срок до окончания соответствующего периода сельскохозяйственных работ с учетом времени, необходимого для реализации произведенной или произведенной и переработанной сельскохозяйственной продукции.

Внешнее управление сельскохозяйственной организацией вводится до окончания соответствующего периода сельскохозяйственных работ с учетом времени, необходимого для реализации произведенной или произведенной и переработанной сельскохозяйственной продукции. Срок внешнего управления не может превышать сроки, установленные на общих основаниях, более чем на три месяца.

В случае если в ходе внешнего управления имели место спад и ухудшение финансового состояния сельскохозяйственной организации в связи со стихийными бедствиями, эпизоотиями и другими обстоятельствами, носящими чрезвычайный характер, срок внешнего управления может быть продлен на год.

Для принятия стратегии необходим финансовый анализ деятельности предприятия.

Финансовый анализ проводится в целях:


получения объективной оценки платежеспособности предприятия, его финансовой устойчивости, деловой и инвестиционной активности, эффективности деятельности; выявления доказательств, очевидно свидетельствующих о достаточности либо недостаточности принадлежащего предприятию ликвидного имущества для погашения требований кредиторов в период срока, который может быть установлен судом;


определения возможности либо невозможности восстановления платежеспособности;


определения наличия признаков фиктивного или преднамеренного банкротства;


определения достаточности принадлежащего должнику имущества для покрытия судебных расходов, расходов на выплату вознаграждения арбитражным управляющим.

Анализ финансового состояния неплатежеспособных организаций включает следующие основные этапы:

1) сбор и обработка первичной информации;

2) предварительный анализ финансового состояния должника и оценка целесообразности дальнейшего исследования;

3) сбор дополнительной информации;

4) окончательная оценка финансового состояния должника;

5) определение признаков наличия (отсутствия) фиктивного и преднамеренного банкротства.

Анализ финансового состояния неплатежеспособных организаций проводится в соответствии с требованиями ст. 62 Закона «О несостоятельности (банкротстве)» в ходе подготовки к судебному заседанию по рассмотрению дела о несостоятельности (банкротстве) предприятия. При этом анализ финансового состояния предприятия основывается на изучении:


учредительных документов;


бухгалтерских балансов, а также прилагаемых к ним форм;


расшифровок дебиторской и кредиторской задолженности;


приказа об утверждении учетной политики предприятия и приложения к нему;


сведений об остатках денежных средств на банковских счетах должника;


договоров предприятия;


справки об организационной структуре должника и его внутренних производственно-технологических связях;


справки об основных направлениях деятельности должника;


справки о среднесписочной численности работников;


иных материалов и документов (по необходимости).
Не позднее, чем за месяц до истечения установленного срока финансового оздоровления должник обязан предоставить административному управляющему отчет о результатах проведения финансового оздоровления.
К отчету должника прилагаются:

1) баланс должника на последнюю отчетную дату;

2) отчет о прибылях и убытках должника;

3) документы, подтверждающие погашение требований кредиторов.

Система критериев для определения неудовлетворительной структуры баланса неплатежеспособных предприятий (табл. 9.5), утвержденная постановлением Правительства РФ от 20 мая 1994 г. № 498 «О некоторых мерах по реализации законодательства о несостоятельности (банкротстве) предприятий», базируется на следующих показателях:


коэффициенте текущей ликвидности;


коэффициенте обеспеченности собственными средствами;


коэффициенте восстановления (утраты) платежеспособности.

Таблица 9.5

Показатели оценки удовлетворительности структуры баланса
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При оценке структуры баланса коэффициент текущей ликвидности должен иметь значение не менее 2; коэффициент обеспеченности собственными средствами  не ниже 0,1; коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности  не менее 1.

Коэффициент текущей ликвидности определяет общую обеспеченность предприятия оборотными средствами для ведения предпринимательской деятельности и своевременного погашения кредиторской задолженности и рассчитывается по формуле:
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где 2А  итог раздела 2 баланса «Оборотные активы»;

5П  итог раздела 5 баланса «Краткосрочные обязательства»;

5С  сумма статей раздела 5 баланса: «Доходы будущих периодов», «Резервы предстоящих расходов и платежей».

Коэффициент обеспеченности предприятия собственными средствами определяется по формуле:
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где 3П  итог раздела 3 баланса «Капитал и резервы»;

1А  итог раздела 1 баланса «Внеоборотные активы».

Для того чтобы признать структуру баланса неудовлетворительной, а предприятие неплатежеспособным, коэффициент текущей ликвидности на конец отчетного периода должен быть менее 2, а коэффициент обеспеченности собственными средствами  менее 0,1.

После определения критического значения обоих указанных выше коэффициентов или одного из них рассчитывают коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности. Коэффициент восстановления платежеспособности исчисляется за шесть месяцев по формуле:
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где К3  коэффициент восстановления платежеспособности;

К1к.п  коэффициент текущей ликвидности на конец отчетного периода;

К1н.п  коэффициент текущей ликвидности на начало отчетного периода;

6  период восстановления платежеспособности;

Т  отчетный период в месяцах (12, 9, 6, 3);

Кнорм  нормативное значение коэффициента ликвидности.

При значении коэффициента восстановления больше 1 за шесть месяцев признается, что у предприятия имеется реальная возможность восстановить платежеспособность.

Если коэффициент текущей ликвидности больше или равен 2, а коэффициент обеспеченности собственными средствами больше или равен 0,1, рассчитывают коэффициент утраты платежеспособности за три месяца по формуле
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где К4  коэффициент утраты платежеспособности;

3  период утраты платежеспособности.

Значение коэффициента утраты платежеспособности больше 1 за три месяца свидетельствует о наличии реальной возможности у предприятия не утратить платежеспособность. Оценка финансового состояния для определения возможного банкротства и масштабов кризисного состояния проводится в двух аспектах: с точки зрения функционирования предприятия как хозяйствующего субъекта; с позиции его ликвидации (возможного банкротства, возбуждения процедуры банкротства).

Если имеются основания признать структуру баланса неудовлетворительной, но выявлена реальная возможность у предприятия восстановить платежеспособность в установленные сроки, принимается решение об отсрочке на 6 месяцев признания структуры баланса неудовлетворительной, а предприятие  банкротом. При расчете указанных выше коэффициентов принимается во внимание задолженность государства перед предприятием. Для этого суммарный объем кредиторской задолженности корректируется на величину, равную платежам по обслуживанию задолженности государства перед предприятием, а сумма государственной задолженности вычитается из сумм дебиторской и кредиторской задолженностей. Сумма платежей по обслуживанию задолженности государства перед предприятием дисконтируется по ставке Банка России на момент возникновения задолженности, что является индексацией бюджетного финансирования, учитывающего уровень инфляции через ставку рефинансирования.

Показатели оценки удовлетворительности структуры баланса рассчитывают по данным формы № 1 (табл. 9.6).

Таблица 9.6

Расчет показателей оценки удовлетворительности структуры баланса
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В нашем примере значение коэффициента текущей ликвидности ниже нормативного и составило на начало отчетного года 0,95, а на конец  0,73. Значение коэффициента обеспеченности собственными средствами также ниже нормативного, на начало отчетного года составило  (0,09), а на конец года  (0,42). Поскольку значение обоих показателей ниже нормативного, рассчитываем коэффициент восстановления платежеспособности за период, равный 6 месяцам. Его значение оказалось равным 0,25, т. е. меньше 1. Это говорит о том, что у анализируемого предприятия нет реальной возможности в ближайшие полгода восстановить свою платежеспособность.

Прогнозирование вероятности банкротства предприятия основано на оценке его финансового состояния с использованием различных подходов: политики антикризисного финансового управления, официальной методики оценки удовлетворительности структуры баланса, диагностики угрозы банкротства по модели Альтмана.

Политика антикризисного финансового управления включает диагностику банкротства и разработку мер, обеспечивающих выход предприятия из кризисного состояния. Реализация этой политики предполагает оценку финансового состояния на основе неформальных показателей и критериев. С этой целью в анализе используются показатели, по которым судят о возможной угрозе банкротства. Такими показателями являются платежеспособность, финансовая устойчивость, деловая активность и рентабельность.

Уровень текущей угрозы банкротства определяют с помощью показателей платежеспособности, при помощи которых оценивают перспективы удовлетворения требований кредиторов по денежным обязательствам и исполнения обязательств по платежам в бюджет и во внебюджетные фонды в соответствии с предусмотренными законодательством о банкротстве сроками нарушения финансовых обязательств.

Предстоящую угрозу банкротства оценивают с помощью показателей финансовой устойчивости. Финансовое положение предприятия устойчиво, если его финансовые ресурсы покрываются собственными средствами не менее чем на 50% и предприятие эффективно и целенаправленно использует их, соблюдает финансовую, кредитную и расчетную дисциплину, т. е. является платежеспособным. Тенденция к снижению коэффициента автономии характеризует нарастающую угрозу банкротства.

Показатели рентабельности и деловой активности, в частности коэффициент оборачиваемости активов и капитала, позволяют оценить, в какой степени и с какой скоростью предприятие способно получить требуемую прибыль, сформировать чистый денежный поток в необходимые сроки. Величина чистого денежного потока определяется как сумма прогнозируемой чистой прибыли и амортизационных отчислений.

Величина финансовых источников в этой связи определяется как сумма собственных оборотных средств предприятия, краткосрочных кредитов банка, кредиторской задолженности товарного характера (табл. 9.7).

Таблица 9.7

Общая оценка прочности финансового положения предприятия
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По данным баланса величина финансовых источников рассчитывается по формуле:

(стр. 490  стр. 190)  стр. 610  стр. 621  стр. 622  стр. 627.

В нашем примере финансовые источники больше запасов, значит, у предприятия имеется запас прочности.

При оценке финансового состояния используют следующие принципиальные характеристики:


абсолютная устойчивость предприятия;


нормальная устойчивость предприятия;


минимальная финансовая устойчивость;


предкризисное состояние предприятия (легкий кризис, глубокий кризис, катастрофа).

Методика общей оценки прочности финансового положения предприятия приведена в табл. 9.8.

Таблица 9.8

Характеристика финансового состояния
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В нашем примере состояние предприятия предкризисное, так как запасы больше сумм собственных оборотных средств, а также кредитов и источников, ослабляющих финансовую напряженность. Резервы предстоящих расходов в предприятии не создаются, доходы будущих периодов не планируются. В зависимости от масштабов кризисного состояния разрабатываются пути возможного выхода из него.

При легком кризисе проводят меры по нормализации текущей деятельности предприятия, при глубоком  включают механизм полного использования внутренних резервов финансовой стабилизации, при катастрофическом положении прибегают к санации, реорганизации либо ликвидации предприятия. Для выбора варианта реорганизации или ликвидации предприятия проводят оценку ликвидационной стоимости предприятия и его экономической стоимости.

Вероятность банкротства может быть определена и по другой официальной методике оценки степени удовлетворительности структуры баланса предприятия, в основе которой лежат расчеты коэффициентов текущей ликвидности; обеспеченности собственными средствами и коэффициентов восстановления (утраты) платежеспособности.

В основе зарубежной практики диагностики угрозы банкротства лежит модель Альтмана, позволяющая определить интегральный показатель угрозы банкротства. В основе расчета лежит пятифакторная модель, представляющая комплексный анализ (табл. 9.9).

Таблица 9.9

Уровень угрозы банкротства в модели Альтмана
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Модель Альтмана имеет вид:

Z  0,012Х1  0,014Х2  0,033Х3  0,006Х4  0,999Х5,

где Z  интегральный показатель уровня угрозы банкротства;

Х1  отношение собственных оборотных активов (чистого оборотного капитала) к сумме активов;

Х2  рентабельность активов (отношение нераспределенной прибыли к сумме активов);

Х3  отношение прибыли к сумме активов (уровень доходности активов);

Х4  коэффициент соотношения собственного и заемного капитала или отношение рыночной стоимости акций к заемному капиталу;

Х5  оборачиваемость активов или отношение выручки от реализации к сумме активов.

Первые четыре единицы обычно выражаются в процентах, а не в виде долей единицы. Например, если значение Х1 равно 14,5%, то в расчетах используется величина 14,5, а не 0,145. Первый фактор будет определяться как произведение сомножителей 0,012 и 14,5 и составит величину, равную 0,174.

Если коэффициенты принимаются в виде долей, то формула будет иметь вид:

Z  1,2Х1  1,4Х2  3,3Х3  0,6Х4  1,0Х5.

В этом случае значение первого фактора определяется так: 1,2   0,145  0,174.

Зона неведения находится в интервале от Z  1,81 до Z  2,99. Чем больше значение Z, тем меньше вероятность банкротства в течение двух лет.

Действующие компьютерные программы оценки финансового состояния, например «АльтФинансы», включают в перечень используемых показателей и модель Альтмана. Некоторые банки также используют модель Альтмана как метод расчета индекса кредитоспособности (табл. 9.10).

Таблица 9.10

Модель Альтмана
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В нашем примере:
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Z  1,2  0,708  1,4  (0,087)  3,3  (0,069)  0,6  2,43  1,0  0,232  2,142.

В нашем примере значение Z находится в интервале между 1,81 и 2,7, т. е. угроза банкротства оценивается как высокая.

При оценке финансовой устойчивости или при оценке угрозы банкротства сельскохозяйственных организаций следует руководствоваться Федеральным законом от 9 июля 2002 г. № 83-ФЗ «О финансовом оздоровлении сельскохозяйственных товаропроизводителей», устанавливающим правовые основы и условия реструктуризации долгов сельскохозяйственных товаропроизводителей в целях улучшения их финансового состояния до применения процедур банкротства.

Под реструктуризацией долгов понимается основанное на соглашении прекращение долговых обязательств путем их замены иными долговыми обязательствами, предусматривающими другие условия обслуживания и погашения обязательств.

Реструктуризация долгов сельскохозяйственных товаропроизводителей проводится на основе следующих принципов:


добровольности и равнодоступности;


обеспечения единых условий для ее проведения;


конфиденциальности;


однократности участия в программе.
Реструктуризация долгов предусматривает полное списание сумм пеней и штрафов, предоставление отсрочек и рассрочек на сумму основного долга и начисленных процентов, а также сумм основного долга и начисленных процентов.

Соглашение о реструктуризации долгов представляет собой соглашение между кредиторами и должником, устанавливающее порядок и условия проведения реструктуризации долгов. Срок, на который заключается соглашение о реструктуризации долгов, не может быть менее 5 лет при отсрочке долга и 4 лет при рассрочке долга.

Размер платы за отсроченную и (или) рассроченную задолженность по платежам в федеральный бюджет и бюджеты государственных внебюджетных фондов устанавливается в размере 0,5% годовых.

Порядок включения должника в состав участников Программы реструктуризации определяет ст. 13 Закона № 83-ФЗ. Должник подает в территориальную комиссию заявление о включении его в состав участников Программы. К заявлению прилагаются план улучшения финансового состояния и другие документы согласно перечню, установленному Правительством Российской Федерации.

Должник, подавший заявление о включении его в состав участников Программы, в период разработки и утверждения плана организационно-технических мероприятий не вправе самостоятельно без согласования с территориальной комиссией передавать (продавать) недвижимость и земельные участки в аренду, залог с внесением указанного имущества в качестве вклада в уставный (складочный) капитал хозяйственных обществ и товариществ, выдавать поручительства и гарантии, совершать уступку прав требований, переводить долги, а также учреждать доверительное управление имуществом.

Территориальная комиссия в течение одного месяца с даты поступления заявления должника о включении его в состав участников Программы должна определить соответствие представленных документов требованиям к участнику Программы, а также достоверность, реалистичность плана улучшения финансового состояния должника и достаточность поступлений финансовых средств для исполнения должником текущих обязательств и обязательств, принятых им на себя в рамках соглашения о реструктуризации долгов.

По результатам рассмотрения документов территориальная комиссия принимает одно из следующих решений:


о включении должника в состав участников Программы;


о мотивированном отказе должнику во включении его в состав участников Программы;


о предложении должнику выполнить условия включения его в Программу, установленные территориальной комиссией.

Условием включения должника в Программу является наличие перечня мероприятий организационно-правового, экономического и финансового характера, выполнение которых позволит ему улучшить показатели своего финансового состояния до уровня, соответствующего требованиям к участнику Программы.

Должник после выполнения вышеуказанных условий имеет право повторно подать в территориальную комиссию заявление о включении его в состав участников Программы.

В случае принятия решения о включении должника в состав участников Программы, территориальная комиссия в течение недели с даты принятия этого решения направляет должнику извещение о включении его в состав участников программы с указанием, что условия проведения реструктуризации его долгов будут определены в двухмесячный срок.

Территориальная комиссия определяет показатели финансового состояния должника в соответствии с установленной методикой их расчета.

Порядок расчета показателей финансового состояния сельскохозяйственного товаропроизводителя, имеющего долги (должника), учитываемых при определении условий реструктуризации этих долгов установлен постановлением Правительства Российской Федерации от 30 января 2003 г. № 52.

Для расчета показателей финансового состояния должника используются данные бухгалтерского баланса годовой отчетности. В этих целях определяют значение коэффициентов:


абсолютной ликвидности;


критической оценки;


текущей ликвидности;


обеспеченности собственными средствами;


финансовой независимости;


финансовой независимости в отношении формирования запасов и затрат).

Значение каждого из этих коэффициентов оценивается в баллах в соответствии с табл. 9.11.

Таблица 9.11

Таблица расчета коэффициентов для отнесения
сельскохозяйственных товаропроизводителей к группам
финансовой устойчивости должника
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Коэффициент абсолютной ликвидности рассчитывается как отношение ликвидных активов к сумме краткосрочных обязательств, кредиторской задолженности и прочим краткосрочным обязательствам должника и показывает, какая часть текущих обязательств может быть погашена средствами, имеющими абсолютную ликвидность (деньги, ценные бумаги со сроком погашения до одного года).

Коэффициент критической оценки определяется как отношение суммы ликвидных активов и быстрореализуемых активов (деньги, ценные бумаги со сроком погашения до одного года, дебиторская задолженность, платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев) к сумме краткосрочных обязательств, кредиторской задолженности и прочим краткосрочным обязательствам должника и показывает, какая часть краткосрочных обязательств должника находится на различных счетах, в краткосрочных ценных бумагах, а также в составе краткосрочной дебиторской задолженности.
Коэффициент текущей ликвидности рассчитывается как отношение оборотных средств к сумме краткосрочных обязательств кредиторской задолженности и прочим краткосрочным обязательствам должника и показывает, какую часть текущих обязательств можно погасить, мобилизовав все оборотные средства должника.

Коэффициент обеспеченности собственными средствами исчисляется как отношение разности собственных капиталов и резервов должника и внеоборотных активов к его оборотным активам и показывает, какая часть оборотных активов должника финансируется за счет собственных оборотных источников.

Коэффициент финансовой независимости рассчитывается как отношение собственных капиталов и резервов должника к итогу баланса и показывает удельный вес собственных средств в общей сумме пассивов (активов) должника.

Коэффициент финансовой независимости в отношении формирования запасов и затрат определяется как отношение собственных капиталов и резервов должника к сумме запасов и налога на добавленную стоимость по приобретенным ценностям и показывает, какая часть запасов и затрат формируется за счет собственных средств должника.

Общая сумма баллов является основанием для отнесения должника к одной из пяти групп финансовой устойчивости должника (табл. 9.12). В нашем примере анализируемое хозяйство набирает 39 баллов и попадает в третью группу.

Таблица 9.12

Финансовое состояние организации на конец года
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В зависимости от группы финансовой устойчивости должника межведомственная территориальная комиссия по финансовому оздоровлению сельскохозяйственных товаропроизводителей определяет для должника соответствующий вариант реструктуризации долгов.

Территориальная комиссия направляет кредиторам должника извещение, в котором сообщает о предлагаемом варианте реструктуризации долгов и дате проведения расширенного заседания с приглашением кредиторов должника.

Должник уведомляется о принятом территориальной комиссией решении и вместе с уведомлением получает проект соглашения о реструктуризации долгов.
Соглашение о реструктуризации долгов должно быть заключено в письменной форме, подписано кредиторами, в совокупности обладающими правом требования погашения не менее 75%.

Со дня подписания кредиторами соглашения о реструктуризации долгов приостанавливается начисление пеней и штрафов за несвоевременное погашение должником обязательств, по которым осуществляется реструктуризация.

Контроль над исполнением обязательств, принятых на себя должником в рамках соглашения о реструктуризации долгов, осуществляется банком-агентом, с которым должник заключает договор о ведении счета с особым режимом. Должник обязан зачислять сумму очередного платежа по соглашению о реструктуризации долгов на счет, открытый в банке-агенте.

При расторжении соглашения о реструктуризации долгов все отсроченные и рассроченные обязательства, принятые на себя должником, считаются наступившими.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

Глава 10. Экспресс-анализ финансовой отчетности

Перед изучением данной главы внимательно прослушайте вводную лекцию. Затем изучите последовательно материалы параграфов главы, обращаясь по мере необходимости к объектам «Видеоматериалы», «Глоссарий», «Персоналии», «Приложения». После изучения каждого параграфа рекомендуется выполнить тренировочные задания. 

После изучения всех параграфов прослушайте заключительную лекцию. Затем проверьте свои знания по главе, выполнив контрольные задания и ответив на вопросы для самопроверки, приведенные ниже.

Вопросы для самопроверки

1. В чем заключается преимущество экспресс-анализа?

2. Экспресс-анализ каких показателей целесообразно провести в первую очередь? От чего зависят их количество и состав?

3. На какие вопросы достаточно получить ответ, когда аналитика интересует лишь платежеспособность потенциального покупателя?

4. С какой целью проводится предварительный анализ бухгалтерского баланса потенциального покупателя?

5. На какой стадии экспресс-анализа целесообразно использовать коэффициентный анализ?
10.1. Экспресс-анализ финансовой отчетности

В зависимости от поставленной цели пользователь осуществляет углубленный анализ или может ограничиться анализом небольшого количества (по своему выбору) показателей для наглядной оценки финансового состояния предприятия, т.е. выполнить экспресс-анализ. Преимущество экспресс-анализа заключается в том, что он может проводиться с минимально необходимыми расчетами и использованием тех приемов и технологий, которые для каждого пользователя могут быть своими.

В первую очередь проведем экспресс-анализ нормируемых показателей:


ликвидности;


финансовой устойчивости;


прогнозирования банкротства, платежеспособности предприятия (табл. 10.1).

Таблица 10.1

Экспресс-анализ нормируемых показателей 
финансового состояния
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Для экспресс-анализа бухгалтерской (финансовой) отчетности рассматривается также совокупность аналитических показателей, характеризующих:


финансовое и имущественное положение предприятия;


 «слабые» статьи баланса;


результативность его финансово-хозяйственной деятельности (табл. 10.2).

Таблица 10.2

Совокупность аналитических показателей 
для экспресс-анализа бухгалтерской (финансовой) отчетности
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Экспресс-анализ может проводиться пользователем финансовой отчетности без предварительного преобразования (или с предварительным преобразованием) ее показателей по своему выбору. Количество и состав показателей, рассматриваемых в ходе экспресс-анализа, зависит от его целей. Например, в тех случаях, когда аналитика интересует платежеспособность потенциального покупателя его продукции, товаров, работ, услуг, можно ограничиться информацией, содержащейся в форме № 1 «Бухгалтерский баланс». При этом достаточно получить ответ на вопросы:

1. Имеются ли денежные средства на расчетных счетах потенциального покупателя?

2. Какова сумма краткосрочных обязательств потенциального покупателя?

3. Является ли крупной задолженность потенциального покупателя поставщикам и подрядчикам, своим работникам по оплате труда, внебюджетным фондам, бюджету?

4. Какова величина коэффициентов ликвидности?

Предварительный анализ содержания бухгалтерского баланса потенциального покупателя позволит предотвратить поставку продукции, которая повлечет за собой возникновение сомнительной дебиторской задолженности. Для этого достаточно получить ответ на приведенные выше вопросы и принять соответствующее решение. Особенно нежелательно в этом плане наличие имеющей тенденцию к возрастанию задолженности перед бюджетом, внебюджетными фондами, другими поставщиками и подрядчиками, своими работниками по оплате труда. Если потенциальный покупатель не может рассчитаться по своим срочным обязательствам, в особенности с бюджетом и внебюджетными фондами, то гарантия того, что он рассчитается своевременно по своим обязательствам перед вашим предприятием, минимальна.

Следует иметь в виду, что такой экспресс-анализ позволяет сделать обоснованные выводы лишь после прочтения и перехода на аналитический баланс и другие формы отчетности. Рекомендуется использовать коэффициентный анализ как в начале, так и при завершении анализа отчетности. Другими словами, сначала для выявления «слабых звеньев», а затем  с целью разработки обоснованных рекомендаций.

Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

Глава 11. Заключение по результатам анализа финансовой отчетности

Перед изучением данной главы внимательно прослушайте вводную лекцию. Затем изучите последовательно материалы параграфов главы, обращаясь по мере необходимости к объектам «Видеоматериалы», «Глоссарий», «Персоналии», «Приложения». После изучения каждого параграфа рекомендуется выполнить тренировочные задания. 

После изучения всех параграфов прослушайте заключительную лекцию. Затем проверьте свои знания по главе, выполнив контрольные задания и ответив на вопросы для самопроверки, приведенные ниже.

Вопросы для самопроверки

1. О чем может свидетельствовать изменение валюты баланса за отчетный период?

2. Чем может быть обусловлено увеличение доли кредиторской задолженности?

3. По каким методикам может быть рассмотрена оценка угрозы банкротства?

4. Каким образом можно довести ликвидность бухгалтерского баланса до уровня абсолютной?

5. Приведите пример расчета ожидаемого экономического эффекта от мобилизации резервов увеличения выручки от реализации.

6. Укажите, каким образом такой эффект отразится на величине соответствующих статей финансовой отчетности.

7. В чем заключается преимущество диверсификации производства по основным направлениям хозяйственной деятельности?
11.1. Выводы

Мы провели комплексный анализ бухгалтерской (финансовой) отчетности небольшого по размеру предприятия, уставный капитал которого равен 17 тыс. руб. Наибольшая часть его оборотных средств приходится на запасы и дебиторскую задолженность. Источниками средств являются уставный и добавочный капитал, долгосрочные и краткосрочные кредиты и займы, кредиторская задолженность.

Изменение валюты баланса за отчетный период свидетельствует о сокращении предприятием хозяйственного оборота, вследствие которого его величина уменьшилась на 6,1% и составила 32 259 тыс. руб. Причиной уменьшения суммы внеоборотных активов за рассматриваемый период послужило изменение стоимости основных средств, а оборотных активов  денежных средств на счетах предприятия и стоимости запасов.

Доля оборотных средств уменьшилась в 2,5 раза, а дебиторской задолженности осталась на прежнем уровне  2,8%. Доля производственных запасов в составе текущих активов сократилась на 1,8%. Анализируя структуру пассива баланса, следует отметить как положительный момент финансовой устойчивости предприятия высокую долю капитала и резервов, т. е. собственных источников предприятия, хотя эта доля в источниках средств снизилась с 75,0 до 70,8%. Увеличение доли кредиторской задолженности обусловлено отсутствием денежных средств и заслуживает отрицательной оценки.

Наибольшие изменения абсолютных величин наблюдаются по оборотным активам, собственному капиталу, займам и кредитам. Стоимость оборотных активов предприятия сократилась на 1262 тыс. руб., собственного капитала  на 2901 тыс. руб., а величина займов и кредитов, наоборот, резко увеличилась на сумму 1165 тыс. руб. Существенных изменений значения их удельного веса в итоге баланса не произошло, т. е. это не оказало особого влияния на структуру его активов и пассивов.

Абсолютные и структурные изменения в составе баланса не затронули степень его ликвидности. Предприятию не хватает денежных средств и быстрореализуемых активов для погашения наиболее срочных обязательств. Сопоставление наиболее ликвидных средств и быстрореализуемых активов с наиболее срочными обязательствами и краткосрочными пассивами указывает на низкую текущую ликвидность и платежеспособность. На конец отчетного года дефицит денежных средств предприятия составил 7122 тыс. руб., а быстрореализуемых активов  1105 тыс. руб. В то же время предприятие имеет излишек медленнореализуемых и низколиквидных активов, стоимость которых превышает величину долгосрочных и постоянных пассивов соответственно на 4647 и 2782 тыс. руб.

Коэффициент срочной ликвидности равен нулю, предприятие не в состоянии покрыть краткосрочные обязательства своими денежными средствами. Дополнительное взыскание всей краткосрочной дебиторской задолженности предприятия позволит рассчитаться лишь по 18,6% краткосрочных обязательств. И даже если предприятие мобилизует в этих целях всю имеющуюся наличность и дебиторскую задолженность, а также реализует имеющиеся текущие активы, оно сможет обеспечить лишь 72,6% краткосрочных обязательств. Таким образом, текущие активы предприятия не способствуют покрытию его краткосрочных обязательств. В первую очередь это является следствием резкого уменьшения средств на расчетном счете предприятия.

Произошло сокращение чистых активов предприятия, причиной этого послужило уменьшение активов и рост краткосрочных пассивов. Стоимость внеоборотных активов уменьшилась на 827 тыс. руб., стоимость оборотных активов  на 1262 тыс. руб., а сумма краткосрочных обязательств при неизменной величине долгосрочных увеличилась на 812 тыс. руб. Все эти изменения в целом обусловили уменьшение чистых активов на сумму 2901 тыс. руб.

За отчетный год несколько изменилась структура активов анализируемого предприятия: на 2,5% увеличилась доля внеоборотных активов, а оборотных активов уменьшилась на столько же. В связи с этим произошло изменение органического строения капитала: на начало года отношение оборотного капитала к основному составляет 0,29, а на конец  0,26.

Наблюдается сокращение по всем видам групп оборотных активов. На сокращение оборотных активов первой группы оказало влияние уменьшение: активов первой группы (наличные денежные средства) на 61,5%, второй группы (животные на выращивании и откорме) на 20,7%, третьей группы (незавершенное производство) на 56,3%. Уменьшение готовой продукции на складах и краткосрочной дебиторской задолженности можно расценивать как позитивный фактор, а остальные изменения носят явно негативный характер. На фоне сокращения производственных запасов, товаров отгруженных и незавершенного производства уменьшение денежных средств уже само по себе усиливает процесс свертывания производства. Снижение дебиторской задолженности произошло вследствие уменьшения реализуемых товаров, а не применения прогрессивных форм взаиморасчетов.

Структура оборотных активов баланса оставляет желать лучшего: характеризуется высокой долей производственных запасов, дебиторской задолженности и отсутствием денежных средств. Предприятие нуждается в привлечении дополнительных заемных источников. Значительный удельный вес производственных запасов в составе оборотных активов служит причиной замедления их оборачиваемости и снижения эффективности производства в целом.

Выручка от продажи сократилась на 8,6%. Одновременно наблюдается повышение себестоимости по сравнению с предыдущим годом на 63,6%. Отношение себестоимости к сумме выручки от продажи составило в отчетном году 127,7% (в предыдущем году было 71,3%). Повышение себестоимости существенно сократило величину валовой прибыли, вызвало ухудшение финансового положения, что объясняется увеличением затрат предприятия на 3708 тыс. руб.

Имеют место некоторые изменения в составе затрат. Так, в отчетном году по сравнению с прошлым на 59,5% увеличились материальные затраты, на 13,9%  затраты на оплату труда, на 20,2%  затраты в виде отчислений на социальные нужды. Значения остальных видов затрат свидетельствуют об их экономии по сумме (амортизация снизилась на 16,7%, прочие затраты  на 72,1%).

Деятельность организации нерентабельна. Вследствие уменьшения отдачи от всех видов активов наметилась тенденция дальнейшего снижения показателей рентабельности. Рентабельность основной деятельности за предыдущий год показывает, что на рубль затрат организации приходится 22 коп. убытка. В предыдущем году значение этого показателя было выше и составляло 40 коп. прибыли. На снижение показателя рентабельности повлияло уменьшение прибыли от продаж и повышение себестоимости продукции вследствие нерационального использования материальных ресурсов. Наблюдается снижение показателя рентабельности продаж (на один рубль полученной выручки от продажи приходится 28 коп. убытка против 29 коп. прибыли в предыдущем году).

Доля внеоборотного капитала в составе имущества предприятия за отчетный год не претерпела изменений. Относительное значение этого показателя к сумме актива баланса на конец года составило 96,9%, т. е. он признается существенным для раскрытия в отчетности и Пояснительной записке. Изменился структурный состав внеоборотного капитала: снизилась стоимость амортизируемого имущества, прежде всего за счет уменьшения доли основных средств в составе этой группы активов при одновременно наметившейся тенденции снижения их удельного веса. Преимущественная доля в стоимости основных средств принадлежит их производственной (активной) части (89,9%). Отсутствие в составе внеоборотных активов предприятия долгосрочных финансовых вложений и незавершенного строительства свидетельствует о свертывании инвестиционной деятельности.

Уменьшилась обеспеченность основными средствами. Очень низок коэффициент обновления основных средств, его значение равно 0,016, коэффициент выбытия чуть выше и составляет 0,032. Износ основных средств составляет 48,6%. Коэффициент годности достаточно высок  0,514. Другими словами, состав основных средств пока является относительно новым, доля годных в том числе составляет 51,4%.

Предприятию удалось полностью взыскать в течение года значительную сумму дебиторской задолженности (9595 тыс. руб.). Долгосрочная дебиторская задолженность отсутствует  покупатели предприятия рассчитываются за отгруженную продукцию в течение 12 месяцев. Относительно краткосрочных обязательств самого предприятия можно сказать, что по ним оно погасило крупную сумму (5799 тыс. руб.). Долгосрочной кредиторской задолженности на дату составления баланса нет.

Коэффициент оборачиваемости краткосрочной дебиторской задолженности составляет 8,1, кредиторской  1,02. Предприятие старается рассчитываться как с покупателями, так и с поставщиками сразу по мере приобретения или отгрузки товара.

Наибольший удельный вес в оборотных активах занимают запасы, которые на начало года составляли 81,2%, а на конец года  81,6%. Накопление больших запасов объясняется спадом активности предприятия. Большие сверхнормативные запасы замораживают оборотный капитал, замедляют его оборачиваемость, вызывают рост складских расходов.

Однако, несмотря на это, продолжительность оборота капитала, вложенного в текущие активы, ускорилась на 28 дней. Это связано со значительным уменьшением доли денежных средств, некоторым сокращением доли животных на выращивании и откорме, незавершенного производства. В связи с ускорением оборачиваемости оборотных активов высвобожден из оборота капитал на сумму 41,5 тыс. руб.

Состояние расчетно-платежной дисциплины оказало существенное влияние на платежеспособность и финансовую устойчивость предприятия. Частный коэффициент покрытия равен 0,126, а общий коэффициент покрытия  0,726. Первый указывает на то, что вся сумма дебиторской задолженности предприятия позволит покрыть лишь 12,6% кредиторской задолженности предприятия; второй  на то, что с помощью мобилизации текущих активов в целом можно покрыть 72,6%. Однако это возможно в том случае, если текущие активы предприятия являются действительно ликвидными, т. е. пользуются спросом на рынке.

Анализ движения денежных средств показывает, что оно имеет место только по текущей деятельности (приток  7475 тыс. руб., отток  7577 тыс. руб.). Что касается инвестиционной и финансовой деятельности, то по ним никакого движения денежных средств не наблюдается. Предприятие не имеет активной инвестиционной и финансовой политики.

В составе источников образования имущества произошло значительное увеличение суммы краткосрочных обязательств, возникших по причине роста величины полученных займов и кредитов на 138,9% при уменьшении текущей кредиторской задолженности на 4,7%. На фоне этой тенденции сохранение абсолютного показателя долгосрочных обязательств на уровне прежнего года является положительным фактором, свидетельствует о возможном покрытии предприятием своей долгосрочной задолженности перед внешними кредиторами и заимодавцами.

При увеличении на 9,8% доли краткосрочных обязательств в общем итоге баланса значительно снизилась доля собственного капитала (на 11,3%). Вложения в наименее ликвидные активы и уменьшение скорости их оборота являются причиной привлечения дополнительных источников финансирования, выступающих в форме заемного капитала. Повышается зависимость от внешних кредитов. Рост доли менее ликвидных активов ухудшает текущую платежеспособность.

Результаты анализа состояния и движения собственного капитала показывают, что по статьям «Уставный (складочный) капитал» и «Добавочный капитал» в течение отчетного года движение не наблюдается. Предприятие не имеет нераспределенной прибыли и резервного капитала, не создает резервов предстоящих расходов и оценочных резервов.

Основную долю в составе долгосрочных обязательств организации занимают долгосрочные кредиты. В отчетном году предприятие не получало долгосрочных банковских кредитов. Часть ранее взятого кредита в сумме 278 тыс. руб. не погашена в связи с тем, что еще не наступил срок их возврата.

Необходимость пополнения оборотных средств обусловила привлечение краткосрочных кредитов и займов, задолженность по которым к концу года возросла. Уверенность в погашении кредита за счет окупаемости оборотных активов позволила увеличить обязательства перед банком и получить дополнительный кредит на один год в сумме 1525 тыс. руб. Обязательства по ранее имевшейся банковской задолженности на сумму 400 тыс. руб. выполнены в установленные сроки.

В составе заемного капитала особых структурных изменений не наблюдается. Наибольшее изменение в сторону увеличения произошло по краткосрочным кредитам, их удельный вес повысился на 3,8 пункта, хотя абсолютное изменение было довольно заметное  на 1165 тыс. руб. Одновременно произошло значительное уменьшение сумм кредиторской задолженности перед поставщиками, увеличение задолженностей перед своими работниками по оплате труда, сопровождающееся ростом соответствующих задолженностей перед бюджетом и внебюджетными фондами.

Анализируемое предприятие принадлежит к третьему классу кредитоспособности. При оценке кредитоспособности по пятибалльной шкале этот факт свидетельствует о среднем финансовом состоянии, из которого будут исходить кредитные учреждения при обосновании условий кредита.

Оценка угрозы банкротства предприятия рассмотрена по трем методикам: по системе критериев для определения неудовлетворительной структуры баланса неплатежеспособных предприятий; по системе оценки прочности финансового положения предприятия путем сопоставления величины его запасов с соответствующими источниками финансирования; по модели Альтмана.

Расчет системы критериев для определения неудовлетворительной структуры баланса показал, что коэффициент текущей ликвидности составляет 0,7 (при нормативе не менее 2), а коэффициент обеспеченности собственными средствами  0,4 (при нормативном значении  не ниже 0,1), т. е. структура баланса предприятия оценивается как неудовлетворительная, а предприятие признается неплатежеспособным.

По результатам общей оценки финансового положения следует, что состояние предприятия предкризисное, так как величина запасов больше сумм собственных оборотных средств и кредитов.

Согласно диагностике угрозы банкротства по модели Альтмана значение интегрального показателя банкротства равно 1,94 (попадает в интервал от 1,81 до 2,7). Отсюда следует вывод, что угроза банкротства высокая.

Рассчитанная в соответствии с порядком расчета показателей финансового состояния сельскохозяйственного товаропроизводителя, имеющего долги (должника), общая сумма баллов, учитываемых при определении условий реструктуризации этих долгов, составляет 39 баллов. В связи с этим предприятие попадает в четвертую группу финансовой устойчивости должника.

Выводы, полученные по разным методикам угрозы банкротства, подтверждают, что финансовое состояние предприятия оценивается как предкризисное, указывают на необходимость принятия соответствующих мер.
Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

11.2. Рекомендации

Как уже отмечалось, предприятие считается ликвидным, если его текущие активы превышают его краткосрочные обязательства. Ликвидность баланса определяется как степень покрытия обязательств предприятия его активами, срок превращения которых в деньги соответствует сроку погашения обязательств. Баланс считается ликвидным, если выполняются следующие условия: А1 > П1; А2 > П2; А3 > П3; А4 > П4.

Невыполнение какого-либо из первых трех неравенств указывает на неликвидную структуру баланса. В нашем примере денежные средства и быстрореализуемые активы предприятия не обеспечивают погашения его наиболее срочных обязательств. Другими словами, сопоставление наиболее ликвидных средств и быстрореализуемых активов с наиболее срочными обязательствами и краткосрочными пассивами указывает на низкую текущую ликвидность. На конец отчетного года дефицит денежных средств предприятия составил 7122 тыс. руб., а быстрореализуемых активов  307 тыс. руб. Однако предприятие имеет излишек медленнореализуемых и низколиквидных активов, стоимость которых превышает величину долгосрочных и постоянных пассивов соответственно на 4647 тыс. руб. и 2782 тыс. руб. В целом ликвидность баланса отличается от абсолютной вследствие того, что не выполняются первые два неравенства.

Поэтому одной из первостепенных задач мы считаем доведение ликвидности баланса до уровня абсолютной. Для этого необходимо принять соответствующие меры по увеличению денежных средств на 7122 тыс. руб., а быстрореализуемых активов  307 тыс. руб. (В качестве альтернативного варианта можно предложить реализовать медленнореализуемые активы на сумму 4647 тыс. руб., а также низколиквидные  на сумму 2782 тыс. руб.)

Разработанная  нами компьютерная бухгалтерская программа «ЭКСПЕРТ 1.1: Анализ бухгалтерской (финансовой) отчетности» позволяет автоматически получить ответ на вопрос о том, какие изменения произойдут вследствие этого с другими важными показателями, характеризующими результат финансово-хозяйственной деятельности.

Допустим, дополнительно будут мобилизованы резервы увеличения выручки от реализации сельскохозяйственной продукции, что позволит увеличить ее значение на сумму 7122 тыс. руб. Показываем по строке 010 формы № 2 Отчета о прибылях и убытках 14 594 тыс. руб. (7472 тыс. руб. + 7122 тыс. руб.). В результате значение чистой прибыли составит 4293 тыс. руб. (против 2829 тыс. руб. убытка). При этом учитываем, что прибыль от реализации сельскохозяйственной продукции собственного производства не облагается налогом на прибыль.

В таком случае денежные средства, поступившие в качестве выручки от продаж продукции, увеличат значение суммы по строке 260 формы № 1 «Денежные средства» и оно составит 7123 тыс. руб. (1 тыс. руб. + 7122 тыс. руб.).

В пассиве баланса величина убытка составит 6950 тыс. руб., т. е. уменьшится на 7122 тыс. руб.

Эти изменения приведут к увеличению валюты актива и пассива баланса. Ее значение составит 39 381 тыс. руб. (против 32 259 тыс. руб.).

В результате показатели, выражающие ликвидность баланса  коэффициент абсолютной ликвидности, промежуточный коэффициент покрытия и общий коэффициент покрытия , изменятся в лучшую сторону и станут соответствовать установленным нормативам. Коэффициент абсолютной ликвидности составит 0,780 (против 0,000), промежуточный коэффициент покрытия  1,000 (против 0,186), общий коэффициент покрытия  1,506 (против 0,726).

Чистые активы предприятия увеличатся и составят 29 976 тыс. руб. (против 22 854 тыс. руб.).

Улучшится структура оборотных активов в связи с тем, что доля денежных средств возрастет до 51,8% (против 0,00), а дебиторской задолженности, наоборот, снизится до 6,5% (против 13,6%).

Таким образом, способность фирмы выполнять свои краткосрочные обязательства будет очевидна для внешних пользователей ее финансовой отчетности.

Естественно, это должно в какой-то степени сопровождаться дополнительными затратами, однако, учитывая, что за отчетный период себестоимость продукции и так повысилась при уменьшении выручки от реализации, оставим этот показатель без изменения. Мы считаем, что практически во всех хозяйствах в первую очередь необходимо снизить необоснованный рост затрат на производство и реализацию продукции путем улучшения ведения учета и контроля, усиления качества системы внутреннего контроля, предотвращения сверхнормативных затрат, гибели урожая и падежа животных, хищения активов и повышения продуктивности животных, урожайности сельскохозяйственных культур, повышения качества продукции и сохранности, уменьшения накладных расходов.

В результате этого повысится фондоотдача, значение которой составит 0,57 (против 0,29). Однодневный оборот текущих активов увеличится до 40,5 тыс. руб. (против 20,8 тыс. руб.), что значительно улучшит показатели эффективности использования оборотных активов. При этом продолжительность одного оборота краткосрочной дебиторской задолженности в днях уменьшится на 21,79 (44,66 - 22,87), краткосрочной кредиторской задолженности  на 171,84 (351,9 - 180,06).

Улучшатся также показатели движения денежных средств. Внесем изменения в форму № 4 «Отчет о движении денежных средств»: по строке «Выручка от реализации товаров, работ, услуг» проставим 10 175 тыс. руб. (3053 + 7122). Чистые денежные средства от текущей деятельности увеличатся до 7020 тыс. руб. (против 102 тыс. руб.).

В положительную сторону изменятся и показатели рентабельности и составят: рентабельность основной деятельности составит 0,53 (против 0,22), рентабельность продаж 0,35 (против 0,28), рентабельность внеоборотного капитала 0,17 (против 0,11), рентабельность оборотного капитала 0,31 (против 0,43).

Улучшатся показатели удовлетворительности структуры баланса. Модель Альтмана (интегральный показатель уровня угрозы банкротства) составит 3,759 (против 2,188). В результате степень вероятности банкротства становится ничтожной, очень низкой (против высокой).

Для достижения таких результатов предприятию следует направить усилия на увеличение валюты баланса, в том числе в активной его части величины таких статей, как «Денежные средства», «Готовая продукция», «Основные средства», «Производственные запасы», и в пассивной  статьи «Собственный капитал». Прирост величины валюты баланса необходимо обеспечить за счет опережающего прироста выручки от реализации продукции, восстановив таким образом прибыльность и платежеспособность предприятия.

Необходимо улучшить работу специалистов отдела снабжения, проводить маркетинговый анализ по изучению спроса и предложения, рынков сбыта и формировать на этой основе оптимальный ассортимент и структуру производства продукции. Следует уделять серьезное внимание нормированию оборотных активов, своевременно рассчитывать размер потребности в заемных средствах, желательно внедрить нормативный метод учета затрат. Следует ужесточить требования к качеству управленческого учета, основное внимание уделив вопросам ресурсосбережения: внедрения прогрессивных норм, нормативов и ресурсосберегающих технологий, использования вторичного сырья.

Для систематизированного выявления и обобщения всех видов потерь на каждом предприятии целесообразно вести специальный реестр потерь с классификацией их по определенным группам: от брака; по производствам, не давшим продукции; от снижения качества продукции; от невостребованной продукции; от потери выгодных заказчиков, выгодных рынков сбыта; от неполного использования производственной мощности предприятия; от простоев рабочей силы, средств труда, предметов труда и денежных ресурсов; от перерасхода ресурсов на единицу продукции по сравнению с установленными нормами; от порчи и недостачи материалов и готовой продукции; от списания не полностью амортизированных основных средств; от уплаты штрафных санкций за нарушение договорной дисциплины; от списания невостребованной дебиторской задолженности; от просроченной дебиторской задолженности; от привлечения невыгодных источников финансирования; от несвоевременного ввода в действие объектов капитального строительства; от стихийных бедствий и т. д.

Необходимо принять меры по повышению ликвидности баланса путем оптимизации структуры его активов и пассивов. Актив баланса должен содержать определенную сумму денежных средств, позволяющих покрыть хотя бы около 30% краткосрочных обязательств. Это станет возможно, если принять меры по сокращению величины дебиторской задолженности или ее предотвращению путем применения соответствующих форм взаиморасчетов со своими покупателями, таких как предоплата, вексель, бартер. Возникновение дебиторской задолженности можно предотвратить применением аккредитивной формы взаиморасчетов, при которой поставщик отгружает покупателю продукцию лишь после открытия аккредитива, будучи уверенным в том, что как только продукция будет отгружена, а соответствующие товарно-транспортные документы представлены им в учреждение банка, деньги с аккредитива будут переведены на его расчетный счет.

В целях улучшения управления дебиторской задолженностью предприятию целесообразно создавать резервы по сомнительным долгам. Это позволит при необходимости уменьшить на сумму убытков по сомнительным долгам величину налогооблагаемой прибыли.

Немаловажную роль для уменьшения дебиторской задолженности может сыграть применение гибкого ценообразования, стимулирующего покупателя своевременно рассчитываться по своим обязательствам.

Рекомендуется продумать содержание договоров с покупателями и оговорить в них уплату пени за каждый день просрочки платежа (например, в размере 1,5% от суммы договора). Это позволит не только укрепить финансово-платежную дисциплину партнеров хозяйства, но и предусмотреть получение предприятием дополнительных внереализационных доходов.

Особое внимание следует уделять управлению дебиторской задолженностью в периоды роста инфляции. Рекомендуется не поставлять продукцию, не ознакомившись предварительно с бухгалтерской (финансовой) отчетностью потенциального покупателя. Если обзор бухгалтерского баланса указывает на то, что у покупателя отсутствуют денежные средства, наметилась тенденция роста задолженности перед бюджетом и внебюджетными фондами, что он не в силах выплатить заработную плату своим работникам, имеет большую задолженность перед поставщиками, такому покупателю целесообразно отказать в поставке продукции.

Важным источником финансового оздоровления предприятия может послужить факторинг, т. е. уступка банку права на востребование дебиторской задолженности, или договор-цессия, по которому предприятие уступает банку свое требование к дебиторам в качестве обеспечения возврата кредита.

Рекомендуется также списывание дебиторской задолженности до истечения установленного законодательством срока исковой давности на основании документов, подтверждающих нереальность взыскания задолженности, например при ликвидации юридического лица  дебитора (его обязательства прекращаются в соответствии со ст. 419 ГК РФ). Документом, подтверждающим ликвидацию предприятия-должника, в соответствии с п. 8 ст. 63 ГК РФ может быть только запись о ликвидации предприятия в Едином государственном реестре юридических лиц, что может быть подтверждено выданным на ее основании письмом из налогового органа, где состояло на учете ликвидированное предприятие. На основании такого письма организация-кредитор может отнести числящуюся за этим дебитором сумму задолженности на финансовые результаты своей деятельности за текущий отчетный период.

На финансовое состояние предприятия отрицательно влияют не только дефицит, но и избыток денежных средств. При избыточном денежном потоке происходит потеря реальной стоимости временно свободных денежных средств в результате инфляции; теряется часть потенциального дохода от недоиспользования денежных средств в операционной или инвестиционной деятельности; замедляется оборачиваемость капитала в результате простоя денег.

Поэтому чтобы деньги работали на предприятие, необходимо их пускать в оборот для получения прибыли: расширять производство; обновлять основные фонды; инвестировать в доходные проекты других хозяйствующих субъектов с целью получения выгодных процентов; досрочно погасить кредиты банка и другие обязательства для уменьшения расходов по обслуживанию долга; сокращать продолжительность производственного цикла за счет интенсификации производства (использование новейших технологий, семян, удобрений, повышение уровня и качества животных, механизации и автоматизации производственных процессов, повышение уровня производительности труда, более полное использование производственных мощностей предприятия, трудовых, земельных, материальных ресурсов и др.); улучшать организацию материально-технического снабжения путем бесперебойного обеспечения производства необходимыми материальными ресурсами и сокращения времени нахождения капитала в запасах; ускорять процесс отгрузки продукции и оформления расчетных документов; сокращать время нахождения средств в дебиторской задолженности.

Рекомендуется практиковать замедление выплаты денежных средств путем приобретения долгосрочных активов на условиях лизинга, переоформления краткосрочных кредитов в долгосрочные, увеличения сроков предоставления предприятию товарного кредита по договоренности с поставщиками.

Следует принять решительные меры по увеличению выручки от продажи продукции путем как увеличения производства товаров, так и поиска более выгодных сегментов рынка и изучения цен конкурентов, а также повышения привлекательности выпускаемой продукции для потребителей за счет улучшения ее качественных параметров, что равноценно увеличению ее количества (повысить жирность молока, упитанность животных и т. д.). Необходимо также принять меры по увеличению операционных и внереализационных доходов при одновременном снижении соответствующих расходов.

Этому же способствует и диверсификация производства по основным направлениям хозяйственной деятельности, когда вынужденные потери по одним направлениям покрываются прибылью от других направлений.

Основным фактором, влияющим на прибыль от продаж, является их себестоимость. Специалисты организации должны детально проанализировать этот показатель и изыскать резервы его экономии по составляющим элементам. Немаловажное значение при этом имеет усиление контроля над сохранностью и рациональным использованием имеющихся производственных запасов как составных элементов себестоимости продукции.

Следует пересмотреть амортизационную политику предприятия, предусмотрев применение наиболее выгодных способов амортизации.

Необходимо планировать денежные потоки путем составления плана доходов и расходов на год по операционной, инвестиционной, финансовой деятельности с разбивкой по месяцам, а для оперативного управления  и по декадам или пятидневкам. Если прогнозируется положительный остаток денежных средств на протяжении довольно длительного периода, следует предусмотреть пути их выгодного использования. В отдельные периоды может возникнуть недостаток денежной наличности. Тогда нужно спланировать источники привлечения заемных средств. В сельскохозяйственных предприятиях (обычно в первом и втором кварталах) наблюдается постоянный излишек денежных средств, а во втором и третьем  недостаток.

Основным источником финансирования инвестиций служит собственный капитал, пополнение которого должно происходить за счет нераспределенной прибыли предприятия. Значительный удельный вес в составе внутренних источников собственного капитала занимает амортизация основных средств и нематериальных активов; она не увеличивает сумму собственного капитала, а является средством его реинвестирования. К прочим формам собственного капитала относятся доходы от сдачи в аренду имущества, расчеты с учредителями и др., не играющие заметной роли в формировании собственного капитала предприятия.

В составе внешних источников формирования собственного капитала акционерных обществ основную долю может занимать дополнительная эмиссия акций.

Следует более серьезно относиться к возможностям предприятия увеличить поступление денежных средств не только по текущей, но и по инвестиционной и финансовой деятельности. Это позволит укрепить экономическое положение предприятия и снизить предпринимательский риск путем диверсификации вложений.

Нужно учитывать, что собственный капитал ограничен в размерах. Кроме того, финансирование деятельности предприятия только за счет собственных средств не всегда выгодно для него, особенно в тех случаях, когда производство имеет сезонный характер. Следует отметить, что если цены на финансовые ресурсы невысокие, а предприятие может обеспечить более высокий уровень отдачи на вложенный капитал, чем платит за кредитные ресурсы, то, привлекая заемные средства, оно может повысить рентабельность собственного капитала.

Финансовое положение предприятия во многом зависит от того, насколько оптимально соотношение собственного и заемного капиталов. Большое влияние на его финансовое состояние оказывают состав и структура заемных средств, т. е. соотношение долгосрочных, среднесрочных и краткосрочных финансовых обязательств.

Привлечение заемных средств содействует временному улучшению финансового состояния при условии, что они не замораживаются на продолжительное время в обороте и своевременно возвращаются. В противном случае может возникнуть просроченная кредиторская задолженность, что, в конечном счете, приводит к выплате штрафов и ухудшению финансового положения. Для того чтобы предотвратить банкротство и вывести предприятие из предкризисного состояния, необходимо принять меры, предусматривающие восстановление платежеспособности путем проведения определенных инновационных мероприятий. В аналогичных случаях следует руководствоваться Федеральным законом от 9 июля 2002 г. № 83-ФЗ «О финансовом оздоровлении сельскохозяйственных товаропроизводителей», устанавливающим правовые основы и условия реструктуризации долгов сельскохозяйственных товаропроизводителей в целях улучшения их финансового состояния до применения процедур банкротства.

Перечисленные рекомендации являются резервами улучшения финансовой устойчивости предприятия. Поэтому по результатам анализа должна быть выработана генеральная финансовая стратегия и составлен бизнес-план финансового оздоровления предприятия с целью недопущения банкротства.
Рекомендация:

Для самоконтроля полученных знаний выполните тренировочные задания из набора объектов к текущему параграфу

